ANO 9

N° 90

0 ABSURDO
DA CRISE
DO LEITE

— Pagina 4 —

CREDITO.
OUTRAS
MUDANGAS
A VISTA

— Ultima pagina —

Na hora em que

o ciclo da soja vai
chegando ao fim,
um balanco

dos fatores que
influiram no

que mais de perto

0 TEMPO DE USAR
VENEND A VONTADE
JA PASSOU

— Pagina 21 —

interessa ao
agricultor: o preco
de seu produto.

— Pagina 14 —

DO ESTOURO DE PRECOS
A QUEDA NO FUNDO DO POCO

DIVERSIFICAGAD
APROVOU

NO TESTE

DO INVERND

O trigo cedeu
seu espaco

a outras culturas.
Os resultados
das safras,
auxiliados por
um clima
favoravel,
voltam a dar
mais animo
para a lavoura
de inverno.

— Pagina 9 —

Y




COOPERATIVA REGIONAL
TRITICOLA SERRANA LTDA.

Rua das Chacaras, 1513
Caixa Postal 111 — l ui, RS
Fone: PABX —(055) 332 2400
Telex: 0552199

CGC ICM 065/%007700
Inscr. INCRA N~ 248/73
CGC MF 90.726.506/0001-75

ADMINISTRACAO
Diretoria Executiva
Presidente:
Ruben llgenfritz da Silva
Vice-presidente:
Arnaldo Oscar Drews
Superintendente:
Cloévis Adriano Farina

Diretotes Contratados:
Euclides Casagrande, Nedy Rodrigues Bor-
ges, Lufs Régis do Amaral, Werner Erwin
Wagner, Eduardo Augusto de Menezes,
Valdir Zardin, Rui Polidoro Pinto, Bruno
Eisele, Wilson Oliveira, Eduardo B. Ferrei-
ra, Renato Borges de Medeiros.

{Conselheiros(efetivos) :
Alberto Sabo, Erni Schiinemann, Egon
Eickoff, Telmo Roverno Ross, Joaquim
Stefanello.

Conselheiros (suplentes)
Alfredo Driemeyer, Reinholdo Luiz Kom-
mers, Ido Marx Weiller, Jodo Tell6, Arnal-
do Hermann, José Carios Vione.

Conselho Fiscal (Efetivos):
Dair Fischer, Aquilino Bavaresco, Antonio
Bandeira.
Conselho Fiscal (Suplentes):

Alvaro Darci Contri, Alceno Elvino Vol-
mer, Rui Adelino Raguzzoni.

Capacidade em Armazenagem:

LOCAL INSTALADA
T e T E S 164.000 t
ARUrcAbE: S5 3w o xe s i v 33.000 t
Augusto Pestana. . .. ... ... 33.000t
Chiapetta. . ..« %« o v oo oo 60.000 t
ColNBICASONIT » 5 ¢ or g pools ey 40.000 t
Sto. Augusto —Sede . . . . ... 77.000t
Sto. Augusto — Esq. Umbud . . . 50.000 t
TanPortela: « « & <.« wu o e i 60.800 t
A e T B SRR N 67.000 t
RioGrande . ... ...+ 220.000 t
DomPedrito. . . .. ... .. .. 45.000 t
Maracaji —Sede ... .. ... . 65000t
Maracaju — Vista Alegre ..... 17.000 t
Sidrolandia. C v oo o 32000
Rio Brithante . . ... ... ... 29.000t
Dourados —Sede . . ... .. .. 82.000t
Itaum (Dourados). . . ... ... 26.000 t
Indépolis (Dourados)v Vit bE 17.000 t
Douradina . = ee.... 17.000t
Caarapd . . ... 17.000t
Ponta Pord — Posto Gualba ... 42000t
|tapord — Montese . . . .. 17.0001t
Campo Grande — Anhandul . 17.000 t
Aral Moreira — Tagi. . . . .. .. 17.000t

Bamito . « . ok Vs dan e 17.000 t

-] COTRIJORNAL

Orgdo de circulagdo dirigida ao quadro
social, autcridades, universidades e
técnicos do setor, no pafs e exterior.

Nossa tiragem: 18.500 exemplares

Associado
da ABERJE

Associado da

Nvvaclobe dgs Sornals ¢ ;h—b(qﬂnh-

Registrado no Cartério de Titulos e
Documentos do municipio de ljuf, sob
nimero 9.

Certificado de marca de propriedade
industrial M/C11 ndmero 022.775 de
13.11.73 e figurativa M/C11 ndmero
022.776, de 13.11.73.

REDACAO

Christina Brentano de Moraes
Déria C. Lemos de Brum Lucchese
Moisés dos Santos Mendes

Composto no Jornal da Manha, em ljuf, e
impresso no Jornal do Comércio, em
Porto Alegre.

Ao leitor

Da época de euforia, o chamado ““boom” da soja,
que aconteceu na primeira metade dos anos 70, resta
ainda pouca coisa. Hoje, se ndo caiu no descrédito, a
cultura também ndo é mais vista como salvadora da
economia agricola. E isto ndo sé por culpa das frustra-
¢des que amargaram a vida de muito produtor. A causa
maior estd nos pregos que o grdo vem recebendo nos
Gltimos tempos, que tém ficado com reajustes inferio-
res ao aumento da inflagdo e até mesmo dos custos
de produgdo. O caso é que na soja j& ndo se aposta
mais como antigamente e, aos poucos, ela tem inclu-
sive sua drea de plantio reduzida nas regiGes tradicio-
nalmente produtoras, no Sul do Pafis.

A soja apenas cumpre o seu ciclo, assim como 4
aconteceu, e vai continuar acontecendo, com outras
culturas. Isto é tipico de sistema que foi adotado pelo
Brasil quando foi decidido que estava na hora de
“modernizar” a agricultura. Uma moderniza¢do en-
tendida com o uso de insumos, de técnicas sofistica-
das, que exigem do produtor a compra de mdquinas e
mais mdquinas, equipamentos e mais equipamentos.

A maioria ndo se deu conta do que estava aconte-

cendo. Alguns fizeram “ouvidos de mercador’ para os
alertas que poucos, muitos poucos, tentavam fazer. E
isto é muito natural. O ciclo da soja foi — e continua
sendo — um grande neg6cio para uns poucos que enri-
queceram, enquanto trouxe a pobreza e a marginaliza-
¢do para muita gente.

Na matéria que estamos publicando a partir da
pdgina 14 se conta um pouco da histéria da soja, vista
do lado dos precgos, onde se analisa o comportamento
do mercado desde que o produto se tornou importan-
te para a economia. Agricultores contam o que a cultu-

ra representou na sua vida, ainda sem a certeza absolu-
ta de que entraram num negécio vantajoso. Ndo é uma
matéria pessimista. Ela apenas tenta mostrar uma rea-
lidade que estd bem embaixo dos nossos olhos. Uma
realidade, por sinal, onde num balango, os créditos da
soja até podem superar os muitos débitos que a cultura
trouxe ao meio rural.

Depois dos movimentos contra o confisco e a pre-
vidéncia, mais um protesto estd sendo preparado pelos
produtores rurais. E uma manifestacdo contra a crise
do leite, provocada por uma das situacdes mais absur-
das possiveis. Falta leite no Brasil — tanto que a cada
ano sdo autorizadas importagoes do produto em pé —
mas agora ndo existem consumidores. S6 que é sobre
as costas dos produtores que estd caindo todo prejui-
zo. Veja na pdgina 4.

Outra mudanga no crédito ndo serd surpresa no
final deste 81. Ela jd vem sendo anunciada, extra-
oficialmente, desde o més de novembro, e deverd fazer
os produtores classificados como médios e grandes tirar
um pouco mais de dinheiro do proprio bolso para ar-
riscar na agricultura. Na dltima pdgina contamos destas
especulacdes, que s passardo a realidade depois do dia
21 de dezembro, quando se retine o Conselho Monet4-
rio Nacional.

A briga aberta por alguns setores da inddstria e co-
mércio contra o cooperativismo mereceu uma nota de
repudio publicada em vdrios jornais. No nosso ela est4
al do lado, na pdgina 3. E uma tomada de posi¢gdo de
vdrias cooperativas gaichas (entre as quais a Cotrijufi),
e mais da Fecotrigo e Centralsul.

Do leitor

ESTADO DE CARENCIA

Acuso o recebimento de correspon-
déncia de outubro de 1981 a qual solicita
o pagamento de Cr$ 1.000,00 caso queira
continuar recebendo o Cotrijornal. Quero
informar-lhes que este material é de rele-
vante importancia para a minha informa-
¢do académica, pois serve de fonte de
consulta para o .aperfeicoamento extra-
curricular.

Quero informar ainda que manifes-
to interesse em continuar recebendo as
publicagdes, mas ndo tenho condigdes pa-
ra pagar a referida taxa, pois sou filho de
agricultor minifundidrio e devido ao esta-
do de caréncia estou morando na Casa do
Estudante.

Heinbert Sand
Santa Maria — RS

VIAGEM DE ESTUDOS

Acuso o recebimento de correspon-
déncia datada de outubro de 1981, com o
intuito de propor a assinatura do jornal.

Nio respondi antes por estar em
viagem de estudos e so agora tomei co-
nhecimento da referida carta.

Comunico que tenho interesse em
receber o jornal e, para isso, farei a assina-
tura apenas quando voltar dos estudos, ou
seja 1a por abril-maio. Qutrossim, comuni-
co que até essa data a remessa do jornal
pode ser suspensa.

Sérgio R. Maestrelli
Timbé

FORMAR CONCEITOS

Recentemente tive a oportunidade
de examinar um numero do excelente jor-
nal Cotrijornal, editado por esta concei-
tuada Cooperativa. Servindo ele de forma
expressiva para complementar e formar
nossos conceitos sobre a Agricultura bra-
sileira, e também reconhecida a excelén-
cia de seu conteudo, venho solicitar que
meu nome seja incluido entre os que rece-
bem o jornal.

Joaquim A. Machado
Capinépolis — MG

TECNICOS AGRICOLAS

A 52 Regifo da ATARGS — Asso-
ciagdo dos Técnicos Agricolas do Estado
do Rio Grande do Sul — administra nesta
cidade a primeira biblioteca técnica agro-
pecudria do Brasil, criada no inicio deste
ano e que jd conta com mais de 3.000
exemplares de publicagdes técnicas em
seu acervo, que servem como fonte de
consulta aos profissionais que atuam na
Regido Litoral Norte do Rio Grande do
Sul. E por esta razdo que a presente tem o
objetivo de solicitar a V. S°. a inclusdo de
nossa biblioteca na relagdo dos que rece-

bem regularmente o Cotrijornal.

Adenir José Basso
Presidente 52 Regido
Osério — RS

TRABALHO COM CRIANCAS

Venho por intermédio desta pedir
informagdes sobre jornais. Tivemos em
maio deste ano trés dias de curso da Fide-
ne, quando o professor Vicentini nos in-
formou que ai haveria grande numero de
jornais. Entdo resolvi escrever pedindo to-
das as edigdes.

Sou professora municipal, preciso
muito destes jornais para fazer trabalhos
com as criangas.

Jane Berlatto
Sdo Raimundo, Planalto — RS

PERMUTA
Recebemos hd poucos dias uma cor-
respondéncia propondo que fizessemos
uma assinatura do Cotrijornal, uma medi-
da que respeitamos, alids nés também so-
mos defensores da idéia de que ndo se de-
ve dar nada de graga a ninguém. Reconhe-
cemos que o Cotrijornal é um, veiculo de
informagdo que se diferencia dos demais,
¢é muito interessante; de grande utilidade.
E, para podermos continuar a recebé-lo
estamos propondo a permuta com O nos-
so Suplemento Técnico — NOVA PAISA-
GEM — que circula encartado no Jornal
Evangélico.
Helio Musskopf
Coordenador do CAPA
Santa Rosa — RS

ASSINATURA CONGELADA

Sou procurador de Sadi Sérgio
Crimm, o qual é associado dessa tdo con-
ceituada cooperativa. Recebi hoje seu co-
municado sobre o pagamento que deverd
ser feito para continuar recebendo o Co-
trijornal.

Gostaria de comunicar que o asso-
ciado estd ausente do Brasil desde julho
de 81, e deverd regressar em meados de
1985, pois estd fazendo curso de douto-
rado em Davis, na Califérnia (USA). Dian-
te disto, eu, como seu procurador oficial,
solicito o congelamento de sua assinatura
até a época de seu regresso.

Deoni Luiz Segalin

Florianépolis — SC
NR: Realmente os altos custos nos forga-
ram a cobrar pela assinatura do Cotrijor-
nal. Em alguns casos, porém, ele conti-
nuard sendo remetido aos leitores como
uma cortesia dos associados da Cotrijuf.
As excecoes sdo sindicatos, escolas e or-
gaos publicos.

Ao Heinbert, de Santa Maria, suge-
rimos que faca suas consultas no Cotrijor-
nal na biblioteca da Universidade, para
onde j& remetemos alguns exemplares.

A professora de Sao Raimundo, de
Planalto, receberd o jomnal através de sua
escola, assim como ji acontece com ou-
tros professores do interior que manifes-
taram interesse em usar o Cotrijornal co-
mo material diddtico.

A ATARGS, como orgio represen-
tativo da classe, também tera seu pedido
de assinatura gratuito atendido, assim co-
mo aceitamos a proposta de permuta su-
gerida pelo coordenador do Centro de
Aconselhamento ao Pequeno Agricultor.
As demais solicitagdes, infelizmente, den-
tro dos critérios adotados, ndo poderdo
ser atendidas. Nestas situacdes, o recebi-
mento do Cotrijornal estd condicionado
ao pagamento da assinatura, no valor de
Cr$ 1.000,00 para o periodo de um ano.
O cheque nominal neste valor, ou ainda
uma ordem de pagamento, deve ser envia-
do para a Cooperativa Regional Triticola
Serrana Ltda. (Rua das'Chdcaras, 1513 —
98.700 — Ijui — RS).
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A cada dia que passa mais se agrava uma nova crise
que caiu com toda forca nas costas dos produtores.
E a situacdo do leite que até esta levando muito
produtor a pensar em se desfazer das vacas e por a
pique todos os investimentos que fez na atividade
leiteira. Na zona de ag3o das cooperativas filiadas &
CCGL — 530 32 em todo estado, incluindo a
Cotrijul — o desénimo cresceu com a decisgo da
Central em aplicar uma portaria da Sunab que
estabeleceu o leite-cota excesso e ainda a cobranga

de um segundo frete.

Em todo Estado os produtores estio se
movimentando para alterar esta situacdo que, ao
que tudo indica, pode levar de vez 3 faléncia as

pequenas propriedades rurais.

VEM Al OUTRO

Através dos sindicatos de trabalhadores rurais estio

sendo realizadas varias reunites para analisar o

que pode ser feito para superar esta crise. Uma
crise, por sinal, que a exemplo das outras que

estdo se abatendo sobre a agricultura, apenas
reflete o quanto o povo n3o tem dinheiro para
comprar comida e o quanto o produtor n3o é
ouvido na hora em que sdo tomadas as decisdes que
vao influir diretamente na sua atividade.

A média
- faz a cota

A aplicacdo do leite-cota ndo pegou
de surpresa s6 os produtores da 4rea de
acdo da Cotrijuf, mas todos os produtores
associados a qualquer uma das outras 32
filiadas da Cooperativa Central Gaticha de
Leite. Embora j4 tivesse conhecimento da
existéncia do tal de leite-cota — as indiis-
trias particulares j4 vem adotando tal sis-
tema h4 um bom tempo — os produtores
ndo ficaram nem um pouco satisfeitos
com essa medida da CCGL. A Central in-
clusive vinha garantindo até alguns meses
atrds que ndo pretendia fazer uso desse
sistema.

O leite-cota é a média de produgio
formada nos piores meses do ano, ou seja,
em abril, maio, junho e julho, no caso do
Rio Grande do Sul. Vamos dizer que um
produtor tenha produzido 932 litros de
leite em abril; 880 em maio: 1.016 em ju-
nho e 1.592 em julho, totalizando, nes-
tes quatro meses, a quantia de 4.420 li-
tros de leite. A média desses quatro meses
serd de 1.105 litros. Essa média — 1.105
litros — seri a cota que dari direito ao
produtor comercializar esse tanto de lei-
te nos meses de verdo ao prego normal. Se
em dezembro, época em que a produgio
aumenta, esse mesmo produtor em vez de
entregar a sua cota de 1.105 litros men-
sais, passar a 1.500 litros, ter4d os 395 li-
tros que passaram da cota considerados
como leite-excesso ou extra-cota. Para es-
te excesso receberdi um preco bem
diferenciado.

Todo o leite-cota, no caso do exem-
plo os 1.105 litros, receberd um preco de
Cr$ 27,30 por litro, — que é a média do
valor de 85 por cento do leite pago como
indistria e 15 por cento como leite con-
sumo. O leite que passar da cota (aqui no
caso os 395 litros) terd um preco de Cr$ .
20,00.

Aquele produtor que recém estd in-
gressando na atividade leiteira e que ndo
teve condigdes de formar cota no inverno,
vai entregar toda a sua produgio como
sendo extra-cota, recebendo o preco de
Cr$ 20,00 por litro.

Distribuicdo de leite pela cida-
de, atos publicos em frente as indis-
trias e reunides com sindicatos, sdo
alguns dos movimentos de protesto
que os produtores de leite vem fazen-
do contra a crise que ora atinge o
setor. A movimentacdo maior vai
acontecer no dia 12 de janeiro, quan-
do os produtores de todos os muni-
cipios que tiverem bacia leiteira esta-
rdo reunidos em assembléias para dis-
cutir melhor a situacdo do leite. As

. decisdes serdo levadas 3 Porto Ale-

gre, quando a classe vai se reunir
mais uma vez. Dessa assembléia, mar-
cada para o dia 14, sairdo as decisdes
finais. A possibilidade de uma para-
lisacdo geral na entrega de leite ndo
estd de toda afastada, mas s6 sera
utilizada como Gltimo recurso, no ca-
so de que a classe ndo consiga sensi-
bilizar as autoridades do setor.

PRECO UNICO, SUBSIDIO

Os produtores de ljui, certos
de que a situagdio ndo pode conti-
?nuar como esta, decidiram fazer al-
gumas reivindicagbes, que vdo desde
a fixacao, por parte do governo, de
um preco Unico para o leite, baseado
.nos custos de producdo, retirada do
segundo percurso, subsidio para o
leite a nivel de consumidor, compra
pelo governo dos estoques de leite
para regular o mercado e até uma
campanha publicitdria incentivando
0 consumo de leite.

Uma comissdo formada por pro-
dutores, inclusive mulheres, j& anda
se movimentando pelo interior de
ljui, organizando reunides para escla-
recer melhores certas questdes, como
0 caso do leite-cota, sequndo percur-
SO, preco, mercado “e também pre-

parando o pessoal para a assembléia

do dia 12", explica o Carlos Karlins-
ki, presidente do Sindicato dos Tra-

balhadores Rurais.

A movimentacio dos produto-
res de Cachoeira do Sul, onde o lej-

te é a atividade principal, comegou
bem cedo, logo no infcio de setem-
bro. Desde aquela época, todas as
primeiras tercas-feiras de cada més, o
pessoal faz um ato de protesto, ou
na praca da cidade, ou em frente a
Corlac, indistria para a qual entre-
gam a sua producio.

As queixas dos produtores de
Cachoeira vdo desde o leite-cota, o
segundo percurso, aos descontos
por causa de gordura, peso e quan-
tia exagerada de leite 4cido. 'O pes-
soal se queixa que anda dando muita
diferenca nos precos”, comenta o
presidente do Sindicato de Trabalha-
dores Rurais do municipio, Walter
Jodo Lucchese.

Segundo o presidente do Sindi-
cato, o produtor vinha aumentando
a esperanca de poder melhorar um
pouco a situagdo, “encolhendo um
pouco as contas” logo que chegasse
0 verdo, “mas as inddstrias levaram
todas as esperangas aplicando um fre-
te que o produtor tem certeza que
ndo existe”’.

A fixagdo de um pre¢co unico,
de Cr$ 35,00 pelo litro de leite, tam-
bém estd sendo uma das reivindica-
¢Oes do pessoal de Cachoeira. “'Co-
mo ndo sabemos qual é a intencdo
das industrias, se é de matar o pro-
dutor através de tantos desist/mulos
para forcar a importagdo de leite
em pod, ou pagar um prego mais com-
pensador, também ndo sabemos se
elas estdao dispostas a aceitar um pre-
¢0 Unico”, comenta Lucchese. Pela
Corlac, os produtores tém um prego
formado pela média de leite indis-
tria, 70 por cento — Cr$ 27,00 — e

leite consumo, 30 por cento, — Cr$ .
29,00.

Em Santa Maria as queixas n3o
sdo diferentes e os produtores ain-
da enfrentam mais um problema: o
prazo para a venda de leite “in na-
tura” pela cidade termina no fim
do més. As reivindicagdes mais ur-
gentes da classe é que o governo per-
mita que alguns produtores conti-
nuem entregando o leite na cidade,
pelo menos até marco e que retire
o tal de segundo percurso. “‘Enten-
demos que a Portaria da Sunab’ diz
Cléudio Silveira, secretério do Sin-
dicato de Santa Maria, “‘est4 bastan-
te clara e fala em frete do entrepos-
to até a usina, enquanto que a Cor-
lac considera o percurso da usina
até o consumidor”, Também 0s
produtores de Lajeado, que entregam
a sua producdo ou para a Lacesa
ou para a Cooperativa de Encanta-

do, entendem que nada tém a ver.

com o segundo percurso. ““Esse fre-
te quem tem que pagar é a industria
e ndo o produtor”, reforca Aleixo
Gisch, presidente do STR de Lajea-
do. ¥

A situagdo de parte dos produ-
tores de Lajeado se agrava ainda mais
pela acdo do intermediario, que re-
colhe a producdo de regides mais
distantes, onde nem a Lacesa nem a
Cooperativa atuam, por um prego
Unico de Cr$ 15,00. Esses produto-
res, sentindo-se bastante prejudica-
dos, comegcam a se movimentar no
sentido de terminar com o.rebanho
e partir para uma outra atividade.
Esse preco Gnico de Cr$ 15,00.
Sé comparado com o que O restante
dos produtores anda recebendo —
média formada pelo leite industria,
Cr$ 27.00, o Ieite consumo,
Cr$ 29,00 — ests sendo considera-
do irrisorio.
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Insatisfagao e desanimo
entre os produtores

Nem um pouco satisfeito com o que
anda acontecendo com o leite, 0 seu José
Mauri Simdo, de Fundo Alegre, Augusto
Pestana, ndo quer mais ouvir falar neste as-
sunto. E garante que nio é s6 ele quem an-
da pensando assim:

— Até nem fazem mais reunides pri
falar de leite que o pessoal se alvoroga to-
do. E quem tinha mesmo que aparecer nes-
tas reunides, que sio os fiscais da CCGL,
nem aparecem, porque sabem que merecem
até apanhar pelo que andam fazendo pros
produtores de leite.

O prego e o tal de segundo frete tém
deixado o seu José tdo desanimado, que até
andou relaxando um pouco na produgao.
De 50 litros didgrios, nem pensou duas vezes
e ja baixou para 20. Ele conta os motivos
dessa sua decisdo:

— Sempre me preocupava em aumen-
tar a produgdo, em manter uma boa média
no inverno. O caso é que eles querem agora
tirar tudo do colono, que anda perdendo
uma nota com as vacas e mesmo assim, o
pessoal da cidade ndo esti podendo com-
prar o leite.

A reclamagdo do seu José ndo tem
tanto a ver com a aplicagdo do leite-cota,
que ele até acha “uma forma de compensar
quem trabalha tanto no inverno como no
verdo”. O que ndo gostou nem um pouco
foi da forma de adotar a medida:

— Nao achei nada justo niao avisarem
pros colonos da aplicagdo dessa medida e
ainda por cima, fazer valer contando pri
tras. Tinham que ter avisado. No inverno a
gente ndo sabia de nada. Pegar de surpresa
¢ que ndo é justo. Com que vontade se vai
trabalhar, levantando de madrugada pri ti-
rar leite?

SEGUNDO FRETE DE QUE?

O-que mais tem revoltado o seu José
¢ 0 tal de frete dois, “uma medida sem ca-
bimento’. E pergunta: “estao cobrando um
segundo frete de qué?”’ S6 no més que pas-
sou teve quase Cr$ 6 mil de descontos,
Cr$ 2.935,60 de frete um e Cr$ 2.150,00
de frete dois. Recebeu liguido apenas
Cr$ 16.252,87.

O frete dois também anda incomo-
dando o seu Léo Martini e a dona Norma,
de Arroio das Antas (ljut). Por causa disso,
andam pensando em vender as vacas e en-
gordar os terneiros para carnear mais tarde.

Na lida do léite ha quase quatro anos,
0s Martini estdo entregando uma média de
10 litros por dia. Sem ter sido informado
da aplicacdo do leite-cota e do frete dois, o
seu Leo diz que levou um susto grande
quando recebeu o dinheiro do leite, de tan-
10 que eram os descontos.

— Esse frete dois ndo é nada justo.
Depois que o produtor entregou o leite na

‘usina, ele n@do tem mais nada que ver. Esse

[rete nem existe. Junto com essa pavlada

vem mais o leite-cota e, com isso, o produ-

tor fica recebendo menos pela producao.
NAO VAI COMPENSAR

Por causa do leite-cota e, principal-
mente, do frete dois, é que o seu Fredolin
do Carmo, da Linha 7 Leste, ljui, anda
querendo negociar as cinco vacas de sua
propriedade. Com uma produgio didria de
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48 litros, o seu Fredolin s6 vé uma solucao
pro caso: largar do leite. E que no inverno
ele manteve uma média de produgio de
uns 25 litros e como vem mais uma vaca
com terneiro, é certo que a producdo vai
aumentar, dando mais leite-extra que lei-
te-cota. Pelo preco de Cr$ 20,00 o litro, o
seu Fredolin acha que n@o compensa. .
Revoltado com essa situagdo, prefere
até nem comentar muito o tal de Jfrete dois,
“um absurdo”, mas garante que o produtor

- ndo pode deixar as coisas como estio. Ele

reclama:

— A CCGL esta explorando o pro-
dutor. Como é que pode ter dois, trés tipos
de precos para pagar o produtor, enquanto
0 consumidor sé6 paga um preco? Td certo
que colono nasceu pri sofrer, mas nio para
trabalhar de graga.

E A OPINIAO DO PRODUTOR?

Representante eleito por Iljuf, o seu
Waldemar Roberto Kossa, da Linha 13 Les-
te, ndo sabe mais o que dizer aos vizinhos
que batem todos os dias a sua casa, recla-
mando da situacdo. Como até ele foi pego
de surpresa, acha que a CCGL tinha que
dar alguma explicac@o que convencesse me-
lhor, ja que sempre garantiu que nunca ia
tomar medidas como a do leite-cota. Ele
explica:

— O leite-cota causou uma surpresa
grande, pois a politica da CCGL, e isso ela
dizia até alguns dias atrds, era a de que ndo
ia aplicar esse sistema. Isso foi pri matar o
colono. Tenho muito vizinho com tambo
organizado que jd anda dando um jeito de
negociar as vacas e cair fora do leite, que
ninguém td a fim de trabalhar com prejuj-
zo.

O seu Waldemar até que nem é muito
contra a aplicacdo do leite-cota, “‘que por
um lado termina com os aproveitadores
que SO entregam producdo nos melhores
meses do ano”. Sua preocupacdo maior
tem sido a cobranga de um segundo frete,
“uma coisa que a meu ver nem existe”. Mas
reclama da forma como as coisas foram fej-
tas, sem consultar o produtor:

— Eu pergunto, depois dessa decisio
da CCGL, onde esti a opinido do produ-
tor? Serd que ele ndo tinha que ser consul-
tado? Me parece que o produtor tinha que
ser preparado.. Foi uma medida drdstica e
infeliz da CCGL. E o pior é que quem estd
levando toda a culpa é a Cotrijuf, que ndo
tem nada a ver com a coisa, porque é so
uma associada a mais da Central. Serd que a
Situagdo financeira da CCGL anda tio feia
que ela resolveu apelar pré bolso do produ-
tor e cobrar uma coisa que nem existe?

CULPA DA SITUACAO

Ja o seu Gustavo Richter Sobrinho,
da Linha 7 Norte, também de ljui,nem cul-
pa muito a CCGL por tudo o que anda
acontecendo. Ele acha que isso faz parte da
crise que o pais esti atravessando. Mas nem
por isso, é de acordo que as coisas figuem
no pé em que estio. Com uma producio
diaria de 40 litros, o seu Gustavo e a dona
Nair entraram mesmo pro leite no ano pas-
sado, “‘quando deixamos de ser simples for-
necedores”.  Se tornaram produtores
parque acreditaram que era uma coisa cer-
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la, garantida, “nem que fosse para a comi-
da, o leite sempre dava”, garante a dona
Nair. Diz o seu Gustavo:

— Agora o leite td 56 dando pra tris e
ainda por cima vem essa imposigao do fre-
te dois. O produtor precisa se unir, e aqui
entra muito o -trabalho do representante,
para derrubar esse frete, que até agora nin-
guém ta engolindo, e também o leite-cota,

Bem desanimada, a dona Nair anda
pensando em vender as vacas, “uma coisa
que vai ser dificil porque é o que todo o
mundo ta querendo fazer”. Os planos de
comprar uma ordenhadeira, ji foram por
agua abaixo:

- Chega o que ja gastamos no estabu-
lo e ndo estamos tirando lucro. Tenho pe-
na é daqueles produtores que estdo inician-
do e estdo sendo derrotados de saida.

O seu larry Radke, da Linha 19
(Ajuricaba) ndo estd vendo nenhuma saida
para a.grise-do leite. S6 nao acha justo o

produtor ficar pagando os prejuizos. Diz o
seu Harry:

~ Eu até que gostaria de ter o prazer
de provar um queijo da CCGL, s6 que a
gente ndo encontra no comércio. Também
com estes pre¢os, nem adiania sair que nin-
guém tem dinheiro para comprar.

Com 28 vacas produzindo coisa de
220 litros de leite por dia, a maior queixa
do seu Harry é contra o leite-cota, “isso
ndo esta certo”. Para manter a producio
de inverno, fez pastagens, mas mesmo as
Sim ndo viu muita vantagem. No inverno ti
nha uma produgao-de 4 mil litros que agora
jd estd em torno de 5 mil litros por mi

Caprichamos bastante e fizemo

muita coisa no leite, que achei gue
recuperar os investimentos. Mas
porque com o leite-cota, ta dando u £
ferenca de 1.000 litros por més. Até nem
estamos mais comprando (rato, ota;

deixando as vacas meio ¢ yoniad o

da.




Leite

A Central

pede paciéncia

“Um pouco de paciéncia” é o que
pede um dos diretores da CCGL (Coopera-
tiva Central Gaicha de Leite), Ernesto
Krug, aos produtores que ele sabe que ndo
estdo aceitando a aplicacdo da portaria da
Sunab que carrega consigo.além do leite-
cota, o frete de um segundo percurso. Krug,
que € diretor técnico da Central, afirma
que esta foi a unica saida da CCGL para
enfrentar os prejuizos que também esta so-
frendo.

O Emesto Krug justifica esta decisdo,
aplicada as pressas e de forma retroativa,
dizendo que desde que a Central existe,
sempre se falou que um dia o leite<ota te-
ria que ser aplicado:

— Com a crise que estd af, a dimi-
nui¢do no consumo, a CCGL nao teve ou-
tra safda sendo fazer o que estabelece a
portaria da Sunab de setembro deste ano.

A situagdo piorou ainda mais para os
lados da Central, segundo o Krug, porque
houve um atraso grande no funcionamen-
to do complexo industrial de Languird. Ali
a CCGL afirma que vai encontrar uma sai-
da para diminuir os problemas de comercia-
lizagdo de leite, pois ficara aparelhada para
diversificar sua linha de produgdo, introdu-
zindo leite em pd, doce de leite, cremes,
sorvetes, etc.

VOLTA AO NORMAL

Bem que o diretor da CCGL € otimis-
ta. Ele acredita que “a tendéncia de agora
em diante é de que a situagdo melhore”. A
esperanga é que o prego do leite a nivel de
consumidor volte a Cr§ 43,00 (este valor
foi reduzido a Cr$ 40,00, pelo Governo,
pensando em aumentar 0 CONsUmOo) e assim
aliviar a situa¢do da indistria. Diz o Krug:

— Até margo acreditamos que as Coi-
sas tenham voltado ao normal.

Ele também entende que aquele pro-
dutor mais imediatista, que ainda considera
a lida do leite como secundéria dentro da
propriedade, vai dar um jeito de cair fora.
Enquanto isto, “aquele produtor mais es-
clarecido, que tem um certo conhecimento
de toda a situagdo pela qual estd passando a
atividade leiteira no Brasil, vai continuar

trabalhando”. O Krug garante inclusive que
o leite-cota vai servir para que o produtor
se estruture melhor e passe a produzir tam-
bém em igual quantidades nos meses de ou-
tono e inverno.

Foi em m4 hora que foi também apli-
cado o segundo percurso e disto o Krug
ndo tem qualquer divida. Mas ele lembra
que ha tempos atras jé existiu até um ter-
ceiro percurso, que ia da usina até o consu-
midor:

— O caso € que a Portaria da Sunab
existir tratamentos diferenciados, mesmo
que existam realidades diferentes.
estabelece cobranga de um segundo percur-
so e dentro de cooperativismo ndo pode

SUBSIDIO

Para Ernesto Krug os problemas de
subconsumo de leite no Brasil — o que se-
ria uma das principais razdes da crise agora
— poderiam ser resolvidos de uma forma
até que simples: o subsidio:

— E a tinica safda para alimentar o
povo e também para resolver de vez esta
histéria de falso excedente. S6 que isto
nem passa pela cabeca do Govemo, que
acredita que o subsidio s6 faz crescer a in-
flagdo. Mas em paises de poder aquisitivo
mais alto que no Brasil o leite é subsidiado
para a populagdo, pois se entende que os
jovens precisam se alimentar bem para ter
um desenvolvimento completo.

0 Krug recorda, por exemplo, que 20
por cento da popula¢do nordestina se ali-
menta inadequadamente e que mais de 21
por cento das criangas brasileiras sao desnu-
tridas. “S6 com isso”, afirma, “valeria o
empenho do Govermno em comprar 0 que
ndo é consumido para distribuir 4 popula-
¢do através de escolas ou da LBA (Legido
Brasileira de Assisténcia).

O subsidio, na opiniao do Krug, se-
ria uma forma do Governo continuar esti-
mulando a producgdo interna do leite ao
ponto de deixar de lado as importagdes:

— Parece mentira, mas o que temos
feito até agora tem sido estimular produto-
res de outros paises e desestimular os nos-
SOS.

Pick-

Fiat.
Amaneiramais econémica de levar 500 kg nas costas.

As razoes desta crise do leite ja sao
até que bem conhecidas, aparecendo de
forma mais clara na redugdo do consumo
ndo so6 do leite como também de seus de-
rivados (o queijo, a manteiga, cremes, sor-
vetes, etc.) De um lado caiu o consumo
em cerca de 35 por cento e, do outro, hou-
ve um estimulo ao produtor de produzir
mais. E bem que se precisava, porque se no
Brasil toda populagcdo consumisse a quantia
minima necessaria para estar bem nutrida,
iria ainda faltar muito leite neste pars.

Quem esta ha um certo tempo lidan-
do com a atividade leiteira ndo deve ter es-
quecido que até foi relativamente compen-
sador produzir leite no tltimo ano. E que o
Governo, aparentemente preocupado com
os gastos de importagdo do produto, pas-
sou a garantir pregos mais atrativos para o
produtor. S6 numa portaria da Sunab, em
abril de 1980, eram concedidos dois au-
mentos, um para o més de abril e outro pa-
ra o més de junho.

MUITOS AUMENTOS

SO que enquanto parecia compensar
ao produtor, estes aumentos foram torman-
do muito caro o leite para o consumidor.
Um consumidor, por sinal, jd sufocado pe-
lo aumento de 314 por cento no feijao,
390 no arroz e 566 por cento no pdo. Sem
pensar duas vezes, o consumidor preferiu
comprar o feijao, o arroz e o pdo do que
pagar Cr$ 43,00 por um litro de leite. O
consumo diminuiu enquanto a produgao,
com a entrada dos meses quentes, conti-
nuou a crescer. E o leite comegou a sobrar,
ndo por excesso de produgdo, mas por fal-
ta de dinheiro para o povo comprar o leite
para sua alimentacGo. Nem a decisdo de
baixar o prego para Cr$ 40,00 conseguiu
modificar a situagao para melhor.

Se fosse para cada brasileiro consu-
mir os 146 litros de leite por ano que sdo
recomendados como o minimo necessario
pelo INAN (Instituto Nacional da Alimen-
tagao e Nutrigdo) nao se teria leite que che-

A produgdo aumentou equantoo consumo diminuiu

0 excesso de um
produto que faita

# R i s i e &%
Ernesto Krug: queijo nao foi negbcio
O resultado do crescimento da pro-
dugdo interna somado ao problema que re-
presenta as importagoes de leite em po que
foram autorizadas pelo Governo é este ai.
E como o povo nado tem dinheiro para com-
prar o leite para tomar, e este leite ndo po-
de ser estocado assim porque estraga, as in-
duistrias comegaram a fabricar queijo e mais
queijo. S6 que o povo muito menos tem
dinheiro para comprar queijo. E o queijo
anda ficando estocado em camaras frigori-
ficas. ,

“Fabricar queijo também ndo foi um
bom negocio”, explica Ernesto Krug, o
diretor técnico da CCGL (Cooperativa Cen-
tral Gauicha de Leite), “pois o produto fica
estocado depois de ter sido pago quase de
imediato ao produtor’. S6 a CCGL mante-
ve, até o final deste inverno, um estoque de
cerca de 700 toneladas de queijo.

Diz o Krug que a CCGL também nao
pensava que a produgdo de leite reagisse
tanto ‘“‘como reagiu este ano’. O -aumento
da produgao foi de 104 por cento em com-
paragdo ao ano passado. A média de recebi-
mento de leite na usina da CCGL em Ijul

Transportar 500 kg decargaa imeguhmeasmﬁasdiﬂcds evindas, com muita economia.  carregar 500 kg nas costas, ga no Brasil. So que levando em conta que no més de agosto, fOI 57p0" cento superior
grandenmmmdo,suulimmsque PorfonaP:ck umencmo anck-onma;gdntam_:ma g & média deste mesmo més no ano passaa'O'
ey *ow docargs, e s que st cia tom: la 70 por cento da populagdo que trabalha no ‘ ,

nzzu-lsso;amndopowo ahck-upmtudoo urbano. Elaéfki!demmmbrur nfo pesa no seu bolso. y X 0 L. em Setembro foi 68 por cento maior e em
30 outros quinhentos voc? quiser até 1/2 ton. Inclusive e ¢ agil como ela s6 no trénsito. Venha ver a Pick-up Fiat de Pais recebe menos de dois salarios minimos P

Eai, aPlck-umeestAsonnha objetos longos: a Pick- uPFm Purdmuo‘ahck—_gprm perto numa Concessionéria Fiat. e k outubro 125 por cento Assim. sdo dois
o Pickcn E?—if‘:.f"‘“m‘”“‘“’ o g i Ui g por més, fica bem claro que a maior parte p ¢ g
Fiat. B 2o quer diser: P 3 seumodemomotor 1300cc  conforthveis, painel antichogue iloi e l |  problemas somados: um excedente em fun-
. o aeilidade 00 PP e 7 peise ceqerlai gl el I dos brasileiros so vé leite de longe e o ta 4 .
trAmit da cldadee tranqUilidade  tan 52 litros de ¢ muitas outras novidades. “ ” fos d ¢do da safra e uma queda no consumo em

lnmdecnfmuan:-:uos quemcmn emmu.nasga?g Como vock pode ver, além de do “excedente” nem Chega nas maos aos = X 5
w : g . fungdo da falta de dinheiro.
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Com tantos descontos que an-
o tendo o leite, o que pode sobrar,
i linal de cada més, pro bolso do
predutor? O Iriné Roberto, do Se-
tor dle Pecudria Leiteira da Unidade
e ljul, & quem andou calculando
bwim direitinho, tirando todos os
descontos, em quanto fica mesmo
um litro de leite.

A partir da Gltima portaria da
Sunab, o produtor estd recebendo

Cr$ 27,30 por litro de leite-cota,
que é o resultado da média dos 85
por cento de leite gue vai para a in-
dustria (e que tem um preco de
Cr$ 27,00) com os 15 por cento do
leite que vai para consumo (e rece-
be um preco de Cr$ 29,00). No fi-
nal das contas, tirado todos os des-
contos (Funrural, frete, capital. . .)
o preco do leite-cota ficaem Cr$ . .
20,26. Pelo litro de leite extracota
o produtor ja anda recebendo des-

0 ui-u.'r- ligquido de um litro de leite-cota é de Cr$ 20,26. 0

ik

Na inddstria de Languird
a esperanga de uma melhora

Ainda que em fase expe-
rimental, ja comegou a funcio-
nar o Complexo Industrial Lan-
guini, que pertence @ Coopera-
tiva Central Gaticha de Leite
Instalado no municipio de Es-
trela, o complexo industrial
que de saida jd abriu cerca de
1.000) novos empregos na re-
gido do Alto Taquari, desting-
se ao beneficiamento e indus-
triglizacdo do leite e seus deri-
vados. Trabalhando por ora
apenas no leite em po — por
falta de equipamentos especiais
€ que dependem de importagdo
— @ intencdo da Central, tdo lo-
go o complexo figue pronto,
dar inicio a producdo do leite
pasteurizado “Longa Vida”, do
soro em po, do doce de leite,
de gueijos, cremes, sucos de la-
ranja, sorvete e do leitelho em
po — utilizado na racdo de ali-
mentagdo animal,

Depois de instalados to-
dos os equipamentos e funcio-
nando efetivamente, o comple-
xo terd uma capacidade de pro-
dugdo diaria de 80 mil litros de
leite empacotado, 4 mil quilos
de doce de leite, 16 mil quilos

de leite em po, 15 mil quilos de

soro em po e cerca de 900 qui-
los de leitetho em po. E inten-
¢do da CCGL abastecer com o
leite pasteurizado toda a regido
de Porto Alegre e municipios
vizinhos, enquanto que o leite
em po absorverd as sobras da
safra e abastecerd o mercado
regional e nacional bem na épo-

e 'Eﬂ"dﬂ"{’.ﬁﬂiﬂﬁi oo

G it

“partEdo mercado.

ga Vida" serd distribuido por
locais de abastecimento consi-
derados irregulares, ¢ os doces
ficardo para suprir as deficién-
ctas do mercado da regido Sul,

INAUGURACAO MARCADA

Mesmo que ainda estejam
faltando alguns equipamentos
para gque comece a funcionar
efetivamente, o Complexo in-
dustrigl de Languiri deverd ser
inaugurade no dia 21 de janer-
ro proximo. “Até la", afirma
Ernesto Krug, diretor técnico
da CCGL, “acredito que todos
os problemas estardo resolvidos
e 0 complexo funcionamento a
todo o vapor'. Muito otimistg,
Ernesto Krug tem certeza que a
Languiru serd o pulmdo da
Central, “para onde serd canali-
zada grande parte da producdo
leiteira do Estado. Se a Central
Ja ndo tivesse esse complexo
em funcionamento, mesmo que
em fase experimental, a situa-
cdo estarig pior, pois ndo have-
rig onde estocar foda a produ-
¢do que estd entrando, princi-
palmente a de leite flurdo e
que ndo esta tendo consumo”

FPartindo para a industria-
lizagdo de outros produtos de -
rivados do leite, como cremes,
sorvefes, leiteltho em po, e do
proprio leite em po, o comple-
x0 Languini tem intengdo de
permitir @ reducido da importa-
¢do de coisa de 1.500 toneladas
de leite em pd, jd que terd con-
digdes de abastecer uma boa

|ItE—e:‘.ll'.50 E .- . 30

de outubro um valor bruto de Cr$ .
20,00, que depois dos descontos fi-
ca por voltade Cr$ 14,30,

Trazendo tudo na ponta do
lapis, o Iriné mostra o que um pro-
dutor perde de descontos em, por
exemplo, 100 litros de leitecota.
De frete-1, o desconto é de 13 por
cento, e la se vdo Cr$ 355,00 (em
Ajuricaba o desconto é de 12 por
cento): mais Cr$ 68,25 de Funru-
ral; Cr$ 81,90 de capitalizagdo e
custeio — de cada um é descontado
1,5 por cento — e mais Cr$ 200,00
de frete-2 — o desconto aqui é de
Cr$ 2,00 por cada litro de leite. S6
de descontos j& se foram Cr$
705,15.

Sendo leite-cota, esses 100 li-
tros terdo um valor bruto de Cr$ . .
2.730,00. DiminuindoosCr$ . . . ..
705,15 de descontos, sobram
Cr$ 2.024,85, dando um valor Ii-
quido por litro de leite de Cr$
20,26. O Iriné lembra aqui, que esse
valor é valido para aqueles produto-
res que entregam leite em tarros in-
dividuais e com indice de gordura
dentro do padrao estabelecido que
é de 3,3. Os produtores que entre-
gam leite em tarros coletivos ainda
tém mais 1 por cento de aluguel
pelo uso do tarro.

Se esses 100 litros de leite fo-

rem considerados extra-cota, o pro-
dutor ainda vai receber bem menos
por cada litro. Somando os Cr$ . ..
260,00 de frete-1, Cr$ 200,00 de
frete-2, Cr$ 60,00 de capitalizacdo
custeio e Cr$ 50,00 de Funrural,
se chega a um total de Cr$ 570,00.
Diminuindo este valor dos Cr$ . . . .
2.000,00, que é a receita bruta dos
100 litros de leite, sobram apenas
Cr$ 1.430,00, representando en-
tao Cr$ 14,30 por litro de leite.
Também aqui deve se levar em conta
o indice de gordura e a utilizagdo
dos tarros, se individual ou coletivo.

Com esses pregos, aquele pro-
dutor que ndo conseguiu fazer uma
boa média no inverno, e que ainda
por cima fez investimentos em ani-
mais, pastagens, estabulos, dificil-
mente terd condicdes de cobrir os
custos. O produtor que conseguiu
formar uma boa cota e que ndo de-
pende de nenhum financiamento,
podera trabalhar mais tranquilo. O
mais prejudicado em toda a histéria
¢ aquele produtor que recém esta
entrando na atividade e que além de
receber um preco mais baixo —
Cr$ 20,00 por litro — porque nio
teve como formar cota, ainda tera
que fazer certos investimentos para
se programar até o préximo inver-
no.
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 MERCADD MENOR

~ QUE O PREVISTO

Falta de- mercado, em parte
para o 6leo e principalmente para o
farelo, e de pregos definidos para a
colza, sdo as justificativas do Dire-
tor da Regido Pioneira, Bruno Eise-
le, para explicar melhor o adianta-
mento que a Cooperativa liberou
pelo produto, liquidado na semana
passada ao prego de Cr$ 1.260,00
o saco de 60 quilos em vez dos
Cr$ 1.600,00 como havia sido pro-
metido. Tudo, como explica Bruno
Eisele, é porque a colza ainda é um
produto novo, pouco conhecido.
“Até certo ponto, é normal que o
mercado ainda esteja restrito, pois a
colza é uma cultura que recém estd
se expandindo”’.

Ao mesmo tempo, Bruno Eise-
le diz que ndo entende como o Go-
verno quer que aumente a area de
plantio de colza, se nada faz para
incentivar a cultura, “’haja visto que

nem pre¢co minimo tem. Se o
Governo quer tanto que se plante
colza, deveria pelo menos ser mais
justo e oferecer toda a cobertura fi-
nanceira necessaria’’.

UM PRECO QUE NAO PODE VIR

Baseada nos custos de produ-
¢do, a Cotrijui havia estimado para
essa safra, um pregco médio em tor-
no de Cr$ 1.600 mil pelo saco de
60 quilos. O preco, na verdade, ndo
passou de Cr$ 1.260 mil. “Havia-
mos estimado esse preco, em torno
de Cr$ 1.600 mil, porque acredita-
vamos que a colza tivesse esse ano
um mercado mais ou menos normal
por parte das industrias do setor
privado”, explica o Enio Weber,
Coordenador da Comercializacdo na
Regido Pioneira. Por outro lado, le-
vando-se em conta que a colza ain-
da ndo é bem aceita — condigcdo que

se agrava pelas notfcias de que na
Espanha o 6leo de colza estaria ma-
tando gente — o Enio lembra que a
todo o produto novo sempre existe
resisténcia “e tanto é verdade, que
as proprias indlstrias preferem uti-
lizar o farelo de soja, que jd estdo
acostumadas, do que, pelo menos
uma vez, experimentar o farelo de
colza"".

Do mesmo, é inten¢do da Co-
trijui, sabendo das dificuldades de
colocagdo do produto no mercado,
principalmente no que se refere ao
farelo, colocar toda a produc¢do da
melhor maneira possivel. O Enio
explica:

— Ja andamos procurando co-
locacgdo para a colza até no mercado
externo, mas chegamos a conclusdo
de que o preco ndo chegaria nem a
Cr$ 1 mil. O Canadd, por exemplo,

seria um de nossos compradores,
mas o pre¢o ndo ajuda em nada, e a
solugdo para o problema estd mes-
mo é no mercado interno.

OUTRA MODALIDADE

Embora estivesse oferecendo,
logo no inicio da safra, um adianta-
mento de Cr$ 15,57 pelo quilo de
colza, a Cotrijui encerrou a liquida-
¢do da modalidade preco médio
para a produgdo ja entregue, ao pre-
co de Cr$ 21,00 o quilo, ou seja,
Cr$ 1.260,00 pelo saco de 60 qui-
los. Ao mesmo tempo, abriu uma,
nova modalidade, a do pregco do
dia, que até entdo ndo existia.
“Com a modalidade preco do dia,
o produtor pode ficar um pouco
mais tranquilo. Mas, mesmo assim,
ndo acreditamos que o preco che-
gue a Cr$1.600 mil o saco, como vi-
nha sendo estimado”, fala o Enio.

Esperanga por um preco melhor

Um pouco foi a curiosidade,
outro pouco foi o preco mais ou
menos compensador, que levou o
Vilson Luiz Breunig a plantar colza
em 3 de seus 25 hectares de terra ld
em lIrapud, Miraguai. A curiosidade
do Vilson era mais para ver o rendi-
mento que dava a colza e também
porque andava querendo mudar um
pouco, fazer rotacdo de culturas,
para ndo deixar sempre a mesma pa-
lha na terra. Plantou a lavoura por
conta e colheu 59 sacos, que consi-
dera uma boa média, se comparada
com outras producoes. Nao foi me-
lhor por causa de um ataque violen-
to de lagartas. Ele s6 ndo enterrou
tudo, porque reparou que o estrago,
no final das contas, ndo tinha sido
dos majores.

Também o preco, por volta de
Cr$ 1.600 mil, andou colaborando
para que o Vilson se tocasse a plan-
tar colza. Ele contava, antes de
saber da liquidacdo do produto, que
acabou alcancando Cr$ 1.260,00.

— Uns falavam em Cr$ 1.600
mil o saco e outros em Cr$ 2.600
mil. Até agora s6 deu Cr$ 945,00
de adiantamento, o que assim, de
arrancada, é muito pouco. Plantei
com a idéia que desse pelo menasuns
Cr$ 1.600 mil, que tava bom, mas
até agora ndo sabemos o que vai vir
de resto.

O melhor de tudo, segundo o
Vilson, é de que o preco fosse o
prometido de comego e que ainda
viesse a vista. Calcula também que o
preco da colza ficou assim ruim,
por causa das noticias que sairam
pelas radios, dizendo que o azeite
de colza estava matando gente ld

pela Espanha. Ele pede um preco
dodia:

— Este negécio da cooperativa
fazer preco médio estd muito errado,
que nos vendemos a nossa producdo
a prestacdo. A colza tinha que ter
um prego do dia, para a gente calcu-
lar o que dd no final das contas.

COLHER O DOBRO

Para poder pagar o financia-
mento dos 20 hectares, que plantou
em sociedade com o sogro, o Age-
nor Antonio Savariz, de Inhacora,
Catuipe, teria que colher mais que
o dobro da sua producdo. Plantou
incentivado pelo pessoal da Emater
e ndo foi nada bem:

— Os técnicos falaram que era
uma coisa muito boa, entdo fui na
cooperativa e peguei a semente. SO
consegui tirar 80 sacos dos 20
hectares, que nem que valesse Cr§ .
2.000 mil o saco, daria para cobrir
o financiamento que foi de Cr$
195 mil.

Tao mal foi o Agenor, que tra-
tou logo de saida, de pedir Proagro.
Acredita que ndo foi muito bem
porque plantou no cedo, em 4 de
maio. Se tivesse plantado primeiro
o trigo e depois a colza, tem certe-
za de que era capaz de ter acertado.

Além de ter ido louco de mal
com a colza, Agener ndo gostou do
adiantamento que a cooperativa an-
dou dando, de Cr$ 15,57 pelo qui-
lo. Ele é de opinido de que a colza
tenha o mesmo valor da soja.

— N&o gostei mais ainda do
preco da cooperativa, quando an-
dei sabendo que uns vizinhos entre-
garam para uma outra firma, a Ol-

1

S

a vista

Vilson Breunig: pre¢o

vebra, e receberam Cr$ 20,00 por
quilo de adiantamento. A colza tem
que valer a mesma coisa que a soja.
Tinha que ser um preco comparado.

NAO COBRIU FINANCIAMENTO

Para poder tapar o valor do fi-
nanciamento, o seu José Anesi, de
Rosario, Augusto Pestana, diz que o
preco tinha que melhorar bastante,
e além disso, a colza é uma cultura
muito perigosa, que nem sempre da
bem. Diz ele:

— Se a cooperativa pagasse
Cr$ 1.600 mil, que andava prome-
tendo, ainda dava pra gente se sair
bem do financiamento.

Proprietario de 110 hectares, o
seu José reservou 10 para a colza,
de onde tirou 5.170 quilos, “mas
foram classificados s6 4.200, o res-
to foi de descontos’. Ndo colheu

melhor porque a chuva ndo ajudou.

Novembro/81

José Anési: ndo deu para
pagar o financiamento

De adiantamento, recebeu Cr$.
72 mil pela producdo que entregou
enquanto que o financiamento fi-
cou por volta de Cr$ 86 mil. Por
um preco assim tdo baixo, ndo sabe
se volta a lidar com a colza.

— Apesar dos técnicos dizerem
que a colza endireita demais a terra,
ainda estou pensando se volto a
plantar. Primeiro quero ver se vem
mais algum dinheiro para pegar o
resto do financiamento.

— me——
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AS GULTURAS

A e e

NO TESTE DO INVERNO

A regular safra do ultimo in-
verno mostra seus resultados a par-
tir da propriaprodugdo alcanc¢ada pe-
lo trigo. Esta lavoura, que em 1979,
com 238 mil hectares na Regido
Pioneira, havia conseguido um ren-
dimento médio de apenas 311 qui-
los por hectare, no ano passado ha-
via sido reduzida para 177 mil hec-
tares, quando a produtividade foi
de 469 quilos. Este ano, a redugdo
foi maior ainda, em termos de area,
para 90.400 hectares, mas o rendi-
mento médio saltou perto de 1.200
quilos.

TRIGO: AREA MENOR
E BEM MAIS CUIDADA

A pniacipal explicacdo para
tdo boa produtividade é encontrada
no clima seco que caracterizou o in-
verno. Entre maio e agosto o Esta-
do teve chuvas com médias bem
abaixo das precipitagbes dos
Gltimos anos, e somente em abril e
junho choveu com mais intensida-
de. Setembro e outubro também fo-
ram meses secos, e isso favoreceu
ainda mais a lavoura. Mas o diretor
técnico da Cotrijui, Renato Borges
de Medeiros, afirma que o clima
ndo pode ser apontado como Gnico
fator responsavel pela boa safra.

Ele lembra que a maioria dos
produtores escolheu as melhores
areas para o trigo, em fungdo da la-
voura ter sido reduzida. Também
por causa da diminuicdo nas dreas
de plantio, o trigo foi semeado mais
no tarde, ali pela segunda guinzena

de maio e inicio de junho. Com is-
so, a cultura é beneficiada, porque
escapa dos maiores problemas, que
acontecem no periodo critico da
formacdo de graos, e quando o ex-
cesso de umidade pode prejudicar.

O agrénomo Mario Lagos, pro-
fessor na Universidade Federal de
Santa Maria e estudioso da triticul-
tura, vem assessorando a Cotrijui
nessa area, e ressalta que esse aspec-
to, da lavoura plantada mais tarde,
é importante. Ele acha que com a
reducdo nas areas de plantio, o pro-
dutor ndo se vé obrigado a ter pres-
sa para desocupar a lavoura e prepa-
rar a terra para a soja. Assim, as va-
riedades do ciclo médio, como a Ja-
cuf, CNT-10 e CNT-9, sdo as ideais
para o Rio Grande do Sul. O
agricultor plantaria em fins de
maio, para colher no infcio de no-
vembro.

Mério Lagos lembra ainda que,
nesse caso, o plantio direto da soja
se encaixa bem. Com uma lavoura
menor, o produtor pode inclusive
melhorar os cuidados com a cultu-
ra, preparar mais a terra, controlar
pragas e doengas, e alcangar, é cla-
ro, bons rendimentos. Com esses
cuidados, o diretor técnico da Co-
trijui acha que, aos poucos, a lavou-
ra de trigo pode inclusive voltar a
crescer em extensdo. Renato lem-
bra, no entanto, que a partir de ago-
ra a cultura estara incorporada ao
processo de diversificacdo, e por is-
so deve ser vista como uma impor-
tante alternativa, entre outras tan-
fas.

AVEIA: MERCADO
E CADA VEZ MELHOR

A aveia teve uma area de
10.340 hectares, na Regido Pionei-
ra, e foi igualmente beneficiada pe-
lo clima seco, que favorece a pro-
ducdo de grdos. A umidade s6 in-
teressa para quem planta para for-
mar massa, para pastagem. A area
de aveia apenas para forrageira
atingiu 6.157 hectares no Gltimo in-
verno. A produtividade dos 10.340
hectares para grdos teve uma mé-
dia de 1.250 quilos.

A Cotrijui espera contar, den-
tro de pouco tempo, com varieda-
des mais resistentes a ferrugem, que
estdo sendo pesquisadas pelo setor
de Plantas de Lavoura, da Faculda-
de de Agronomia da Universidade
Federal do Rio Grande do Sul. Sdo
variedades com ciclo mais curto, e
que talvez consigam rendimentos
superiores a 1.500 quilos por hecta-
re, beneficiando quem pretende
plantar para colher grdos. Mas ainda
ndo se sabe quando essas variedades
estardo prontas para serem distri-
buidas aos produtores.

Renato Borges de Medeiros re-
corda que a aveia surgiu como op-
cdo de duplo propésito, ou seja, pa-
ra servir como pastagem e para a
producdo de grdos. Aos poucos, a
planta vai tendo sua qualidade apri-
morada, e conquista fatias do mer-
cado, tanto para semente como pa-
ra comércio. E uma cultura impor-
tante, nos planos de diversificagdo,
ndo s6 por obter resultados econd-

Quem néo deixou a lavoura sem
planta, no Gltimo inverno, ndo deve
estar arrependido. O trigo rendeu o
que nao havia rendido nos dltimos
anos e as outras alternativas
comegaram a se firmar como
opcoes realmente vdlidas para uma
regido onde a monocultura imperou
por tantos anos. O tempo ajudou, e
a propria reducdo nas dreas de
plantio contribuiu para que a
lavoura fosse melhor cuidada. Num
balanco da safra de inverno, a aveia,
a cevada, a linhaca, o tremogo
apresentam resultados com mais
pontos positivos do que negativos,
e vdo conquistando, junto com
outras culturas, e com bastante
cautela, espagcos cada vez maiores,
numa lavoura em que praticamente
s0 a triticultura mandou por duas
décadas sequidas.

Renato: muitos fatores ajudaram a lavoura

Lagos: recomendando trigo de ciclo médio

micos satisfatérios, mas também
por ajudar na recuperagdo do solo,
com suas rafzes que alcangam boa
profundidade.

Cicero de Oliveira Juanior,
coordenador da area de sementes na
Cotrijui, diz que o mercado para a
aveia é mesmo promissor. S6 a aveia
preta, mais destinada & pastagem, €
que vai saindo dos planos de quem
se dispde a produzir grdos, pois O
comércio é meio fraco. Este ano, as
aveias branca e amarela, para co-
mércio, receberam, de acordo com
a classificacdo, adiantamentos de
Cr$ 22,07;Cr$ 21,06;Cr$ 20,05;
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Colza ndo teve bom rendimento
Cr$ 19,04 por quilo. A aveia des-
classificada recebeu Cr$ 10,00. Nio
& possivel se prever se, além do
adiantamento, havera acréscimo até

* a liquidagdo, pois tudo depende da

comercializacao.

A aveia para semente, da bran-

ca e da amarela, recebeu Cr$ 21,00

como adiantamento; e a preta, Cr$.

20,00. Os produtores de sementes

deverdo receber bonificagdo, ap6s a

comercializagdo, mesmo porque o

mercado é bom inclusive no comér-

cio. A Cotrijui comegou a competir
no comércio no ano passado, des-
tinando a produgao paraconsumo de
animais, e este ano ja comeca a ven-
der aveia para consumo humano,
em funcdo da boa qualidade dos
grdos. Mantendo regularidade na
produgdo, para atender a procura,

Cicero acha que a aveia nunca dei-

xara de ter compradores.

CEVADA:CLIMA
TAMBEM FAVORECEU

A cevada teve uma drea de
5.100 hectares, e o rendimento mé-
dio ficou por volta de 1.450 quilos,
também porque o clima ajudou. Ao
contrario da aveia, a cevada ndo é
cultura recomendada para rotacdo
com o trigo, porque sofre o ataque
das mesmas doengas. Por isso, é
uma planta de alto risco, e ndo esta
entre as consideradas mais impor-
tantes na diversificagdo. Esses riscos
talvez ndo compensem quem venha
a investir nessa planta em func¢do do
mercado meio favoravel, pois o Bra-
sil importa cevada.

Segundo Enio Weber, coorde-
nador de comercializagdo da Coope-
rativa, a cevada recebeu um adianta-
mento de Cr$ 1.200,00 pela saca
de 60 quilos, e a liquidacdo deverd
acontecer até o final de dezembro.
O prego final a ser pago ao produ-
tor dependerd do padrdo que as

i

Qualidade do alho em melhorando

maltarias irdo determinar. Mas o
produto € considerado de boa qua-
lidade e podera conseguir de Cr$ . .
28,00 a Cr$ 29,00 por quilo.

COLZA: A PROCURA
DE MELHOR MERCADO

A colza teve um rendimento
baixo este ano, e também ficou
com um preco aquém do que es-
tava sendo previsto. A seca preju-
dicou, no inicio da germinacdo, e
houve problema também no inicio
da floracdo. So6 as lavouras com boa
fertilidade é que se recuperaram
bem, quando voltou a chover, pois
a colza é uma cultura exigente. Re-
nato e o agronomo Volnei Viau,
que vem coordenando os trabalhos
nessa area, entendem que a planta
ndo sera imposta como alternativa,
mas crescera, isto sim, de acordo
com a importancia que for consta-
tada pelo proprio agricultor.

Os rendimentos foram bem va-
riados, de 500 a mil quilos, nos
4.250 hectares plantados este ano,
mas aos poucos, com a busca de no-
vas variedades, a produtividade po-
derd melhorar, para que a colza te-
nha condi¢Ges de competir com ou-
tras op¢des de inverno. Volnei lem-
bra que um dos aspectos negativos
da cultura, mais lembrados pelo
produtor, que é a debulha, s6 serd
amenizado com oS progressos que
forem conseguidos, ano a ano. A
debulha — diz ele — deve ser levada
em conta como problema que exis-
te em func¢do de todo o desenvolvi-
mento da planta, até a colheita.

A comercializacdo da colza a
preco médio ja foi encerrada, a ni-
vel de produtor, e a saca de 60 qui-
los ficou em Cr$ 1.260,00. No dia
4 de dezembro, a Cotrijui também
adotou para esse produto o preco
do dia, que poderd ser escolhido
pelos que nao tiverem ainda entre-
gue a safra. Até o dia/8, o preco do
dia havia permanecidoem Cr$ . . ..
1.260,00, e os valores ndo deverdo
oscilar muito, segundo Enio Weber.
Ele lembra que o produto. ainda
ndo chegou a conquistar um mer-
cado interno, mas entende que isso
acontecera de ano a ano.

, e assim o pr

oduto conquista mercado

LINHACA: PRECOS
'CONTINUAM ESTAVEIS

A linhaga teve uma é&rea de
4.908 hectares, e ficou com um ren-
dimento médio de 900 quilos. E
uma cultura com poucos riscos téc-
nicos, mas que tem um ciclo longo,
com plantio em fins de junho e co-
Iheita em fins de novembro. O plan-
tio no cedo pode favorecer o surgi-
mento da septoéria, que é a doenca
que mais ataca a linhaga, mas nos
tltimos anos a lavoura ndo tem
apresentado problemas. E uma
planta recomendada para rotacdo
com trigo, aveia e cevada.

A comercializagdo estd sendo
feita pelo preco médio e preco do
dia. O adiantamento pelo pre¢o mé-
dio foi de Cr$ 20,00 por quilo, e o
preco do dia, adotado na segunda
quinzena de novembro, andava em
Cr$ 1.500,00 no dia 8 de dezembro,
A liquidacdo talvez aconteca em
marco, e é dificil de se prever o pre-
¢o final. O mercado para a linhaca é
estavel, sem muitas oscilagBes, e
continua com boas perspectivas.

TREMOGCO: MENOS
PRODUGAO DE SEMENTE

O tremogo comeca a ficar
desinteressante, para quem ainda
pensa em produzir sementes para
comercializar. A drea de plantio fi-
cou em 15 mil hectares, sendo que
700 destes foram destinados ex-
clusivamente a produgdo de grdos,
e o resto para adubagdo verde. O
rendimento ficou em torno de
uns 700 quilos por hectare, por cau-
sa da estiagem. O departamento téc-
nico alerta mais uma vez que o tre-
moc¢o ndo é aconselhével para rota-
¢do com soja, por causa das doen-
¢as que atacam as duas culturas. O
bom seria rogar a lavoura em agos-
to, e semear milho com plantio di-
reto na mesma area.

O mercado, para quem produz
semente, ficou inflacionado,
segundo Cicero de Oliveira Junior,
porque essa é uma cultura que ofe-
rece facilidades para ser produzida.
Muita gente plantou e ficou com se-
mente propria, para aproveitamen-
to depois em éareas que servirdo de

adubagdo. Por isso, as 4reas para
producdo de grdos nio devem au-
mentar. Mas surge uma alternativa,
O tremogo doce, que se presta para
alimentacdo humana. Por enquanto,
as sementes dessa variedade ndo es-
tdo sendo distribufidas.

O adiantamento, para o tremo-
¢o dessa safra, ficou em Cr$ 20,00
por quilo, e é pouco provavel que
ainda seja concedida uma bonifica-
¢do, por causa do excesso de oferta
no mercado e da inexisténcia de
compradores no comércio. O tre-
mog¢o ndo tem utilidade para a in-
duastria, e até o momento faz parte
dos planos de diversificagdo como
planta recuperadora do solo.

CENTEIO: AREA
CONTINUA PEQUENA

O centeio continua com lavou-
ra inexpressiva. Teve uma drea plan-
tada de 493 hectares, na Regido
Pioneira e ndo ha tendéncia de au-
mento da lavoura. Cicero diz que o
mercado é relativamente bom, para
quem produz semente, mas ainda
ndo ganhou importancia no comér-
cio, mesmo porque a produgdo na
regido é muito pequena para que se
tente atrair a procura dos compra-
dores.

Este ano, o centeio também
teve problemas com a falta de chu-
vas, e por causa da reduzida area
plantada ainda ndo h4 base do ren-
dimento médio. O adiantamento foi
de Cr$ 21,00 por quilo, e a previ-
sdo é de que até julho a comerciali-
zagdo estara encerrada. S6 af é que
se ficara sabendo se, na hora da li-
quidacdo, havera bonificagdo. As se-
mentes sdo vendidas principalmente
para os mercados do Rio Grande do
Sul e do Parana.

ALHO: O PRECO
PODE ATE DOBRAR

O alho deve alcancar um rendi-
mento médio de 2.200 quilos, se-
gundo estimativas do departamento
de Estudos Econdmicos da Cotrijui,
e a producdo a ser entregue talvez
fique ao redor de umas 230 tonela-
das. A lavoura, foi igualmente um
pouco atingida pela estiagem, espe-
cialmente em setembro, pegando as
variedades do cedo. O alho do
tarde, como o Portela, conseguiu
melhor produtividade, conforme
Nelcy Baroni, do setor de comercia-
lizacdo de hortigranjeiros. .

Os adiantamentos foram de
Cr$ 105,00 para o alho graido;
Cr$ 70,00 para o médio:e Cr$. ...
45,00 para o alho-inddstria. Baroni
destaca que esses valores dobraram
0s pagos no ano passado, e as pers-
pectivas para comercializacdo sdo
favoraveis. As vendas deverdo estar
fechadas ali pelo inicio do préximo
ano, e ha previsoes de que, quando
da liquidagdo, o produtor talvez até
receba o dobro do que j& foi pago
como adiantamento.
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Diversificar contou pontos

Os resultados imediatos
da diversificagdo, consideran-
do-se principalmente os pregos
pagos, podem ndo ser ainda
muito bons, mas isso parece
que ndo preocupa quem inves-
tiu nas alternativas de inverno.
E o caso do seu Jodo Hélio Ti-
sotti, de Rosario, Augusto Pes-
tana. Pela terceira vez este ano,
ele deixou de plantar apenas o
trigo, em seus 75 hectares, e es-
ta satisfeito com os resultados
que vem conseguindo.

A propriedade do seu
Jodo Tisotti teve. 40 hectares
de trigo, 13 de aveia, 10 de tre-
mogo, 10 de linhaga e cinco de
cevada. O trigo rendeu umas 30
sacas por hectare, e essa boa
produtividade pode ser explica-
da no fato de que ele escolheu
a melhor drea, nas partes altas,
e onde antes havia cultivado
tremogo e linhaga. Ano que
vem, mesmo que O prego mini-
mo e o VBC sejam mais ou me-
nos parecidos com os deste
ano, ele volta a plantar a mes-
ma drea. E garante que ndo vai
aumentar a lavoura de trigo, ca-
so o governo decida voltar a in-
centivar essa cultura.

A aveia rendeu uns dois
mil quilos por hectare, apesar
da lagarta ter provocado uma
quebra. Os Cr$ 22,00 por qui-
lo, pagos de adiantamento, fo-
ram considerados razodveis por
seu Jodo. Ele ainda espera mais
uns Cr$ 200,00 por saca, de
bonificagdo para a semente. No
proximo ano, volta a plantar os
mesmos 13 hectares de aveia,
pela terceira vez. Também a li-
nhaga, que foi plantada igual-
mente pela sequnda vez este
ano, terd a mesma area em 82.
Seu Jodo diz que a linhaga lhe
deu lucro nas duas safras, mas
aconselha que “o pessoal deve
ir com calma, pois os custos
sdo meio altos’. Este ano a li-
nhaga deu uns 25 sacos de ren-
dimento.

SEM PREJUIZOS

O tremogo teve a tercei-
ra safra, com parte para semen-
te e parte para adubagdo verde.
Seu Jodo sabe que jd ndo vale a
pena plantar para semente, pois
hd muita oferta de tremogo.
Ano que vem ele plantarda um
pedago sé para enterrar, pois
notou que na drea onde culti-
vou trigo este ano, e onde no
ano passado havia tremogo,
chegou a dar rendimento de 35
sacos por hectare. O rendimen-
to do tremogo foi de uns 35 sa-
cos. Seu Jodo anda interessado
no tal tremogo doce, e se
conseguir semente ird experi-
mentar a planta em 82. Tam-
bém a linhaga, que rendeu 30
sacos por hectare, terd a mesma
drea da primeira safra deste,
mesmo que ele considere o
mercado ‘‘um pouco duvidoso”!

Seu Jodo garante que
nunca teve prejuizo com as al-
ternativas de inverno, até ago-
ra, e vai continuar com as mes-
mas lavouras ‘‘para ndo dar en-

trevero”. O trigo pegard o
maior pedago, porque é produ-
to que “o Rio Grande do Sul
ainda vai produzir muito”, em
funcdo da rotagdo e das pesqui-
sas, que talvez descubram varie-
dades mais resistentes. “Com o
tempo — diz ele — isso serd
possivel”.

VOLTA AO TRIGO

O seu Manoel Antonio
Conceigdo, de Vila Joia, Tu-
panciretd, colheu este ano sua
segunda safra diversificada. Vi-
nha plantando 40 a 50 hectares
de trigo, nos ultimos anos, mas
por causa do mal-do-pé e do
mosaico deu uma parada. Culti-
vou 10 hectares de tremogo, 10
de colza e 10 de aveia, além de
outros quatro hectares de aveia
para pastagem. Acha que vai
dar uma parada com a colza,
em 82, e plantar, além do tre-
mogo e da aveia, um pouco de
cevada, linhaga e trigo, nos 64
hectares de sua propriedade.

A colza rendeu de 13 a
14 sacas por hectare, apesar de
ter sido plantada numa drea
bem fértil, seqgundo seu Ma-
noel, pois 0 tempo ndo ajudou.
Ele achava, ali pelo inicio de
dezembro, que os Cr$ 16,00
por quilo, recebidos como
adiantamento, ndo estavam
compensando. E, além disso,
considera muito arriscada a co-
lheita dessa planta, que vem de-
bulhando.

VAIMELHORAR

O tremogo foi plantado
por conta, € por isso 0 pouco
que ele receber pela semente
ird compensar, pois o rendi-

mento foi bom, com uns 1.500
a 1.800 quilos. Ano que vem,
seu Manoel vai plantar talvez s6
para enterrar, por causa do ex-
cesso de oferta. A aveia deu
“uns 15 mil quilos brutos”, e o
adiantamento de Cr$ 22,00 pe-
lo quilo foi considerado “mais
ou menos bom". Seu Manoel
acha que essa cultura da resul-
tados, mesmo que venha a so-
brar semente, pois ele acredita
que exista comércio. E possivel
até que ele plante mais aveia no
ano que vem, porque a planta
também é meio barata.

Seu Manoel pretende des-
tinar uns 25 hectares para o tri-
go em 82, e retorna a esta la-
voura porque entende que a di-
versificagdo vai melhorar a
planta. Lembrando que tudo
depende muito da safra de soja,
ele jd vai planejando plantar
tremogo, aveia para grdo e pas-
tagem pras vacas de leite, linha-
¢a, trigo e cevada. O produtor
estd entre os que entendem que
é preciso ir testando as plantas,
trocando uma pela outra, até se
descobrir as que sdo mais apro-
priadas para cada lavoura e que

rendem mais, em termos
economicos.
CUIDAR A TERRA

A persisténcia do agricul-
tor na diversificagdo tem outro
defensor, que é o seu Victor
Gomes de Oliveira, de Santo
Augusto. Ele acha que o produ-
tor tem que acreditar na diver-
sificagdo, ndo pensando s6 na
lavoura. Seu Victor tem 150
hectares em Esquina Pompilio

Manoel: testar aos poucos

Victor: cuidando do solo

Silva e em Coroados, e vinha
investindo mais no gado de lei-
te, ha dois anos, quando come-
gou na atividade com duas va-
cas. Hoje, ele produz 300 litros
de leite por dia, e é por causa
da criacdo que vem cuidando
da terra, com bastante pasta-
gem.

Este ano, plantou colza
pela primeira vez, em cinco
hectares, e o rendimento foi de
uns 18 sacos. “E uma cultura
boa, mas muito melindrosa’’,
diz o seu Victor. Ele explica,
no entanto, que plantou a col-
za na drea mais pobre. S6 que
ndo estd decidido a testar a cul-
tura em terra forte, ano que
vem, principalmente por causa
do prego, pois acha que os Cr$
1.260,00 pagos pela saca ndo
compensam muito. Em 82, vai
dar uma parada com a colza, se
o.prego ndo melhorar, e talvez
volte a plantar anos depois.

A aveia também foi plan-
tada pela primeira vez para dar
grdo, em 15 hectares cultivados
por conta. S6 que ele acha que
se passou no pastoreio e judiou
da planta, por falta de pasto. A
produtividade deve ter ficado
nuns 1.500 quilos, e ele ficou
com a semente /para replantar
ern 82 para pastagem. Este ano,
seu Victor também cultivou
cinco hectares de centeio, pen-
sando no grdo, mas pela falta
de pasto fez so pastoreio.

A lavoura de inverno foi
coinplementada com 100 hec-
tares de trigo, que é a drea que
ele vem plantando nos tltimos
anos. ‘‘Colhi uns 22 sacos, e es-
se rendimento eu s6 tive mes-
mo em 77", lembra o agricul-
tor. Em 82, ele volta a plantar
a mesma drea, e vai ocupar o
resto sO com pasto. Assim, seu
Victor acha que vai investindo
no que mais lhe interessa, que é
a criagdo de gado de leite, e a0
mesmo tempo cuida da terra.

SINDICATO DOS TRABALHADORES
RURAIS DE SANTO AUGUSTO

EDITAL DE CONVOCACAO

O PRESIDENTE DO SINDICATO DOS TRABALHADO-
RES RURAIS DE SANTO AUGUSTO RS, CONVOCA os senho-
res associados deste Sindicato em pleno gozo de seus direitos sin-
dicais para a ASSEMBLEIA GERAL EXTRAORDINARIA a se
realizar no préximo dia 17/12/81, as 13,00 horas em primeira
convocagdo com 50% mais um dos associados presentes em condi-
¢oes de votar, ou em segunda convocagio uma (1) horas apos com
qualquer niimero de associados presentes, a qual ser4 realizada no
Saldo Paroquial da comunidade Catélica desta cidade de Santo

Augusto, RS.

ORDEM DO DIA
A) Fixag¢do aumento de mensalidades;
B) Homologa¢io da Demissio de Funciondrio;

C) Assuntos Gerais;

OBS: De acordo com o Estatuto Social artigo 10° — os as-
sociados estdo sujeitos as penalidades de suspensdo e de elimina-

¢do do quadro social.

§ 19 — Serio suspensos os direitos dos associados;
A — Quando ndo comparecer a 3 (trés) assembléias gerais

consecutivas sem justa causa.

So6 poderdo votar os associados quites com a tesouraria e a
apuracdo serd por'escrutinio secreto.

Santo Augusto, 07 de dezembro de 1981
VALCIR LUIZ GONZATTO
Presidente S.T.R. — Santo Augusto — RS

AMARELAO!

Observe a sua soja atentamente. Ela pode estar com
amarelao pelo uso de um herbicida pouco seletivo.
Agora compare-a com aquele talhdo onde vocé usou DUAL.
Vocé podera notar a diferenca.

Onde passou DUAL a soja cresce forte e bonita, as folhas de

¥ cor verde escuro, a producéo abundante.
E que DUAL é o herbicida de superficie realmente seletivo
para soja, mesmo usado no dobro de sua dosagem.
Da préxima vez, pense em seguranca, use DUAL na 4rea toda.

Dual, a opcéo que faltou aoc Agricultor
Brasileiro nos tultimos 10 anos.

{ CiBA:Qm
Dual, o herbicida para soja. !
1
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UM PRECO ME
BEM VARIADO

Dificilmente dois as-
sociados da Cotrijui tive-
ram o mesmo valor de pre-
co meédio para a soja
depois da liquidacdo do
produto nos primeiros dias
de novembro. O valor fixa-
do foi de Cr$ 1.110,00,
mas sofreu uma variacdo
para mais de acordo com a
data e quantia de adianta-
mento retirada por cada
associado durante as épo-
cas de liberacdo deste di-
nheiro. Isto porque nesta
safra de 80/81, a coopera-
tiva fez uma pequena mu-
danca no sistema de liqui-
dacdo. Uma mudanca, por
sinal, que ndo vale apenas
para a soja, mas também
para 0s outros produtos
gomercializados na modali-
dade preco médio (como
milho, sorgo, linhaca, etc).

P |
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Pela nova mecanica,
0s associados que ndo
retiraram  adiantamento,
ou mesmo que retirazan*a
uma peqguena parcela do
valor creditado em sua
conta-corrente, tiveram
uma bonificagdo que aca-
bou representando um au-
mento no valor do precgo
médio. Este aumento, nos
célculos de Enio Weber,
coordenador de comercia-
lizagdo da Regido Pioneira,
chegou até Cr$ 325,00
por saco de soja, o que vai
representar um preco mé-
dio final de Cr$ 1.435,00.

“Esta medida”’, como
explica o diretor para a
Regido Pioneira, Bruno
Eisele, “foi tomada com a
intencdo de estimular o
produtor a ndo retirar o
adiantamento, para econo-

mizar oeta marmrala’’ AMac A

diretor

financeiro da
waldo Olmiro
quem - esclarece direitinho
como funcionou o sistema
este ano para a soja, com-
parando ainda com a me-
canica anterior:

Os

A 1
Meotti,

— Até o ano passado
a Cooperativa liberava um
adiantamento, e sobre este
valor, o produtor pagava
um juro que era proporcio-
nal a quantia do adianta-
mento e periodo de retira-
da. A taxa deste juro era
proporcional a média do
custo de captacdo de di-
nheiro para a cooperativa.

"CREDITO NA CONTA

E que para liberar o
adiantamento, a Coopera-
tiva, por ndo ter capital de
giro (dinheiro em caixa)
suficiente para atender to-
das as retiradas, se via for-
cada a buscar este dinheiro
nos bancos, pagando juro
por ele. Assim, na hora de
formar o prego médio final,
a cooperativa somava o va-
lor das despesas que teve
para comercializar o pro-
duto e ndo considerava es-
te juro, que era desconta-
do diretamente do produ-
tor que havia retirado
adiantamento. Diz o Meot-
ti:

— Este ano, com a in-
trodugdo do novo sistema,
os custos financeiros que
existiram para pagar o ban-
co, e que seriam cobrados
do produtor, foram leva-

dos como crédito para sua
conta-corrente, como bo-
nificacdo do produto
ndo retirada d
mento.

Para deixar mais cla-
ro, ele exemplifica com o
caso de um produtor que
entregou uma carga no dia
30 de abril e retirou todo
seu adiantamento no mes-
mo dia. Seu preco médio
final, como o valor do
adiantamento ndo chegou
a permanecer na sua conta
nem por um dia, foi de
exatamente Cr$ 1.110,00.
Agora, se ele nao tivesse
retirado o adiantamento,
teria recebido 0os mesmos
Cr$ 1.110,00 acrescidos
de um valor médio de Cr$.
280,00 pela economia de
custos financeiros, ja que
no seu caso estes custos
nao foram desembolsados

yela

adianta-

pe d Looperati O (
Meotti:

De acordo com a
data de enfrega e data de
retirada ou nao de adianta-
mento, os associados tive-
ram uma bonificagdo pro-
porcional. Esta bonifica-
¢do cada um podera verifi-
car no seu extrato de con-
ta-corrente.

Ao valordeCr$ . ...
1.110,00 a cooperativa
chegou somando as recei-
tas que obteve com a co-
mercializacdo deste produ-
to e deduzindo os custos
de impostos, frete, admi-
nistracdo e a propria boni-

_ ficacdo creditada na conta-

corrente do produtor. Na
média, o valor do preco
médio na verdade chegou a
um pouco maisde Cr$ . ..
1.240,00, como explica o
diretor regional Bruno Ei-
sele.

EXPERIENCIA

Este sistema que in-
troduziu a bonificacdo, sa-
lienta Oswaldo Meotti, “‘é
uma experiéncia inovado-
ra, cuja eficiéncia ainda es-
ta em estudo. Estamos es-
perando tdo somente con-
cluir a liquidacdo para ini-
ciarmos um trabalho de
avaliacdo deste sistema.
Vamos analisar como ele
se comportou, para entdo
definirmos sua continuida-
de, alteracdo ou até elimi-
nacdo, voltando, se for o
caso, a forma que vinha-
meos adotando até a safra
de 79/80".
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Liguidacao

Cada um com suas razdes

OvalordeCr$ . ....
1.110,00 pago pela Cotri-
juf, para a soja comerciali-
zada na modalidade Preco
Médio é realmente baixo?
Pois esta discussdo foi to-
mando conta de muita
conversa em volta de can-
chas de bocha, nas portas
das capelas, nas reunides
dos agricultores por este
interior afora. E junto com
a discussdo sobre o valor,
anunciado quando foi feita
a liquidagdo da safra passa-
da, também entrou em
avaliagdo o novo sistema
de remuneragcdao do preco
médio, que foi mais alto
para os associados que ndo
tiraram adiantamento na
Cooperativa.

Edgar Aloys Kuntz-
ler, de Bela Vista (Trés
Passos), entregou na unida-
de de Tenente Portela em
Pregco Médio 228 sacos de
uma colheita de 500 e
poucos sacos. Ele conta
que achou um pouquinho
complicado entender co-
mo esta histéria de bonifi-
cagdo na conta-corrente
para quem ndo pegasse
adiantamento poderia re-
presentar um preco médio
mais alto. Mas depois até

que achou certo este novo
sistema de liquidagdo. Seu
Edgar comenta:

— Eu peguei o adian-
tamento, mas ndo bem na

¢
Edgar Kuntzler:
negdcio complicado

hora em que ele foi dado
pela Cooperativa. Peguei
uns dois meses depois. No
preco médio eu esperava
um pocuo mais, pelo me-
nos pra la de Cr$ 1.200,00

O restante de sua pro-
ducdo seu Edgar vendeu
no preco futuro, pegando
Cr$ 1.085,00 pelo saco. A
comercializagdo, para ele,
tem se mostrado um nego-
cio um tanto cheio de mis-
térios:

— O negocio é com-
plicado. Até nem sei se era
melhor liquidar como an-
tes, pagando juro pelo
adiantamento, ou como
agora, deixando o dinheiro
pra esperar bonificacdo.

Cr$ 300,00 A MAIS

“Se o dinheiro saiu
de algum lugar para se ter
o adiantamento, entende-
mos perfeitamente que se
pague a diferenga, porque
este dinheiro ndo era nos-
so’’. Quem faz o comenta-
rio é Jodo de Deus Paula
Escobar, administrador da
granja de Erasmo Chiapet-
ta, em Chiapetta. Ele lem-
bra que entregaram 12.300
sacos em preco médio, re-
tirando todo o adianta-
mento a que tinham direi-
to, aproveitando este di-
nheiro para comprar bois:

— Com este negbcio
lucramos pelo menos mais
Cr$ 300,00 por saco. O
resto da produgdo, que no
total era de 34.350 sacos,
nos comercializamos tudo
a preco do dia, e o valor
mais alto que pegamos foi
s6 de 1.090,00 por saco.
Por isto que o Chiapetta

» também achou melhor as-

sim, pois com o adianta-
mento fizemos bons negé-
cios.

Ja o seu Orlando An-
tunes, de Sdo Luiz (Santo
Augusto) acha que esta no-
va mecanica de liquidacéo,
apesar de bastante explica-
da, ndo foi entendida por

.\rf- |gbb

Joﬁ'o Escobar_ me!hor ass:m _

Orlando Antunes:

Novembro/81

todo mundo. Entdo, al-
guns gostaram e outros
ndo gostaram do preco
anunciado. No seu caso,
ele achou vantagem ter en-
tregue 100 dos 300 sacos
que colheu em preco mé-
dio:

— Peguei todo adian-
tamento e me deu Cr$ . ..
1.110,00 justo de preco
médio. O resto eu tinha fa-
turado a Cr$ 1.010,00,
que deixei de botar a pre-
¢o futuro de Cr$ 1.210,00,
O adiantamento eu apli-
quei e me rendeu mais, en-
tdo prda mim ndo achei
ruim o preco médio. Ago-
ra, quem pegou, se empre-
gou mal, jogou pif, jogou
bocha, ai é outra coisa.

APARECER PRECO ALTO

Harri Reisdorfer, de
Arroio Bonito, em Augusto
Pestana, sabe que nem to-
do mundo se agradou do
preco médio de liquidacdo
da soja. Mas, para ele,
“guem tem mania de recla-
mar reclama sempre. O
preco médio, para mim,
ficou acima do que conse-
gui no preco do dia"".

Ele colheu quase 3
mil sacos de soja e colocou
exatamente 393 na moda-
lidade preco médio. De bo-
nificagdo recebeu ainda
Cr$ 23,00 por saco, o que
completou um valor de
Cr$ 1.133,00:

— Se eu ndo tivesse
colocado no preco médio,
teria que ter vendido logo
no inicio da comercializa-
¢do, quando estava a Cr$ .
1.030,00, e assim poder
pagar umas contas. Entdo,
preferi pegar o adianta-
mento. O mais alto preco
do dia que peguei foi de
Cr$ 1.200,00, mas a mi-
nha média ficou abaixo de
Cr$ 1.100,00.

Sobre a mudanca no
sistema de liquidacdo, ele
acha que “ficou uma pela
outra. Seria melhor apare-
cer um preco médio mais
alto, com o desconto do
juro pelo adiantamento,
gue muitos querem ver o
preco l& em cima, mesmo
que depois desconte o ju-
ro”.

APLICAR O
ADIANTAMENTO

Reinhard Maron, da
Linha 26, Ajuricaba, bem
que pensava num preco
médio mais alto do que os
Cr$ 1.110,00 a que teve
dlre|to por ter retlrado to-

Harri Reisdorfer:
ver o prego alto
opinido, compensou mais a
producdo que ele comer-
cializou a preco do dia, no
inicio da safra, quando pe-
gou Cr$ 1.050,00 pelo sa-
co.

Ele achou que seria
mais negécio pegar o
adiantamento do que espe-
rar a bonificacdo deixando
o dinheiro na conta-cor-
rente:

— Aproveitei o di-
nheiro para comprar uma
F-4.000, que me custou
Cr$ 1 milhdo e 325 mil.
Hoje ela custa Cr$ 2 mi-
Ihoes.

Ele tem certeza que
acertou este ano ao nego-
ciar sua producdo, pois

Reinhard Maron:
aplicar o dinheiro

sempre quem vende no ini-
cio, segundo ele, faz negb-
cio melhor. Deixar a soja
em deposito para ele é bo-
bagem, pois é dificil dar
uma alta no mercado que
compense deixar o produ-
to parado. Como seu Rei-
nhard diz, “é melhor ven-
der e por no preco médio e
aplicar o adiantamento em
outra coisa”’.

Inclusive este novo
sistema de bonificar o sal-
do da conta-corrente ele
achou muito certo:

— Quem deixa o di-
nheiro tem vantagem nis-
to. Quem precisa também
ndo fica muito prejudicado
em tirar.

Plantador de sojal

Da proxima vez que vocé for incorporar
a sua mistura de herbicidas,
pense na seguranca. Pense Dual.

” I ”l

\...‘4

|
Hﬂhl’ il

l

i

h'; i ‘w\;’”"wi e Hn;

II ||] ‘ ”1]
ll
g

rlf "‘rl

As misturas com Dual sdo apllcadas Iogo apoés o plantio e nao
sdo mcorporadas Portanto, o produto fica longe das delicadas
sementes de soja em germinagdo. Com Dual, vocé fica mais se-

guro. E uma questdo de bom senso!

Dual, o herbicida para soja
tdo modermno que dispensa incorporag:éo
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OCKLODASOIJA

O fechamento das operacdes na
Bolsa de Cereais de Chicago na tarde
de ontem registrou um pequeno
aumento para a soja e seus derivados
no mercado internacional. A soja
ficou cotada a 243 délares e 81 cents;
o farelo a 221 délares e 98 cents, € 0
bleo a 440 ddlares e 48 cents por
tonelada. A Cotrijur estara pagando
hoje, na modalidade preco do dia,
1.250 cruzeiros pela saca de soja.

Este foi o boletim que os agri-
cultores do noroeste do Estado ouvi-
ram pelo radio, na manhd do dia 26
de novembro Gltimo. Ha uns seis anos
que informacdes como esta podem
ser escutadas da manhd a noite, ndo
s6 na Regido Pioneira da Cotrijur,
mas em todas as zonas tomadas pela
soja na década de 70. Ha uns dois
anos, no entanto, os boletins com as
cotacdes do produto ndo transmitem
a euforia de outros tempos, € uma
peguena alta, como a do dia 26, ndo
muda quase nada. A verdade é que o0s
precos vdo deixando de ser compen-
sadores, e de ano a ano o tal Ciclo da
Soja vai ficando para tras.

A situacdo de hoje faz com que
muita gente relembre a promessa de
fartura, trazida pelo estouro do
preco em 73, e com que Outros pou-
cos recordem um tempo que estd ain-
da mais longe, quando a cultura sur-
giu na regido, por volta de 1920.
Chegou a hora de se dar a soja 0s cré-
ditos e os débitos que ela merece. E
no meio de um pouco de desencanto,
até que fica dificil de se saber se al-
gumas das consequéncias dessa lavou-
ra foram boas ou ruins.

Os danos sociais da monocul-
cdo as vezes exagerada, o excesso de
insumos modernos. Foi assim que a
agricultura chamada intensiva expul-
sou produtores para as cidades e ou-
tras regides, por se tornar invidvel pa-
ra os pequenos. Quem sobreviveu a
tudo isso, quer agora saber de que
forma a soja invadiu tantas dreas, pa-
ra fazer um balanco do Ciclo, consi-
derando o que mais lhe interessa no
tura estdo diante de todos, comegan-
do pelo estrago do solo, a mecaniza-

Roy: mercado é imprevisivel

Novembro/81

A EUFORIA DEU LUGAR

A UM LUCRO ESGASSO

momento: o prego de seu produto, a
margem que lhe sobra apos a colhei-
ta, o lucro cada vez mais escasso.
TERRA VERMELHA

Ndo sdo poucos os que devem
conhecer as histérias envolvendo as
primeiras tentativas de comercializa-
cdo da soja brasileira, quando a olea-
ginosa deixa de servir apenas como
alimento para suinos. Isso acontece
no inicio dos anos 60, com os co-
merciantes brasileiros tentando fe-
char negocios com o exterior. Na-
quela época, além da baixa qualidade
dos grdos, dos rendimentos bem pe-
quenos e outros problemas, as vendas
ocorriam sob condicdes precarias. O
vice-presidente  da Cotriexport,
Edward Roy Haybittle, é quem lem-
bra que, por um bom tempo, 0s pre-
cos eram discutidos por telegrama, e
o acerto levava até uma semana para
acontecer. ‘

"Era dificil de se amarrar um ne-
gocio’’, diz Roy Haybittle, que hoje
lida diariamente com o mercado da
soja através da Cotriexport, a subsi-
diaria da Cotrijui que cuida de
exportacbes e importagdes. Ele
recorda que a situagdo era tdo braba
que, na década de 60, o Japdo che-
gou a rejeitar um carregamento brasi-
co, a area de plantio foi crescendo, a
qualidade melhorou, e 0 pais agilizou
suas vendas, principalmente através
das cooperativas.
leiro porque os graos estavam com
muita terra vermelha. Pouco a pou-

Apesar de entrar na Bolsa de
Cereais de Chicago apenas em 1975,

o Brasil ja podia entdo se basear nas

cotagdes internacionais, com as
informacdes que vinham dos Estados
Unidos. Em 73, foi a Bolsa quem
anunciou que o mercado estava bom
demais, e os produtores correram as
cooperativas para liquidar suas safras.
A seca de 72 nos Estados Unidos e
na Russia favoreceu a soja brasileira.
Os precos no exterior, que estavam
em torno de 100 dolares por tonela-
da, até o final de 72, saltam para 180
délares no inicio de 73 e chegam a
500 doblares até junho do mesmo ano.
Ali por julho os Estados Unidos rea-
valiam sua safra, e voltam ao merca-
do, fazendo com que a cotacdo caia
bastante, mas sem nunca baixar dos
200 délares.

CONFISCO DUAS VEZES

O estouro da soja fez com que
em 73 o governo brasileiro controlas-
se as exportacdes, para garantir o
abastecimento interno. “No fim, até
sobrou farelo no Brasil, e se perdeu
boa parte da safra, que poderia ter si-
do vendida”, como lembra o diretor
da Regido Pioneira da Cotrijui, Bru-
no Eisele. Em 75, o Brasil entra en-
t30 na Bolsa de Chicago, e comeca a
entender melhor os cacoetes do mer-
cado e fazer uso da mecanica dessa
srea. A comercializacdo se aperfei-
coa, e O agricultor passa a ser infor-
mado, todos os dias, das cotagdes no
exterior e dos precos a serem pagos

for & cada ano,
Grande do-Sul, estd
id a esquerda, de

: Cotriexport
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em cruzeiros por seu produto.

Em 77, por entender que a soja
estava dando um bom dinheiro ao
produtor, o governo institui pela pri-
meira vez o confisco, pegando sete
por cento do valor de todo o volume
exportado. H& uma reacdo, ndo mui-
to forte dos produtores, mas em
agosto o confisco cai. O pior aconte-
ceria em 79, quando o confisco res-
surge, com 13 por cento, no final do
ano, para cair somente em abril de
1980, depois de passeatas em todas
as zonas produtoras, iniciadas na Re-
gido Pioneira da Cotrijuf.

O governo havia desvalorizado
o cruzeiro em 30 por cento, em rela-
¢do ao dolar, e achava que o produ-
tor ganharia muito com isso. Na ver-
dade, os ganhos ndo seriam tantos,
pois os pregos andavam, antes de
abril, por volta de 460 a 500 cruzei-
ros, e depois da queda do confisco
cairam para perto do minimo, que
era de 440 cruzeiros. Essa queda
ocorreu em func¢do do contingencia-
mento adotado pelo governo, que re-
solveu entdo trancar a maior parte do
volume de soja que seria exportado.
Na troca do confisco pelo contin-
genciamento, quase nada mudou.

O movimento dos produtores
foi entendido com uma prova de que
o agricultor ja decifrava melhor uma
area dificil, que também confundiu
os exportadores, quando o Brasil re:
c¢ém havia entrado na Bolsa, que € a
grande feira de cereais do mundo.
Roy Haybitlle lembra que a Bolsa
chegou a favorecer os especuladores
que “fabricavam’ compras e vendas
para beneficiar um ou outro. Ali, o8
negoécios envolvem apenas papéis, @
por isso nem sempre a lei da oferta
e da procura, que faz subir ou baixar
precos, funciona. Ndo se considera
s6 o que ha de produto disponivel no
momento no mercado, mas inclusive
safras futuras. Comprando e venden:
do s6 com papéis, sem envolver 0
produto, que as vezes nem esta ainda
colhido, os especuladores agem facil:
mente.

E AS CAUSAS?

Assim é que a soja ao produtor
pode valer mais ou menos, pois O
mercado externo controla tudo, em
funcdo das ofertas de produto, di
procura, das secas ou das boas safraf,
e da cotacdo do dolar. Ha uns 90
dias, por exemplo, com o mercada
em baixa, chegou a se dizer que ni@
havia bons precos porque o dolar es
tava fortalecido, ou seja, custava
Muito caro para 0S europeus, encarg
cendo automaticamente as compras
las o dolar teve uma queda em sul
cotacdo, e o mercado ndo melhorou
Por isso, o vice-presidente da Ca
triexport diz que nem sempre € facil
de se identificar as causas dos baixos
valores pagos pela soja.
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Apesar de nos Gltimos anos nio
ter ocorrido nenhum outro estouro
te preco, como o de 73, isso nido
quer dizer, sequndo Roy Haybittle,
fjue a soja esteja com mercado amea-
gado. E claro que dificilmente uma
nova alta extraordinaria como aque-
la ird acontecer, mas a tendéncia é de
pstabilidade, de se manter as cota-
¢Oes em niveis razodveis. O Brasil
concorre hoje, nesse bom mercado,
com os Estados Unidos e a Europa
até mesmo em industrializagdo, para
conseguir melhores precos. O farelo
¢ o Oleo podem render um pouco
mais, que o grdo em termos de di-
nheiro, mesmo que isso nem sempre
aconteca.

Mesmo que a producdo cresca
no Brasil, ninguém vé isso como
ameaca de queda significativa nos
precos. Roy assegura que os merca-
dos consumidores buscam novas for-
mas de utilizacdo da soja. Os paises
ricos precisam de farelo para conse-
guir proteina animal, e outras nagoes,
como as do Oriente Médio, querem o
produto para o engorde de aves.
Além disso, outros mercados podem
ir aumentando sua participacdo nas
compras, inclusive nos paises consi-
terados pobres. O problema, hoje,
segundo ele, é que as nagOes que
mais precisam de proteinas, que sdo
as subdesenvolvidas do Terceiro
Mundo, ndo tém como pagar pela so-
ja.

MENOS GANHOS

O diretor financeiro e adminis-
trativo da Cotrijui, Oswaldo Meotti,
confirma essas previsdes, e explica os
fatores que mais pesam na reducdo
dos pregcos pagos ao produtor. Pri-
meiro, é preciso considerar que ha re-
tracdo do mercado, ou seja, as com-
pras estdo em ritmo mais lento atual-
mente. Isso faz com que hoje a cota-
¢do da soja ndo seja boa, mas hd uns
¢inco anos que 0s precos ndo regis-
tram elevacgOes expressivas, e ai entdo
devem ser levadas em conta também
putras causas.

Meotti lembra que o délar é que
define pregos, na hora de se conver-
ter o valor pago pela soja aos cruzei-
ros que serdo recebidos pelo produ-
tor. Acontece que o cruzeiro é desva-
lorizado com um rndice igual ao da
inflacdo brasileira, menos a inflagdo
externa. Se a inflagdo brasileira estd
entdo a 100 por cento, e a americana
a 20 por cento, o cruzeiro é desvalo-
rizado em 80 por cento. O délar que
paga a soja exportada ndo fica, dessa
forma, nunca igual ao indice da infla-
¢do, e o produtor vé menos dinheiro
fluando acontece a conversao para o
cruzeiro.

Além disso, os ganhos do agri-
cultor sdo cada vez menores porque
também o dolar é que vai pagar as
importagdes de insumos. Com um di-
nheiro fraco, como é o cruzeiro, na
hora de converter a moeda para o do-
lar e fazer as compras de insumos, o
Brasil acaba adquirindo um produto
que sai caro demais. Al se entende
porgque a soja ndao vem registrando
um aumento de pre¢o que acompa-
nhe os custos enfrentados pelo agri-
cultor, com as despesas com defensi-
vos, fertilizantes e outros produtos.

Os pregos, os custos, a inflagao

(

Aumentos

dos pregos ao

Actimulo dos pregos médios
nesses oito anos: 370,8%

INFLACAO
produtor ( % ) I'mlieelcA
1973/74- -45% <o
1974/75- 15,2% 1974- 28,7%
1975/76- 34,1%
1975- 27,7%
1976/77- 65,4%
1976- 41,3%
1977/78- 24,1%
1978/79- 52,3% 1:77- ;:';%
1979/80- 74,6% :9;:_ 53'9:
1980/81- 100,6% - 100;
1980- 100,2%
1981- 100,6%

\\kF ontes: Cotriexport e Fundagdo Getdlio Vargas. A inflagdo referente a 1981 é uma estimativa.

ﬁ

CUSTOS
Aumentos
de ano
aano (%)

l1975/76-

11977/78-

1973/74-
1974/75-

41,2%
50,1%
12,4%
39,4%
56,7%
1978/79- 33,3%
1979/80- 89.8%
1980/81- 119,8%

1976/77-

Custo acumulado: 442,7%
Inflagio acumulada: 438 2%

J

O estouro da soja, em 1973,
quando os precos dispararam e o pro-
dutor obteve seus melhores ganhos,
pode ser comparado com a situacdo
de desencanto de hoje. A Cotriex-
por tem dados que revelam, por
exemplo, que os Cr$ 71,66 conse-
guidos pela saca de 60 quilos pelos
produtores gauchos, como média em
1973, equivaleriam hoje a uns Cr¥ . .
2.000,00. Este seria, entdo, o valor
que o agricultor teria que conseguir
hoje, para obter o mesmo preco mé-
dio de oito anos atras. Mas o certo é
que isso dificilmente ira acontecer
de novo.

A Cotriexport mostra estes da-
dos com base em correcées de pre-
cos, feitas pela Fundacdo Getdlio
Vargas, do Rio de Janeiro. A Funda-
¢cdo atualizou os valores pagos pela
soja, a partir de 1973, para que se te-
nha uma idéia de quanto o produtor
ganhou ano a ano, até a ultima safra.
Nessa comparacdo (veja a tabela), é
possivel notar que somente em 73 a
saca de 60 quilos conseguiu um pre-
¢o realmente alto. Depois, os melho-
res valores pagos ao agricultor foram
os de 74, com uma queda grande em
relacdo ao de 73, chegando ao que
seriam hoje uns Cr$ 1.460,00, e os
77, com o mesmo preco.

Este ano, considerando a média
calculada apoés as vendas realizadas
até maio ultimo, a soja teve o mais
baixo preco de toda a histéria do ci-
clo, ficando ao redorde Cr$. . . . ...
1.150,00. Além de receber o preco
menor, o produtor viu aumentar
também a relagdo entre o valor pago
pela saca, o custo da lavoura e a
inflagdo. Foi no ano passado que o
custo da lavoura passou bem na fren-
te do valor médio conseguido pela
soja, considerando-se 0s percentuais
de aumento desses dois numerbs
(confira na tabela acima).

PERDENDQ PARA
CUSTOS E INFLACAO

Em 74, por exemplo, o custo da

lavoura cresceu em 41,2 por cento,
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em relacdo a 73, e o preco médio
conseguido pela soja no Estado em
vez de subir até que caiu, em 4,5 por
cento, também em relacdo ao ano an-
terior. Depois, o preco médio do pro-
duto s6 subiu mais que o custo total
da lavoura em 76, 77 e 79. Em 80 e
81, calculando-se a média de precos
pagos até maio deste ano, a soja teve
um aumento acumulado de 1752
por cento, enquanto que as despesas
para o agricultor somaram 209,6
por cento. Os valores conseguidos pe-
lo produtor nesses dois anos foram,
portanto, inferiores em 34,4 pontos
percentuais aos dos custos totais, em
funcdo do aumento dos insumos, dos
juros, das maquinas.

Em relacdo a inflacéc, a situa-
cdo ndo é diferente. Os precos mé-
dios pagos aos produtores gatchos
também ficaram sempie abaixo das
taxas da inflagdo no paris, a partir de
74. Somente em 77 o crescimento in-
flacionario ficou atrés dos valores ob-

tidos pela soja: a inflacdo teve uma
taxa média de 42,7 por cento, e a sa-
ca de 60 quilos subiu de preco, em
relacdo a 76, em 65,4 por cento. Este
ano, o preco medio do produto tal-
vez aumente por volta de 100 por
cento, em comparacdao com o do ano
passado, e al’ entdo vai acontecer um
empate, porque a inflacdo também
pode ficar mais ou menos com esse
indice.

Na soma dos percentuais dos oi-
to anos, e considerando-se sempre
que os numeros de 81 sdo ainda par-
ciais, porque resta esperar 0 que nao
foi liquidado, os precos da soja subi-
ram em 370,8 por cento a partir de
1973. O custo da producio cresceu
442,7 por cento;, e a inflacdo teve um
acumulo de 438,2 por cento. Dar se
conclui que o preco do produto fi-
cou 71,9 pontos abaixo do custo da
produgdo nesse periodo; e 67,4 pon-
tos atras dos indices da inflacdo.

O PREGO MINIMO E OS PREGCOS MEDIOS

GIVETIST

3o ke

ANO PRECO MINIMO PRECO MEDIO PRECO MEDIO
OFICIAL DA MODALIDADE DE LIQUIDACAO
1972 Cr§ 24,80 Cr§ 36,00 Cr§ 2634
1973 Cr$ 30,00 Cr$ 70,00 Cr§ 3230
1974 Cr§ 36,00 Cr$ 92,00 Cr§ 70,00
1975 Cr$ 60,00 Cr§ 119,00 Cr$ 6798
1976 Cr$ 75,00 Cr§ 172,00 Cr§ 82,00
1977 Cr§ 96,00 Cr§ 21840 Cr$ 11495
1978 Cr§ 112,20 Cr$ 210,00 Cr§ 218,20
1979 Cr§ 150,00 Cr§ 230,00 Cr$ 210,00
1980 Cr§ 440,00 Cr$ 660,00 Cr§ 583,00
1981 Cr$ 660,00 Cr$ 1.110,00 Cr$ 1.030,80
1982 Cr§ 945,00
* Fonte: Departamento de Custos e Estatisticas da Cotrijur’.
Os pre¢os médios de liquidacdo foram calculados com base nas médias das trés modali-
dades: pre¢o médio, preco do dia e pre¢o futuro, que surgiu nos tltimos anos: A média
de Cr§ 1.030,80, para este ano, ¢ uma estimativa, pois a comercializagdo ndo havia sido
encerrada. Os valores de pre¢o médio da modalidade e de liquidacdo sdo baseados nos
precos pagos pela Cotrijuf. Os Cr§ 945,00 do preco minimo da proxima safra serdo cor-
rigidos quando da comercializa¢do, com o percentual do INPC (Indice Nacional de Pre-
¢os a0 Consumidor), pois o sistema foi alterado a partir deste ano. O INPC ¢ anunciado
a cada més, e fica ao redor de 40 por cento.
| .
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Quem diria que a pequena la-
voura de soja do inicio dos anos 70
cresceria tanto, para chegar agora a
quase 10 milhdes de hectares. Ape-
sar de nao existirem dados exatos so-
bre as areas de plantio de duas déca-
das atras, dizem que em 1959 a soja
ocupava so uns 400 mil hectares, em
todo o Brasil. Foi em 67 que aconte-
ceu um salto grande na area planta-
da, atingindo 700 mil hectares, e em
1968 a lavoura completava seu pri-
meiro milhdo de hectares. De |4 pra
cd, acultura ocupou cada vez mais es-
paco (vejao grafico). Eseu crescimen-
to ainda nao parou, pois ela deixa de
interessar muito aos pequenos produ-
tores do Sul, mas é bem recebida
pelos grandes proprietarios, especial-
mente do Cerrado.

Hoje, o Brasil é o segundo
maior produtor de soja do mundo,
ficando atrds apenas dos Estados
Unidos. O crescimento da lavoura
brasileira até que influiu na partici-
pacao que 0s norte-americanos vi-
nham tendo no mercado. Até 1973,
os EUA contribuiam com 73 por
cento da produg¢do mundial, e depois
cairam para 66 por cento. Em 85,
segundo previsdes, a participacao
americana vai descer mais, para 60
por cento.

O Brasil, aumentou, entre 1968
e 1975, sua participacéo na producéo

interesse

continua

10.000

9.000 1

8.000+ AS AREAS

DE PLANTIO

DE 60 A 81
Em 1.000 ha

7.000 4

6.000+

5.000:
4.000+
3.000:
2.000:

1.000

60 61

62 63 64 65 66 67 68 69 70 71
* Fonte: Central Regional de Informagdes Agropecudrias da Fidene

72 73 74 75 76. 77 78 79 80 81

de soja do mundo 1,6 por cento para
15 por cento. Hoje, o pafs deve estar
colocando no mercado uns 17 por
cento da producdo, e até 1985 pode
participar com 25 por cento. Estas
estimativas foram feitas pelos pro-
prios norte-americanos, e divulgadas
no ‘Brasil num trabalho elaborado em
conjunto pela Fundacdo de Econo-
mia e Estatistica e 0 Conselho de De-
senvolvimento do Extremo Sul, de-
nominado ‘“‘Mercado e Custos da
Produgdo de Soja"’.

A lavoura toma

O ciclo da soja vai sendo esgota-
do, na verdade, na regido Sul do pafs,
e principalmente no Rio Grande do
Sul, onde tomou a forma de mono-
cultura. Mas aos poucos a cultura é
transferida para o Centro do Brasil,
junto com o trigo, o que quer dizer
que a diversificacdo ndo significa o
fim dessa lavoura. Pelo contrdrio, hd
quem diga que as areas de plantio po-
derao crescer, e que até 1985 o Brasil
val aumentar sua participacao na pro-
ducdo mundial.

Este ano, a lavoura de soja no
Brasil deve ficar em torno de oito
milhdes e 500 mil hectares, caindo
entre um e trés por cento em relacdo
a da ultima safra. E que os estados
do Sul diminuiram bastante a drea
de plantio, e 0 aumento que ocorreu
no centro do pais pode ser maior em
percentuais, mas ndo em numeros
absolutos, no total a ser plantado.
No Rio Grande do Sul, no Parans e
em Santa Catarina, a reduc3o deve fi-
car acima de cinco por cento. A la-
voura gaucha talvez seja de trés mi-
lhoes e 750 mil hectares.

Também em S3o Paulo e na
Bahia ha previsoes de que a drea serd

menor. E a lavoura crescerd, em com-
pensacdo, em Minas Gerais, Goias, no
Mato Grosso e no Mato Grosso do
Sul. No Mato Grosso, a producdo
vai crescer de 40 a 50 por cento, e
no Mato Grosso do Sul ao redor de
cinco por cento. Nesses Estados, ain-
da hd muita drea a ser ocupada pela
agricultura, e por isso a soja vai to-
mando mais espaco.

MAIS MILHO

Essa reducdo na érea de plantio,
nos estadosdo Sul, vai implicar, é cla-
ro, numa diminuicdo da colheita, e
isso acontecera pela sequnda vez des-
de o inicio do ciclo da soja. A pri-
meira foi em 78, em fungio da seca
que pegou a lavoura do Sul. As pre-
visbes para 1982 sdo de que o Brasil
terd uma producdo de umas 15 mi-
lhées e 100 mil toneladas, contra as
15 milhdes e 400 mil deste ano. No
total, considerando todas as cultu-
ras, o pais espera colher no proximo
ano 54 milhGes de toneladas de
graos contra as 53 milhées e 700 mil
toneladas deste ano.

A producdo total vai crescer,
porque, ao mesmo. tempo em que

R Ee 4 B2d casd
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VENDENDO E COMPRANDO

Levando em conta o ano comer-
cial americano 80/81, que fechou em
setembro Gltimo, o Brasil conseguiu
passar a frente dos Estados Unidos
na venda de farelo e 6leo nesse perfo-
do, iniciado em outubro de 1980.
Assim esses produtos brasileiros che-
garam pela primeira vez ao primeiro
lugar este ano. O Brasil vendeu 8 mi-
Ihdes e 600 mil toneladas de farelo, e
um milhao e 250 mil toneladas de

6leo, ocupando 45 por cento do co-
mércio mundial de farelo, e 37 por
cento do mercado de 6leo.

Para que essa faganha fosse pos-
sivel, muitos fatores devem ser con-
siderados. O pafs importou bastante
soja, antes de encerrar 0s negécios
deste ano, e depois exportou 6leo e
farelo resultantes do esmagamento
desses graos. Além disso, a produ-
¢ao nacional de soja cresceu bastan-
te, e o Brasil péde vender parte do
que colheu a Unido Soviética, bene-
ficiado pelo boicote dos Estados
Unidos aos russos. E que os EUA de-
cidiram trancar a venda de alimentos
aquele pafs, por causa da invasdo dos
soviéticos ao Afeganistdo, e o Brasil
nao quis apoiar esse boicote, toman-
do um pedago do mercado que era
dos norte-americanos.

INDUSTRIA OCIOSA

Mas o Brasil ndo é s6 um dos
maiores produtores e exportadores.
Atualmente, o pafs estd em terceiro
lugar na industrializagdo da soja. A
capacidade de esmagamento das in-
dustrias brasileiras é a mesma dos Es-
tados Unidos e dos paises desenvolvi-
das da Comunidade Econdmica Euro-
péia. Mas pouco do produto dessa in-
dustrializagao fica aqui.

Na verdade, com essa estrutura
de esmagamento, o que o Brasil quer
é conseguir melhores pregos com sua
soja, pois a venda de 6leo e farelo é,
na maioria das vezes, mais interessan-
te que a exportacao de graos. O Bra-
sil pode esmagar até 22 milhGes de
toneladas de soja por ano, e tem,
portanto, um parque industrial ocio-
so, que nao utiliza toda sua capacida-
de. Atualmente, as cooperativas es-
tariam participando com 25 a .27
por cento dessa capacidade.

NOVOS espacos

se reduz a drea de plantio da soja,
também se registra um aumento em
outras lavouras, principalmente de
milho e feijago. O milho vai ter uma
lavoura superior em nove por cento
4 da ultima safra, e o feijao crescera
em 12 por cento. Na Regido Pionei-
ra da Cotrijur, o milho passa de uma
drea de 60.600 hectares, para 70.900
hectares este ano de acordo com es-
timativas. A soja, por sua vez, serd
menos plantada: dos 303.747 hecta-
res da ultima safra, desce para os
298 mil hectares, na Regido Pionei-
ra.

Se as estimativas forem confir-

madas, até o final da colheita da soja
o Brasil tera uma producdo um pou-
co inferior a de 81, mas isso ndo vai
alterar em quase nada a politica ofi-
cial nessa drea. Ja ha previsées de
que o pais ird exportar, do total a
ser colhido, 7,8 milhoes de toneladas
de farelo; 1,1 milh3o de toneladas de
Oleo; e 1,8 milhdo de toneladas de
graos. Para consumo interno ficariam
2,8 milhoes de toneladas de farelo, e
1,4 milhtes de toneladas de 6leo.
Até outubro, o Brasil também reali-
zaria importacoes, que podem chegar
perto de um milhdo de toneladas de
graos.

PRODUCAO MUNDIAL DE 77 A 81
(EM 1.000 TONELADAS)

PAISES 1.977 1.978 1.979 1.980 1.981
ESTADOS UNIDOS 48.097 50.859 61.722 48.772 57331
BRASIL 12513 9.541 10.240 15.169 15.485
CHINA 7.300 7.600 7.460 7.880 7.800
ARGENTINA 1.400 2.700 3.780 3.650 3.800
PARAGUAI 377 333 450 600 800
OUTROS 5.530 5.011 §.722 5.563 6.088
TOTAIS 74.217 76.044 89.374 81.634 91.304

* _ Fonte: Cotriexport




A soja so perde hoje para o café
€ 0 cacau, na hora
sos oficiz i

de pegar os recur-
ados a agricultura,
quando se trata de investimentos.
Desde 1973 a cultura vem figurando
na lista dos trés produtos que mais
consomem os financiamentos, e ga-
nha fdcil das outras plantas, quando
as verbas sdo para custeio e comercia-
lizagdo. Até 1972, a soja nem consta-
va entre as trés culturas que mais pe-
gavam as verbas para custeio, mas em
73 ficou em segundo lugar, e a partir
de 74 passou para o primeiro.

De acordo com dados dos rela-
térios do Banco Central, fornecidos
pela agéncia de Porto Alegre, em
1970, pela ordem, o café, o milho e
0 arroz consumiram a maior parte do
custeio. Em 1971, o café, o algodao
€ 0 arroz; e em 72, o café continuou
em primeiro lugar, o arroz passou pa-
ra o segundo e o algoddo para o ter-

Em 1972 no

I ANt kA

iparece em primeiro 14

707 milhfae de CriuzZeirg

Iamentors X 3 enia < g e 3
do, com um bilhdo e 630 miihdes.
Naquele ano, o arroz pegou o tercei-
ro maior custeio, com um bilhdo e

316 milhdes de cruzeiros.

PULANDO PARA
O PRIMEIRO

Em 74, a soja salta na frente do
arroz e do café (veja a tabela abaixo),
e até 1979 sai da primeira posi-
¢d0 somente em 1975. Mas na 4rea
de investimentos, a soja ndo figura
entre os primeiros colocados, on-
de o café, o cacau, as frutas e o al-
goddo lideram os volumes de finan-
ciamentos tomados. Nesse caso, o
Banco Central considera como in-
vestimentos a aquisi¢cdo de mdquinas,
gastos com ampliacdo das dreas de

i\~

Na comercializacdo, a soja

volta

a liderar a lista, tomando sempre,
a partir de 1974, a maior parte do
dinheiro destinado aos produtores,
com EGFs (Empréstimos do Gover-
no Federal), notas promissérias,
adiantamentos e outros gastos que
envolvem o movimento do produto
apods a colheita. O Banco Central ndo
revela esses dados por cultura, antes
de 74, e por isso ndo se sabe se a soja
comeca a aparecer mesmo somente
naquele ano, ou se j4 vinha figurando
na lista.
COMERCIALIZACAO
SAl CARO

E, alids, na comercializagdo que
0 Brasil mais gasta com 2 soja. Os
custos da lavoura brasileira,
estudos realizados nos il

ficam abaixo inclusive dos registra-

segundo

zacdo, ndo s6 da soja, como também
de outras culturas, ficam evidentes
nos balancos do crédito, ano a ano.

Em 1979, por exemplo, dos
326 bilhdes e 583 milhdes de cruzei-
ros destinados & agricultura (sem
contar os subsidios), 195 bilhdes e
756 milhdes de cruzeiros foram para
custeio; 73 bilhdes e 201 milhdes
para comercializagdo; e 57 bilhdes
e 625 para investimentos. Isso mos-
tra que os recursos para comerciali-
zacdo sdo maiores inclusive gue 0s
destinados a investimentos, e ndo
s6 em 1979, mas durante quase to-
da a década de 70. As verbas para
investimentos s6 foram superiores
as de comercializagdo em 1972.

OS FINANCIAMENTOS DE CUSTEIO E COMERCIALIZACAO

ANO CULTURA CUSTEIO CULTURA | COMERCIALIZACAO
(em Cr$ 1.000,00) (em Cr$ 1.000,00)
1974  soja 3.178.165 soja 2.236.715
arroz 2.736.033 algoddo 1.493.938
café 2.734.321 café 1.149.214
1975  arroz 5.736.860 soja 6.014.005
soja 5.324.795 algodio 2.203.747
trigo 3.809.637 café 2.033.014
1976  soja 7.440.819 soja 4.655.772
arroz 4.420.760 arroz 2.037.232
café 3.540.851 milho 1.233.354
1977  soja 13.042.141 soja 11.823.822
arroz 10.332.173 algoddo 6.035.907
café 8.345.148 arroz 3.621.025
1978  soja 18.071.980 soja 12.235.128
arroz 11.674.273 algodao 7.905.798
i cate 10.731.222 café 3.876.414
1979  soja 22.847.761 soja 8.840.112
arroz 13.284.870 algoddo 4.755.603
milho 9.518.811 arroz. 2.672.787

* Fonte: Banco Central

-

Agora, a década do milho

Assim como o trigo foi a cultu-
ra.da moda nos anos 60, e a soja a la-
voura dos anos 70, o milho surge
agora como a planta da década de 80.
Parece que, enfim, uma cultura nos-
sa poderd garantir boa parte das ne-
cessidades de alimentac3o dos brasi-
leiros. Mas s6 parece. Na verdade, o
milho vem ocupando maiores areas
no Sul do pafs, em substitu icdo 3 so-
ja, mas dificilmente ird melhorar
muito a situacdo do mercado interno
de alimentos. E essa nFo é a tinica es
Peranca que o milho vai frustrar.

r

perar alguma muc
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Argemiro . Lufs
Brum, responsével pela Central Re-
gional de Informagdes Agropecua-
rias da Fidene, de ljui, vem estudan-
do esse assunto, e é ele quem faz es-
sas previsdes. O milho n3o est4 viran-
do moda sé no Brasil, mas também
na Argentina, e poder4 ser a cultura
da década também no Paraguai, no
Uruguai. Brum acha que ndo é pre-
Ciso pensar muito, para que se
conclua que essa lavoura apenas d3
continuidade 3 reciclagem, as peque-
nas mudancgas que vém acontecendo
desde o infcio da modernizacdo da
agricultura. Atrds do milho pode vir,
portanto, toda a dependéncia impos-
ta a soja.

COMO COMPETIR?

O professor lembra que h4 pou-
Co tempo o ministro DelfimNetto

anunciou a venda de milho & Unido

Soviética, e que isso é sinal de que a
produgdo brasileira ird parar no ex-
terior, em boa quantidade. Se for
assim, o milho nacional estara, da-
qui a alguns anos, na Bolsa de Chica-
go, e mais uma vez o produtor ficars
dependendo das cotaces determina-

das pelo mercado externo. “E de

que forma o Brasil, que tem uma

producdo estimada entre 23 e 25 mi-
Ihdes de toneladas para o préximo

ano, poderd competir, por exemplo,

com a producdo dos Estados Unidos,
que é de mais de 200 milhdes de to-
neladas?”” — pergunta Argemiro Lufs

Brum.

Serd uma competicio dificil
mesmo de se vencer, porque, éntre
outras coisas, a Bolsa de Chicago fica
I& nos Estados Unidos. Para o profes-
sor, o Brasil precisa é descobrir uma

forma de evitar isso, e mesmo que ve-
nha a vender milho para o exterior.
Ele sugere que o pafs crie mecanis-
mos internos, uma espécie de “bolsa
brasileira”, para ficar livre de Chica-
go e fechar negdcios diretamente
com os compradores. E uma idéia
bem ambiciosa, mas que, para ele,
ja pode ser pensada, mesmo que pro-
voque muita polémica. As cooperati-
vas e suas federagBes poderiam levar
essa proposta adiante

Mas as questdes que envolvem
o milho ndo ficam af. Além de fa-

maguinas

da produgdo especializada. E que a
diversificagdo também surge moder-
nizada, no reboque do que foi plane-
jado pelos grupos que €ontrolam as
tais agroindistrias. Os mesmos gru-
pos que fornecem os insumos vio
comprar a produgdo, para que fun-
cionem os projetos integrados. O mi-
lho vai, entdo, sendo produzido em
fungdo dos frangos, dos suinos.
MILHO DE INVERNO

A importdncia do milho, para
que tudo isso aconteca de acordo
com os interesses das multinacio-
nais, € tdo grande que j4 se fala até
em variedades para plantio no inver-
no, como diz Argemiro Lufis Brum.
O esquema € violento, para que o
produtor fique atado desde o mo-
mento em que compra as sementes,
0s insumos, até a comercializacdo.
De acordo com esses planos, s6 pode-
ra competir no mercado quem plan-
tar milho para conseguir bons ren-
dimentos. E boa produtividade s6 te-
ra quem investir bastante, aumentan-
do, é claro, os custos da lavoura.

Essas previsdes podem assustar
e até ser interpretadas como uma re-
comendacdo para que ndo se plante
milho. Mas ndo é bem isso o que se
quer, segundo o professor da Fidene,
pois essa cultura é, afinal, a principal
alternativa para o verdo no momen-
to. O melhor, no entanto, é que o
agricultor fique sabendo que ha mui-
ta coisa por trds do que acontece
de mudanca em sua atividade. Ava-
liando bem tudo o que nem sempre
€ explicado, o produtor entenders
que a simples troca de uma cultura
por outra ndo basta para que sua si-
tuagcdo melhore.

.
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O agricultor Theobaldo Re-
mus, dono de 500 hectares em Ron-
dinha, Tupanciretd, pega lapis e pa-
pel para provar o que diz, e garante:
“Hoje ndp vejo a lavoura de soja
como via anos atras”. Seu Theobal-
do apostou na cultura, e tem cer-
teza de que deve a soja as terras que
foi comprando aos poucos, até che-
gar aos 500 hectares. Mas ele sabia
que o mercado “iria saturar, em
fungdo da super-oferta”, apesar dos
vizinhos garantirem, mesmo em
1973, que essa era uma planta que
sempre teria bons precos.

Seu Theobaldo conhece bem a
soja. Ele comegou essa lavoura em
1960, em Cruz Alta, quando ocupa-
va terra arrendada. O Moinho Rio-
grandense fornecia a semente e exi-
gia, como pagamento, dois sacos de
soja para cada um fornecido. Ele se
recorda que na primeira safra deve
ter colhidoumas50a60 sacas, para
10 plantadas. Seu Theobaldo tam-
bém se lembra que no inicio bateu
fede-fede, uma praga meio nova.
“Se colhia o trigo, se mexia na terra
para fazer nascer a primeira camada
de inco. Depois voltava a se mexer
na terra para acabar com inco, e
sO entdo se plantava a soja”, diz ele.

SAIDA: O GADO

De [4 pra c4, ele nunca parou
de plantar. Em 73, quando deu o
estouro no preco, ja tinha 330 hec-
tares, e arrendava outros 448. Hoje,
além dos 500 hectares que tem em
Tupanciretd, arrenda outros 450 em
Sao Gabriel, em sociedade com um
genro. O entusiasmo pela planta ja
passou, e por isso ha dois anos seu
Theobaldo cria gado: seu rebanho
tem 150 cabegas. Mesmo que es-
teja meio desiludido com a soja,
ele ndo aposta no milho, também
por duvidar do mercado. ‘“Vou le-
vando com a soja, enqguanto as ma-
quinas se desgastam, porque maqui-
na nova ndo dd para comprar, O
que tenho de maquindrio hoje é
reserva’’.

Para provar que nem para o
grande a soja é tdo bom negécio co-
mo antes,seu Theobaldo faz as con-
tas. Acompanhando a evolucdo dos
custos da lavoura, ele acha que no
proximo ano um hectare custard
Cr$ 50 mil ou pouco mais. Acre-
ditando que em 82 a safra plantada
agora ndo consiga mais de Cr$ 2
mil pela saca, e colhendo 25 sacas
por hectare, haveria empate entre
custos e ganhos. A conclusio vai
mais longe, com uma pergunta:
“Assim, de que forma o produtor
poderé reinvestir na lavoura, se o
gue ele ganha numa safra n3o cobre
os custos da sequinte?’’,

— Eu até concordo com o fim
do subsfdio (jurc baixo) pra lavou-
ra, mas acho que tem coisa que nio

0 entusiasmo
jd passou

!

Theobaldo Remus: sabia que ia saturar

pode estar certa, como as altas nos
custos. E quanto a mercado, quan-
do mais se pensa que se sabe, nds
mais nos sentimos atrapalhados.

SEMPRE ATRAS

Se o seu Theobaldo, que tem
boa quantidade de terra, se sente
atrapalhado, como n3o estardao os
pequenos produtores, como 0O seu
Delmo Pedro Wagner, que tem seis
hectares e arrenda outros 90, em
As Brancas, Chiapetta? Ele plantava
milho, feijao, arroz, e criava porco,
e entao comecgou a plantar soja, e
lembra que “‘naquele tempo se ti-
nha dinheiro, e hoje ndo se tem’".
Seu Delmo tem certeza de que com
essa lavoura so6 foi pra tras:

— Planto muito em vdrzea, e
nos dois ou trés Gltimos anos ndo
deu colheita. A minha soja sofreu
antes por causa das pragas, e quando
vinha seca j& ndo tinha mais soja.

Mesmo assim, até que ele acha
que, considerando o geral, a cultura
foi uma boa coisa pro colono. Os
problemas foram as frustracBes e,
agora, as quedas nos precos pagos
ao produtor. ““O que nés produzi-
mos sempre esta atrds do que com-
pramos. Se precisamos de uma cai-
xa de fosforo, o preco nao baixa
nunca, mas a soja baixa. Quando é
que deu Chicago na gasolina? N&o
tem isso nao, que a gasolina nunca
baixa como a soja, s6 tem alta”, diz
o seu Delmo.

Fazendo um balanco da situa-
¢ao, ele conclui que foi um dos pro-
dutores que empobreceram com a
soja, pois “‘antes eu ndo tinha divi-
da e hoje estou endividado com o
trigo e a soja, que ndo sei nem co-
mo sair”. Seu Delmo calcula que
“de cem pessoas, talvez umas 40
enriqueceram, e 60 ficaram mais
pobres”’, em fungdo da monocultu-
ra. “’E com o preco que estd hoje,
ndo é muito facil ganhar dinheiro”’.

TROCA FOI BOA

O seu Ricardo Carlini, dono de
75 hectares na Linha 21, em Ajuri-
caba, estd entre os que ndo ficaram

Ricardo Carlini: faléncia na agricultura

mais pobres, mas também anda
meio alarmado com a queda nos
precos da soja. Ele compara sua si-
tuagao de hoje a da época em que
s6 criava porco, e acha que melho-
rou. Seu Ricardo se recorda que
em 64, quando a soja era cortada
a foicinha, ele foi desaconselhado a
continuar investindo na suinocultu-
ra. A soja deixou de ser alimento
sO para 0s porcos, comegou a en-
trar no comércio, e o agricultor
comprou um tratorzinho e até
aumentou a propriedade:

— Quando comecei com a so-
ja, comprei mais terras. Eu tinha 25
hectares, e comprei mais 25, usan-
do o dinheiro do porco. Depois,
com a soja, comprei mais 25. Hoje
sao 75 hectares, em conjunto com
a familia.

Seu Ricardo sabe que o preco
€ que ndo compensa hoje, e faz um
célculo de que a saca deveria estar
nuns Cr$ 2 mil, para que pudesse
se equilibrar. Ele até prevé que po-
de acontecer “uma faléncia na agri-
cultura”, se os valores pagos ao pro-
dutor ndo melhorarem. Mesmo que
nunca tenha deixado de plantar ou-
tras culturas, e criar galinha, porco
e vaca de leite, para o consumo da
casa, ele sente que hoje da s6 “‘pra
ir vivendo”. Mas seu Ricardo ndo
se surpreende com. isso, pois 0S Vi-
zinhos faziam previsbes, quanto a
queda no pre¢o da soja, nas rodas
de chimarrdo:

— Hoje a soja ndo vale mais
nada. A gente n3o gosta nem de
falar, mas sdo as multinacionais
que estao levando a gente deste
jeito.

TEM COISA AT

Essas desconfiangas rondam
também a cabe¢a do seu Jodao Emf-
lio Schneider, da Linha S3do Joao,
em Augusto Pestana, onde tem 80
hectares. “A gente desconfia que
tem alguma coisa al no meio, que
faz acontecer estas coisas”, diz
ele, falando sobre a desvalorizagdo
da soja e do aumento nos precos
dos insumos. Seu Jodo foi outro

*Novembro/2

Jodo Emilio Schneider:

i ;
tem coisa no meio

que comegou com a soja e foi lar-
gando a suinocultura, nos anos 60.
Ele plantava soja nos vaos das car-
reiras de milho: se a colheita de mi-
lho era pouca, a soja engordava os
porcos.

Nos anos 70, ele fez o que a
maioria decidiu fazer, investindo
quase tudo na lavoura, mas sem se
descuidar das plantas de subsistén-
cia, pra alimentagdo da famflia. Mas
ai, seu Jodo acha que teve gente
que exagerou e perdeu os limites,
comprando maquina todo ano.
“Depois que se entra neste negbcio -
é dificil passar um ano sem comprar
mais uma coisa, e quando se vé esta
com o terreno cheio de ferro”, diz
ele.

Seu Jodo estd preocupado é
com a mudanca que deve acontecer,
porque a soja trouxe facilidades
para o agricultor. ““Sair desta para
entrar noutra nao é facil”’, afirma
o produtor, duvidando que os mais
novos possam ajudar muito nisso,
pois as criangas que nasceram na co-
Idonia s6 sabem de soja, pouco en-
tendem de porco e talvez nem con-
sigam amansar uma junta de bois.

Na hora de dizer se a soja va-
leu a pena, seu Jodo fica meio em
davida, porque, afinal, ele tinha s6
25 hectares até 1970. Parte da terra
comprada depois foi conseguida
com o dinheiro da suinocultura,
mas a lavoura ajudou também. Ele
tem trés filhas mocas e quatro rapa-
zes, e acha que a safda é ir com-
prando mais uns hectares, para ga-
rantir um pedaco de terra aos her-
deiros. Falando nisso, seu Jodo lem-
bra de um ditado antigo:

— A gente luta como se nunca
morria, sabendo que vai morrer
amanha.
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OCIKLODASOJA

O ciclo da soja nunca serd ex-
plicado apenas com o exame de as-
pectos técnicos. Ele tem muitas im-
plicacdes politicas, como qualquer
outro rumo econdmico que tenha si-
do tomado pelo pafs, desde seu des-
cobrimento. E isso fica facil de se en-
tender num trabalho elaborado pelo
Centro de Ciéncias Agrérias da Fide-
ne, denominado “Texto Bésico para
os Semindrios de Administracdo e
Economia Agricola”. Essa andlise da
evolucdo da agricultura brasileira serd
transformada em livro, mas parte do
texto pode ser antecipado, para que
se tenha-uma idéia de como a soja to-
mou conta das lavouras, especialmen-
te do sul do pafs.

A historia da soja é um pedaco
da histéria da dependéncia da econo-
mia brasileira, que entre 1945/1950
decide se modernizar. Dois caminhos
poderiam ser seguidos para que se
chegasse a isso: as reformas de base,
com mudangas profundas, ou a “mo-
dernizagdo conservadora’’, sem que
se alterasse muito a estrutura da eco-
nomia. A segunda opgdo foi a que
prevaleceu, e a partir dal aconteceu
0 que se verifica até hoje. O Brasil foi
aberto ao capital externo, das gran-
des poténcias mundiais.

Para que essa opgdo fosse esco-
Ihida, prevaleceu a forca dos paises
desenvolvidos. Eles conseguiram as-
sim um novo mercado para seus pro-
dutos; méo-de-obra barata e o apoio
das autoridades da época. Foi assim
que se entendeu que o sul do pafs de-
veria ser adequado & modernizacdo,
com culturas especificas. Trocou-se,
entdo, as lavouras de subsisténcia, pe-
las de trigo, inicialmente, e depois
pelas de soja. O Brasil comeca a con-
sumir insumos modernos, méquinas.
E cada vez mais pega empréstimos no
exterior, para levar adiante a idéia.
As inddstrias multinacionais tomam
conta dessa drea, e tudo passa a girar
em fungdo do dinheiro.

PRESSOES EXTERNAS

Tudo isso faz com que a agricul-
tura modernizada transfira para a in-
duastria todas as prioridades. Essa mu-
danca é bem mostrada no fato de
que, a partir da modernizacdo, e com
o enfraquecimento da agricultura, as
liderancas politicas comecam a sair
do meio industrial. Os antigos diri-
gentes partidédrios, que assumiram
destaque nacional, como Gettlio
Vargas e tantos outros, vdo cedendo
lugar aos lideres urbanos, que repre-
sentam a induastria estrangeira, o
capital de fora, toda a dependéncia
imposta ndo s6 ao setor primario,
mas a economia em geral. Se inicia o
éxodo rural, a terra passa a valer mui-
to, a tecnologia importada é a que
vale.

Até o suicidio de Getdlio Var-
gas, em 54, e a eleicdo de Juscelino
Kubitscheck para a presidéncia do

Uma histéria de dependéncia

Brasil podem ser sintomas de que as
mudancas iriam pra frente. Vargas,
que se matou anunciando ter visto
ameacas contra o Brasil, da lugar ao
novo presidente, que inicia a implan-
tacdo de indulstrias chamadas pesa-
das no pais, como a de automaoveis.
Ai sim todas as mudangas de base,
como a Reforma Agrdria, séo mesmo
deixadas de lado. Em 61, as “‘pres-
sOes externas’’ podem de novo ter in-
fluido na politica brasileira, quando
Janio Quadros renuncia. Até hoje
nem tudo foi explicado, mas Janio
também -deixou o governo falando
das tais interferéncias que viriam de
fora.
DOIS ESTAGIOS

Para que todas as etapas da mo-
dernizacdo, que trouxe o trigo e a so-
ja, os insumos, as maquinas, a depen-
déncia do mercado externo e tantas
outras coisas, sejam bem entendidas,
o trabalho da Fidene divide as mu-
dancas em estagios, que tém duas fa-
ses. O primeiro estdgio, de 1950 a
1974, é o que explica o boom da soja
e outras alteragdes na economia bra-
sileira. Na primeira fase desse estagio,
se investe na agricultura moderna,
surgem as culturas de exportacdo, a
inddstria cresce, os bancos aumen-

tam seus lucros. Isso ate’ por volta de
1968.

Na segunda fase do mesmo ests-
gio, de 68 a 74, o produtor comeca a
colher os resultados desse investi-
mento. Aumenta a euforia com os
rendimentos conseguidos com a soja,
e também se amplia o atrelamento
do agricultor aos bancos. Em conse-
quéncia disso, também cresce o con-
sumo, e o produtor passa a comprar,
favorecendo quase todas as reas da
indastria e do comércio. A moda e os
costumes da cidade invadem a zona
rural. O estouro da soja coincide com
o chamado “‘Milagre Brasileiro”, a
época de crescimento da economia,
que se esgota pouco tempo depois.

Mas em 74 a coisa comeca a
mudar, e se inicia o segundo estagio,
que tem sua primeira fase até 1980.
A diversificacdo vai sendo proposta,
e a monocultura comeca a ser despre-
zada. O governo deixa de conceder
tantos estimulos, com dinheiro bara-
to, e exige que o produtor passe a
reinvistir seus lucros. Mas tudo tam-
bém é planejado pelas mesmas dreas
financeira e da indastria, para que o
produtor continue atrelado, depen-
dendo de crédito e insumos. Caem os
precos dos produtos, e crescem os

.

PRIMEIRO ESTAGIO

PRIMEIRA FASE
Os bancos emprestam bastante
dinheiro. Comeca a
modernizacdo e a monocultura

SEGUNDA FASE
O agricultor ganha bem, cresce
o consumismo. E a época
do chamado “’milagre brasileiro’”

SEGUNDO ESTAGIO

PRIMEIRA FASE
Ja ndo ha euforia. O produtor
péra para pensar e a
diversificacdo surge como saida

SEGUNDA FASE
Mas os grandes grupos pensaram
antes. O agricultor vai
sendo atrelado a agroindistria

precos dos fertilizantes,.dos defensi-
vos, das maquinas.
TUDO NA MESMA

Enquanto se encaminha a diver-
sificacdo, surgem outras mudancas, e
a indastria também se enquandra
nessas alteragcGes. Agora, nesta déca-
da de 80, que abre a segunda fase do
segundo estdgio, serdo fortalecidas as
agroindustrias, que absorverdo a pro-
ducdo diversificada. Surgem os proje-
tos integrados, que fazem com que o
agricultor se transforme quase que
num empregado dessas empresas. E,
mais uma vez, o capital estrangeiro, a
dominacdo dos grandes grupos, assu-
me o controle da situacdo, sem que
nem mesmo as agroindustrias coope-
rativas ou. as pequenas empresas
brasileiras tenham muitas chances.

O trabalho da Fidene mostra
que o produtor sempre foi o “‘re-
cheio” do sanduiche que envolve
bancos, indGstrias de insumos, indus-
trias de transformacéo da producédo,
o comércio. As industrias de insumos
controlam boa parte dos bancos, e
seguem com o comando dos demais
setores. O que acontece entdo? O di-
nheiro que o produtor pegou para
aplicar na lavoura sempre, e de qual-
quer forma, foi parar de novo nas
mesmas maos. O agricultor ficou
emaranhado numa rede da qual ndo
consegue se livrar.

Para conseguir esses resultados,
os grandes grupos influiram até no
ensino. Os técnicos que sairam das
faculdades foram formados, nesses
anos todos, para defender os pontos
de vista que favorecessem a domina-
cdo. Foi por isso que as técnicas ca-
seiras, a experiéncia do produtor,
deixaram de valer. A tecnologia, a
pesquisa, todo o ensinamento veio de
fora, com o objetivo de garantir a
verida de insumos, o atrelamento aos
bancos. O dinheiro foi emprestado
ao agricultor para que tivesse um re-
torno certo aos grupos que teceram
essa rede.

QUAL A SAIDA?

E a situacdo vai mudar? O Cen-
tro de Ciéncias Agrarias faz uma pre-
visdo pessimista, e diz que ndo. E por
que ndo? Porgue a monocultura
pode deixar de existir, mas a depen-
déncia continua. Os grupos apenas se
reciclam, se atualizam, para conti-
nuar tudo de novo. O pequeno agri-
cultor serd forcado ainda a aumen-
tar rendimentos, a ter produtividade
que compense sua atividade, e isso s6
serd conseguido com 0s insumos, as
maquinas, a técnica que estes grandes
grupos vendem junto com o dinheiro
emprestado.

Mas ha uma esperanca. E a de-
pendéncia s6 poderd ser bem enten-
dida, bem decifrada — segundo a Fi-
dene —, se os sindicatos, as coopera-
tivas, todas as entidades que congre-
gam produtores, tomarem a iniciativa
de promover o debate em torno de
tudo o que aconteceu até agora, e do
que poderd continuar acontecendo.

Novembro/81
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A FALTA QUE FAZ

UM BOM SAL MINERAL

De um modo geral todos os produ-
tores de gado leiteiro tém conhecimento
do quanto se faz necessério o fornecimen-
to, tanto do sal comum como do sal mi-
neral ao rebanho bovino, principalmente
para as vacas que estdo produzindo lei-
te. Mesmo sabendo da importincia do
sal para o organismo animal, é grande o
nimero de produtores que simplesmente
ndo tem o habito de utilizar suplementos
minerais na alimentagdo, ou entdao, quan-
do o fazem, é uma vez que outra — uma
vez por semaria ou a cada 15 dias —. S6
que esta pratica, segundo o Otaliz de Var-
gas Montardo, coordenador do Setor de
Pecudria Leiteira da Cotrijui, “¢ absolu-
tamente insuficiente”.

Depois de fazer uma andlise da si-
tuagdo, o pessoal da drea Veterindria da
Cooperativa, andou chegando a conclu-
sdo de que as caréncias minerais do re-
banho leiteiro devem-se principalmente a
falta de uma orientagdo mais clara quanto
ao fomecimento desses suplementos. Pe-
sam ainda os precos muito altos dos su-
plementos minerais comerciais e as davi-
das quanto a eficiéncia dos produtos que
estdo sendo.usados. Os produtores que es-
tdo se utilizando de sais minerais argu-
mentam de que nao estdo vendo nenhum
resultado. O Otaliz explica melhor o que
anda acontecendo:

— Realmente jd estd mais do que
comprovado que a grande maioria dos su-
plementos minerais que se encontram
a2 venda no mercado, ndo fornecem as

.doses suficientes de elementos minerais

necessarios ao rebanho. E isto pode ser
por causa de suas formulagSes inadequa-
das ou pelas recomendagdes incorretas
de uso, feita pelos proprios fabricantes.
FUNGCOES VITAIS

Os minerais (como o fésforo, o cdl-
cio, o magnésio, o sodio, o potéssio, o
cloro, o enxofre, o ferro, o iodo, etc) sdo
tdo importantes para os animais, quanto
a 4gua, as protefnas, as vitaminas e as fon-
tes de energia. Eles desempenham no or-
ganismo do animal, func¢Ses considera-

das vitais, pois além de permitir a formu-
lagdo e a rigidez ao esqueleto, fazem par-
te da composi¢do de todos os tecidos do
corpo, (como misculos, sistema nervoso e
sangue) e ainda colaboram na digestdo e
absor¢do dos alimentos.

As quantidades dos diferentes mine-
rais que os animais precisam comer diaria-
mente sio muito pequenos e variam de
acordo com uma série de fatores, que vdo
desde a idade do animal, o tamanho, o pe-
riodo de gestacdo até a lactacdo. Mas os
técnicos dizem-que,de um modo geral,
a quantidade desses minerais disponiveis
nos alimentos naturais (pastagens e
graos), ja bastam para cobrir as necessida-
des didrias do organismo animal. S6 ndo
sao suficientes as quantidades de cloro,
sodio e fosforo que se encontram nesses
alimentos. E isto por uma deficiéncia na-
tural do solo do Rio Grande do Sul, onde
estes elementos sdo também insuficientes
nas pastagens. “Desta forma justifica-se a
necessidade de serem fornecidos aos ani-
mais sob a forma de suplementagdo — sal
comum como fonte de cloro e sodio e
um suplemento de foésforo”, complemen-
ta o Otaliz.

CONSELHOS ERRADOS

Em se falando de caréncia mineral
do rebanho leiteiro da regido, 6 maior
problema, segundo o Otaliz, se resume
simplesmente na deficiéncia do cloro, s6-
dio e do foésforo. S6 que na medida em
que o sal comum — cloreto de sodio — ¢
fornecido diariamente ao gado, o proble-
ma da caréncia do cloro e do sodio fica
resolvido. J4 a suplementagdo fosférica,
para solucionar o problema da. falta de
fésforo no organismo animal, pode ser
feita com a farinha de ossos ou o orto-
fosfatobicdlcio, — que é uma outra fon-
te de sais minerais.

Pois € na questio da suplementa-
cao do fosforo, segundo o Otaliz, que
se encontra os maiores problemas. O
caso é que a maioria dos sais minerais
comercializados atualmente ndo tém
condi¢ées de suprir satisfatoriamente

as necessidades de fosforo, principalmen-
te no organismo das vacas leiteiras. Ex-
plica o Otaliz:

— Esses produtos comerciais apre-
sentam na sua composi¢dao, ou pelo me-
nos no rotulo das embalagens, uma infi-
nidade de elementos minerais, sendo
que a maioria deles é absolutamente des-
necessario, servindo apenas para justificar
os elevados pregos cobrados pelo saco do
produto.

O fato se agrava ainda mais porque
existe uma infinidade de empresas que co-
mercializam sais minerais e que tém por
hébito aconselhar os produtores a mis-
turar o sal mineral ao sal comum. “Estas
recomendacdes sdo em propor¢des total-
mente erradas e tém a simples finalidade
de fazer seus produtos parecerem mais
baratos do que os dos seus concorrentes”,
fala o Otaliz. “E por isto que muitas ve-
zes, o produtor segue bem 2 risca as reco-»
mendagdes dos fabricantes, mas ndo vé
vantagens. E que realmente, mesmo com
as misturas, ele ndo estd conseguindo su-
prir as necessidades de seu rebanho”.

O QUE FALTA

Para mostrar o que fica faltando no
rebanho, principalmente de fésforo, mes-
mo tratado com sais minerais, o Otaliz d4
um exemplo bem simples. Para uma vaca
de 450 quilos, em gestagdo e produzindo
10 litros de leite por dia, sdo necessérios
42 gramas de fé6sforo diariamente. Em
condi¢des normais, seja através de pasta-
gens ou de rag¢do concentrada, esse animal
consome no méximo 27 gramas de f6sfo-
ro, faltando, portanto, 15 gramas para

O sal mineral complementa a alimentagdo dos animais

suprir a sua necessidade didria. Neste
caso, estd mais do que claro a necessida-
de de um suplemento mineral que forne-
ca esses 15 gramas, que estdo faltando no
organismo desse animal.

Se o produtor usar uma determina-
da marca de sal comercial — chamada
aqui de sal mineral “A”, semelhante a
maioria dos produtos minerais que exis-
tem no mercado — e que possui na sua
composi¢do 126 gramas de fésforo em
cada quilo, misturado ao sal comum na
propor¢io de 50 por cento, ou meio a
meio, ele terd num quilo dessa mistura,
apenas 63 gramas de fosforo. Para obter
as 15 gramas necessarias, a vaca teria de
comer 238 gramas dessa mistura do sal
“A” com o sal comum por dia. Isto é
absolutamente impossivel j4 que um ani-
mal come em média, coisa 30 gramas por
dia. “Na maioria dos casos, as recomen-
dagOes de uso, impressas nos rotulos das
embalagens dos sais minerais, apenas in-
duzem o produtor a misturar produtos de
forma totalmente errada”, alerta o Otaliz.

Diante dessa situagdo, quando o sal
mineral estd sendo dado de forma errada
por orientagdo dos proprios fabricantes,
a equipe de Veterinarios da Cotrijui che-
gou a conclusao de que se o produtor lei-
teiro fornecer ao rebanho, regularmente
o sal comum e o ortofosfatobicélcio, o
problema mais sério de caréncia mineral
ficara resolvido. Tanto um como o outro,
devem ser fornecido ao animal separada-
mente, “de preferéncia em um cocho que
possua uma divisdo ao meio”, como sa-
lienta o Otaliz, “porque o animal absorve
assim melhor os suplementos”.

Grand Petit
Gourmet

| Fogdo a lenha
Gabinete

A venda
nas Lojas
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Defensivos

USAR SE PRECISO.

““Veneno brabo, estes de po,
ndo guero nem mais saber, que vai
tudo la no vizinho. Se uso veneno, é
s6 estes de litro, que bota em agua,
cai em cima do produto e ndo vai
embora. Dos outros eu tenho me-
do, que vdo la no vizinho e sdo mui-
to perigosos”’.

Hoje em dia ndo é s6 o seu
Gustavo Milbeier, que tem 47, hec-
tares em Derrubadas, no municipio
de Tenente Portela, quem anda pen-
sando nos perigos dos defensivos
agricolas para o meio-ambiente. E
do seu Gustavo a declaracdo de que
veneno que se espalha e vai parar no
vizinho é coisa muito perigosa para
o produtor andar lidando. Assim
como ele, vdo crescendo os exem-
plos de produtores que pensam
duas ou mais vezes antes de com-
prar e de aplicar qualquer defensivo
na lavoura.

Apesar disso, porém, ainda
aparecem algumas dentncias de fal-
ta de cuidado e mesmo de respeito
pela saide das vizinhangas. E um
produtor que usou a dgua de um la-
geado, que abastece mais de uma
propriedade, para lavar seu pulve-
rizador ou mesmo para buscar a
agua e fazer a aplicacdo. Ou entdo
uma reclamacao porque alguém dei-
xou embalagens vazias de defensi-
vos na beira de um curso d’agua,
que aplicou o veneno numa hora de
vento e espalhou por tudo quanto
¢ canto, menos sobre as plantas in-
festadas de pragas.

O MAL QUE FAZ

E que veneno faz mal para a
saide, hoje em dia ndao é mais no-
vidade préd ninguém. Em pratica-
mente toda comunidade do inte-
rior se sabe de um caso,ou mais
de produtor que ndo pode mais li-
dar com veneno de qualquer espé-
cie. As vezes basta chegar perto
para comegar a sentir tonturas,
ansia de vomito, dor de cabeca.
Este é o caso de Hildrio Wunder, de
Esquina Galdcha, em Augusto Pes-
tana. Ha dois anos ele se intoxicou
s6 de passar no meio da soja logo
depois que os empregados tinham
aplicado defensivo:

— Me descuidei e ndo lavei as
méos antes de comer uma fruta.
Hoje ndo posso mais trabalhar com
veneno, mesmo que os de agora nao
sejam mais tdo brabos como os de
antes.

O Hilario conta que dé para re-
parar que atualmente o pessoal apli

MAS COM CONSCIENCIA

O tempo de passar defensivos a vontade ja passou. A preocupacdao com a saude,
o0 meio-ambiente e os custos daos venenos, leva o pessoal a pensar duas vezes

ca bem menos defensivos do que ha
uns anos. S6 que ele acha que isto
se deve bastante ao fato de que as
pragas também ndo aparecem mais
tanto:

— E se aparecem tem que li-
quidar, se ndo elas é que liquidam
a planta.

Se os venenos, para ele, sdo
uma realidade inevitavel, deve po-
rém existir muito cuidado na aplica-
cdo. Hiléario lembra que sempre ex-
plica aos seus empregados para cui-
dar na hora da aplicacdo de defensi-
vos, que nos Ultimos tempos tem si-
do feita de avido, pois a lavoura é
grande e passa dos 200 hectares:

— O proprio aviador ja manda
gue eles fiqguem contra o vento, do
outro lado.

O VENENO VAI LONGE

E é exatamente por causa do
vento que o seu Gustavo, |a de Der-
rubadas, comegou a reparar mais
nos venenos. Um dia ele se deu con-

ta o quanto os venenos se espalham
e podem prejudicar. Comegou a se
interessar no assunto e a observar
““que os venenos vado longe até seis
quilometros, branqueando tudo.
No momento em que estou aplican-
do vem um vento, uma virada e vai
machucar meu vizinho. Isto ndo
quero”.

E por isto, que além de esco-
Iher o veneno, ele diz que aplica
bem fraquinho, mas isso s6 depois
de esperar para ver se a propria na-
tureza ndo controla as pragas:

— Se nao resolver com Deus,
tem que aplicar, mas fraquinho.
Ano passado nds botamos um pou-
quinho em roda dos matos, por cau-
sa dos fede-fede no trigo. Na soja
deixei os bichos comer até um pon-
to, e dai veio uma chuva e sol quen-
te e alguns morreram no pé. E se
boto veneno é fraquinho, pras pra-
gas morrer devagarinho.

Seu Gustavo acha que hoje o

Hilario Wunder: realidade inevitévei
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pessoal ‘estd entendendo mais este
negocio de defensivos agricolas:

— No inicio o pessoal era mais
atrasado e ndo sabia que eles preju-
dicavam. Depois comegcaram a se
preocupar como eu, que comecei a
cuidar os fatos, a olhar as coxilhas.

Na sua casa ninguém vai apli-
car defensivo sem usar luva, botas,
estar bem vestido e usar um chapéu
bem grande. Até a mascara, que no
tempo de usar po ele acha que mais
atrapalhava do que ajudava, hoje
em dia estd protegendo qualquer
pessoa da familia que fica com esta
tarefa:

— No tempo do pd, quando se
carregava nas costas o aplicador, o
sujeito ia tirar a mascara — que sem-
pre incomoda — e o pd cafa todo
pra dentro. Dai botava de novo e
respirava direto pra dentro do pul-
mao. Agora, usando veneno na agua
e passando de trator é bem melhor
usar.

Sua preocupacdo, porém, nao
fica apenas com a hora de aplicar o
veneno. Ele deu um jeito de prepa-
rar um lugar especial para lavar os
equipamentos de aplicacdo:

— E um lugar que fiz perto do
meu mato, onde tem um canhaddo,
é que € da minha dgua propria.
Também é 14 no fundo que eu en-
terro as embalagens, para ndo preju-
dicar em nada prd ninguém.

EXPERIENCIA

Na lavoura do seu Albino
Brudna, de Maua (ljui), nunca nin-
guém se intoxicou, nem ele, nem os
seus trés filhos e nem o empregado.
Eles ndo usam mascara, ‘‘que atra-
palha muito e d& um nervoso”,
mas estdo sempre de luvas e prote-
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Arlindo Schovanz: pessoal conscientizado

gendo bem o corpo na hora de pas-
sar veneno, cuidando ainda de man-
ter o pulverizador sempre em condi-
¢Oes. As embalagens vazias eles le-
vam e amontoam perto da casa,
“num lugar que ndo tem perigo de
ser levado pela erosdo e ir para os
riachos. Cuidamos sempre de ndo
deixar espalhado pela lavoura”. Seu
Albino conta ainda das outras preo-
cupagoes:

— Abasteceu o pulverizador e
daf tem que lavar as mios com agua
& sabdo. Quem fuma, s6 pode fumar
com a mdo lavada. Sempre se pro-
cura também as horas mais calmas
do dia para aplicar. O nosso pulveri-
zador é com barra, e a gente regula
bem baixinho para o tratorista as-
sim ndo pegar veneno.

Deixar de passar veneno é uma
coisa que ele acha dificil, “pois na
minha lavoura ndo dava para evitar,
que dai se tinha prejuizo. Dizem
que € para contar a quantia das pra-
gas, mas isto a gente j& conhece
quando é demais, s6 de passada. Es-
te ano quero ver se vou fazer a ex-
periéncia da armadilha luminosa, de
botar fogo nalavoura para atacar as
borboletas. Af se economiza vene-
NO, porque na nossa regido quase
todo mundo precisou andar aplican-
do, que o ataque quando d4 numa
lavoura da na regido toda".

MEIO-AMBIENTE

Faz trés anos agora que Arlin-
do Germano Schovanz, de Gameli-
nha, também em Tenente Portela,
ndo aplica defensivo nem na soja e
nem no trigo”. “E que ndo houve
necessidade’’, ele explica. ‘‘As vezes
aconteceu um pequeno ataque de
lagarta, mas elas desapareceram por
si mesmo, decerto por causa dos
seus inimigos naturais"’.

Ele meio que deixou os defen-
sivos de lado mais para proteger a
saide, “tanto da gente como do
meio-ambiente, porque toda vez
que se aplica veneno se esta largan-
do este veneno no ar, e quanto mais
a gente pode economizar, também
mais se estd protegendo a satide’’.

Arlindo lembra que ndo é s6 ele
la por Gamelinha quem anda agindo
assim nos Gltimos tempos:

— A nossa regido, onde mais se
conhece o pessoal, é de gente gue
estd mais esclarecida quanto aos ve-
nenos. O pessoal estd muito cons-
cientizado de que ndo deve matar

todos os insetos, e sim deixar os

Albino Brudna: ndo dava para evitar

Germano Wiegert: maior informacéo

inimigos naturais das pragas faze-
rem o seu trabalho. Mas isto muito
quer dizer do pessoal, que varia de
regido para regido, que tem lugar
onde um vé uma lagarta e j4 corre
para comprar o remédio.

MAIS INFORMACOES

Esta mudanca de atitude, de
sO aplicar quando realmente ne-
cessario, € explicada pelo Germa-
no Wiegert, da Linha 13 ‘Norte,
Ajuricaba, como resultado de uma
maior informagdo do produtor so-
bre o assunto. Ele, por exemplo,
aplicou veneno na soja apenas em 5
hectares de lavoura, “‘pois mais ndo
precisava, que ndo tinha lagarta.
Antes, quando aparecia o primeiro
bicho, a gente j4 matava. Se mudou
por causa das informacg8es que se
teve, assim pelo radio, e também
porque nao apareceu mais tanto e
ja nao se tinha tanto medo. E o pior
€ que se viu gue quanto mais se ma-
ta mais aparece, que também quan-
do se aplica o veneno se mata o ini-
migo natural”,

Lé pela sua propriedade, de
100 hectares, um pouco de cuidado
sempre se teve. As embalagens va-
zias dos defensivos, por exemplo,
ele bota numa laje, “um lugar ja
apropriado para isto’’.

O que ele ndo concorda é com
a acusacao de que é o proprio agri-
cultor o Unico responsavel e o
maior culpado pelo uso errado dos
defensivos agricolas:

— Isto ai é culpado quem ven-
deu o negdcio pra gente e ndo dizia
que podia matar. Depois que todo
mundo tava meio envenenado é que
comecaram a falar em usar mascara
€ estas coisas todas.

T

A cartilha dos nao pode

— Néo use defensivo
sem necessidade. O ataque
de pragas pode estar acon-
tecendo de forma ainda
muito fraca e num estigio
em que nao é prejudicial 4
lavoura. Controle as pragas
de acordo com o manejo
(veja na pagina ao lado).

— Néo use um veneno
do tipo “mata-tudo”. Exis-
te um defensivo eficiente e
menos toxico para cada ca-
so. Os técnicos podem re-

comendar o que usar.

— Nao aplique o defensivo an-
tes de ler e entender corretamente
as recomendacoes de aplicacao.

— Nao aplique mais do que o
recomendado. Quantias maiores
ndo dardo resultado melhor e ainda
por. cima sdo um desperdicio de di-
nheiro.

— Com vento forte, ou corren-
te de ar para cima, é bobagem e um
perigo aplicar defensivos. Nestas
condigcdes, a maior parte do produ-
to cai fora da lavoura e vai prejudi-
car a salde das pessoas e animais
das redondezas.

— Quando o tempo se preparar
para chuva,ndo adianta fazer qual-
quer aplicagdo, que o tratamento
ndo vai funcionar. Espere um tem-
po mais firme.

— Néo repita qualquer trata-
mento que ndo deu resultado antes
de procurar saber quais os motivos
da falha. Procure um técnico.

— Evite fazer qualquer aplica-
¢do pelo menos 15 dias antes da co-
lheita. Isto é importante para evitar
que os alimentos mantenham restos
de defensivos. Se a lavoura for dire-
tamente para o consumo, tanto de
pessoas como de animais, estes res/-
duos podem intoxicar.

— Naéo aplique qualquer defen-
sivo perto de animais. Retire-os das
pastagens que ficam em volta da /a-
voura e s6 os traga de volta depois
de passar o tempo recomendado.

— Né&o deixe os animais bebe-
rem em cursos d‘dgua que recebam
dgua de lavouras tratadas.

— Nédo lave as méquinas de
aplicacdo e nem despeje as dguas de
lavagem e os restos de defensivos
em riachos ou acudes.

— Nao lide com defensivos em
locais fechados ou perto do fogo.
Prefira o ar livre ou um ambiente
bem ventilado.

— Néo faca aplicacées com
vento forte ou contra a direcdo do
vento.

— Néo faca a aplicacio nas ho-
ras de sol quente.

— Né&o deixe as criancas e ani-
mais por perto dos locais de aplica-
cdo.

— Pessoas doentes ndo devem
trabalhar com defensivos.

— Nao aplique veneno com o
corpo desprotegido. O recomenda-
do é usar luvas, mascara, chapéu,
botas, calcas compridas e camisas

.bem fechados.

de manga, ou entdo um macacéo.

— Evite respingos ou derrama-
mento de liquido na hora de abrir
as embalagens.

— Né&o carregue alimentos para
perto da lavoura tratada. Ndo coma,
nao beba, e nio fume durante a
aplicacéo.

— Se precisar interromper o
trabalho, deixe todo material bem
protegido, em locais onde ndo pos-
sa causar acidentes. Faca isso, mes-
mo que pense em voltar em seguida.

— Néo fuma, ndo beba e nio
coma antes de lavar bem as méos e
0 rosto com agua e sabao.

— Néo utilize méquinas ou
equipamentos com vazamento ou
qualquer outro defeito.. Nio faca
consertos improvisados.

— Nunca use a boca para de-
sentupir bicos ou qualquer orificio,
ou ainda para retirar o liquido das
embalagens.

— Durante o tratamento evite
0 contato com as plantas pulveriza-
das.

— Né&o percorra lavouras re-
cém-tratadas sem roupa de prote-
cao.

— Né&o - deixe para limpar os
equipamentos mais tarde. Faca isto
lago apés a aplicacdo, inclusive /a-
vando o material de protecdo (lu-
vas, mascaras, botas, etc).

— Nunca use embalagem vazia
de defensivo para guardar alimento
ou agua.

— Néo deixe embalagens va-
zias jogadas pela lavoura ou perto
de vertente, acudes ou riachos.
Queime ou enterre bem fundo.

— Nunca use a roupa de apli-
cacdo novamente antes de lavi-la.

— Néo deixe de tomar banho
com bastante dgua e sabdo apos ca-
da dia de trabalho.

— N&o use remédios caseiros
em caso de intoxicacdo. Procure so-
corro médico.

— Se o defensivo entrou em
contato com a pele, umedeceu a
roupa, ndo continue trabalhando as-
sim. Lave-se imediatamente com
agua e sabdo e troque de roupa.

— Néo guarde os defensivos
perto de alimentos ou racoes.ou em
locais onde exista umidade. Mante-
nha-os longe de criancas e animais,
guardando-os sempre em armérios
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Aplicacao
‘tem hora
e lugar

A safra passada de soja veio comprovar que
quem se apressou em passar defensivos para
combater as pragas precisou fazer mais de uma
aplicagdo. E que junto com as lagartas e os fede-
fede, morreram também os inimigos naturais,
que sdo alguns insetos que se alimentam destas
pragas, desempenhando o papel dos inseticidas.
J& quem confiou também um pouco no controle
da propria natureza, viu muitas vezes as pragas
desaparecerem assim como chegaram. E néo pre-
cisou aplicar nenhuma vez inseticida.

Em alguns casos, é claro, as pragas nao iam
desaparecer assim no mais, e realmente poderiam
causar um prejuizo considerdvel na lavoura. Mes-
mo assim, porém, é bom ficar de olho aberto e
controlar a incidéncia de pragas e o estdgio de
desenvolvimento da lavoura. E isto que se chama
de manejo, uma pratica simples e barata, que
ajuda ndo s6 a economizar dinheiro como tam-
bém a preservar a natureza.

CONTANDO AS PRAGAS
E fundamental no manejo saber em que
épocas as pragas sdo realmente prejudiciais para
a lavoura e qual a incidéncia de pragas que pode

ser tolerada. Isto é feito com a ajuda de um pa-.

no branco que mede 80 centimetros de largura
por um metro de comprimento. Ele deve ser co-
locado bem aberto entre duas fileiras de soja. In-
clina-se as plantas de fora para dentro, batendo
firme sobre elas, para que todas pragas que este-
jam nas plantas caiam sobre o pano. Depois de
bater, solta-se as plantas e conta-se rapidamente
as pragas que cairam sobre o pano.

O pano de batidas, que funciona muito
bem para a contagem de lagartas e percevejos,
nédo é eficiente para o controle da broca das axi-
las. Esta praga, que fica escondida dentro dos
brotos da soja, vai exigir um pouco mais de tra-
balho. O produtor precisa contar primeiro o ni-
mero de plantas que existem em dois metros de
linha de soja. Depois observar quantas plantas
estdo atacadas nestes mesmos dois metros. Af
precisa fazer um célculo para determinar a por-
centagem de plantas atacadas. Se nos dois me-
tros forem contadas 50 plantas e as 50 estdo ata-
cadas, o ataque da broca é de 100 por cento. Se
nestes mesmos dois metros, 10 das plantas estao
atacadas o prejuizo é de 20 por cento. O célculo
a fazer é o seguinte:

10 plantas atacadas—+ 50 plantas = 0,2 plan-
tas

0,2 plantas x 100 = 20%

DESFOLHAMENTO

No mesmo lugar onde foi feita a contagem
de pragas, o produtor deve também observar
qual o desfolhamento provocado pelas lagartas.
Com a prética se determina facilmente o indice
de desfolhamento, que se apresenta mais ou me-
nos como na figura ao lado.

QUANDO APLICAR

Depois de fazer estas vistorias na lavoura é
que se vai determinar a necessidade ou ndo de
tratar a lavoura. A recomendacdo técnica, consi-
derando apenas as lagartas com mais de 1,5 cen-
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timetros de comprimento, é de aplicar os defen-
sivos apenas quando:

ANTES DA FLORACAO FOREM EN-
CONTRADAS MAIS DE 40 LAGARTAS OU
30% DE DESFOLHAMENTO.

DEPOIS DA FLORACAO FOREM EN-
CONTRADAS MAIS DE 40 LAGARTAS OU
15% DE DESFOLHAMENTO.

MAIS DE 30% DOS PONTEIROS ESTAO
ATACADOS PELA BROCA

EXISTEM MAIS DE 4 PERCEVEJOS POR
AMOSTRAGEM.

LEMBRETES

Sobre os percevejos é bom lembrar que eles
s6 vdo representar prejuizo depois que as plantas
tiverem vagem. Antes disso é desnecessaria qual-
quer aplicagdo. O ataque de percevejos comeca
nas beiradas da lavoura, que deve sempre ser vis-
toriada pelo produtor. Se forem encontrados
mais de 4 percevejos medindo mais de meio cen-
timetro é preciso aplicar defensivos apenas nes-
ta faixa.

A vistoria da lavoura deve ser feita pelo me-
nos uma vez por semana. Se o ntimero de pragas
estiver muito perto do limite é bom vistoriar as
plantas duas vezes por semana.

Na fase de maturagdo, quando inicia o
amarelamento e quedas das folhas da soja, ndo é
mais necessario aplicar defensivos, mesmo que
existam pragas na lavoura.

ORTOPEDICO

0 bom sono em um colchao
¢ uma obra de arte

(Drthofoam

VULCAN

DOUBLE-FACE
A eficiéncia deste
colchdo, realmente
ortopédic, estd no
perfeito equilfbrio
de sua composigdo.
A camada central
de espuma rfgida
estabelece o ponto
de apoio do corpo.
E constitufdo de
uma face macia e
outra firme.

NOBILE
Estampa exclusiva,
totalmente
acolchoado. Espuma
com densidade
controlada para
longa vida.
Fabricado em todas
as medidas.
Espessura: 12 cm

PERSONA

ORTOPEDICO
A alta densidade da
espuma deste
colchéfio o torna
eficientemente
ortopédico.
Mantém a coluna
na posigdo correta,
proporcionando um
“bom dormir**
Fabricado em todas
as medidas

DUQUESA
Além de manter as
caracter(sticas de
um colchdo de
alta qualidade,
sua maciez
controlada
proporciona um
sono tranqtilo e
repousante.
Fabricado em todas
as medidas.
Espessura: 14 cm

Os colchdes de espuma
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Quem ndo sabia o que estava
acontecendo estranhava toda aquela
movimentacdo em torno da venda
de uma galinha, de um casal de coe-
Ihos ou até mesmo da troca de dois
terneiros por um cavalo para ser
usado no trabalho pesado da pro-
priedade. Toda essa movimentacdo
“fazia a “1a. Feira Livre de Animais
de ljui”, que aconteceu no final de
novembro, no Parque de Exposi-
¢Oes ““Assis Brasil” e que contou,
entre outros, com a participagio
da Cotrijui. Nesse dia, era comum
0 pessoal procurar negbcio para
um casal de faisdo, galinhas, codor-
nas, suinos, terneiros, vacas de leite,
cavalos, cdes. . . Um fato, conside-
rado pelos organizadores até meio
estranho foi a ausénsia de marrecos,
gansos, perus e patos, animais bas-
tante procurados pelo pessoal inte-
ressado.

Este tipo de comércio ndo é
Uma coisa nova: 0s povos antigos,

NESTA FEIRA
ENTROU DINHEIRO

bem_antes de aparecer o dinheiro e
o sistema de compra e venda, cos-
tumavam se reunir de tempos em
tempos para trocar 0s animais ex-
cedentes da propriedade por aque-
les em falta ou por sacos de alimen-
tos ou ainda por roupas de 15. Mes-
mo assim, a 1a. Feira foi uma novi-
dade da regizo.

UMA TROCA DE EXCEDENTES

A idéia da realizacdo de uma
Feira neste estilo ndo era nova, ‘’s6
faltava por na prética’’, comenta o
Valdir Groff, veterinario da Cotri-
jui. “Nosso pensamento, desde o
inicio, era o de proporcionar al-
guma espécie de neg6cio, principal-
mente para o pequeno produtor,
onde ndo houvesse a participagdo
do intermedidrio, nem na compra
e nem na troca de animais”. As
coisas comecaram a acontecer mes-
mo, segundo o Valdir, depois de
muito ouvir produtores se queixan-

£

do de que ndo sabiam o que fazer
com os animais excedentes da pro-
priedade. ““Quem se dedica ao gado
de leite, por exemplo, nunca<€abe o
que fazer com os terneiros machos.
Entdo calculamos que essa Feira
seria a oportunidade desses produ-
tores se desfazerem das sobras de
animais, sem precisar da cobertura
financeira dos Bancos e muito
menos da acdo do intermediérios”,
diz o Valdir.

Mesmo esperando uma partici-
pagdo maior por parte dos produto-
res da regido, o Valdir Groff garante
que a Feira cumpriu com a sua fi-
nalidade. E tanto foi o sucesso, que
até uma préxima no mesmo estilo,

€ 0 pulverizar Blazer i
sobre a lavoura de soja o4, ¢ Carurd, a

depois, mortos pelo
chao: o Amendoirm |\ a
. Cigozinho.

» Quando vocé aplica Blazer’
atinicacoisaqR'eﬁcaemp'é

@ voeé verd, 2 a 3 dias Trapoeraba, o Picio

\ ; ’
A matanca @ total. .

- O Carrasco st deixa.
em pé mesmo, a soja.

Preto, o Picdo Branco, Se voce j4 aplicou
Corda de Viala ou {o}

Blazer, sabe que

Um sistema antigo de comércio foi uma ide na regido

A Cotriexport, Com-

ja estd sendo programada para o
més de mar¢o do ano que vem,
quando além de animais, poderdo
ser negociados trilhadeiras, arados,
tratores e outros equipamentos que
0 produtor ndo utiliza mais na pro-
priedade. Um alerta desde j4 do
Valdir, é de que animais de valores
muito elevados s3o os menos co-
mercializados.

Sem ter idéia de volume dos
negdcios realizados na Feira, o Val-
dir garante que mais ou menos 75
por cento dos animais expostos
foram comercializados por produto-
res de Panambi, Dom Pedrito, San-

to Augusto, ljuf, Ajuricaba e Cruz
Alta.

Cotriexport entre as 10 mais
do Ano Econﬁnic

aconteceu no Saldo Negri-

panhia de Comércio Inter-

da Cotrijui), foi classifica-
da pelo Ano Econémico
entre as dez melhores em-
presas do Rio Grande do
Sul, aparecendo nos itens
crescimento de receita,
rentabilidade do patriméo-
nio e desempenho opera-
cional.

As demais empresas
destacadas do Rio Grande
do Sul, em seus respectivos
ramos, foram: Luxma —
Adubos Trevo, Previdéncia
Aplub, Metalirgica Gerdau
S.A., Pirelli Sul, Grendene
S.A., Comercial Farroupi-
tha (Grupo Ipiranga); Gia-
comet Marodin, Renner
Hermann S.A. e Zamprog-
na S.A.

A entrega do prémio
(dez empresas gauchas e

-+ dez de Santa Catarina)

nacional (uma subsidiéria

nho do Pastoreio do Pals-
cio Piratini, na noite do
dia 12 de novembro, com
a presenca do governador
Amaral de Souza, secrets-
rios de Estado e empress-
rios dos diversos setores
de atividade. A solenidade
foi presidida pelo diretor-
presidente da Rede Brasil
Sul, jornalista Mauricio Si-
rotsky Sobrinho, empresa
editora do Anudrio.

Na fotografia, mo-
mento em que o presiden-
te da Cotriexport, Oswal-
do Olmiro Meotti, recebia
a plaqueta alusiva ao pré-
mio das maos do sr. Car-
los Brasil, Secretério Ex-
traordindric do Governo
para Assuntos Econémi-
cos. Ao fundo o governa-
dor Amaral de Souza e ou-
tras autoridades.
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Um terneiro com
duas cabegas

Animais de qualquer
espécie, que nascem com
duas cabegas, até que nao
sao tdo raros como as ve-
zes se pensa. Mas o depar-
tamento técnico da Cotri-
jul registrou, em novem-
bro, o nascimento de um
terneiro com uma malfor-
macao bem dificil de acon-
tecer. O animal nasceu no
dia 13, na propriedade do
agricultor Waldemar Ro-
berto Kossa, da Linha 13
Leste em ljui, e tinha duas
cabegas bem formadas,
dois cérebros e duas liga-
¢oes com a medula do es-
pinhago.

O veterinario Volnei
Frizzo Nemitz e o insemi-
nador Donato Farias Pe-

droso assistiram o parto,
pois o seu Waldemar meio
que se assustou, quando
viu que a vaca holandesa
encontrava  dificuldades
para dar cria. E o parto es-
tava mesmo dificil, pois as
duas cabecas do animal di-
ficultavam o nascimento.
O terneiro nasceu morto,
pois deve ter sofrido asfi-
xia, tom tanta demora.

Volnei e Donato exa-
minaram depois o terneiro,
e notaram que ele ndo ti-
nha nenhuma outra defor-
macdo, além das duas ca-
begas, uma igual a outra.
O interessante é que a me-
dula, que fica dentro do
espinhaco e leva as ordens

Em Gassino,
uns dias na praia

Passar uns dias na
praia, e deixar um pouco
de lado as preocupacées da
lavoura, fica muito mais
facil para os associados da
Cotrijui que se inscrevemn
para o veraneio na Col6nia
de Férias da Cooperativa
em Cassino, no municipio
de Rio Grande. Este ano ja
estdo sendo organizadas
excursoes em todas unida
des, que seguem mais ou
menos 0 mesmo esquema
das temporadas anteriores.

Para veranear em Cas-
sino os associados tém
duas opgdes. Uma é parti-
cipar de uma das excur-
sOes, se deslocando até a
colénia em 6nibus contra-
tados pela Cotrijuf. O éni-
bus fard o percurso de ida
e volta com passagens
por Santa Maria. A dura-
cdo do periodo de férias,
nestes casos, sera de seis
dias, com o custo de Cr$
6.000,00 por pessoa (ja
incluindo as despesas de
transporte e  estadia).
Criangas de dois a cinco
anos pagam Cr$ 2.000,00.

Quem preferir se des-
locar até Cas.s'ino em con-

T S e vt T e e~

ducdo particular pagfaré
Cr$ 3.000,00 pelo perio-
do de 12 dias de veraneio.
Em qualquer um dos ca-
sos, tanto de excursao, co-
mo de ida em carro parti-
cular, é necessario primei-
ro fazer a inscricdo dos
participantes, para que
se possa programar direiti-
nho a acomodacio de to-
do mundo na colénia de
férias.

Os participantes de-
verdo sempre levar roupas
de cama (lencol, fronha
e cobertores) e ainda mate-
rial de higiene pessoal (sa-
bonete, pasta de dente,
etc). Nao existe acomoda-
¢do em cama de casal e,
por esta razdo, tanto mari-
do e mulher precisardo le-
var roupas' de cama em
separado.

As despesas do vera-
neio — fora as considera-
das extraordindgrias, como
lanches e bebidas — podem
ser debitados na conta-cor-
rente do associado, desde
que tenha entregue produ-
to na Cotrijui. Caso con-
trdrio, os pagamentos deve-
rdo ser feitos & vista, an-
tes da saida da excursao.

Duas cabegas exatamente iguais

do célebro ao resto do cor-
po, tinha ligacbes com as
duas cabecas. Volnei conta
que o Gltimo osso do espi-
nhagco, perto da cabeca,
tem, em casos normais,
apenas um furinho, para
passagem da medula. Mas
este terneiro tinha um osso
com dois furinhos, e dali
saiam as duas ligagQes,
uma pra cada lado.

E dificil de se dizer se

o terneiro sobreviveria, se
tivesse nascido vivo, pois
iSSO quase sempre nao
acontece. E, que se o ani-
mal tivesse ficado vivo, se-
ria curioso de se ver qual
das duas cabegas iria “‘pen-
sar’” e comandar os movi-
mentos do corpo. Apesar
do parto dificil, a vaca
holandesa, de leite, ndo
apresentou nenhum pro-
blema depois de dar cria.

Dia de GCampo

Santo Augusto vai rece-
ber produtores da Regiao Pio-
neira, no préximo dia 15, para
o segundo dia de campo orga-
nizado pela Cotrijui para pe-
cuaristas, a nivel de proprieda-
de este ano. O dia de campo
serd aberto as 8 horas e 30, na
Granja Taperinha, de Femando
Craidy, no Rincdo dos Paiva.
Ali serdo percorridas as dreas
com forrageiras perenes de
verdo, com comentirios do
proprietario.

As 11 hotas os produto-
res irdo até a propriedade dos
Irmaos Grimm, em Monte Al-
vdo, onde acontecerd um deba-
te sobre as forrageiras visitadas
na Granja Taperinha. Também
haverd palestras sobre a impor-
tincia das forrageiras perenes
de verdo, pelo veterindrio Jodo
Alves Teixeira e o agronomo
José Luis Kessler, da unidade
de Santo Augusto, que troca-
rdo idéias com os pecuariastas.

As 12 horas e 30 serd ser-
vido um churrasco, e a partir
das 14 horas haverd uma pales-
tra sobre comercializacdo de
bovinos pela Cotrijui. As 16
horas o dia de campo serd en-
cerrado com uma visita 4 pro-
priedade dos Grimm.

&
PRIMEXTRA

0 herbicida para milho.

UMA APLICACAO DE PRIMEXTRA
VALE ATE POR 4 CAPINAS.

Eomato
R _nem aparece no milharal.
& E enquanto vocé descansa,
seu milho cresce, cresce,
cresce...

CIBA—GEIGY
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.d N30 se conquista
.nissdo e sim com didlo-
.sse Ruben llgenfritz da Silva
o encerramento de sua palestra
sobre a “Participacdo da Mulher
no Processo Cooperativista’”’, du-
rante o encontro das Senhoras e
Filhas de Associados de nucleos
de Ajuricaba, ljuf, Augusto Pestana
e Vila Jéia. O encontro aconteceu
em Ajuricaba, no dia 2 de dezem-
bro. ““Serd que ndo estd na hora de
deixar um pouco de lado o croché e
O tricd e partir para uma discussio
que va mais longe do que economia
doméstica?”’, perguntou ainda Ru-
ben llgenfritz.

Antes do presidente da Cotri-
jui falar sobre a participagdo da
mulher do meio rural, as 250 senho-
ras e filhas de associados presentes
ao encontro, ouviram o agrénomo
Clévis Rorato de Jesus falar sobre o
“Sistema Cooperativo de Israel e a
vida da mulher rural israelense”.
Através de projecdo de slaides,
Clévis mostrou como funciona um
Kibutz — onde a terra é de todos e
a atividade agricola também é de-
senvolvida por todos — e como fun-
ciona um moshave — onde a terra
é do governo e cada familia tem a
sua atividade."Em Israel, o sistema
cooperativista iniciou bem antes da
propria criagdo do Estado de Israel,
quando grupos que variavam de 30
a 400 famflias comegaram a se reu-
nir em agrovilas de onde até hoje
tiram apenas o necessario para a
sustentacdo das famflias’, falou o
Clévis Rorato. Ele passou trés me-
ses em lIsrael durante este ano, onde
fez um curso de contabilidade.

NOVOS CAMINHOS

Ao fazer uma restrospectiva da
expansao da Cooperativa, ‘‘foi pre-
ciso crescer para competir’”’, Ruben
llgenfritz da Silva disse que hoje
é tempo de se buscar novos cami-
nhos, pensando num sistema coope-
rativista e ndo apenas numa coope-
rativa isolada”. Admitiu também
que se faz necessario uma andlise
mais profunda da atividade agrfco-

la que estd sendo desenvolvida.

“N&o podemos continuar numa de-
pendéncia de coisas que os proble-
mas estdo muito distantes de nos.
Quando tivermos mais atividades,
também teremos menos riscos”’.

MAIS DISCUSSAO

E a participagdo da mulher no
sistema todo, como é que fica? Se-
gundo Ruben llgenfritz, o sistema
de produgdo ndo é estranho a mu-
Iher. Ela sabe como se semeia, se ca-
pina e se colhe. E ela que lida com
os filhos, com a cozinha, com a or-
denha, com a criac3o, ‘‘talvez este-
ja faltando apenas, entender um
pouco melhor o mundo como um
todo. A mulher de hoje precisa
saber muito mais do que simples-
mente usar os alimentos da melhor
forma. Ela precisa discutir os des-
tinos da sua organizacdo”. Foi em
meio a estas colocagdes que as se-
nhoras quiseram saber por que hd
tanta discriminacdo no sistema,
com relagdo a participacdo da mu-
lher? “Por que quando o marido
morre, a mulher precisa se associar
novamente a cooperativa?”’ Admi-
tindo que as leis do cooperativismo
ndo entendem a famflia como as-

A HORA DA MULHER BRIGAR

sociado, o presidente da Cotrijuf
lembrou, que embora de forma

ainda nao oficial, a mulher dentro

da cooperativa ja estd tendo repre-
sentacdo. “Esta na hora da mulher
comecar a brigar mais por questdes

Clovis contou um pouco de como é a vida da mulher israelense

como estas’’, reforgou.

Mais para a tarde, reunidas em
grupos, as Senhoras puderam trocar
experiéncias, e idéias. Houve ainda
momentos de lazer, com apresenta-
¢do de shows artisticos.

Kepler Weber apresenta
o0 melhor meio de
transporte para seu

Na hora de transportar a colheita ou
0 produto da sua industria, é
indispensavel que a correia trabalhe
de maneira eficiente e sem
interrupcées. ;

Para que vocé néo tenha problemas,
a Kepler Weber coloca a sua
disposi¢do um completo estoque,
além de uma equipe especializada
em montagem e emendas de
gorreias transportadoras.

E a certeza de que, no transporte ou
elevacao,a melhor correia sempre
estara trabalhando para vocé.

Kepler Weber S.A.

DEPTO. AGROCOMERCIAL
Rua Herrmann Meyer, 43 - Cx. Postal 2 - Fones 2 e 32
(055) 322-2194 - End. Telegr. "KEPLERSA'
Telex 0552349 KEWE BR - CEP 98280 Panambi - RS

O seu distribuidor 'w *Gates do Brasil S.A.

s i s i s e s e e e G et -

produto: Correias Gates.

VENDE - SE

Vende-se uma méqui-
na combinada “BRAUD” em
6timo estado de conservagio,
e sujeita a qualquer exame .

Contatos com sr. Sirio
em ljui, com sr. Saul em Dom
Pedrito ou diretamente em
nossos escritorios em Porto
Alegre, pelos fones 21.67.55
ou 21.66.32 com Paulo ou
Fagundes.

L

COTRIEXPORT

CORRETORA DE SEGUROS LTDA.

A COTRIJUI, dispée de
sua propria Corretora de Se-
guros prestando servicos aos
associados, funciondrios e
amigos.

Seja vocé o préximo a
usar 0s seus servicos, pedin-
do quaisquer informagdes so-
bre SEGUROS em geral.

Sequro é com a CO-
TRIEXPORT — mais um elo
de uniao.

T
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CITRUS-LARANJA
No periodo de verdo exis-
te um maior desenvolvimento
dos vegetais, inclusive dos
ingos. Por esta razdo o reco-
mendado € que se mantenha a
proje¢io da copa — ou a
sombra da drvore ao meio-dia
limpa da concorréncia de
invasoras. Uma pratica bas-
tante positiva € cobrir a drea
capinada com palha ou outros
residuos para evitar o resseca-
mento do solo.

Outra prética a executar
neste periodo € a eliminagdo de
toda brotagdo que a planta
emitir proximo ao solo. Esses
ramos, chamados ladrGes, pre-
judicam o répido e adequado
desenvolvimento da planta.

FELJAO

As condi¢des climdticas
tém sido, de um modo geral,
muito favordveis a cultura do
feijao. Assim, as lavouras em
sua maioria, j4 passaram pelo
perfodo de florescimento e
estdo na fase de enchimento
das vagens. Este perfodo apre-
senta-se como oportuno ao
ataque de percevejos, prin-
cipalmente o fede-fede, o que
pode trazer grande prejuizo a
produgdo.

O controle dos perce-
vejos deve ser efetuado as-
sim que se notar a infesta-
¢do, recomendando-se um con-
tato com o Departamento
Técnico das unidades antes da
aplicaco de defensivos especi-
ficos. Continua vélida a orien-
tacdo emitida no més ante-
rior, de ndo circular pela
lavoura enquanto as folhas
estiverem uUmidas. Isto é para
diminuir a transmissdo de doen
cas de uma planta para as
outras, evitando prejudicar a
lavoura inteira.

VIDEIRA

A massa foliar das parrei-
ras tem tido bom desenvolvi-
mento e, de um modo geral, had
uma boa carga de frutas.

O que se tem observado é
um intenso ataque de antrac-
nose, que se manifesta na uva
em forma de pequenas man-
chas, denominadas também de
“olho de passarinho”, o que
causa grandes prejuizos a pro-
dugdo. O controle desta doenga
deve ser realizado de forma
preventiva, onde podem ser
usados varios produtos, como,
por exemplo, Caligran ou ou-
tros, de acordo com a orienta-
¢do técnica.

Na medida em que a uva
vai crescendo e se aproximando
da maturagdo, passa-se a utili-
zar produtos a base de Cobre,
que 530 menos téxicos, para o
controle das doengas que ocor-
rem neste periodo. E importan-
te lembrar que o tratamento
somente ¢ eficiente se for
continuo, ou seja, repetido
com freqiiéncia. Apés cada
chuva é necessirio fazer uma
reaplicacdo dos defensivos, pa-
ra assim garantir a perspectiva
de producio.

BATATA

Encerrado o periodo de
cultivo da batata, a chamada
safra, resta agora armazenar o
produto destinado ao consumo
proprio e prever a drea onde
serd realizado o cultivo da safrj-
nha, que se inicia em fins
de janeiro até fevereiro.

O armazenamento da ba-
tata ndo é muito seguro, mas se
o produto for depositado em
local fresco, arejado, e que ndo
receba luz direta, as possibili-
dades de conservagdo aumen-
tam. E preciso cuidar ainda
para que o produto esteja bem
maduro e que n3ao tenha si-
do atacado por murchadei-
ra. Observando-se estas condi-
cdes, pode-se ter um bom
resultado na armazenagem, dis-
pondo-se do produto por um
periodo mais longo, quando
normalmente o prego da bata-
ta fica mais elevado.

MANDIOCA
As novas variedades in-
troduzidas no CTC (Centro de
Treinamento Cotrijui) estdo se
desenvolvendo bem, o que
também ocorre com a maioria
das lavouras da regido.

Neste periodo, para as
lavouras implantadas em solos
de fertilidade baixa, deve-se
fazer uma cobertura com uréia
na propor¢ao de 50 quilos por
hectare. Esta pratica avmentard
o vigor da planta e melhorard
as condi¢des de formacdo das
raizes. A aplicagdo de uréia é
mais eficiente se for efetuada
quando o solo apresentar um
adequado nivel de umidade.

ALHO

O alho das variedades
precoces, na sua maioria, j4 foi
comercializado, pois estd com-
pletamente curado.

O alho Portela, colhido
mais tarde, somente agora esta
comegando a ficar em condi-
¢oes de comercializagao. Esta
variedade estd apresentando
perspectivas muito animadoras
de colocagdo, devido a sua boa
qualidade.

Lembra-se mais uma vez
a importancia de um cuidado
na prepara¢ao final do alho, ou
seja, a cura e limpeza, que s3o
fundamentais para se obter re-
sultados compensadores e uma
melhor cotag@o comercial.
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HORTALICAS DIVERSAS

O periodo mais quen-
te do ano traz algumas di-
ficuldades para a produgdo
de hortali¢as. Mesmo assim,exis-
tindo a possibilidade de obten-
¢do de agua, o produtor pode
conseguir bons resultados com
esta atividade. A horta domés-
tica pode fornecer produtos de
boa qualidade, pois hoje exis-
tem variedades da maior parte
de hortalicas que se adaptam
muito bem ao cultivo de verdo.
Assim, tomate, piment3o, repo-
lho, alface, ricula, feijao-vagem
e outras, podem ser cultivados
de acordo com a orientagdo
técnica na sele¢do das varieda-
des. Os canteiros devem ser
cobertos com palha, para man-
ter os niveis de umidade e
facilitar o desenvolvimento das
plantas.

O tratamento
| de saiide e beleza
da vaca moderna.

As mais famosas
estrelas do leite usam
Neguvon + Asuntol.

Sua formula exclusiva
garante maior eficiéncia
com menos mao-de-obra.
E sGsequirasinstrugbese
esquecer por muito tempo
os bernes e carrapatos.

Neguvon + Asuntol
€ oUnico que permite uma
ordenha 10 horas depois
da aplicagao.

Vacaquesepreza
Sabe que ndo existe nada
mais pratico, confortavel e
seguro doque aduplaacao
de Neguvon + Asuntol
esua protecdo mais
prolongada.

Neg}_lvon@’
Asuntol’

B
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Se é Bayer,é bom.
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Crédito

OUTRA MUI]ANGA NAO SERA SURPRESA

Seria surpresa se 1982 nao ti-
vesse também, como vem ocorren-
do ano a ano, alguma mudanca na
area de crédito para a agricultura.
Pois esta surpresa ndo vai acontecer.
Q Conselho Monetario Nacional es-
tard reunido, neste fim de ano, e re-
petird de novo uma medida que o
governo vem adotando, principal-
mente de 1978 para ca: vai restrin-
gir ainda mais os financiamentos
aos produtores, e especialmente aos
médios e grandes. A reunido do
8 CMN acontecerd no proximo dia
| 21, mas as alteracdes do Pacote de

Natal deste ano ja sdo mais ou me-
#§ nos conhecidas.

Assessores dos ministérios da
Agricultura e do Planejamento se
encarregaram de divulgar as mudan-
cas, mesmo que elas ndo sejam ain-
da oficiais. No inicio, se falou mui-
to num aumento do juro, que dos
45 por cento atuais, para custeio,
passaria para 60 por cento. Depois,

§ houve quem dissesse que as taxas fi-
cariam em b5 por cento, e final-
mente o governo antecipou o que
realmente irda mudar. A taxa devera
permanecer a mesma, mas a forma
de liberacdo dos financiamentos pa-
ra custeio é que irdo arrochar ainda
mais o produtor.

MEDIOS E GRANDES,
OS ATINGIDOS

As ultimas informacgoes vindas
de Brasilia, e que sdo dadas como as
mais certas, anunciam que o médio

f produtor ndo mais recebera 80 por
cento do VBC (Valor Basico de

§ Custeio) para as lavouras plantadas
em 1982. Estes passariam a receber

# apenas 60 por cento do total do
custo previsto da lavoura. isso quer

| dizer que, se o VBC para a soja fos-
se, por exemplo, de Cr$ 20 mil, o
agricultor considerado médio rece-
beria apenas Cr$ 12 mil. Os outros

E Cr$ 8 mil, para completar o cus-
teio, teriam que ser buscados nos
bancos a juros de mercado, com ta-

§ xas pra mais de 100 por cento ao

# ano.

O grande produtor também vai

§ receber menos. Atualmente, ele pe-
ga 60 por cento do VBC, e a partir
de 1982 devera tomar apenas 40

§ por cento dos recursos necessarios.
Os outros 60 por cento, para cober-
tura do custeio, ele terd que buscar
também nos bancos com taxas de
juros altas. Ainda ndo se sabe, no
entanto, como ficara a situagao dos
minis e pequenos produtores, que
talvez continuem recebendo 100
por cento dos recursos necessarios.
Também quanto a investimentos, as
mudanc¢as ndo foram divulgadas.

EM 1979 COMECOU
O ARROCHO

Com uma olhada para tras, se
confirma que o arrocho no crédito
para o agricultor comeca a aconte-
cer, aos poucos, bem na época em
gue a agricultura é anunciada como
atividade prioritdria para o governo.
Durante a década de 70, e até 1978,

Juro d

moneta

1981
Juros de custeio ficam
em 45%. Dinheiro
para investimentos sai
caro e & escasso.

1980
e mora é cobrado

com a COfre‘;ao
ria. As taxas pulam

de um para quas

e 50%.

0s juros para custeio agricola e in-
vestimentos eram de 15 por cento,
para grandes e médios, e de 13 por
cento para minis e pequenos. Mas
em 78 o governo decide diferenciar
bem os produtores considerando as
rendas de cada um, e em 1979 en-
tram em vigor os novos critérios
para liberagdo de financiamentos.

A partir de 1979, entdo, os mi-
nis e pequenos tém custeios com ju-
ros de 24 por cento, e investimen-
tos com taxas de 29 por cento. Os
médios e grandes pegam custeios
com taxas de 33 por cento, e inves-
timentos com 38 por cento. Em
1980, o crédito aperta mais, e 0 ju-
ro de mora, que era de um por cen-
to ao ano, pula para quase 50 por
cento, de acordo com a corr:¢ao
monetaria, calculada com base nas
tais ORTNS (Obrigacdes Reajusta-
veis do Tesouro Nacional). Com o
aumento dos juros de mora, o agri-
cultor ficou obrigado a saldar logo
seus débitos no banco, e ndao mais
pode esperar melhores precos para
a sua soja.

Este ano, veio o maior aperto,
que atingiu principalmente os inves-
timentos. As taxas de custeio foram
unificadas em 45 por cento, valen-
do para todos os produtores (minis,
pequenos, médios e grandes). A
diferenca é que, a partir dai, os mi-
nis e pequenos comecaram a tomar
100 por cento do custeio; os mé-
dios pegaram 80 por cento; e os
grandes, 60 por cento. Os investi-
mentos ficaram com uma taxa de
45 por cento ao ano apenas nos ca-
sos de reformas de maquinas, aqui-
sicdo de implementos e outros ma-
quindrios movidos 'a tracdo animal
oua combustivel ndo-importado.

Os tratores, as automotrizes e
todas as maquinas pesadas tiveram
que ser compradas com juros de

mais de 70 por cento. Mas o proble-
ma néo foi s6 o dinheiro caro, ofe-
recido para investimentos, mas a es-
cassez dessas verbas. Os recursos es-
tiveram tdo escassos, durante o ano,
que as filas, para conseguir financia-
mentos para maquinas, cresceram

bastante, e houve inddstrias dessa’

area que enfrentaram dificuldades,
em funcdo da pouca demanda, da
falta de compradores.

PROBLEMA E COM

O SUBSIDIO
Essas restricdes, que vdo alar-
mando os produtores, reduzem

pouco a pouco o subsidio dado a
agricultura. Esse subsidio, na forma
de juros baixos, representaria um
custo muito alto, e estaria estimu-
lando a inflacdo (veja matéria sobre
Crédito Rural, no Cotrijornal de ou-
tubro). A forma como retirar o sub-
sidio é que as vezes divide os minis-
tros em Brasilia, como aconteceu
agora. O ministro da Agricultura,
Amaury Stabile, defendeu a manu-
tencdo dos juros em 45 por cento, e
uma mudanca apenas na diferencia-
cao dos produtores, com menos re-
cursos para médios e grandes.

O presidente do Banco Cen-
tral, Carlos Langoni, queria que os
juros subissem para 55 ou 60 por
cento, mas parece que perdeu para
Stabile, na hora de se definir o que
iria ser alterado. O ministro da Agri-
cultura acha que, com o crédito
mais caro, o produtor terd, de qual-
quer forma, compensacoes. ‘A par-
tir dai — diz ele, os agricultores vao
encontrar. seus precos no proprio
mercado’’. Com isso, ele quer dizer
que, ao mesmo tempo em que se
aumenta o preco do dinheiro, o
produtor também podera conseguir
precos mais altos para suas safras. A
verdade é que, desde 78, quando os
juros comecaram a subir, o agricul-

tor ndo viu o preco de seus produ-
tos também aumentar.
COMERCIALIZACAO
LIVRE EM 82

A reunido do Conselho Mone-
tario Nacional, dia 21, devera con-
firmar essas noticias desfavoréveis
para o produtor, em termos de cré-
dito, mas também aprovard, pelo
menos, uma boa decisdo para as
cooperativas e industrias. E que o
governo decidiu acolher uma antiga
reivindicacdo das entidades ligadas a
producdo e industrializagdo da soja,
e finalmente deixara livre a comer-
cializacdo do produto, a partir de
1982. Isso quer dizer que ndo mais
serdo fixadas previamente as quotas
de exportacdo, como vinha ocorren-
do até agora, para garantia do abas-
tecimento interno.

Se isso ocorrer, conforme se
anuncia, as exportacdes de grdos,
6leo e farelo serdo livres, e o Brasil
poderd inclusive importar o que for
necessario. Para que o abastecimen-
to nacional seja garantido, sera for-
mado apenas um pool, um grupo de
industrias, que ficardo com o encar-|
go de assegurar o suprimento inter-
no. Assim, haveria uma espécie de
estoque regulador de todos os deri-|
vados da soja.

Segundo Oswaldo Meotti, dire-
tor financeiro e administrativo da
Cotrijui; essa medida “*hd muito era
esperada’’, e permitird que o produ-
tor brasileiro se mantenha o ano to-#
do no mercado. Até agora, asquotasf
estabelecidas para exportacOes vi-
nham sendo imprevisiveis, e isso difi-
cultava as previsoes de negocios. ‘O
produtor — diz Meotti — ja pode se
guiar sozinho quanto a mercado”.
Paraele, adecisdo “‘vai premiar quem
é dindmico’’, ou seja, quem realmen-
te entende de comercializacgao e é ca-
paz de fechar bons negécios.
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O Natal de 1981 aproxima-se.

As criancas estavam felizes.
Elas preocupavam-se com a limpeza
e arrumacao da casa.

— Vou lavar o assoalho da ca-
sa até virar espelho, disse Maria, de
10 anos.

— Eu vou varrer o pétio, reti-
rando folhas secas, disse Raul, de 9
anos.

— Eu vou limpar o galinheiro,o
chiqueiro, a estrebaria, prometeu
Ricardo, de 8 anos.

Todas as criancas da casa com-
binaram enfeitar bem o lugar onde
moram, enquanto os pais foram tra-
balhar na roca.

—Vamos ensaiar um canto bem
lindo? Convidou uma das criangas,
toda entusiasmada.

— Uma musica bem suave —

sugeriu Raul.
— Uma mdasica cheia de
amor — disse Maria, suspirando.

E as criancas, cada uma dife-
rente da outra, falaram de jeito
igual.

— Vamos fazer da Noite do
Natal 1981, uma noite especial.

E a faxina comegou. As crian-
¢as nao paravam. lam e vinham. Ar-
rumando, limpando, lavando, enfei-
tando. Em pouco tempo tudo fi-
cou tao bonito!

— lIsto estd maravilhoso — co-
mentou Ricardo. 3

— Agora vamos refletir mais
no Natal, lembrou uma das crian-

¢as. A
— Mas o que significa mesmo,

/1
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NOITE DE NATAL

Natal?

Falaram ao mesmo tempo, as
trés criancas.

Correram para falar com o Vo-
vO.

Vové estava pensativo.

— O Natal me deixa tdo feliz
€ ao mesmo tempo, preocupado!

As criancas contaram que ti-
nham enfeitado bem a casa.

— Tudo estd brilhando — ga-
bou-se Maria.

— E as outras criangas também
estdo preparadas para festejar o Na-
tal? — perguntou muito curioso,
Ricardinho.

Vové explicou:

— Nao, nem todas estdo prepa-
radas para o Natal.

E contou!

Alguns pais compram tantos
brinquedos prontos nas lojas, até o
pinheirinho e ndo ddo oportunidade
para que as criangas participem dos
preparativos do Natal.

Hoje em dia o Natal para cer-
tas famflias ndo lembra o Nasci-
mento de Jesus e sim uma data a
mais para dar festas e receber pre-
sentes.

— Vovd, o que n6s podemos
fazer para devolver ao Natal, o seu
verdadeiro sentido?

— Ah! meus amiguinhos. Que
esta festa ndo seja apenas uma data
a mais para consumir, consumir. . .
coisas.

— Que cada criatura ame mais
o seu irmao e que todas as criangas
tenham as mesmas condi¢cGes de
vida.

*
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E contou!

— Nesta Noite seria bom que
todos virassem irm3os; que todos
pensassem mais na mensagem de
amor que Jesus trouxe 8 Humanida-
de.

Maria falou:

— Entdo o Natal seria a Noite
do amor!

— Nesta noite as pessoas pen-
sariam nas injusticas, nas maldades,
na exploragao e procurassem mudar
o que esta errado. Falou vové.

— AI as criangas teriam todos
0os mesmos direitos, as mesmas
oportunidades? Indagou Ricardo.

— Sim, respondeu vovd.

E uma mdsica foi inventada
pelas criancas:

Natal, Natal

No6s vimos Jesus descer a

Terra. . .

Nascer. . . trazendo mais

Amor

Paz

Justica. . .

Para todas as criancas.

Pensamos nos reis e nos que

nao sdo reis.

Jesus ndo gosta de ouvir falar

das guerras e dos comércios.

Dos exploradores e dos mal-

feitores.

Este mundo esta tao ruim,
Jesus se entristece!

Depois ele adormece,

E nés o levamos no colo

Para dentro de nossa casal

— Texto: Irene L. Lucchese
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ILUSTRAG AQ
ADRIANA .9 anos

2. Rdpido para cama, menina!
— Nao terminei o meu pacote.

4. Répido, rdpido para cama.
— Espera, ndo terminei,
quero ver o pinheiro iluminado.

1. Para cama, Aninhal
— Espera, ndo estd terminado,
vou colocar a minha estrela.

6. Mae diz:
— Olhas, eu preparei a tua saiae a
blusa nova para amanha,

3. E o pai ndo colocou ainda
seus chinelos na frente da cama.

5. — E quero olhar para fora as luzes.
E depois, ndo tenho vontade de ir
para cama!

7. Se tu nado dorme,
Nunca vai ser amanha,
E amanha é Natal.
Boa Noite, Aninha!
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A palavra presépio significa
mangedoura para os animais.

Jesus Cristo, ao nascer na gru-
ta de 'Belém, foi envolto em faixas
e colocado sobre uma mangedoura
forrada de palha. Era o presépio. As
paredes fortes e simples, chdo de
pedras, a cobertura de palhas. De
limpo e bem cuidado s6 um lugar: a
mangedoura, onde eram postas er-
vas e alimento dos animais.

" Vocés conhecem a historia do
presépio? Foi assim.

Era uma vez uma povoagao pe-
quena e pobre. N3o era a mais bo-
nita. Mas haveria de se tornar a mais

O Presépio

famosa porque diziam as antigas
histérias que ali haveria de nascer

o grande rei, o mais poderoso rei.

Certo dia surgiu uma lei que
mandava todas as pessoas irem a
cidade onde tinham nascido, paradi-
zerem as autoridades o seu traba-
lho, a sua residéncia e o nimero de
filhos.

E a lei foi obedecida.

De uma cidade chamada Naza-
ré partiu para a de Belém, um car-
pinteiro,
Maria.

José, com sua esposa
Mas, por causa daquela lei, os

homens e as mulheres de todas as

Numeros pares

Com ldpis de cor encha todos os espacos que
tenham numeros pares. Assim vocé€ vai saber
o local que nasceu o Menino Jesus.
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aldeias e campos do pafs, foram pa--
ra Belém, e ocuparam todos os
lugares onde se poderia dormir.

Quando José e Maria chegaram
nao conseguiram um s lugar para
se instalar.
que desconforto Maria viajara, jé
que estava gravida.

Podem imaginar com

A noite vinha chegando e era
preciso encontrar um abrigo para
passar a noite. Procuraram pelos
arredores da cidade, mas ndao en-
contraram uma s6 casa que tives-
se lugar para eles.

Até que, passando perto de
um presépio, perceberam um lugar

onde poderiam ficar. E nesse presé-
pio, naquela noite, nasceu Jesus
Cristo, que foi anunciado pelos
anjos do céu como o grande Rei
que traria uma mensagem de amor
a humanidade. Ele nos ensinou
muitas coisas e agora n6s compren-
demos que s6 nas maos desse Meni-
no poderemos ter paz, seguranca,
vida, essas maos que Ele nos esten-
de no Presépio, ndo para nos repe-
lir, mas pelo contrario, para nos

trazer a Si, numa demonstracao de
amor e de piedade para com' todas
as criangas, principalmente, aquelas
que sofrem.

CARTAS

Recebemos bonitas cartinhas de:

Marisa Beatriz Scheffler da Linha 9 Oeste — ljuf. Ela escreve que gosta

de ler as estorinhas e as adivinhagGes.

Rubia Isabel Scheffler — “‘Estou escrevendo com muita alegria e vontade.
Gosto muito do Cotrisol”. . . mandou uma histdria ilustrada e lembran-

¢as prd nos. . .

Telmo Egmar Deifeld da Linha 25 Norte — Ajuricaba — diz: ‘’Sou amigo
do Cotrisol”’. Manda alguns “ditos populares’’.
Agradecemos as cartinhas e aguardem que publicaremos as contri-

buicoes.

Continuem escrevendo para o Cotrisol — Rua das Ch4caras, n® 1513
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1. E o ultimo dia de escola. A professora 2. Primeiro, se esvazia as prateleiras. Os de- 3. Maria reencontra a sua bonita flor.
" diz:— hoje vamos guardar tudo! senhos estdo atados com um eldstico. Os — Oh, eu a tinha esquecido. Vou dar a
: recortes estdo guardados numa pasta. minha avé.

4. Jodo tira os desenhos do mural. Marcos 5. As criangas desatam também as bandei- 6. José e Rosa juntam os papéis. O cartaz,
guarda os percevejos na caixa e Claire bo- rolas. Marisa se enrola com elas para se . na ponta, estd um pouco rasgado. Maria
* ta as folhas na mesa. fantasiar de rainha. Telmo grita: — pdra, pergunta: — posso ficar com ele?

tu vais estragd-as!

7. Néo tem mais nada nas paredes e as prateleiras estdo vazias. Ndo d4 mais para reconhecer a sala.
Maria diz: Que engragado!

A professora fecha devagar a porta. Agora, eis as férias.
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EDUCACAO

COMUNIDADE — FAMILIA — ESCOLA

Suplemento elaborado pelo Grupo de Assessoria aos Professores Rurais — Convénio Cotrijui/Fidene

UM LIVRO
COM CARINHO

Aprender a ler e escrever sio
habilidades minimas a serem alcanga-
das pelas criangas nos primeiros anos
de escola. E a chamada alfabetizago.
Isso dito assim sem maiores comenta-
rios estd supondo que todas as crian-
¢as, ao adquirirem a capacidade de
compreender os mecanismos da escrita
e da leitura, podem ser consideradas
alfabetizadas. No entanto, n3o é este o
conceito de alfabetizagdo definido pela
professora Iselda Sausen Feil em seu
livio, ALFABETIZACAO UM DESA-
FIO NOVO PARA UM NOVO TEM-
PO. Para a Iselda, ”. . . . alfabetizado é
aquele aluno que 1é e compreende
tudo o que entenderia se usasse a lin-
guagem oral e, sabe por outro lado,
escrever de forma legivel para a
compreensdo de outros o que poderia
dizer”. A viabilizagdo deste conceito é
um dos propésitos da proposta meta-
dolégica apresentado neste mesmo
livro.

A exemplo do que ocorre
com o ensino de um modo geral, o
trabalho nas primeiras séries do 1°
Grau nd3o consegue obter um rendi-
mento de qualidade. Referindo-se ao
trabalho de alfabetizadores lemos na
introdu¢do do citado livro: “. . . O
que se constata, na maioria das vezes, é
algo assustador. Criangas caladas, en-
chendo o cadermno de simbolos desco-
nhecidos”. Realmente, é muito engana-
dor ensinar as criangas a juntar letras e
sflabas de forma mecanica, sem que
compreendam o significado do que
estdo lendo ou escrevendo.

O método pedagbgico criado
pelo belga Ovidio Decroly no ano de
1907 serviu de base para a professora
Iselda definir os principios de sua a¢do
como alfabetizadora.

“A ESCOLA HA DE SER PARA
O MENINO, E NAO O MENINO
PARA A ESCOLA”.

“UM MENINO, NAO E OUTRO
MENINO, HA GRANDES DIFEREN.-
CAS ENTRE ELES, INCLUSIVE
SENDO IRMAOS, EDUCADOS EM
CONDICOES IDENTICAS”.

Estas s3o algumas afirmagdes de
Decroly, indicadoras da sua linha de
pensamento, definida por um profun-
do respeito 3 educacdo, a liberdade, a
individualidade, 4 acdo e a intuigdo
de cada crianga.

TERRENO FERTIL

Durante cinco anos de atuagio
na Escola de 1° Grau “Francisco de
Assis”, esta proposta para alfabetizar
pode ser testada e aperfeicoada pela
sua autora. Foi no trabalho realizado
com criangas provindas de diferentes

niveis s0cio-econdmicos que se encon-
trou o terreno fértil para se desenvol-
ver as experimentagGes. S3o estes
cinco anos de aplicagdo, onde foram
alcangados resultados altamente posi-
tivos, que nos fazem acreditar nas
amplas possibilidades desta maneira de
alfabetizar.

O livro apresenta em sua primei-
ra parte um rapido diagnéstico sobre
as condi¢des de trabalho dos profes-
sores alfabetizadores, ressalta a neces-
sidade de defini¢do de um método de
trabalho, além de fazer algumas
consideracbes sobre aspectos da lin-
guagem. Em seqiiéncia é abordada a
questdo do método de alfabetizagdo.
Procura mostrar a superagio dos
Métodos Sintéticos pelos Métodos
Globais e descreve os principios e a
operacionalizacdo do Método de De-
croly. Temos ainda, na leitura deste
livro, a oportunidade de conhecer em
detalhes a proposi¢do organizada pela
professora Iselda.

Nesta proposi¢do vamos perce-
ber que a aprendizagem da leitura e da
escrita constitui apenas uma das etapas
da alfabetizacdo. Para chegar a estas
habilidades muitos sdo os pré-requisi-
tos a serem dominados pelas criangas.
Quer dizer, a alfabetizagdo compreen-
de o dominio de inimeras habilidades
e da compreensdo de muitos fatos e fe-
némenos vividos pelo alfabetizando.

A proposta apresentada neste
livo nos mostra que é possivel fazer a
criangas ir vencendo os obsticulos ou
desafios com naturalidade. Assim,
através de atividades variadas em
grande parte determinadas pelo inte-
resse das préprias criangas, vai aconte-
cendo a aprendizagem.

O trabalho € realizado a par-
tir de temas geradores. Com isto, os
conteidos minimos da série ndo
deixam de ser estudados, mas certa-
mente mudam as estratégias para a
aprendizagem e também o enfoque de
abordagem destes contetidos.

Quanto as ilustragdes, vamos
encontrar desenhos e trabalhos escritos
de autoria dos alunos, além de algumas
leituras e atividades elaboradas pela
professora.

Alfabetizagdo — Um Desafio
Novo Para um Novo Tempo constitui-
se num importante estudo para todos
os envolvidos nesta importante tarefa.
Dentre estes envolvidos estdo os
adultos que um dia foram também
criancas e nao esqueceram disto, Os
professores que fundamentalmente
acreditam no' seu trabatho de educa-
dores e finalmente as criancas que
lutam por um mundo melhor.

A todos estes o livro &
oferecido com muito carinho
por quem o idealizou.

ALFABETIZACAO — Um
Desafio Novo Para um Novo

Tempo.
Livraria Universitaria —

FIDENE — Jjui. M s
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OS PROBLEMAS
DO ENSINO

O nivel do ensino estd muito bai-
x0. . . O problema vem desde o 1°
Grau. . . Os professores ndo tém boas con-
dicoes de trabalho. . . Os alunos estio
muito desligados, ndo se interessam pelos
estudos. . . Entre outras, estas sdo afirma-
¢des que ouvimos a todo o momento,
com a finalidade de comunicar ou tentar
explicar a situagdo do ensino escolar de
um modo geral.

Realmente, ninguém esti satisfei-
to com o ensino que temos. Os pais recla-
mam que seus filhos ndo aprendem na es-
cola aquilo que precisam para a vida. Os
professores angustiam-se por nio conse-
guirem alcancar os seus, muitas vezes,
idealistas objetivos. Os alunos cumprem
apenas com as tarefas exigidas pelos es-
quemas de avaliacio. Esta €, enfim, a
realidade educacional. Talvez a estejamos
pintando de forma um tanto dristica, mas
mesmo $e quisermos amenizar os termos,
ndo ficaremos longe disto.

Com relagdo ao ensino de 1° grau,
em escolas situadas no meio rural, muitos
outros problemas especificos acrescen-
tam-se ao j4 acima citado. E a inexisténcia
de um material diditico adequado para
este meio, é o pouco preparo pedagdgico
do professor, é a desvinculagio dos con-
teidos estudados com as necessidades da
populacio local, e assim por diante.

Neste contexto educacional, para
nio abordarmos também o contexto so-
cial, politico e econdomico, é que um gru-
po de professores da FIDENE vem desen-
volvendo um trabalho de assessoria junto
a professores rurais de municipios da re-
gido. Sobre os resultados obtidos até o
momento, com este projeto, estamos pu-
blicando algumas informagoes. Vejam so-
bre isto, em “Professor que sabe o que
Quer” e ainda, “Caminhos. . . se definin-
do”.

Dentre esses problemas todos vivi-
dos pela educagio de 1° grau, um dos
pontos criticos € o trabalho com alfabeti-
zagdo. Uma 8rofessora e alfabetizadora da
Escola de 1” Grau “Francisco de Assis”
de Ijui, desenvolveu nos dltimos anos
uma importante experiéncia sobre esta
parte bdsica do nosso ensino. “Um livro
com carinho” é o titulo da matéria na
qual procuramos dar uma nogdo do que
representa o liviro ALFABETIZACAO —
Um Desafio Novo Para Um Novo Tem-
po, elaborado por Iselda Sausen Feil.

Um outro ponto critico, constan-
temente abordado quando nos referimos
a qualidade do nosso ensino, é a capaci-
dade de redacdo dos nossos alunos. A
professor Noeli nos mostra como foi en-
caminhado um trabalho de reda¢do com
alunos de 62 e 8? série, orientados pela
propria Noeli Demamann e pela professo-
ra Iracema Sausen. Como comprovantes
desta acdo pedagogica, transcrevemos dois
textos elaborados pelos alunos. Sugerimos
aos colegas professores, que tenham
desenvolvido alguma experiéncia neste
sentido, para nos enviarem, pois temos a
possibilidade de publici-los neste suple-
mento.

Finalmente, ndo somente pela pro-
ximidade dos eventos natalinos, mas prin-
cipalmente pela bela mensagem desta poe-
sia de Argeu Veiga, publicamos — Bilhete
de um Menino Camponés ao Papai Noel.

Temos ai mais um namero do
Suplemento de Educagio. E uma edicdo
de final de ano letivo na qual as matérias
estdo mais direcionadas para os interesses
dos professores. Isto porém ndo impede a
sua leitura pelas demais pessoas, pois a
educagdo nunca deixa de ser uma tarefa
a ser assumida por todos.

REDACAO NA ESCOLA:
ESCREVENDO
O QUE SABEM

A prética da redacdo, em sala de
aula, é um recurso bastante utilizado
pelo professores, pois é através da re-
dacdo que se consegue diagnosticar o
desempenho do aluno, na modalida-
de escrita.

Ha tempos atrds, era comum 0s
professores darem, como tarefa, uma
redacdo, sem preparacdo alguma. O
titulo era dado e, ao aluno, restava
a ardua tarefa de “‘se virar”’. Entdo
acontecia das criangas suarem em ci-
ma de titulos como: Um dia na praia;
a primavera; o arranha-céu. Esses ti-
tulos, na maioria das vezes, eram im-
postos sem que os alunos conheces-
sem praia, arranha-céu ou coisa pare-
cida.

Atualmente isso nao acontece
mais (a0 menos esperamos). Os pro-
fessores estdo procurando novas me-
todologias, maneiras de ensinar que,
de fato, cheguem perto da realidade
do aluno. Dentre essas novas manei-
ras estdo as novas propostas metodo-
logicas de trabalhar redacdo. Nestas
um mandamento significativo é o
que diz nunca pedir ao aluno sobre
determinado assunto sem que para is-
so tenha havido estudos prévios, dis-
cussoes, esquematizacao de idéias.

Aqui ndo temos a pretensao de
tecer muitas consideragBes sobre as
propostas inovadoras que andam por
af, mas sim relatar e também ilustrar
o que foi feito por alunosde 52, 62,
72 e 82 séries da Escola de 1° Grau
Francisco de Assis, de ljuf.

Nessa escola o trabalho em Lin-
gua Portuguesa estd norteado pela
proposta metodoldgica do professor
Jodo Vanderlei Geraldi, publicada no
Caderno n® 18 da FIDENE.

Nas séries onde o estudo é feito
por dreas, a Lingua Portuguesa é
abordada assim: na 42 e 59 séries os
alunos contam estorias ligadas as suas
vidas, seu dia-a-dia ou até ao dia-a-dia
dos seus pais ou avos. Isso acontece
um de cada vez (o ato de contar) e
depois todos escrevem. Os contetidos
mais especificos da matéria sdo ensi-
nados a partir das necessidades apre-
sentadas pela turma, nos textos escri-
tos, nesse caso, textos narrativos.

Ja na 62, 79 e 82 séries, usa-se
textos para desencadear o processo
de estudo e posterior escrita de reda-
cOes. Esses textos sdo selecionados
no seu contetido. A preferéncia recai
sobre aqueles que oportunizam dis-
cussdes sobre a realidade brasileira. A

diferenca do trabalho nessas séries é
o de que na 62 série os alunos, como
ainda ndo tem sua capacidade de ar-
gumentacdo muito desenvolvida, se
limitam a narrar os fatos, com pou-
cas solicitagGes para que manifestem
opinides. Isso j& ndo acontece com as
séries mais adiantadas — 7% e 82. Aos
alunos dessas séries ja sdo solicitadas
redacdes dissertivas, isto é, redacdes
onde aparece seu posicionamento
frente ao assunto discutido, sua opi-
nido quanto as solugdes possiveis pa-
ra o problema apresentado.

Conforme escrevemos anterior-
mente, apresentar-se-a duas redagGes
que ilustram o trabalho feito, usando
um mesmo texto para mais de uma

- série. E claro que o desenvolvimento

do estudo respeitou os niveis de en-
tendimento de cada série.

Chama-se a atenc¢do para que 0s
textos apresentados nao sofreram
modificacOes alguma depois de serem
escritos, entdo pode ocorrer de, o au-
tor da redagdo estar relatando
alguma coisa que, na realidade, ndo é
bem assim que acontece, mas foi es-
sa a maneira como percebeu a coisa e
esta se tentando ser fiel a isso.

PLANTADORES DE TRIGO

“No Rio Grande do Sul é cul-
tivado o trigo em varias regides. Mas
hoje em dia o trigo nao esta dando
mais, uma porque quase nao da lu-
cros. Ao invés de dar lucros dd é di-
vidas isso sim. Porque cada ano plan-
ta-se trigo, se num ano nao da bem ja
vai acumulando as dividas com o
Banco.

A maioria dos colonos comen-
tam se ndo fosse a soja ndo saberiam
como estaria a situacdo deles. A soja
€ o salva-vidas.

Mas na época em que vivemos
nédo esta facil pra ninguém, claro que
tem gente que estd bem, mas da prd

se dizer que é a minoria que esta bem.

Porque quem tem terra tem, quem
ndo tem, ndo compra mais. Ainda al-
guns anos atras era mais facil.

Comprar terras, faziam econo-
mias e compravam aos poucos, que
no fim dava bastante terras.

Mas hoje em dia € diferente, tem
gente que ndo consegue comprar
nem um terreno para construir sua
moradia, muito menos alguns hecta-

res.
Claro que alguns colonos tem

muita sorte, e conseguem progredir
rdpido, e outros fd ndo tem tanta sor-
te de irem bem.

A maioria dos proprietdrios de
terras ndo tem empregados assalaria-
dos, porque os proprios membros da
familia trabalham, geralmente tam-
bém pegam direta como seus pais.
Muitos colonos nem colocam seus fi-

thos na escola, uns porque é muito

longe, outros preferem que seus fi-
thos trabalhem na lavoura.

Constatei segundo a entrevista
que fizemos a seu Razzia que o trigo
ndo di quase para nada. Mas como
ele é .um colono bem sucedido, por-
que tem 62 hectares de terra mais 25
hectares da irma, tem o moinho,
também tem chiqueirdo de porcos.
Planta alimentos somente para sua
subsisténcia.

Mas também encontrou vaérias
dificuldades para chegar onde chegou,
Primeiro morava no interior, depois
veio morar na vila devido as melhores
condicdes e tinha mais recursos e
também escolas.

Quando veio morar na Vila Bo-
zano ja havia muitos moradores. E
com isso abriu um moinho em agosto
de 1966. No inicio encontrou varias
dificuldades logo que abriu o moi-
nho, pois as Multinacionais queriam
fechar os pequenos moinhos.

Mas os moageiros néo ficaram
de bragos cruzados se reuniram e
fundaram um Sindicato dos peque-
nos Moageiros, com Sede em Porto
Alegre. E com isso conseguiram que
pudessem moer para os colonos.

Seu Razzia disse que o farelo s6
dd mesmo para pagar a luz do moi-
nho. Mas com farelo cria porcos que
dd mais lucro.

Seu Razzia com todas as dificul-
dades que enfrentou nunca pensou
em fechar o moinho. Segundo ele
ndo compram nada na cidade pois
tem tudo, s6 compram a carne.

Talvez a situacdo dos colonos
poderia ser resolvida com a Reforma
Agrdria, como seu Razzia disse, que
devia tirar de quem tem muito e néo
produz nada, mas ndo tirar terras de
quem esta produzindo.

Quem sabe os plantadores de
trigo ou os colonos deviam mesmo
era cuidar mais o solo, e ndo esque-
cer o que os antigos ensinaram. Que
tem que ter de tudo um pouco, tem
que ser variada as plantacoes.

Talvez melhoraria a situacdo
dos colonas e porque ndo dizer do
Brasil”.

Tania Teixeira — 82 série
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; monnhd, na Vila Bozah; em ljui. ..

RELATO DO PASSEIO A BOZANO

“Fomos a Bozano no dia
03/11/81, com finalidades de visitar
o moinho do Sr. Rafael Rasia e co-
nhecer os personagens dum texto es-
tudado em aula.

Saimos as 8 horas e voltamos as
10h45min.

Foi a 52, 62, 72 e 82 Séries.

Quando chegamos /4 estava cho-
vendo e seu Rasia nos abrigou.

Conforme perguntdvamos ao

Seu Rasia ele ia respondendo.

O moinho iniciou em 1966. A
causa de seu Rasia querer o moinho
antes era porque o colégio para os fi-
lhos era longe e ali seria mais perto,
entdo mudou-se para 3.

Os moinhos grandes queriam fe-
char os pequenos e até que se reuni-
ram e fizeram o sindicato que os de-
fendeu.

Seu Rasia moe trigo, milho e ar-

.. . que conheceram as personagens de um texto estudado em aula

roz, ele foi multado duas vezes por-
que os clientes ndo tinham modelo
15.

Seu Rasia ndo planta trigo, ar-
rendou as terras, antes s6 ajudava
plantar. No seu moinho o que mais
se moe é milho, seu Rasia também
trabalha na suinocultura.

Ele tem 62 ha de terra e a irma
que mora junto tem 25 ha, portanto
sdo 87 ha de terra.

A situacdo dos moradores,
quando seu Rasia fundou o moinho
era boa e melhorou, diz seu Rasia.
Ele diz que os colonos estao melhor
do que ele.

Do milho seu Rasia recebe fa-
relo, do trigo e do arroz dinheiro.

O moinho ainda é de mo de pe-
dra, seu Rasia disse que antes ele da-
va lucro e agora nao.

Seu Rasia s0 precisa comprar na
cidade sal, agucar, etc. . . o resto tem
em casa.

Ele ndo tem conta do banco, se
tivesse, disse ele, teria carro, cami-
nhao, etc. . .

Seu Rasia ndo se queixa do
INPS e ele paga-o por-conta.

Sua mulher, diz ele, antes ajuda-
va no moinho, até mais que ele, ago-
ra ndao e D. Rosa, sua irm3, nunca
ajudou no moinho.

D. Rosa acha a juventude de ho-
je uma alegria, porque antes tinha
que levantar cedo, tirar leite, tratar
0s porcos, etc. . . e agora nao.

Seu Eleutério estava na casa de
seu Rasia e fizemos algumas pergun-
tas a ele, mas ele falou pouco.

A situacdo de seu Eleutério de
75 pra ca melhorou um pouco, ele
tem um lote de 20 por 50, que da pa-
ra sua moradia.

Na época de 65 seu Eleutério ti-
nha propagandas do MDB em sua ca-
sa, que era o seu partido e agora ain-
da prefere o MDB, que é agora
PMDB".

Lizete Casalini — 62 série

BILHETE

DO MENINO
CAMPONES
AO PAPAI-NOEL

Buenos dias, Patrdao Velho,
Patrao Deus Nosso Senhor
Eu quero aqui com fervor
Lembrar o Santo Evangelho
Que ensinou ao indio vago
Um padre lingua sovada
Nos altares do meu pago.

O Padre amigo e buenacho
Bueno na viola e na rima,
Logo ganhou minha estima
E foi dizendo em tom baixo:
Papai Noel sem igual,

(Eta velho camarada)
Distribui a criangada

Bons presentes de Natal.

Eis-me aqui de alma largada,
Papai Noel a invocar. . .
Pedindo que venha dar
Presentes a gurizada
Pobretona e marginal

Desta coxilhas sem fim.
Que talvez por ser assim,
Nunca teve seu Natal.

Carrega teu saco as costas. . .
E ruma cd pré Campanha,
Verds o quanto é tamanha

A miséria que se arrasta. . .
Terdas piedade entao

Destes pequenos viventes,

E hds de encher de presentes
Os garotos do rincdao

E fico entdo a pensar

Que nestes pagos existe
Muito guri pobre e triste
Que precisa se alegrar, . .
Cuja pobreza infeliz
Envergonha esta queréncia
E faz grande concorréncia
A Sao Francisco de Assis.

Papai Noel aqui fica

Este bilhete campeiro

Patrao velho e justiceiro,

Nunca a ninguém prejudica

Os guris dos pagos meus

Merecem ter sua vez,

Pois o filho de camponés

Também é filho de Deus.
(Argeu Veiga)
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O ENSINO DE 1° GRAU NO MEIO RURAL

No més de maio deste ano, divulgamos, neste suplemento, aspectos de um

trabalho que vem sendo desenvolvido junto a professores de escolas situadas

no meio rural em municipios da regido. Trata-se de um trabalho que busca
uma melhor relac3o deste ensino com a realidade vivida pelas pessoas
destas localidades. Apresentivamos entdo, naquela oportunidade,

aos leitores do Cotrijornal, os livros CAMINHOS. . . como um dos recursos

importantes para o desenvolvimento das atividades escolares. Ao final
daquela matéria, informavamos que durante o ano de 1981 estariamos

trabalhando com estes livros juntamente com professores e alunos atuantes

no mejo rural.

Agora, quando estamos ao final do ano letivo, voltamos ao assunto, desta
vez para comunicar alguns dos resultados do trabalho até o momento

realizado.

O PROFESSOR

QUE SABE
O QUE QUER

Professores conscientizados e
consequentemente organizados
constituem-se numa das condicdes
necessarias para gue aconteca um
ensino de qualidade em .nossas es-
colas. Estamos entendendo por
conscientizado aquele professor que
sabe o que quer alcangar com o
seu trabalho. E um professor que
sabe o que faz e em favor de
quem faz a sua acdo pedagogica.

A conscientizacdo é um resul-
tado da prépria pratica e ao mesmo
tempo se reflete nesta prética. E no
desenvolvimento do seu trabalho
como educador e na convivéncia
didria com a realidade que esta
conscientizagao torna-se real. Na
medida em que adquirimos esta
consciéncia também nos organiza-
mos e agimos. Quer dizer, nada dis-
to acontece em separado.

A proposta metadolégica que
estamos elaborando juntamente
com os professores rurais exige, pa-
ra o seu funcionamento, um profes-
sor consciente que assuma com von-
tade e decisdao a sua tarefa de edu-
car.

Os professores de Coronel Bi-

caco descobriram uma forma inte-
ressante de organizar os seus traba-
Ilhos. Dividiram-se em seis ntcleos
para a realizacao de reunides. Nes-
tas reunioes foram planejadas ativi-
dades; houve trocas de experiéncias,
além de outros estudos e debates
envolvendo a sua pratica como edu-
cadores.

Também em Miraguai os pro-
fessores estdo se propondo a se

organizar em nlcleos para discu-

tirem e planejarem as atividades
do processo ensino-aprendizagem
para 1982.

Assim, com reunides perio-
dicas dos ntcleos e mais algumas
reunides gerais, estardo estes pro-
fessores abrindo a “picada” ‘para
a melhoria do seu trabalho em sala
de aula e na comunidade. Além dis-
to, é muito importante destacar-
mos que este trabalho também
devera provocar um melhor enten-
dimento da sua pratica pedagogica.
Em consequiéncia devera aumentar
o grau de conscientizacdo destes
professores e os seus trabalhos tam-
bém certamente serao mais qualifi-
cados.

CAMINHOS...
SE DEFININDO

Saber o qué, como e porque ensinar
as criangas s3o aspectos fundamentais
num processo de ensino-aprendizagem.
Muitas vezes ensinamos aos nossos alunos
coisas que nenhum significado tém para
as suas vidas. Ensinamos contetidos so-
mente porque estes constam no progra-
ma e/ou porque est3o contidos nos livros
didaticos.

As poucas proposi¢oes expressas em
parte nos livros Caminhos. . ., definem es-
tratégias para conseguirmos desenvolver
um ensino mais identificado com as nos-
sas reais necessidades. Durante a prética
desenvolvida neste ano, especialmente no
segundo semestre, nos municipios de
Coronel Bicaco e Miraguai, constatamos
ser possivel a concretizacdo de muitas
de nossas idéias. Percebemos também
inimeras falhas que precisam ser corrigi-
das através da revisdo constante do nosso
trabalho. Porém, mesmo sabendo da exis-
téncia de entraves — dentre estes, as limi-
tadas condicdes de trabalho dos professo-
res e as limitagGes da propria proposta
que elaboramos — entendemos que vale a
pela continuar.

A PROPOSTA CAMINHOS. . . fun-
ciona! Poderiamos gritar enforicamente.
Se ndo o fazemos é porque temos cons-
ciéncia das limitacoes acima citadas. Mas,
também n3o podemos nos calar diante
dos resultados positivos que atingimos.

Muitos professores realizaram um
trabalho diferente daquele normalmente
realizado. Aconteceram muitas atividades
novas em muitas escolas de Coronel Bica-
co e também em algumas de Miraguai. Os
alunos foram levados a visitar olarias, bar-
baquds, lavouras, avidrios,realizaramobser-
vacOes de animais e plantas, entrevistaram
pais e outras pessoas das localidades, assis-
tiram palestras, coletaram dados sobre
produgdo agricola e sobre as despesas
caseiras, fizeram hortas, entre outras ati-
vidades.

Todas estas atividades consideradas
extra-classe, certamente influenciaram no
trabalho mais interno de sala de aula. Af,
os alunos foram incentivados a escrever
textos, compGr versos, montar dramati-
zagOes, organizar tabelas, ler, debater,
etc.

Em Miragual os professores planejaram em conjunto suas atividades

Um outro indicador da dinamizag¢do
do trabalho escolar, (ndo de todos é 6b-
vio) mas de boa parte destes professores
estd na variedade de recursos utilizados
para as atividades didaticas. Foram bas-
tante utilizados materiais tais como:
livros Caminhos. . ., livros diversos, jor-
nais, revistas, cartolinas, retalhos de fa-
zendas, caixas, barro, madeira, mudas de
vegetais, fotos antigas e atuais, taquara,
animais, sementes, roupas velhas, sa-
cos de estopa, instrumentos musicais,
pincéis, capim, além de outros mate-
riais de uso comum nas escolas.

E muito importante salientarmos
que todas estas atividades faziam parte de
uma unidade de estudo, isto é, de uma
pritica escolar sobre um assunto, como
por exemplo, plantacdo, alimentagdo,
saude,. . . Nestas unidades, por nos cha-
madas de “aula integrada™, é que foram
trabalhados os contetidos especificos de
cada drea do ensino, ou seja, de Comu-
nica¢do e Expressao, de Iniciagdo as Cién-
cias e de Integracdo Social.

Contudo, segundo depoimentos de
professores foi no trabalho com as dreas
de ensino que residiram as maiores
dificuldades. Como trabalhar de forma in-
tegrada estes contetidos? Como se utilizar
dos fendmenos ef/ou acontecimentos
constatados na realidade através das
atividades acima citadas para desenvolver
os conteiidos de Matematica, Estudos So-
ciais, Ciéncias e Lingua Portuguesa?

Foi diante dessas dificuldades que
os professores sentiram a necessidade de
estudar cada vez mais e assim conhecer
melhor os contetdos, para, como se diz,
ter mais base. As orientacdes sobre ati-
vidades e sobre os conteidos organizados
durante o ano, pelos participantes (GAPR
e PRs), em muito auxiliaram na soluc¢do
destes problemas.

Assim, o desenvolvimento do nosso
trabalho em 1981 fez com que chegésse-
mos a importantes conclusées. Consegui-
mos superar muitas dividas que tinhamos
sobre a nossa proposta de trabalho no
meio rural. Outras davidas surgiram e
se apresentam como novos desafios tan-
to .para nos, como também, e principal-
mente, para os professores municipais que
estao assumindo estes novos Caminhos.

Em Coronel Bicaco os alunos fazem trabalhos bem diferentes, com este grupo
de 32 e 42 série da Escola Jodo R. de Almeida.
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