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0 NOVO CAMINHO A PERSEGUIR.

As cooperativas precisam ter um
sistema financeiro préprio, em condi¢des
de atender suas necessidades e acompa-

nhar seu desenvolvimento. Esta foi uma

das principais decisées do Encontro
Gaticho de Cooperativismo, realizado nos
dias 5 e 6 de outubro em Porto Alegre,
por iniciativa da Organizacdo das Coope-
rativas do Estado do Rio Grande do Sul.
O encontro obteve um éxito que
poucos esperavam. Quase 200 dirigentes e
técnicos de cooperativas participaram, e
durante os dois dias debateram exausti-
vamente trés assuntos principais: o
desenvolvimento de recursos humanos, is-
to é, a qualificagdo profissional e humana
do pessoal que trabalha nas cooperativas;
novos mecanismos de capitaliza¢do, que
possibilitem ds cooperativas superar a
atual insuficiéncia de recursos financeiros;
e a estrutura e administra¢do de coopera-

tivas, trocando-se experiéncias sobre
as diversas formas de administracido
existentes.

Nas discussdes sobre a capitalizacdo,

mais uma vez se sucederam criticas ao
Banco Nacional de Crédito Cooperativo,
que, apesar dos esforgos que desenvolve,
estd aquém de atender as necessidades das
. cooperativas no setor. Por isto, a co-
missdo que estudou o assunto foi uma das

mais movimentadas, tendo, ao final,
apresentado quatro sugestdes para supe-
ragdo do problema.

Entre as sugestdes desponta a de as
cooperativas brasileiras assumirem o efe-
tivo controle e.direcdo do BNCC (hoje o
governo federal detém 54% do controle
do banco, restando 46% para as coopera-
tivas), dinamizando-o de todas as formas,
inclusive com a criagdo de novas agéncias.
Os participantes do encontro ainda
destacaram a necessidade de voltarem a
existir as se¢des de crédito junto ds
cooperativas de producdo e de se criar
novas cooperativas de crédito, além das jd
existentes e que hoje enfrentam uma série
de problemas, exatamente porque ndo h4
o menor incentivo do governo a este setor
do cooperativismo.

Finalmente, ficou sugerido — e foi
aprovado pelo plendrio — que, se for
invidvel 3s cooperativas assumirem a
direcio do BNCC, estas deverdo adquirir
o controlé aciondrio de um banco particu-
lar. Uma comissdo especial de técnicos
serd formada pela OCERGS, para discutir
e indicar qual a melhor destas solucdes,
que poderd ser adotada.

Quanto aos recursos humanos, o
Encontro Gaticho de Cooperativismo
sugeriu, entre outras decisdes, que a
OCERGS crie um Sistema Integrado de
Desenvolvimento de Recursos Huma-
nos, que seja adequado as necessidades do
movimento cooperativista gaticho. Entre
outras atividades, este sistema terd um
setor de programacdo, controle e avalia-
¢do, ¢ um setor de documentacio e
registro de atestados ou certificados.

Outro assunto que mereceu a
atencdo de todos foi a idéia de criacdo de
uma Fundacio Brasileira de Cooperativis-
mo (BRASCOOP), de cardter privado (ou
seja, sem participagdo do governo), e que
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surgiria para prestar servicos de consulto-
ria, auditoria, orientacdo técnica e ou-
tros as cooperativas do Brasil.

Apé6s uma explanacio feita por dois
técnicos que vieram de Brasilia — Eugénio
Giovenardi, do BNCC, e Anténio Buarque
de Nazaré, do INCRA —, o assunto foi
discutido em comissdes e depois uma
sessio plendria. E, como acontecera
em relagio 4 aquisicio de um banco
préprio, os cooperativistas gatichos prefe-
riram agir com prudéncia: aprovaram a
idéia de criagdo da BRASCOOP, condi-
cionando a aprovagio final desta nova
instituicio ao estudo que serd feito
por uma comissdo especial a ser criada
pela OCERGS. Assim, apés as conclusdes
desta comissdo, o assunto voltard a ser
discutido numa assembléia geral extraor-
dindria da OCERGS, para aprovagio ou
ndo. Ao final, ficou bem daro que o
cooperativismo gaticho aprovard a BRAS-
COOP se ficar provada, de antemdo, a sua
necessidade e importincia para o movi-
mento cooperativista brasileiro.
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CENTREINAR, VICOSA

Senhor Diretor: O Cen-
tro Nacional de Treinamen-
to em Armazenagem, Cen-
treinar, da Universidade Fe-
deral de Vigosa, vem rece-
bendo regularmente o CO-
TRIJORNAL, embora ape-
nas um exemplar em nome
de seu diretor. Como além
desta funcdo sou também
professor do Curso de Tec-
nélogo em Cooperativismo
da Universidade Federal de
Vicosa, consulto V.S. sobre

a possibilidade de enviar-

me 20 exemplares de cada
edicdo para que eu possa
divulgar melhor o coopera-
tivismo entre meus alunos.
Com meus antecipados agra-
decimentos, eng. agr. Silvio
Galdino de Carvalho “Lima,
diretor-geral do CENTREI-
NAR.

COOPERATIVISMO

Senhor Editor: Foi
com muito interesse que li e
reli o COTRIJORNAL do
més de julho. Entre outras,
estava excelente a reporta-
gem (editoriais) sobre as
realizacOes e problemas que
o cooperativismo enfrenta,
isso na presenca do general
Figueiredo, quando este ai
em ljui. Dediquei aten¢do
especial ao assunto, tanto
que semanas depois quando
eu participava de uma mesa
redonda promovida pela As-
sociacdo Toledana de Estu-
dantes em Curitiba, o assun-
to foi abordado.

Serd de grande valida-
de para mim e para a Asso-
ciacdo, se for possivel rece-
ber regularmente o espeta-
cular COTRIJORNAL, devi-
do aos importantes artigos,
reportagens e cultura geral

que dissemina. Atenciosa-
mente, Luiz Carlos Balce-
wicz. -~ Rua Comendador

Fontana, 279. C. CIVICO,
80.000 Curitiba, Parana.

QUERO ASSINATURA

Senhor Editor: Tenho
0 maior interesse na assina-

tura  do COTRIJORNAL.
Solicito favor de informar
preco e enviar qualquer
exemplar anterior para meu
exame. Cordialmente, New-
ton Martins de Alencar, Cai-
xa Postal, 2711 — 01000 —
Sédo Paulo.

PROJETO DE
ESTREITO

Solicitamos a gentileza
de enviar-nos o COTRIJOR-
NAL. Cooperativa Agricola
do Projeto de Irrigacdo de
Estreito Responsabilidade
Ltda. Atenciosamente, Pli-
nio Linhares Almeida, ge-
rente administrativo. Caixa
Postal, 46 — 39.510 — Espi-
nosa, Minas Gerais.

SOU ESTUDANTE

Solicito a0 COTRI-
JORNAL que me inclua en-
tre os recebedores regulares
do jornal. Sou estudante de
agronomia, sendo de grande
valor se for contemplado
com uma assinatura. Aten-
ciosamente, Aparecido Do-
nizeti Falconi, Caixa Postal,
61 — 17.730 — Parapua,
Séo Paulo.

VALIDADE DA
MATERIA

Prezado Senhor: Ten-
do tomado conhecimento
de um exemplar do COTRI-
JORNAL, vi que o mesmo &
de suma importancia para
nés. Considerando a valida-
de da matéria exposta_no
jornal, gostaria de receber
tal instrumento para adqui-
rir maiores conhecimentos.
Atenciosamente, Jurandir
Ferreira Rios, CIBRAZEM-
Goias. Caixa Postal, 64 —
74.000 — Goiania.

COAGRO, CAPANEMA

Senhor Editor: Pela
presente -solicitamos a gen-
tileza de enviar-nos regular-
mente o COTRIJORNAL.
SaudacGes - cooperativistas.
Sebaldo Waclawovsky, dire-
tor-secretdrio, Cooperativa

Agropecudria Capanema
Ltda., Capanema, Parana.

OBSERVADOR RURAL

Senhor Editor: Esta-
mos enviando nosso - Novo
endereco (sede prépria) on-
de esperamos receber o CO-
TRIJORNAL. Com apreco,
dr. Kdran Jorge Cury, edi-
tor. Observador- Rural, De-
partamento Editorial, rua
Miguel Couto, 134, Grupo
904, Rio de Janeiro.

PRECIOSO JORNAL

Senhor Redator: Sou
estudante de
Através do Centro Acadé-
mico desta Universidade, to-
mei conhecimento do pre-
cioso COTRIJORNAL, ten-
do ficado impressionado
com o seu nivel e também a
diversidade de assuntos.
Posso candidatar-me a uma
assinatura? Atenciosamente,
Antonio Alberico Reis Trin-
dade, Centro Académico de
Zootecnia da Universidade
Federal de Vicosa, Minas.

DACAI, DE Wur

Senhor Presidente da
COTRIJUIL. (. . . Cumpre-
nos salientar a V. S. que
este Diretério Acad€mico
congrega os alunos dos Cur-
sos de Administracdo de
Empresas, = Administracdo
Rural, Ciéncias Contébeis e
Cooperativismo. Por opor-
tuno, solicitamos a remessa
regular do COTRIJORNAL.
Atenciosamente, Honorato
Tadeu da Silva, presidente
do Diretério Académico de
Ciéncias  Administrativas,
Contdbeis e Econdmicas de
ljuf.

COTRISUL, CACAPAVA

Prezad® Editor: Apds
lermos alguns exemplares
do COTRIJORNAL, fica-
mos bastante impressiona-
dos pela maneira como sao
tratados. os diversos assun-
tos e reportagens do jornal.
Gostariamos de receber re-

zootecnia.

gularmente um_ exemplar,
pois 0 mesmo nos servira de
subsidio para o desenvolvi-
mento de nossas atividades
na COTRISUL. Atenciosa-
mente, eng. agr. Nestor Pau-
lo Markus, COTRISUL, Ca-
capava do Sul, RS.

BRILHANTE
REPORTAGEM

Prezado Editor: Quero
em primeiro lugar congratu-
lar-me pela brilhante repor-
tagem do COTRIJORNAL
n® 54, intitulada ““Vale a
pena plantar -trigo?’’, para
posteriormente solicitar a
V.S. se digne conceder-me
uma assinatura desse pre-
cioso jornal. Cordialmente,
Celso Luiz Comiran, rua
Duque de Caxias, 30 —
85.570 — Sdo Jodo, Parana.

INFORMACOES
DIVERSAS

"Temos o prazer de in-
formar os seguintes leitores
que providenciamos ou ano-
tamos 0s assuntos constan-
tes de suas correspondén-

cias: 5
Sr. Jodo Barcellos de

Souza, Divisdo de Relagdes
Publicas da Secretaria de
Seguranga Publica, av. Jodo
Pessoa n© 2050, Porto Ale-
gre. Eng. agr. Ottoni de
Souza Rosa, chefe do Cen-
tro Nacional de Pesquisa de
Trigo, Passo Fundo. Sr.
Marcos Marcelino, Rodovia
BR-316, km 5 — 67.000 —
Ananindeua, Estado do Pa-
rd. Empresa de Assisténcia
Técnica e Extensdo Rural
do Estado do Maranhdo,
Sdo Luiz, Maranhdo. Asso-
ciacdo de Orientacdo as
Cooperativas do Nordeste,
ASSOCENE, Recife, Per-
nambuco. Associacdo Mé-
dia do Rio Grande do Sul,
AMRIGS, Porto Alegre. e
sr. Vilson Luiz Nunes, secre-
tdrio-executivo da |l Festa
Nacional do Trigo, Cruz Al-
ta. Finalmente, voltamos a
informar que o COTRIJOR-
NAL ainda continua sendo
oferecido gratuitamente,
numa oferta da COTRIJUI,
a titulo de relagdes publi-
cas.
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EDITORIAIS

AGRICULTOR! SEUS 20
HECTARES DE SOJA
VALEM APENAS UM

TRATOR DE 44 HP.
VOCE COMPRA?

PARA OS COMERCIANTES

NOSSAS POBRES
COOPERATIVAS JA
ERAM GIGANTES NO
SECULO PASSADO

No geral, ndo ha muita conscién-
cia quanto aos custos do produto agri-
cola. O agricultor vai plantando, vai co-
lhendo, vai vendendo; e na proporg¢ao
inversa, vai comprando o que precisa
também sem contabilizar as suas despe-
sas. No final, ou empata ou sai perden-
do, porque o que compra sempre custa
mais caro e ainda sobre este ‘‘mais ca-
ro”’, tem de acrescentar juros altos, pois
o banco vende dinheiro, que é a sua
““mercadoria”’.

Tempos atrdés o COTRIJORNAL
ocupou-se dos altos precos dos produ-
tos, implementos e insumos em geral.
Na oportundiade, este jornal alertou pa-
ra os percentuais elevados de aumentos
dos produtos industrializados. A con-
clusdo que se chegou foi de que en-
quanto os agricultores recebiam reduzi-
dos percentuais de aumentos para seus
produtos, o setor industrial majorava
suas maquinas e implementos indepen-
dentemente da politica governamental
de contencao de precgos.

Agora mesmo, segundo dados di- -

vulgados pelo Instituto de Economia
Agricola (IEA), da Secretaria da Agri-
cultura de Sdo Paulo, para adquirir um
trator leve, de 44 HP, no periodo de ja-
neiro a maio deste ano, os agricultores
tiveram que vender 67 sacas de café be-
neficiado ou 422 sacas de arroz; 503 sa-
cas de soja ou 1.047 sacas de milho;
1.055 arrobas de algoddo em caroco, ou
ainda, 609 toneladas de cana-de-agucar.

Trata-se, como se pode ver, de
uma estatistica que analisa um proble-
ma em ordem direta. Seu enfoque é
apresentado sem frases de efeito, sem
retorica, isto é, sem a discurseira tdo do
agrado dos tecnocratas que se amon-

Ao contrario do que muita gente
pensa, a pecha de gigantismo com que o
capitalismo caboclo tem pretendido acu-
sar as cooperativas gaichas, ndo é novo. E
do século passado, precisamente 1892, A
afirmagdo é do professor Emiliano Lim-
berger, presidente do INDECOOP, que em
recente entrevista concedida ao jornal
““Correio do Povo’’, de Porto Alegre, assim

historia o fato: _
“Quando surgiram as primeiras coo-

perativas agricolas no Rio Grande do Sul,
isso em 1892, representantes do alto co-
mércio e dirigentes de bancos promove-
ram uma verdadeira guerra, tachando as
cooperativas de organismos gigantes, exa-
tamente conforme voltou a ocorrer ha

pouco tempo”’.
Em outro trecho de sua entrevista,

disse Emiliano Limberger que “aqueles
burgueses reacionarios sabiam perfeita-
mente que as cooperativas estavam surgin-
do justamente para defender os colonos
agricultores aue eram explorados sem dé

toam nos gabinetes ministeriais. E os
dados foram pesquisados por uma enti-
dade insuspeita, subordinada ao Gover-
no do estado de Sao Paulo.

Os técnicos analisaram a relacao
de precos de seis produtos importantes
para a economia nacional e que apre-
sentaram diversidade no comportamen-
to. Como amostragem, é o suficiente.

Mas a desproporcao é mais flagran-
te, conforme comprovou a pesquisa, se
forem analisados isoladamente alguns
produtos. Por exemplo, em 1975 o agri-
cultor precisou vender 302 sacas de ar-
roz para comprar o tratorzinho que no

ano seguinte mais do que dobrou, pois

precisou vender as ja referidas 617 sa-
cas. Para o milho, a mudanca nao foi
considerada muito brusca, pois de uma
necessidade de 818 sacas em 1975, pas-
sou para 1.064.

O dnico produto que pode ser
considerado privilegiado, conforme a
pesquisa do IEA, foi o café. Este sim,
no periodo de 1967 a 1977 (dez anos),
apresentou aos produtores uma tendén-
cia positiva em relacdo a aquisicao de
tratores. Basta dizer que em 1967 o ca-
feicultor precisava vender 334 sacas
para comprar um trator e hoje sao ne-
cessarias apenas 67 sacas. Mas esse pare-
ce ser um privilégio dos paulistas. Nao
admira, pois, que eles nao abram maos
do Ministério da Fazenda . . .

Quanto a nés, estamos em tempo
de colocar as barbas de molho. Pois
conforme disse um agricultor de ljuf,
quando a dgua bate no queixo, o jeito
é aprender a nadar. Nesta edigdo, as pa-
ginas 14 e 15 damos um exemplo de co-
mo os produtores de pouca terra po-
dem baratear os seus custos.

nem piedade pelos comerciantes. Os colo-
nos achavam-se oprimidos nos precos de
seus produtos pelos monopdlios dos espe-
culadores”.

Lembra também Limberger, em ou-
tro trecho de sua entrevista, a célebre fra-
se acusatoria do padre Teodoro Amstad,
que diz textualmente: “Com a carroca
chcia, fruto do pesado trabalho e do resul-
tado de amargo suor, o colono se dirige a
casa comercial (sempre o comércio . . .).
Mas as bugigangas estrangeiras que recebe
em troca, ele pode levar para casa debaixo
do brago”’.

Pois em verdade, essa triste realidade
da época do saudoso padre Amstad, o fun-
dador do cooperativisino no Brasil, conti-
nua presente nos dias de hoje.

Veio a propésito a informacdo do
professor Emiliano Limberger, sem davi-
da, um estudioso do cooperativismo e in-
cansavel pesquisador da historia do siste-
ma no Brasil e no mundo.

Outubro/78
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Multiplicacdo de sementes basicas, principal-
mente de trigo, de soja, de feijdo-preto e forrageiras
de inverno e verdo; experimentacdo em controle de
moléstias, aplicacdo de fungicidas e estudos de con-
trole de erosdo além de introducdo e avaliacdo de
novos cultivares como a Colza, o alho, o aspargo, a
| ervilha, sdo alguns dos trabalhos que sdo realizados
| pela COTRIJUI no seu Centro de Treinamento
| localizado em Augusto Pestana, recebido em como-
| dato do Ministério da Agricultura. Consciente que
!

sem experimentacdo e pesquisa a agricultura ndo se
.~ desenvolve satisfatoriamente, a COTRIJUI dedica ja
ha cerca de trés anos atencdo especial ao Centro. O
trabalho, que tem a coordenacdo do eng. agr. Luiz
Volney Mattos Viau, do Departamento Técnico da
| cooperativa, é desenvolvido em co-participacdo de
| projetos com a EMBRAPA, FECOTRIGO, IPAGRO,
| ~ orgdo da Secretaria da Agricultura, Faculdade de
| Agronomia da UFRGS, Universidade de Gottingen
(Alemanha Ocidental), além de algumas empresas

A COTRIJUI estd desen-
volvendo um grande trabalho
no Centro de Treinamento, de
acordo com as diretrizes traga-
das pelo convénio firmado com
o Ministério da Agricultura: O
texto a seguir, compilado de
um relatorio elaborado pelo
coordenador do Projeto e desti-
nado a diregao da cooperativa,
dd uma idéia geral do que estd
sendo feito e dos programas pa-
ra desenvolvimento ali no pré-
ximo ano de 1979.

MULTIPLICACAO DE
SEMENTES BASICAS

Continua sendo desenvol-
vido o trabalho de multiplica-
¢do de sementes bdsicas, prin-
cipalmente trigo, soja, feijdo-
preto e forrageiras, com semen-
tes fornecidas pelos 6rgdos de
pesquisa. Esse trabalho é desen-
volvido basicamente com a EM-
BRAPA e Federagdo das Coo-
perativas. Nas culturas de la-
voura, o Centro tem como ob-
jetivo a adogdo de novas técni-
cas para o aumento da produti-
vidade.

O trabalho é conduzido
com fins de observagdo das se-
guintes prdticas: sistema de
produ¢do — controle dos in-
¢os — controle de pragas e mo-
léstias — melhoramento da fer-

aplicagdo de defensivos e meca-
nizacao da lavoura.

O TRABALHO DE
EXPERIMENTACAO

Especificamente na 4rea
de experimentagdo e pesquisa,
estdo sendo conduzidos os se-
guintes trabalhos: aplicagdo do
sistema de produgao na cultura
do trigo, avaliagdo da aplicacdo
do sistema integrado no con-
trole de pragas e moléstias da
cultura do trigo. Os trabalhos
sdo conduzidos a nivel de la-
vouras. No ensaio preliminar
do trigo, avalia-se o comporta-
mento das liguagens obtidas pe-
lo melhoramento. O experi-
mento é conduzido em delinea-
mento experimental, em blo-
C0s, a0 acaso.

Faz-se avaliacdo de pul-
verizagdo aérea em UBV (ultra
baixo volume), aplicando-se
fungicidas para controle de
doengas do trigo. O objetivo é
determinar o grau de eficiéncia
da aplicacdo aérea no referido
sistema UBV, visando diminuir
as quantidades aplicadas e ob-
tendo-se o mesmo indice de
eficiéncia. A drea em experi-
mentacdo ¢ de 30 hectares.

Desenvolve-se ensaios
com variedades de Cevada, Col-
za, Alho, Ervilha, feijdo-preto,

P4 COTRIJORNAL

J ; parti culares- tilidade do solo — préticas con- variedades olericolas, entre ou-
p | s servacionistas — tecnologia na tras. N
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O Centro desenvolve tra-
balho no sentido de quantificar
as perdas de solo, dgua, maté-
rias organicas e nutrientes, sob
diferentes tipos de cobertura
vegetal e métodos de manejo
do solo. A pesquisa é de singu-
lar importancia a fim de se de-
terminar as quantidades perdi-
das de solo por enxurrada . O
estudo analisa o solo Santo An-
gelo, que abrange 80 por cento
da regido.

Com esse fim, estdo sen-
do empregados cinco tratamen-
tos. Cada parcela possui tan-
ques de coleta do material ar-
rastado pelas chuvas. Apds ca-
da enxurrada o material € anali-
sado em laboratdrio.

De grande efeito para es-
se trabalho conservacionista
sdo os testes que tem em vista
o melhor aproveitamento do
solo no plantio direto. Parale-
lamente a esses trabalhos, num
programa que terd a dura¢do de
cinco anos, desenvolvem-se pes-
quisas de campo em diversas
cultivares de alho, investigan-
do-se a sua adaptagdo as condi-
¢Oes regionais locais. Constam
desseé programa cole¢do de es-
pécies olericolas, hortigranjei-
ros, morango, aspargo, feijdo-
preto, feijdo de vagem e ervi-
lha.

Faz-se também coleta de
sementes de alface, repolho, to-
mate e cebola. com avaliagdes

dé¢ qualidade e quantidades
produzidas nas diversas espé-
cies olericolas. Avalia-se tam-
bém a possibilidade de praticar
colheita mecanica do feijdo-
preto. Conforme é sabido por
todos, uma das causas de ndo
se desenvolver dentro das ne-
cessidades a lavoura do feijao, é
a obrigatoriedade de sua colhei-
ta manual. A COTRIJUI tenta
minimizar esse problema.
Trabalha-se igualmente
na instalagdo de um pomar de
matrizes para fornecer aos vi-
veiristas material de multiplica-
¢do sadio de variedades devida-
mente identificadas. Nesse mes-
mo setor, extrapolando o tra-
balho em drvores frutiferas,
instala-se um viveiro florestal
com a finalidade de produzir
mudas de esséncias nativas em
geral. Neste momento, o Proje-
to estd na fase de coleta de se-
mentes dessas esséncias.
SETOR DE FORRAGEIRAS
Este setor ainda continua
sendo implantado. Novas dreas
de pastagens perenes sdo esta-
belecidas. As novas dreas a se-
rem implantadas no corrente
ano tem o objetivo de comple-
mentar as dreas demonstrativas
de todas as misturas forrageiras
recomendadas para a regido.
O quadro a seguir mostra um
resumo das pastagens existen-
tes e as que serdo estabelecidas
ainda no decorrer deste ano.

PASTAGENS HA FINALIDADES

Alfafa criola 02 Sementes e feno

Panicum Gatten + Desmédio e Siratro 05 Feno, pastejo e
. Semente.

Setdria Kazungula + Desmodio e Siratro 05

Rhodes Callide + Desmédio e Siratro 02 Feno e pastejo

Pensacola + Trevo Vermelho 02 Feno e pastejo

Coastcross-one + Desmddio
Pensacola

Campo Nativo + Trevo Branco
Campo Nativo

02 Feno e pastejo
06 Feno e pastejo

A SEREM ESTABELECIDAS
Hermatria Altissima + Desmédio
Coostcross-one + Desmédio
FestucaK-31 + Trevo Branco

03 Pastejo
04 Pastejo
1,0  Pastejo
2,0  Pastejo

2,0  Pastejo

Introdugdo de Trevo Branco em cam-

po nativo

Alfafa criola

Trevo Yuchi

Aveia coronada (inverno)
Milho comum (verdo)

4,0  Pastejo
4,00 Semente e feno
30  Semente e pastejo
15,0 Pastejo
150 Pastejo

Sobre estas pastagens se pretende desenvolver o plano de produgio
animal, conforme o quadro a seguir:

ESPECIE

20 vacas leiteiras
25 terneiros de sobre ano
50 terneiros desmamados

PRODUCAO

FINALIDADE
ESPERADA/DIA
— Produgdo de leite 200 It de leite
— Engorde 800 g peso vivo
-- Engorde 800 g peso vivo

A presen¢a destes ani-
mais no CTC tem como finali-
dade principal demonstrar a
viabilidade e importancia da in-
tegragdo da atividade lavourei-
ra com a atividade pecudria. Es-
te trabalho tem sido extrema-
mente decisivo para os progra-
mas de diversificagdo que a Co-
trijui vem promovendo para
seu quadro social.

Dentro de 30 dias os pi-
quetes de pastagens estarao cer-
cados com bebedouros, e, co-
mo j& sabemos as dreas de cada
um, pretendemos estudar a
produtividade de cada pasta-
gem em termos de produgdo de
carne e leite. Considerando que
isto serd de suma importancia
para a regido, pois os produto-
res poderdo encontrar no CTC
a resposta para muitos de seus
problemas. Além disso, poderd
conhecer as misturas forragei-
ras mais adequadas para a re-
gido bem como observar o que
elas significam em termos de
econdmicos para o seu estabe-
lecimento. Na drea da produ-
¢do de sementes se buscard
aprender os métodos mais efi-
cientes de colheita e ao mes-
mo tempo difundir estes co-
nhecimentos aos produtores. O
CTC se dedicard a colheita de
sementes das forrageiras recém
introduzidas e cuja produgdo
ainda é duvidosa. No sentido
de garantir uma alimentagdo
abundante aos animais ao lon-
go de todo o ano, alénr da ar-
mazenagem de feno que jd
vem sendo feita, neste ano serd
construido um silo trincheira
para armazenar 200 toneladas
de milho. Estas duas formas de
armazenagem se pretende di-
fundir entre os produtores da
regido e principalmente para os
leiteiros, ja que este é um pro-
grama prioritdrio na regiao.

Com relagdo a criagdo de
suinos, estd sendo elaborado
um projeto para estudar siste-
mas integrados de criagdo e en-
gorda. Fundamentalmente o
presente trabalho busca deter-
minar sistemas economicos de
produgdo de suino do tipo car-
ne que possam vir a ser reco-
mendados para a regido. Os ani-
mais receberdo como alimenta-
¢do bdsica as pastagens, sejam
em pastejo direto, pasto ver-
de ou em forma de feno mof-
do. Outra drea de trabalho
importante dentro da produgdo
forrageira ¢ a experimentagdo.
Neste sentido, estamos a cada
ano buscando conhecer melhor
0 comportamento produtivo
das pastagens em nossa regido.

Além de trabalhos de
avaliagdo e introdugdo estdo
programados estudos de mistu-
ras forrageiras onde se pretende
avaliar persisténcia e produtivi-
dade através de cortes e do de-
sempenho dos animais. Este

COLECAO DE AVETAS
FRO-JJUE :

trabalho vem sendo realizado
com a colaboragdo dos profes-
sores do Setor Forrageiras de
Agronomia de Porto Alegre.
A seguir s3o relatados suscin-
tamente, os principais experi-
mentos que estardo sendo con-
duzidos no CTC ao longo do
presente ano.

LINHAGENS DE AVEIA

FORNECIDAS PELA FAO

Objetivos: Identificar as
linhagens de aveias mais adap-
tadas A produgdo de matéria se-
ca, proteinas em graos e resis-
téncia a ferrugem, quando sub-
metidas a diferentes sistemas
de utilizagdo.

Metodologia: As linha-
gens serdo estabelecidas em
linhas de 7m de comprimento
com um afastamento de 30 cm
entre linhas, com trés repeti-
¢oes:- A metade (3.5 m) de ca-
da linha serd submetida a dois
cortes para avaliagdo de forra-
gem seca e grdos. Na outra me-
tade sera avaliado novamente
o rendimento de graos.

Duragdo: O presente
estudo entrard no seu terceiro
ano de avaliagdo. No corrente
ano algumas linhagens jd irdo
para a fase de multiplicagdo.
Este trabalho conta com a co-
laboragdo do professor H. L.
Shanda, da Universidade de
Madison, Wisconsin, USA.

= Avaliagdo de gramineas
anuais e perenes de estagdo fria
no Centro de Treinamento da
Cotrijui.

Objetivos: Identificar as
variedades mais adaptadas a re-
gido das MissGes através da pro-
dugdo de matéria seca e grios,
quando submetidos a diferen-
tes sistemas de utilizagdo. Ao
mesmo tempo serdo feitas ava-
liagGes de grau de resisténcia 2
doengas, bem como observa-
¢oes fenoldgicas.

Metodologia: A semeadu-
ra serd realizada em maio em

linhas de 6 m com espagamen-
to de 40 cm. A metade de cada
linha (3 m) serd cortada para
avaliacdo da produgdo de ma-
téria seca e persisténcia do
Stand. Nos trés metros restan-
tes serdo feitos observagdes fe-
nolégicas e de produgdo de se-

mentes.

Duragdo: O trabalho ex-
perimental terd uma duragdo
de 3 anos, de maio de 1978 a
novembro de 1980.

= Introdugdo e avaliagdo de
cultivares de alfafa (Medicago
Sativa) fornecidas pela FAO.

Objetivos: Determinar o
rendimento de forragem seca e
a persisténcia de cultivares de
alfafa, mediante a realiza¢do de
cortes.

Metodologia: O ensaio
foi estabelecido em parcelas di-
vididas com trés repeti¢oes. As
avaliag@es iniciardo em outubro

‘e terdo uma duragdo de trés

anos. Serdo feitas determina-
¢oes do rendimento de forra-
gem seca e proteina bruta do
material colhido. O grau de
persisténcia serd avaliado me-
diante a contagem de plantas
vivas e mortas ap6s o periodo
de inverno.

Duragdo: Os trabalhos de
campo terdo uma duragdo mi-
nima de trés anos, de setembro
de 1977 a setembro de 1980.

= Determinagdo da época
mais adequada para realizar a
colheita de semente de Setaria
anceps cv. Kazangula.

Objetivos:  Determinar
através de colheitas peri6dicas
das paniculas a época mais ade-
quada para realizar a colheita
de sementes.

Duragdo: O trabalho de
campo iniciard em setembro de
1978 e terminard em maio de
1979.

= Determinagdo da época
mais adequada para a colheita
de sementes de Panicum maxi-
mum vc. Gatton.

Objetivos:  Determinar
através de colheitas periddicas
das paniculas a época mais ade-
quada para realizar a colheita
de sementes.

Metodologia: O experi-
mento serd estabelecido em
parcelas divididas em trés repe-
ticoes. Serdo realizadas oito co-"
lheitas em épocas diferentes.
Como informagdes comple-
mentares, por ocasido das co-
lheitas, serdo feitas contagens
de paniculas vazias, cheias e em
emergéncia.
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SERVICOS

GRAMINEAS LEGUMINOSAS
DE ESTAGAO QUENTE

Objetivo: Determinar o
comportamento produtivo e a

_ persisténcia de espécies de gra-

mineas leguminosas perenes de
estagdo quente, com a finalida-
de de recomendar as forrageiras
mais adequadas para a regido
das missdes.

Metodologia: O trabalho
vem sendo conduzido em par-
celas e entrard no terceiro ano
de avaliagdo. Os cortes sdo rea-
lizados de acordo com a fisiolo-
gia de cada espécie e do mate-
rial colhido sdo feitos determi-
nagoes de matéria seca e pro-
teina bruta. :

Duragdo: Este trabalho
terminou em maio deste ano.

+m Comparagdo de 27 linha-
gens de aveias obtidas decruza-
mentos na UFRGS.

Objetivos: Identificar as
linhagens de aveias mais adap-
tadas a produgao de matéria se-
ca, proteinas e graos e resistén-
cia a ferrugem, quando subme-
tidos a diferentes sistemas de
utilizagdo.

Metodologia: As linha-
gens serdo estabelecidas em li-
nhas de 7m de comprimento
com um afastamento de 60 cm,
com trés reparticdes. A metade
(3,5 m) da linha serd submeti-
do a dois cortes para avalia¢do
de forragem seca e graos. Na
outra metade serd avaliado o
rendimento de graos.

SETOR DE PRODUCAO
LEITEIRA

Objetivos: Tambo Leitei-
ro. Pretende-se organizar du-
rante o exercicio de 1978 um
tambo leiteiro que terd as se-
guintes finalidades:

— Pesquisa de método de ali-
mentagdo e manejo do rebanho
leiteiro.

— Produgdo de leite para o re-
feitorio do Centro de Treina-
mento e para venda a CCGL.

— Treinamento de produgdo
leiteira e técnicas.

— Produgdo de ventres para
venda aos associados.

Aquisicao de Ensiladei-
ras. Dentro do Programa de
Produgdo Leiteira estd se reco-
mendando que os produtores
construam silos a fim de que
possam manter um bom esque-
ma alimentar durante todo o
ano. Se faz necessério a aquisi-
¢do de equipamentos adequa-

dos para dar ao produtor a co-
bertura para a utilizagdo da
pratica de silagem.

Terminagdo de Terneiros:
A aquisigdo de dois lotes de
terneiros em feira tem por ob-
jetivo estudar o desenvolvimen-
to dos mesmos em fun¢do do
esquema de forrageiras do Cen-
tro de Treinamento, reunir da-
dos e fazer as observagGes ne-
cessdrias que servirio de base
para orientagdo dos associados
que se dedicam a terminag¢do
de terneiros.

SETOR DE TREINAMENTO
Cursos para técnicos de
nivel superior e médio:
Serdo desenvolvidos no
CTC os seguintes cursos para

‘técnicos ministrados pelas equi-

pes de monitores correspon-
dentes.

Treinamento para esta-
gidrios — DETECO;

Cursos sobre Herbicidas-
Faculdade de Agronomia da
URGS e FECOTRIGO;

Cursos sobre solos-Facul-
dade de Agronomia da URGS;

Treinamento sobre con-
trole integrado de pragas e
doengas — DETECO;

Cursos sobre toxicologia
dos Defensivos Agricolas —
DETECO;

Cursos sobre Fitopatolo-
gia — Dra. Eloci Minussi —
UFSM; Treinamento sobre co-
municagdo — A.F. Deléo —
JACTO; Curso sobre alho —
EMATER-MG — CEASA-MG;
Curso sobre integracao lavoura-
pecudria — DETECO; Curso so-
bre mecanizagdo da lavoura —
DETECO e outros; Treinamen-
to em Pecudria Leiteira — DE-
TECO ; Dia de campo no CTC —
DETECO:; Plantio direto — DE-
TECO; Cursos para agricultores
no CTC; Integragdo lavoura-Pe-
cudria Leiteira — DETECO; Pe-
cudria de corte — DETECO;
Técnicos Agricolas e Mecaniza-
¢do da Lavoura — DETECO;

"Colheitadeiras; Pulverizadores;

Manuten¢do de mdquinas; Dia
de Campo — DETECO.

SETOR PISCICULTURA

O desenvolvimento da
Piscicultura tem por objetivo
reconstituir e preservar os re-
cursos naturais da flora e fau-
na, além de fornecer alimento

proteico da melhor qualidade.

Conhecemos o potencial
da regido para a cria¢do de pei-
xe, no entanto os produtores
tem encontrado dificuldades na
obten¢do de espécies mais no-
bres para criagdo. Se encontra
concluido projeto para a insta-
lagdo no CTC de uma ESTA-
CAO DE PISCICULTURA,
com a finalidade de introduzir
novas espécies na regiao, além
de servir como suporte para
pesquisas no campo de recursos
naturais. Neste ano conduzire-
mos no CTC, os trabalhos den-
tro das atuais condigdes dispo-
niveis.

Serdo desenvolvidas as se-
guintes atividades:

Obtengdo de ovos de tru-
ta arco-iris, provenientes de
Campos do Jorddo (SP) para o
povoamento dos agudes no
CTC; Obtengdo de ovas e alivi-
nos do peixe-rei para povoa-
mento de agude. Este material

serd obtido na Estagdo de Pisci--

cultura na barragem de Ernes-
tina, Estagdo de Piscicultura da
Secretaria da Agricultura e bar-
ragem do Passo Real. Povoa-
mento de um agude com carpa
para cdlculo de produgdo. Es-
tudar a possibilidade da intro-
dugdo do “Ket-fisch”, que €
criado com fim comercial com
alta produtividade em tanques,
nos Estados Unidos. Testar a
associa¢do de tildpia com trai-
ra; Estudar a possibilidade do
aproveitamento’ da carpa para
producdo de farinha de peixe.

» Além da pesquisa, o Se-
tor de Piscicultura continuard
desenvolvendo o programa de
assisténcia técnica a nivel de
produtor.

A assisténcia técnica serd
dedicada nas seguintes ativida-
des: Orientagdo na Locagdo e
construgao de agudes; Orienta-
¢do na preparagio do acude,
com relagdo a aplicagao de
calcério, fertilizantes e matéria
organica; na formulacdo de ra-
¢oes, utilizando resfduos das
colheitas; na utilizagdo de es-
terco na alimentagdo de peixes;
Orientacgdo sobre fonte de cap-
tagdo de dgua, procurando de-
terminar niveis de Oxigénio e o
Ph da 4gua; Orientagao sobre as
espécies a serem criadas e as as-
sociagcGes mais recomendadas.

Projeto de horti-granjeiro.

Colza em experimentagdo.
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COMUNICACAQ

0 JORNAL £ 0 BETRAT
00 SE PROPRID MEI

Ainda que a seme-
lhanga pareca exagerada, é
uma grande verdade que a
nossa situagdo perante o
universo das comunicagdes
se assemelha a de uma la-
garta a alimentar-se de
uma folha, e cuja visdo e
percepgdo se estendem
apenas alguns centimetros
além do préprio manjar
que devora. Qudo dificil
seria a essa lagarta ultra-
passar suas limitagGes, am-
pliar sua visdo, compreen-
der que sua folha faz parte
de uma enorme 4rvore
com milhdes de folhas se-
melhantes e que a érvore,
por sua vez, é apenas uma
unidade de vasta floresta
com dimensdes incalculd-
veis para seu minusculo cé-
rebro.

Quando mais tarde se
torna borboleta, sua visdo
se amplia. Agora, animalzi-
nho alado, ela entra em
contato com uma beleza,
uma gléria e um dimensio-
namento que antes ndo po-
deria fazer a menor idéia.
Claro. E 0 mesmo mundo,
contudo, que diferenca.
Por que? que agora,
voando, sobrepondo-se al-
guns metros de altura, sua
visdo ampliou-se. Essa é a
sua grande e fenomenal
vantagem sobre sua gera-
¢do anterior de lagarta.

Quanto ao homem,
que ndo pode aproveitar-se
da vantagem de tornar-se
alado, ele precisa crescer
pelo pensamento, pelo in-
telecto. Alids, em regra ge-
ral, isso nao lhe é dificil.

Ja foi dito que o ho-
mem €& um animal comuni-
cativo. Comunicativo e cu-
rioso. Dai a necessidade
que sente de notficias, in-
formacades, cultura e diver-
timentos, quase tanto co-
mo de alimentos. Sendo
um animal racional, orien-
ta-se mais pela razdo do
que pelo instinto. Se para
os irracionais basta o ali-
mento, para os homens sdo
necessarios varios elemen-
tos formadores e dinamiza-
dores de seu habitat.

Apesar de ser muito
popular no Brasil a méxi-
ma do ““Ndo sei, ndo quero
saber e tenho raiva de

(Terceiro artigo de uma série)

quem sabe”, nés é que sa-
bemos como aquelas pes-
soas gostariam de saber . . .
E verdade que muitos tem
extrema dificuldade de sa-
ber, de aprender; mas to-
dos, indistintamente, gos-
tariam de saber. E na ver-
dade, tentam saber.

Em 1876, quando no-
ticias do telefone chega-
ram na Inglaterra através
do cabo submarino, per-
guntaram ao engenheiro
chefe dos correios se essa
nova inveng¢ao norte-ameri-
cana teria algum valor pra-
tico, ele respondeu: “Ne-
nhum. Nés temos mensa-
geiros em quantidade"’.

O engenheiro inglés,
sem nenhuma visdo do fu-
turo, tanto quanto a lagar-
tinha que ndo podia prever
o maravilhoso mundo que
iria ver na sua metamorfo-
se de borboleta, era um es-
tético em relagdo a si mes-
mo. Jamais ele imaginaria
que as comunicagoes a dis-
tancia, que comegavam pe-
lo telefone do sr. Bell, se-
ria o inicio de uma nova
etapa na vida da humani-
dade. Hoje, cem anos pas-
sados, o telefone, mais o
rddio e a televisdo, cada
um deles multiplicado por
mil, estdo presentes nas ca-
sas e escritérios de grande
parte dos individuos nos
paises ditos civilizados.

E que dizer do jornal,
esse rei das comunicagdes
que caracteriza a memoria
impressa do tempo? O jor-

.-nal, que ja existia hd cer-

ca de 600 anos antes de
Cristo, tem marcado sua
presenca no mundo como
o facho luminoso de um
meteoro eterno.

E o jornal, ontem co-
mo hoje, o espelho do
mundo em que vivemos.
Testemunha ocular dos fa-
tos, mensageiro do cotidia-
no, supde-se que seja a
voz do povo de todas as
épocas.

Informativo, enaliti-
co, doutrindrio. Politico,
esportivo, cultural, artisti-
co ou de simples amenida-
des, o jornal é sempre a ex-
pressdo caracteristica do
seu povo, da sua gente. E,
em suma, o retrato do seu

Raul QUEVEDO

préprio meio.

Se outros veiculos de
comunicagdo de massa — 0
rddio e a televisdo, por
exemplo — podem falar ou
cantar linguagens estranhas
ao meio, o jornal ndo pode
afastar-se da sua realidade.
E o jornal, sempre e neces-
sariamente, nacional.

Enquanto a televisdo
pode usar e abusar dos
simbolos, tocar musica es-
trangeira e até mesmo de-
formar conceitos civicos e
culturais, o jornal ndo po-
de prescindir da sua grama-
tica, que é simbolizada pe-
o povo. E claro, se o fizes-
se, ndo seria entendido.

Nossa  preocupacdo
hoje é com o jornal de
cooperativa. Por ser novo
no contexto da imprensa
nacional, pode e deve esta-
belecer pardmetros edito-
riais que o distinga do co-
mum do " jornalismo con-
vencional. J& disse em arti-
go desta série que se o jor-
nal de linha comercial ndo
necessita defender nenhum
principio ético para ter su-
cesso (bastando que seja
soliddrio com os interesses
do capital); o jornal de
cooperativa s6 justifica a
sua participagdo no seio da
comunidade a qual serve,
sendo intransigente com a
sua prépria ética.

E o que se entendera
por ética a nivel jornalisti-
co? Bem, tanto quanto a
definicdo filos6fica do vo-
cdbulo, é o préprio arca-
bougo da moral.

Se conseguirmos fa-
zer um jornal visualmente

bem apresentado, numa li-.

nha de enfoque cooperati-
vista e de persuasdo reivin-
dicatéria em prol do siste-
ma e seu escopo social e
econdmico e ainda acres-
centarmos uma editoracao
a nivel de cultura geral
com énfase para irrestritos
principios éticos e morais,
entdo, sem davida, tere-
mos alcancado o ideal em
jornalismo cooperativista.
Evidentemente, trata-
se de opinido pessoal. Den-

tro do possivel, temos pro- .

curado seguir esses princi-
pios na editoracdo do CO-
TRIJORNAL.

DIA DOS AULICOS

Ha pouco, passamos por mais um 10 de setem-
bro de aplausos ao dia da imprensa. Foi, conforme
o dito feliz de Alberto Dines, em artigo para o jornal
"“Folha de Sao Paulo”, mais um Dia dos Aulicos.

Foi muito feliz a farpa verdadeiramente venenosa
do jornalista carioca, agora trabalhando para um jornal
paulista, devido ao fato de ndo se justificar mais essa
farsa que é o 10 de setembro como data dedicada a im-
prensa brasileira. A ndo ser que continuemos a ser to-
dos aulicos saudosos dos tempos de D. Jodo VI e sua
consorte, a rainha D. Carlota Joaquina.

Mas ndo. Ndo cremos que sejam muitos os 4ulicos,
apesar de existirem alguns. A maioria, que é constitui-
da por aqueles que querem uma data representativa
verdadeiramente brasileira, continua aguardando a mu-
danc¢a da data para 1° de junho, numa homenagem de-
vida a meméria de Hipélito José da Costa e a seu escla-
recido jornal, o “Correio Braziliense” (Segundo Jodo

do Sul).

VIEIRA DA CUNHA REELEITO.
PRESIDENTE DA COOJORNAL

José Antonio Vieira da Cu-
nha foi confirmado na presidén-
cia da Cooperativa dos Jornalis-
tas de Porto Alegre, em eleicdo
havida a dois de setembro.

Para uma gestdo de dois
anos, ficou assim constituida a
diretoria da COOJORNAL: pre-
sidente, José Antonio Vieira da
Cunha, vice-presidente, Tomds
Irineo Pereira e secretdria, Ros-
vita Saueressig. Conselheiros ti-
tulares: Affonso Ritter, Jodo
Borges de Souza, Jorge Polydo-
ro, Osmar Trindade e Pedro Ma-
ciel. Suplentes: José Emanuel de

Mattos, Guisleno Baru Derquin,
Jorge Gallina, Ricardo Chaves e
Sérgio Batsow. Conselho fiscal:
Antonio Manuel de Oliveira, Ag-
nese Schiffino e Danilo Ucha,
titulares. Os suplentes sdo: Her-
melindo Macedo, Luiz Vitello e
Regina Vasques.

O conselho de edi¢do estd
constitufido por Assis Hoffmann,
Elmar Bones da Costa, Hélio Ga-
ma Filho, Jodo Batista Aveline e
Luiz Carlos Merten. Suplentes:
Carlos Henrique Bastos, Jorge
Olavo de Carvalho Leite, josé
Guaraci Fraga, Luiz Claudio Cp-
nha e Paulo Burd.

Adubos Trevo tem
fébricas em Rio Grande,
Porto Alegre,
Paranagué e Cubatao,
produzindo

fertilizantes coma
garantia de uma
férmula sempre correta.
Porque tem fébricas
junto aos maiores
portos exportadores £

do pals e centros

de distribuigao

ha meio século a servigo
E; agricultura brasileira.

junto as

principais dreas

\ agricolas, a Trevo

garante uma

~ vantagem extra aos

. Nossos agricultores:
0s mesmos caminhGes

® que levam as safras,

podem voltar trazendo

o fertilizante.

~ Isso representa menos

fretes e mais

economia de custos.

ADUBOS@TREVO
induistrias Luchsinger Madbrin S.A.

Escritério Central: Av. Jullo de Castilhos, 435
fone: 25-5455 - Porto Alegre - RS
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ASPECTOS POLITICOS COMPETITIVOS
DA ATIVIDADE COOPERATIVISTA

Tendo por objetivo principal a maior divulgacio do cooperati-
vismo e sua filosofia de acdo, num mundo cada vez mais necessitado
da evolugdo desse sistema socio-politico-economico, a COTRIJUI pa-
trocinou a edicdo do volume 1 da Colecdo Cooperativismo, da Editora
Coojornal, entregando ao piblico o livro “Cooperativismo e Competi-
¢do” (uma experiéncia cooperativa no capitalismo alemdo), de autoria
de Erik Boettcher,Friedrich Klein, Walter Hamme Harry Westermann.

Cooperativismo e Competigdo, que tem apresentacao de José de
Campos Mello, superintendente da Organizacao das Cooperativas Bra-
sileiras constituido de quatro capftulos, estd elaborado dentro do se-
guinte esquema editorial: Capitulo 1 — Introdugdo. Economia de mer-
cado, economia centralizada e cooperativismo. Autor, Erik Boettcher.
Capitulo 2 — Consideragdes fundamentais sobre a tributagdo das coo-
perativas. Autor, Friedrich Klein. Capitulo 3 — Aspectos politicos

As opinides de homens
préticos e cientistas sobre a ati-
vidade cooperativista sdo de
uma amplitude extraordinaria.
A escala abrange desde o pare-
cer de que as cooperativas fo-
mentam a competi¢do, até o
outro extremo, o entender de
que as cooperativas sdo entida-
des semelhantes a cartéis e res-
tringem a competi¢do. Estas
concepgdes poderiam indicar
um raciocinio logicamente fa-
lho, o que ndo podemos com-
provar devido as numerosas
manifestacdes acerca da
controvertida questdo. Mesmo
que ndo tenham ocorrido erros
de logica — o que realistica-
mente se pode excluir — exis-
tem no dmbito das ciéncias so-
ciais vérias outras possibilida-
des de explicagdo para as diver-
géncias de opinides. A fim de
evitar, tanto quanto possivel,
os mal-entendidos neste assun-
to, e a0 mesmo tempo estabele-
cermos base para a discussdo
que se segue, achamos provei-
toso focar algumas das razdes
essenciais para tais divergéncias.

APRECIACAO POLITICO-
COMPETITIVA —
DIFERENCA DE METAS

Freqilentemente se pode
_ atribuir a ampla divergéncia de
" opinides acerca dos mesmos fa-
tos as diferentes nogdes sobre
as metas politico-economicas €
sua ordem de importancia. Co-
mo as apreciagdes de forma al-
guma sdo sempre explicitamen-
te manifestadas, torna-se dificil
determinar as causas das diver-
géncias. As vezes objetivos eco-
nomicos - individuais  sdo
confundidos com  objetivos
econdmicos gerais, ou objetivos
politico-econdmicos — um fato
freqiiente nas discussdes sobre
carteéis.

Nestas circunstdncias pa-
rece - indicado expor, em pri-

meiro lugar, os objetivos politi-
co-competitivos. Numa breve
contribui¢do a um congresso,
sobre o tema ‘‘cooperativas e
competigdes”, parece-nos de-
fensavel a limitagdo das obser-
vagdes a estes objetivos, embo-
ra com isso estejamos conside-
rando apenas um pequeno se-
tor do sistema geral de metas e
apenas uma parte dos objetivos
estatais diretamente relaciona-
dos com as cooperativas. A li-
mitagdo do campo de visdo, dai
decorrente, pode ser superada
em etapas subseqiientes, com a
inclusdo de outros objetivos es-
senciais.

A competi¢do, num siste-
ma de economia de mercado,
tem o papel central de zelar pa-
ra que as economias individuais
com planejamento autdbnomo,
ao ambicionarem vantagens in-
dividuais,  contribuam ao
mesmo tempo para o alcance
dos objetivos economicos ge-
rais. Trata-se aqui, em primeiro
lugar, de assegurar a liberdade
econdmica, e com isso também
a liberdade politica (por exem-
plo: liberdade da atuag@o eco-
nomica; de escolher entre vé-
rias ofertas; no emprego de pa-
rametros de agdo independen-
tes; limitacdo do poder econd-
mico através do controle de de-
sempenho por parte dos con-
correntes e parceiros contra-
tuais), e em segundo lugar, da
constante melhoria do abasteci-
mento do mercado, no sentido
de que os fornecimentos aos
clientes sejam cada vez melho-
res e mais baratos. Este segun-

- do. objetivo nao deve: ser con-

fundido com a elevagdo ao m4-
ximo de uma imagindria funcdo
pré bem-estar.

J4 entre estes dois objeti- -

vos pode surgir contradi¢ao
quando 2 fundacdo de coopera-
tiva, é restringido o nimero de
alternativas, ao mesmo tempo

em que a capacidade de desem-
penho de alguns ofertantes é
aumentada; e, se continuar a
existir uma competigdo eficien-’
te, o abastecimento do merca-
do é melhorado e barateado.
Dependendo de qual o objetivo
politico-competitivo ao qual é
dada a primazia, um mesmo fa-
to pode ser considerado politi
co-competitivamente desejdvel
ou indesejavel. Como acontece
com freqiiéncia na prética da
economia politica, também
neste caso tudo depende dos
objetivos idealizados pelo julga-
dor.

O legislador ndo tomou
uma decisdo nitida em favor da
predomindncia de um ou de
outro objetivo da politica com-
petitiva. Mas cada vez predomi-
na que a meta da liberdade me-
rece a primazia, ja porque uma
comparagdo entre a expectati-
va de melhores resultados e a
perda da liberdade economica,
relativamente a determinada
época, ndo faz justica ao fato
de que.a competi¢do € um pro-
cesso de descobrimento. Por-
tanto, a restricdo da liberdade
econdmica poderd impedir me-
lhorias nos resultados economi-
cos, hoje ignorados. Por isso
ndo causa surpresa que as auto-
ridadés antitruste nos Estados
Unidos, ao julgarem o procedi-
mento de empresas dominado-
ras do mercado, se orientam
exclusivamente sobre a liberda-
de econdmica. Entretanto, pela
legislagdo sobre a competi¢do
vigorante na Alemanha, a deci-
sio ndo depende apenas do fa-
to se a competicdo € ou nao

prejudicada. Decide-se, antes,”’

em cada caso, se por exemplo

um esperado melhor abasteci-

mento -do mercado justifica
uma pequena restricdo 2 liber-
dade econdmica. _

Nunca se pode determi-
nar quais as baixas de custo, os

proveitos da racionalizagdo e as
corregdes de pregos que origi-
nalmente podem ser atribuidos
a certa limitagdo de competi-
¢30; por isso parece convenien-
te que também as limita¢Ges da
competi¢do sejam julgados so-
mente quanto aos seus efeitos
sobre a liberdade econdmica.
As limitagdes sobre a
competigdo, também através da
politica comercial das coopera-
tivas, geralmente trardo vanta-
gens a economia individual, co-
mo maior produgdo ou meno-
res custos unitarios, sem que is-
so implique num melhor ou
mais barato abastecimento do
mercado. Consegue-se maiores
lucros ndo sO através de um
melhor desempenho relativa-
mente a concorréncia, mas
também através do uso do po-
der economico. Por isso, o po-
litico preocupado com a com-
peti¢do verd com suspeita ndo
s6 a onda de concentra¢Ges na
indastria alema, mas também a
onda de fusdes na esfera das
cooperativas. As estratégias de
mercado que limitam a compe-
tigdo poderdo, eventualmente,
provocar uma melhor racionali-
zagdo. Mas, devido & menor in-
tensidade, e da competi¢do, ge-
ralmente ndo provocarao me-
lhoria e barateamento no abas-
tecimento de mercado.

DIFERENC A DE CONCEITOS

Uma das principais cou-
sas dasdivergéncias de opiniGes
sobre a politica da competi¢cdo
consiste na diferenca de concei-
tos sobre a competigdo. De
acordo com 0s conceitos esco-
lhidos, chega-se na apreciagdo
dos mesmos fatos, a conclusdes
divergentes. Com freqiiéncia
identifica-se a competi¢do com
um certo-estado de transforma-
¢do de mercado, em que'se
considera o nimero e a impor-
tancia dos vendedores ¢ dos

competitivos da atividade cooperativista. Autor, Walter Hamm e capi-
tulo 4 — A importancia da lei contra a limitagcdo da competicdo para
as cooperativas. Autor, Harry Westermann.

Evidentemente, tratase de feliz iniciativa da COTRIJUI, princi-
palmente pelo fato de ser minima a literatura existente no Pais sobre o
tema cooperativismo. Apesar de se tratar de obra baseada em expe-
riéncia alemi e redigida por autores daquele pais, seu valor se justifica
pelo fato de ser o cooperativismo a mais universal das formas de eco-
nomia, pois simboliza o solidarismo que € a esséncia do préprio intere-
lacionamento entre os homens, tio necessdrio nestes dias de incerteza.

Destacamos, pela sua maior atualidade, a nosso ver, 0 artigo 3
do livro, intituiado ““Aspectos politico-competitivos da atividade coo-
perativista”, de autoria do professor dr. Walter Hamm, da Universida-
de de Marburg. Eis um resumo do texto:

compradores. Esta defini¢do da
competicdo € insatisfatoria, jd
porque ndo permite conclusGes
seguras sobre o comportamen-
to dos parceiros. A competi¢ao
potencial e a expectativa de al-
teragdes nas formas de merca-
do com o decorrer do tempo,
muitas vezes determinam de
forma decisiva as acdes e rea-
¢des no mercado. Mas, sobre-
tudo a absor¢do estdtica de de-
terminadas formas de mercado
ndo faz justica ao cardter di-
namico dos processos da com-
peti¢do. A competi¢do provoca
constantes alteragdes na estru-
tura de mercado, o que, por
seu turno, repercute sobre o
comportamento dos concor-
rentes. Este comportamento di-
ferente modifica, por sua vez,
os resultados do mercado (de-
pendéncia circular).

O conceito de competi-
¢do, por isso, de agora em dian-
te, serd usado para a caracteri-
zagdo de processos de mercado
que apresentam as caracteristi-
cas essenciais do livre acesso
ao mercado, e da possibilidade
de emprego desimpedido e in-
dependente de varidveis instru-
mentais (“parimetros de
a¢do), de parte das economias
individuais, para fins de impo-
sigdo por forga de um superior
desempenho. A politica de ven-
das, por exemplo, consiste de
inovagdes na produgdo, dife-
renciagdes, na produgdo, po-
litica: de volume e de pregos,
alteragdes de descontos, condi-
¢Oes e _servigos suplementares,
‘bem; como - da publicidade.
Também nos mercados de com-

_pras’ podem ser utilizados

alguns. destes parametros 'de
a¢do. A discussdo que se segue
estd baseada nestes conceitos.

A fiscalizagio estatal da
competi¢do tem a fungfo de-
impor as decisdes legais bésicas
a favor dos processos competi-
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tivos de mercado, sempre que a
competicdo ndo corresponde
aos objetivos que assinalamos.
As assim chamadas esferas de
exce¢do, como o suprimento
pablico de eletricidade, gis,
dgua e transporte, podem ser
excluidas das consideracdes
que se seguem, porquanto a
participagdo das cooperativas
na prestacdo de tais servigos é
relativamente pequena. A ga-
rantia da decisdo legal bdsica
significa, antes de mais nada,
que ¢ impedida, tanto quanto
possivel, a limitagdo da com-
peticao mediante acordos, con-
tratos e combinagdes entre en-
tidades privadas. Quando se
cuida da possibilidade do livre
emprego das varidveis instru-
mentais (0 que inclui as inova-
¢oes), entdo se melhora ao mes-
mo tempo, e de forma mais efi-
ciente, a capacidade funcional
da competi¢dao. Sempre que li-
mitagdes & competi¢do sdo pro-
vocadas por medidas estatais
(como restricio de acesso ao
mercado, monopOlios legais,
restrigdo do comércio exterior,
regulamentagdo de pregos), ou
se produzem distor¢Ges na
competi¢cdo devido a agdo do
Estado (como subvengdes, tri-
butagdo discriminativa, regula-
mentagdo do acesso ao merca-
do), ou entdo a capacidade de
agdo da fiscalizagdo estatal fi-
ca prejudicada.

Na legislagdo nacional de
protegdo a competigdo, falta
uma definicao conseqiiente e
positiva da competi¢do. Ela se
restringe a proibir limitagdes 4
competi¢do e a prever sangdes
a determinados tipos de acordo
ou outros procedimentos que
limitam ou prejudicam a com-
peticdo. Estes regulamentos le-
gais baseiam-se em apreciagdes
politicas. Estas decidem onde
estd a divisa entre as limitagGes
a competi¢do que sdo admissi-
veis e as que ndo o sdo.

Nem todos os procedi-
mentos de economias indivi-
duais que influenciam a compe-
ticdo, no sentido acima, sio de-
clarados ineficazes ou s3o proi-
bidos pela legislacio sobre
competicdo. A verificagio de
que a politica comercial coope-
rativista sob determinadas cir-
cunstancias limita a competi-
¢do, portanto ndo significa ne-
cessariamente que exista uma
infragdo das leis sobre a com-
peticdo.

CARATER DAS
COOPERATIVAS

As palavras divergentes
acerca dos efeitos da colabora-
¢do cooperativista sobre a poli-
tica da competig¢ao sao também
atribuiveis ao fato de que as
cooperativas hoje nao sdo enti-
dades homogéneas: elas, com o
decorrer do tempo, se modifi-
cam consideravelmente e. sob a
pressdo da competi¢do, estdo
sujeitas a novas modificagGes.
Isso € vdlido tanto para as me-
tas estabelecidas pelas econo-
mias individuais, como para o
organograma do sistema de coli-

gacdo cooperativista, especial-
mente quanto d divisdo das
fung®es entre os socios e a em-
presa cooperativista. Usa-se a
designagdo geral “cooperativa”
para formas de cooperagdo
com caracteristicas competiti-
vas diversas. Por isso, ndo se
pode julgé-las englobadamente.

Quando entidades depen-
déntes se reinem em coopera-
tivas de produgdo, dai normal-
mente resultardo efeitos que fa-
vorecem a competicdo, e ndo
efeitos que a limitam. Aos ofer-

tantes que jd existem, retine-se

agora outro concorrente, inde-
pendente, e nos mercados de
compras a competicdo serd
ainda mais forte. UniGes coo-
perativistas de economias do-
mésticas privadas (cooperativas
de consumo e de construcdo de
residéncia) tém efeitos seme-
lhantes, e por isso, do ponto-
de-vista politico competitivo,
devem ser consideradas sem in-
convinientes. -

E claro que existem tam-
bém coligagdes cooperativistas
de empresas, com for¢ga no
mercado, cujos efeitos sdo se-
melhantes aos dos cartéis. E o
caso, principalmente, das com-
binagdes efetivas (ndo contra-
tuais) entre comerciantes in-
dividuais, acerca de precos e
consumo — um fendmeno que
evidentemente também ocorre,
com for¢a talvez ainda maior,
nos entrosamentos voluntarios
do comércio atacadista. A evo-
lugdo no sentido da “coopera-
tiva integrada™ torna evidente
que, em muitas cooperativas
modernas, assuntos da compe-
téncia das empresas sao cada
vez mais transferidos, pelos as-
sociados, & dire¢ao da coopera-
tiva. Na mesma propor¢do, de-
crescem as possibilidades do
emprego de parametros de a¢do
pelas economias® individuais,
sob sua prépria responsabilida-
de, e com isso, decresce tam-
bém a liberdade econdmica. A
animada discussdo que se trava
sobre autonomia e vinculagdo,
sobre a eleicdo dos associados
e sobre outras formas de direi-
to, que permitam uma dire¢do
mais rigida do sistema coliga-
do, é evidenciada pelas altera-
¢bes politico-competitivamen-
te relevantes que se processam,
num periodo relativamente
curto, em muitas cooperativas,
sob a pressdo da competi¢do.
Julgamentos sobre o tema
“cooperativas e competigdo”
que hoje estejam certos, ama-
nha poderdo estar ultrapassa-
dos. Este ponto de vista deve
merecer aten¢do especial nu-
ma fase do desenvolvimento
cooperativista tdo dindmica co-
mo a de hoje. Com isso ressal-
tamos a atualidade do assunto
“‘cooperativas e competi¢do”.

RESUMO

Uma discussdo proveitosa
sobre o complexo e controver-
tido assunto *‘cooperativas e
competicdo” pressupde que se
convencione as metas da poli-
tica da competi¢do, e daquilo

Uma famflia alegre e feliz, protegida pelo cooperativismo.

que dai decorre, como seja, 0
conceito de competi¢do, o tipo
de cooperativa (cooperativa
tradicional, cooperativa de
mercado, cooperativa integra-
da), o campo de atuagdo da
cooperativa, a estrutura de
mercado, bem como o ponto
de referéncia historico. De ou-
tra maneira haverd o perigo de
ndo haver entendimento, por-
que cada um fala de um obje-
tivo diferente ou faz aprecia-
¢Oes divergentes.

PROCESSOS COMPETITIVOS

Ap6és estas consideragdes
fundamentais e sistematizantes
queremos ocupar-nos, nesta se-
gunda parte, das influéncias
dos processos competitivos de
mercado sobre a atividade coo-
perativista, e da repercussdo de
determinados procedimentos
cooperativistas sobre a compe-
ticdo.

Existe uma dependén-
cia matua entre processos com-
petitivos de mercado e a ativi-
dade cooperativista: certos pro-
cessos de mercado favorecem a
fundacdo de cooperativas (ou
constituem mesmo a sua condi-
¢do prévia). Por outro lado, a
atividade cooperativista promo-
ve ou prejudica a competi¢do.
Ambos os aspectos devem ser
apreciados do ponto de vista
da politica da competi¢do. Sur-
gem controvérsias principal-
mente quanto a efeitos efetiva-
mente ou supostamente preju-
diciais a competi¢do, devido a
atividade cooperativista. Por is-

so colocamos estas questdes no
centro das discussGes que se se-
guem. No artigo introdutério
as condicdes muito diferentes
dos diversos tipos de coopera-
tivas ndo puderam ser desen-
volvidas paralelamente entre si,
por falta de tempo, e por isso
as consideragdes que a seguem
referem-se  essencialmente s
cooperativas de compras do va-
rejo de géneros alimenticios.

FASES DE MERCADO

A tendéncia dos empresa-
rios para negociarem cooperati-
vamente € favorecida por
alguns processos de mercado, e
prejudicada por outros. Quan-
do um empresirio tem boas
chances de sucesso atuando in-
dependentemente, o que nor-
malmente ocorre na fase expe-
riméntal e na de expansdo de
um mercado, entdo  a inclina-
¢do a colaboragdo cooperativis-
ta é pequena. Além disso, nes-
ta fase do mercado preponde-
ram tipos de empresas que
confiam em sua propria forga
e estdo poucos dispostas 4 coo-
peragdo. Quando as forcas de
trabalho em um mercado enfra-
quecem e se chega a um cresci-
mento menos que proporcio-
nal, ou menos a retraimentos
na procura (estagnagdo ou re-

cesso), entdo quase que se im-
pdem procedimentos coopera-
tivistas como instrumentos pa-
ra assegurar a sobrevivéncia
e o lucro. Nos objetivos de
muitos fundadores de coopera-

tivas estd nitidamente espalha-
da esta atitude, essencialmente
defensiva.

Além das inovagbes de
produtos ou diferenciagGes de
produtos, que podem provocar
a pari¢do de formas de estagna-
¢30 ou de recesso em mercados
vizinhos, também novos pro-
cessos de produgdo freqiiente-
mente causam dificuldade eco-
némica aquelas ofertantes que
se adaptam muito lentamente,
ou ndo se adaptam 3s novas
condi¢des do mercado, por in-
suficiéncia de capital, ou devi-
do a sua atitude conservadora.
Muitas vezes trata-se do apro-
veitamento de vantagens de
custo, com o crescente tama-
nho de empresas ou estabeleci-
mentos. Nestes casos a pressdo
da competicdo de parte dos
empresdrios inovadores, ji na
fase da expansio e do amadu-
recimento de um mercado, po-
de provocar em alto grau a ten-
déncia 4 cooperagdo. Os em-
presdrios que enfrentam difi-
culdades esperam melhorar sua
situagdo associando-se a um sis-
tema coligado cooperativista.

Este objetivo em geral s6
pode ser atingido eficazmente
quando a empresa cooperativis-
ta tem direcdo dindmica e
quando consegue motivar os as-
sociados recalcitantes. Especial-
mente nos ultimos tempos fi-
cou nitidamente demonstrado,
sob a pressio da competicdo,
que uniBes cooperativistas po-
dem ser dirigidas agressivamen-
te e com iniciativa, apesar de
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uma maioria conservadora de
asseciados, mas so até o ponto
em que a diregdo da empresa
cooperativista possa influenciar
eficazmente o emprego de pa-
rametros de a¢do nas empresas
associadas, convencendo-as ou
instruindo-as, ou se as fungdes
empresariais forem transferidas
pelos associados 3 dire¢do da
cooperativa.

A importancia dos pro-
cessos competitivos de merca-
do para a fundagdo de coopera-
tivas é adicionalmente reforca-
da em determinadas estruturas
de mercado. Quando o merca-
do é facilmente acessivel, por
exemplo, é favorecida a ocor-
réncia de muitos pequenos em-
presarios, entre eles também os
que subestimam os ricos de
uma atividade independente e
que dispdem de capacidade em-
presariais apenas limitadas.
Conseglientemente cresce a
competi¢do, o que aumenta a
disposi¢do para o cooperativis-
mo. Uma alta proporgio de
custos fixos nos custos totais
aumentard a tendéncia de ofe-
recer pre¢os mais baixos, o que
ajuda na adogdo de procedi-
mentos que reduzam a compe-
ticao.

De que forma devemos
julgar, do ponto de vista politi-
co-competitivo, a colaborag¢do
cooperativista assim induzida,
com freqiiéncia meramente de
rea¢do ou defesa? Devemos ser
breves, e por isso faremos ape-
nas as seguintes observagdes:

VANTAGENS DE CUSTO

A colaboracdo cooperati-
vista pode proporcionar a pe-
quenos empresdrios vantagens
de racionalizagdo (por exemplo
pelo aproveitamento comum
de inovagdes técnicas ou pela
produ¢do comum em grande
volume), apenas acessiveis aos
grandes concorrentes, e que es-
tes aproveitam. Se estas vanta-
gens de custo forem aprecii-
veis, a capacidade de competir
de pequenas empresas podera
depender da possibilidade e da
legitimidade de uma coopera-
¢do mais ou menos estrita.

Tal cooperagdo ¢é inofen-
siva, do ponto de vista da poli-
tica competitiva, desde que dai
ndo surgem empresas que do-
minem o mercado e desde que
ndo haja ameaca de diminui-
¢ao do nimero de alternativas.
Normalmente o caso das coo-
perativas € este.

Quando as cooperativas
se desenvolvem de maneira a
formar coliga¢cdes com grande
penetragio no mercado. geral-
mente isso é devido 4 inten¢do
de proporcionar aos associados
vantagens semelhantes ds usu-
fruidas por grandes empresas
ou por formas similares de coo-
peracdo (como os entrosamen-
tos voluntdrios de atacadistas).
Quando a anexacdo de ctapas
anteriores ou posteriores (uma

. espécie de concentragio ver-

tical) é visto com desconfianga
e € ameacada de sangdes, logi-

camente também as formas
cooperativistas  similares de-
vem ficar sujeitas aos mesmos
regulamentos. Concomitamen-
te o crescimento externo das
empresas deveria estar sujeito a
controles eficientes, pois do
contrdrio a proibi¢do de certas
formas de cooperagdo poderia
ser iludida (p. ex. a transfor-
macdo de entrosamentos volun-
tidrios em um sistema de filiais,
com ampla participagdo dos
“gerentes de filiais” nos lucros
e nos riscos), Neste ponto sao
evidentes as falhas da legislagdo
alemd contra a limitagdo da
competicdo, que ainda ndo
contém quaisquer dispositivos
contra o crescimento, externo
das empresas. Um controle efe-
tivo das fusdes certamente tam-
bém atingiria os planos de fu-
sio no ambito das cooperati-
vas.

Para o julgamento politi-
co-competitivo de uma coope-
rativa de comerciantes indivi-
duais deve-se distinguir entre os
mercados atingidos; devem ser
examinados os efeitos sobre os
mercados atacadistas de com-
pra e venda, assim como sobre
a competigdo no varejo. E ver-
dade que, na morfologia do
mercado, o nimero de ataca-
distas é aumentado pela forma-
¢do de uma cooperativa de
compra. Mas a ativagdo da
competicdo nos mercados ata-
cadistas de compra depende do
tamanho da cooperativa e das
alteragdes que foram provoca-
das na forma do mercado e no
modo de proceder. Nos merca-
dos atagcadistas de vendas ndo
haverd efeitos incentivadores
da competi¢do, se 0s comer-
ciantes individuais estiverem
praticamente amarrados a um
atacadista, a longo prazo, e ndo
puderem escolher, em cada ca-
so, entre diversas ofertas. A
competicdo entre os comer-
ciantes varejistas, entretanto,
ndo serd afetada, quando num
mercado local relevante é sem-
pre representado apenas por
um dos associados de uma coo-
perativa, de um entrosamento
voluntirio, de uma rede de fi-
liais, etc., como acontece na
pratica. Porém a fusdo de en-
trosamento e cooperativas nor-
malmente limita a competicao
do comércio varejista.

VANTAGENS NAS COMPRAS

As cooperativas de com-
pras contribuirdo nao s6 para a
racionaliza¢ao da produgdo nos
estabelecimentos  associados.
Em geral poderdao também pro-
duzir vantagens nas compras,
por exemplo, pela melhor su-
pervisio do mercado, pela
maior habilidade nos métodos
de compra. ou pelo aproveita-
mento do poder econdmico.
Deve-se admitir que, sob con-
dicoes de competicdo, as redu-
¢oes de custos eventualmente
obtidas junto aos fornecedores,
principalmente devido 4 espé-
cic e ao volume dos pedidos,
serdo parcialmente incorpora-

dos nos pregos (descontos para
quantidade, descontos para
compras antes da estagdo do
ano, descontos para-contratos
de exclusividade ou de longa
duragdo). Desde que tais des-
contos ndo se baseiem em abu-
so do poder econdmico, nada
haverd a opor a tais atividades
cooperativistas, do ponto de
vista da politica competitiva.
Sem uma eficiente organiza-
¢3o de compras, pequenos vare-
jistas ndo teriam condicOes de
competir. A atividade coopera-
tivista contribui para a cria¢@o
de alternativas adicionais na fa-
se do atacado. Isso evidente-
mente s6 é valido quando nao
exerce pressdo estatutdria, mo-
ral ou de fato sobre os associa-
dos para que compremi de uma
s6 cooperativa. Quando o coo-
perativismo produz vantagens
substanciais na racionaliza¢do
ou nas compras, uma coopera-
tiva eficiente normalmente ndo
poderd usar de medidas com-
pulsorias.

COMPETICAO IMITADORA

As cooperativas freqiien-
temente contribuem para o au-
mento da produgdo de empre-
sas associadas amiindgs de for-
ma conservadora, pelo desen-
volvimento, para os associados,
de eficientes estratégias de ven-
das, que sdo constantemente
adaptadas as condi¢des cam-
biantes do mercado de vendas.
Uma dire¢do inovadora, alta-
mente qualificada a testa de
uma cooperativa, geralmente
tem condic¢Ges para detectar al-
teracGes iminentes no mer-
cado de vendas. Os sorti-
mentos, a qualidade e o proce-
dimento comercial devem ser
adaptadas as preferéncias dos
compradores. Devem ser explo-
rados novos mercados promis-
sores. Devem ser planejados
medidas inovadoras que permi-
tem resultados, e reagdes apro-
priadas a investida competitiva
de outros participantes do mer-
cado.

Se os cooperativistas agi-
rem segundo as normas “‘venda
pelos associados, e ndo vendas
aos associados”, entdo eviden-
temente os pardmetros de ac@o
para as empresas individuais te-
130 que ser observados coletiva-
mente. No julgamento politico-
competitivo deste procedimen-
to deve-se levar em conta que
também em outras formas de
cooperativismo, e em grandes
empresas, tais fungGes geral-
mente estdo nas maos de Or-
gdos centrais. Neste sentido
queremos referir-nos as condi-
¢Oes que tecemos relativamen-
te a apreciagdo das vantagens
de racionalizagdo pela colabo-
racdo cooperativista.

ADAPTACAO AS
MUDANCAS
Mercados com muitos
polos, em fase de encolhimen-
to, com grande proporgio -de
empresarios inativos, freqlen-
temente sdo caracterizados pe-

lo fendmeno da superabundan-
cia no ramo (“‘competicao além
do ponto 6timo”). A atuagdo
das cooperativas pode = ser
considerado desvantajosa (no
sentido das metas acima defini-
das), quando for¢as de produ-
¢d0 escassa sdo mantidas presas
a ramos superabundantes, sem
possibilidade de renda suficien-
te, embora mais cedo ou mais
tarde tenham que trocar de ra-
mo. Em tais mercados o recur-
so da selegcao evidentemente
poderia amenizar as conseqién-
cias da conservagdo de estrutu-
ra da atividade cooperativista.
Mas ndo se pode contar que
tais decisdes, quando a sele¢do,
sejam tdo imparciais e sigam
critérios tdo uniformes quanto
os da sele¢@o pela competigdo.

Em ramos com supera-
bundéncia e empresas inativas,
as cooperativas terdo que con-
tar ainda mais com a aprecia-
¢do critica de sua atividade do
ponto de-vista da politica da
competi¢do, a0 menos quando
sua atividade ndo visa a reestru-
turagdo das empresas associa-
das e sua condug¢do a mercados
em expansdo.

E o que tinhamos a dizer
sobre a influéncia dos proces-
sos competitivos de mercado
sobre o cooperativismo, e a
apreciacdo deste do ponto de
vista politico competitiva.

EFEITOS COMPETITIVOS

Tratemos agora das con-
seqiiéncias da atividade coope-
rativista sobre a competig@o.
As cooperativas tém influéncia
decisiva . sobre 0s processos
competitivos, pela forma e in-
tensidade da cooperagdo. A se-
guir trataremos exclusivamente
da cooperativa integrada, a
qual se distingue da cooperati-
va tradicional principalmente
pela redistribui¢do da autorida-
de, provocada pela competi¢@o,
a favor da dire¢do da empresa
coletiva, e pela marcante cen-
tralizacao da competéncia para
decisfes empresariais com a di-
re¢do da cooperativa. Esta limi-
tagdo objetiva decorre da in-
confundivel tendéncia a este
novo tipo de cooperativa. De-
ve-se observar que na coopera-
tiva integrada os efeitos da ati-
vidade cooperativista que redu-
zem a competicdo se tornam
muito mais evidentes do que na
cooperativa tradicional.

MERCADOS HORIZONTAIS

Facamos antes uma ob-
servagdo sobre os efeitos hori-
zontais da colaborag¢do coope-
rativista: toda espécie de coo-
peragcdo entre concorrentes re-
duz a liberdade de decisdo das
empresas individuais partici-
pantes. O emprego independen-
te de parametros de agdo fica
limitado. Em lugar das disposi-
¢Oes livremente tomadas pelas
economias individuais, haverd
em parte procedimentos vota-
dos, decididos de comum acor-
do, ou prescritos por determi-

nados 6rgdos. Isso se aplica es-
pecialmente a4 cooperativa inte-
grada.

Além dos comprometi-
mentos formais ou praticos dos
parametros de a¢do individuais,
na colaboragdo cooperativista
também sdo afetadas as rela-
¢oes entre os associados da
cooperativa. A constante e es-
treita colaboragdo e os interes-
ses comuns ndo deixardo de
produzir efeito sobre o espirito
de competigdo (“Spirit of com-
petition”). Este fato sera insig-
nificante enquanto, por exem-
plo, cooperativas de compras
s6 admitirem um associado em
cada um dos diversos mercados
locais, e assim ndo existir rivali-
dade entre os associados. Em
muitas cooperativas de consu-
mo ou de vendas ndo existem
tais condigdes especiais, de for-
ma que poderd haver perigo de
procedimentos que limitem a
competicdo.

MERCADOS VERTICAIS

A formagdo de uma coo-
perativa de compras provoca al-
teragdes politico-competitivas
também nas relagdes de merca-
do verticais. De acordo com as
condicGes nos mercados de
compras, ¢ conforme a espécie
da colaboragdo cooperativista,
poderdo surgir tantos efeitos
que incentivam a competicao,
com efeitos que a cerceiam.
Provaremos isto com dois
exemplos. O enfeixamento da
procura, de parte dos associa-
dos da cooperativa, em caso de
fornecimento direto pelos pro-
dutores provocard uma dimi-
nui¢ao no nimero de contraen-
tes, 0 que cerceia a liberdade
de competi¢do. Quando a coo-
perativa passa a concorrer com
empresas atacadistas existentes,
evidentemente € de se esperar
que haja uma ativagao da com-
peti¢do no comércio por ataca-
do, a ndo ser que os associados,
na préitica, fiquem presos a
cooperativa. Criam-se outras
opg¢des, tanto para os associa-
dos-da cooperativa como para
os fornecedores do comércio
varejista. Trataremos em deta-
lhes destas conclusdes, ainda
toscas, proveniente de conside-
ragdes sobre a morfologia do
mercado, quando abordamos o
comportamento das cooperati-
vas integradas.

MERCADO E COMPETICAO

Sdo também politico-
competitivamente significativas
as conseqiiéncias da atividade
cooperativista sobre o acesso
ao mercado, e portanto sobre a
concorréncia potencial. Pode-
ria-se deduzir, do princfpio da
livre associagdo, que as coope
rativas geralmente facilitam o
acesso ao mercado as pequenas
empresas: a possibilidade de as-
sociar-se a uma bem sucedida
empresa coletiva, e de lucrar
com o seu desempenho aumen-
tard as chances de sucesso de
novas empresas que entram no
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mercado, e acentuard a compe-
ticdo potencial. Na verdade as
cooperativas ndo tém a obriga-
¢30 legal de admitirem sécios
ilimitadamente. O estatuto, por
exemplo, poderd condicionar a
admissdo de novos associados
ao preenchimento de determi-
nadas condi¢Ges. Conforme o
grau de restricdes de tais con-
di¢Ges, as cooperativas contri-
buirdo em medida diferente pa-
ra a facilitagdo do acesso ao
mercado e para o fortalecimen-
to da competi¢do potencial.
Quando existem restricGes em
alto grau, e pouca esperanca
para pequenos empresarios de
poderem afirmar-se no merca-
do sem filiagdo a uma coope-
rativa, as cooperativas até con-
tribuirdo para o fechamento do
mercado. Também aqui as ge-
neralizagdes podem induzir a
erro.

A competi¢do potencial é
ainda intensivada pela possibili-
dade de formacao de novas
cooperativas ou da expansao
do campo de ag¢do jé existentes.
Isso se aplica, como mostra a
experiéncia, ndo s6 a etapa co-
mercial, mas também as etapas
contiguas, anterior e posterior,
da produgdo. S6 a possibilidade
da a¢do cooperativista freqiien-
temente ja induz a uma atitude
competitiva de parte das ofer-
tantes monopolistas. Tais ofer-
tantes devem levar em conta
que a atividade cooperativista
lhes subtrairia uma parte consi-
deravel de seus clientes, se eles
utilizassem o seu poder econd-
mico. O acesso ao mercado
normalmente € facilitado as
empresas —cooperativistas pelo
fato de que seus associados jd
constituem um circulo firme
de clientes, que ndo precisam
ser conquistados mediante ©
habil emprego de instrumentos,
geralmente dispendiosos, da
politica de vendas. Assim os

prejuizos iniciais das cooperati-
vas geralmente sdo pequenos, o
que equivale a facilitagdo de
acesso ao mercado. Em muitos
mercados estes efeitos sobre a
competicdo sio ponderdveis.

MULTIPLICIDADE
DE TIPGS

Do ponto de vista da po-
litica competitiva, a atividade
cooperativista produz efeitos
desejdveis também pelo fato de
que sO raramente empresas
orientadas para o mercado de
compras sdo levadas a fazer
combina¢des horizontais com
empresas voltadas para o
mercado de vendas, e as possi-
bilidades de concentracdo fi-
cam limitadas. Tal atitude. cri-
ticada em outras empresas, nao
pode, sem mais nem menos, ser
atribuida as cooperativas, por-
quanto os relacionamentos
dentro do sistema coligado tém
um sentido econdmico, e os re-
lacionamentos de mercado tém
outro. Na Austria, onde sob de-
terminadas condi¢des sdo per-
mitidas cartéis, existem cartéis
que contam cooperativas entre

seus associados (por exemplo o
cartel do dcido carbdnico, o
cartel dos moinhos). Em vista
da onda de fusdes dentro do
cooperativismo, e de empresas
influentes no mercado que com
isso surgiram, as adverténcias
sobre a limita¢do das possibili-
dades de concentragao das coo-
perativas sao pouco convinien-
tes. Por isso deve-se advertir
contra declaragdes generaliza-
das no sentido de que a mera
existéncia das cooperativas difi-
culta a agdo de cartéis e outras
formas de limitagdo & competi-
¢do.

TRANSPARENCIA DE
MERCADO

Outra funcdo considera-
da politico-competitivamente
bem-vinda, das cooperativas, €
a melhoria da transparéncia de
mercado. Informagdes de mer-
cado mais extensas poderdo
contribuir para um abasteci-
mento melhor e mais barato
em mercados multipolares; es-
pecialmente quando tais infor-
magdes estdo igualmente dis-
poniveis a ambos os lados do
mercado. Mas quando as ativi-
dades cooperativistas se diri-
gem a mercados oligopolares,
informagGes rdpidas sobre os
procedimentos  competitivos
de ofertantes ou compradores
individuais geralmente provo-
cam reac¢Ges imediatas das con-
correntes, € com isso as vanta-
gens obteniveis por quem toma
a dianteira s3o logo aplanadas,
e diminui drasticamente o in-
teresse em procedimentos com-
petitivos agressivos. A melhor
transparéncia de mercado em
mercados oligopolares com
produtos  consideravelmente
homogéneos, usualmente ndo
leva a uma competi¢do mais
acirrada. Quando a atividade
cooperativista melhora a trans-
paréncia em mercados oligopo-
lares — usualmente para apenas
um dos lado$ do mercado —
ndo se pode deduzir de imedia-
to que haverd efeitos politico-
competitivos desejaveis.

FORCAS CONTRARIAS

A concentragdo externa
de empresas — em propor¢ao
muito menos ao crescimento
interno de empresas e as altera-
coes tecnolégicas — fez muito
nos tltimos decénios o niimero
de empresas com dominio no
mercado aumentasse considera-
velmente. Freqiientemente se
pergunta se esta situacdo de
mercado deveria ser controla-
da mediante a formag¢do de for-
¢as contrérias, mencionando-se
também as cooperativas como
instrumentos para contrabalan-
¢ar o dominio do mercado.

Discussdes detalhadas e
experiéncias priticas demons-
traram que o principio da forga
contraria é inadequado como
contribui¢do para a solugdo do
problema do dominio do mer-
cado. Nesta oportunidade
podemeos fazer apenas algumas

observagdes fragmentdrias: uma
forca de mercado contrabalan-
cante, contrariamente as pri-
meiras esperangas de J. K. Gal-
braith, ndo se forma automati-
camente. A extensdo da forga
de mercado de uma empresa al-
tera-se continuamente com os
processos competitivos e as
condi¢des conjunturais. Ocasio-
nalmente, e de forma passagei-
ra, pode ser estabelecida cons-
cientemente uma for¢ca com-
pensadora. Mas uma pequena
preponderancia de uma das
partes pode ser aproveitada
abusivamente, de forma que o
principio da forca contraria
ndo permite solugdes satisfato-
rias. A forca contriria de mer-
cado amitde se mostra instavel.
Além disso, em muitos casos
de concentragdo vertical - de
grandes empresas, a formagao
de for¢as contrdrias dignas de
mengdo é possivel. O trabalho
de organizagdo limitado de al-
guns grupos de produtores, mas
especialmente o dos consumi-
dores, geralmente impede a
concretizagdo do principio da
forca contréria, o que facilmen-
te colocard tais grupos em des-
vantagem. Acresce que a forga
pelo tamanho (grandes uniGes
mistas de companhias, sem
apreciavel for¢a de participa¢do
no mercado) ndo pode ser com-
batida pela for¢a contrdria de
mercado. Devemos ainda obser-
var que uma das criticas trans-
cendentes é a de que a sistemd-
tica submissdo ao poder, de to-
da a economia, contrariando
estritamente o objetivo da li-
berdade econdmica, amplamen-
te excluiria a competi¢do, e
com isso também infringiria a
meta do constante melhora-
mento do abastecimento do
mercado. As cooperativas, co-
mo instrumentos de uma forga
de mercado compensadora, nao
correspondem aos objetivos da
politica competitiva. O contro-
le efetivo e a limitagdo do po-
der existente, e as medidas que
evitem a formagdo de novas
forcas dominantes, nestas cir-
cunstancias sdo mais eficazes
do que os incentivos estatais
para a formacdo de forgas con-
trdrias de mercado.

FOMENTO DO PROGRESSO

A opinido de que a fun-
dacdo de cooperativas em mer-
cados multipolares, ¢ os exten-
sos oligopolios assim formados,
favorecam as inovacdes, parte
de suposi¢gdes empiricamente
refutadas. As inovagGes impor-
tantes ndo ocorrem principal-
mente por conta das grandes
empresas, conforme ficou de-
monstrado em pesquisas espe-
ciais nos Estados Unidos, e tam-
pouco se verifica uma mais ri-
pida difusdo das inovagGes em
mercados oligopolares do que
nos multipolares. Isso se aplica
também as coliga¢des coopera-
tivistas. Sao duvidosas as dedu-
¢oes de Kantzenbach, baseadas
apenas em determinadas for-

~mas de mercado, especialmen-

te porque ndo sao levados em
consideragdes as transforma-
¢oes dinamicas das formas de
mercado, a extensdo da concor-
réncia potencial sobre o proces-
so competitivo e o efeito de
outros componentes da estru-
tura de mercado sobre a com-
peticdo. A tentativa monocau-
sal de explica¢cdo de Kantzem-
bach evidentemente faz insufi-
ciente justica aos processos
reais de mercado. O progresso
técnico ndo é a conseqiéncia
automdtica de uma consciente
oligopolarizagdo de mercados.
As transformacGes das formas
de mercado por si s6 ndo pro-
duzem empresérios criativo. E
antes admissivel, como mos-
trou Fléischmann, que a ologo-
polarizagdo de mercados, pela
formacdo de cooperativas, pos-
sa reduzir a expectativa de lu-
cros de pequenos empresarios.
Nao se pode dizer de forma ge-
neralizadora até que ponto em-
presarios criativos estao dispos-
to a participar da direcdo de
cooperativas integradas e a pro-
mover inovagdes em empresas
associadas dirigidas de forma
conservadoras (o que teria efei-
tos incentivadores da competi-

¢d0).
EMPREGO COORDENADO

O cooperativismo produz
conseqiiéncias limitadoras da
competicdo principalmente
através do comprometimento
coletivo, mais ou menos acen-
tuado, do emprego dos parame-
tros de a¢do das empresas indi-
viduais nos mercados de abaste-
cimento e de comercializacdo.
como estes comprometimentos
na pritica tomam os mais va-
riados matizes, nuances e com-
binagGes, é impossivel exami-
nar em detalhe, nesta oportuni-
dade, as conseqiiéncias de tais
comprometimentos. Por isso
consideraremos ©0s possiveis
efeitos limitadores da competi-
¢do, devido a redug¢do da liber-
dade economica pela politica
de negbcios das cooperativas,
apenas de acordo com suas
tendéncias.

Todos os parametros de
acdo das empresas individuais
em conjuntd podem ser in-
fluenciados ou determinados,
freqiientemente o sdo, em
maior ou em menor grau e em
composi¢cao diferente, pelas
cooperativas. Os contratos de
fornecimento e a comercializa-
¢do conjunta permitem a ado-
¢do de uma politica sintoniza-
da de volume e de pregos. A
negocia¢do conjunta através de
cooperativas de compras do co-
mércio pressupde — como € o
caso também nos encadeamen-
tos voluntdrios — certo com-
prometimento dos associados,
relativamente a politica de pre-
¢os. Podem também ser reco-
mendados certos procedimen-
tos quanto a descontos, condi-
¢Oes e servigos complementa-
res, podendo os efeitos do
comprometimento ser.de inten-
sidade varidvel. Os comprome-

timentos efetivos, de compras
e de vendas, eventualmente li-
mitam a livre escolha dos par-
ceiros de negocios. Um associa-
do s6 podera subtrair-se a tais
comprometimentos e limita-
¢oes da liberdade individual de
decisdo, de intensidade varia-
vel, retirando-se da cooperativa
quando ele tem condi¢des de
competir sem este apoio, ou
quando pode associar-se a ou-
tra cooperativa. A competicao
entre as cooperativas pode ser
reduzida ou eliminada median-
te alocacGes de territ6rios e fu-
soes. As cooperativas que ocu-
pam uma posicio dominante
no mercado podem usar de
procedimentos que sio usual-
mente considerados como abu-
so do poder econdmico. Esta
relacdo das possiveis limitagGes
da competicdo certamente
estd completa.

JULGAMENTO POLITICO

O quadro confuso que se
obtém ao fazer a apreciagdo
politico-competitiva da ativida-
de cooperativista provém essen-
cialmente da circunstincia de
que a prosperidade dos associa-
dos pode ser promovida pela
racionaliza¢do, o aproveitamen-
to das vantagens da produgao
em massa, a exploragdo de me-
lhores oportunidades de com-
pra, e a implantagdo de melho-
res tédticas de comercializagdo,
como pela investida através da
competi¢do, semelhantes aos
cartéis. Por esse motivo ndo se
pode fazer assergOes simplistas
no sentido de que “as” coope-
rativas em geral limitam ou
promovem a competicdo. O ob-
jetivo principal desta reserha,
sem duavida ligeira e falha, so-
bre os efeitos politico-competi-
tivos do cooperativismo, era o
de mostrar que s6 se pode fazer
um julgamento suficientemente
seguro e fidedigno mediante a
andlise sistemdtica de cada caso
concreto. Como ficou demons-
trado, de forma alguma é sufi-
ciente partir de forma de mer-
cado e sua alteracdo pela ativi-
dade cooperativista. Antes de-
vem ser considerados na apre-
ciagdo politico-competitiva, to-
dos os componentes da estrutu-
ra de mercado e os procedi-
mentos cooperativistas concre-
tos. Sov este aspecto ndo
existe contradi¢do quando o le-
gislador, de um lado, possibilita
¢ promove o cooperativismo
com medidas legislativas, e de
outro lado combate o csrcea-
mento da competicdo e s6 o
admite sob -determinadas cir-
cunstdncias. Em regra o coope-
rativismo ndo produz efeitos
exclusivamente de promogdo
ou de cerceamento da competi-
¢do. As cooperativas devem ob-
servar e cumprir os regulamen-
tos bdsicos da competi¢do, da
mesma forma como os demais
tipos de empresas.

As cooperativas sao for-
mas de cooperagdo através das
quais se procura alcangar os ob-
jetivos das empresas indivi-
duais.
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SAUDE

O VEGETARIANO VIVE MELHOR

Artigo de importante atualidade médica foi publi-
cado pelo “The New York Times”, assinado pela jorna-
lista Patricia Wells, que ouviu médicos especializados e
nutricionistas, para formar sua propria opinido.

Relatando sua pesquisa, ela comegou dizendo que
o regime macrobi6tico (vegetariano) enfrentou até hd
poucos anos um problema de imagem. A prépria Asso-
ciagdo Médica Americana chegou a condenar a macrobi6-
tica em 1971, rotulando de “‘um problema ainda maior
de saude piblica”. E tanto quanto a Associ¢do Médica,
numerosos nutricionistas amaldi¢oaram-na como uma
praga nociva e perigosa.

Hoje, porém, revela a jornalista, muita gente estd
pensando o contrdrio. Até mesmo ferrenhos adversdrios
de ontem estdo aceitando o regime, como salutar.

O dr. Frederick W. Stare, nutricionista da Universi-
dade de Harvard, por exemplo, antigamente um dos mais
ferozes adversarios da macrobiética, disse recentemente
que dieta macrobiética, como a conhecemos nos ltimos
trés ou quatro anos, é sauddvel.

No inicio, o dr. Stare — como a maioria das pessoas
— acreditava que praticar a macrobidtica significa ndo
comer mais nada do que arroz integral. Na realidade, a
macrobidtica é apenas equilibrio, balan¢o. De maneira
estrita, ndo é nem mesmo uma dieta, mas uma forma de
viver que enfatiza a importancia da dieta e de equilibrar
os alimentos para alcan¢ar “satide e felicidade”. Nao
existem alimentos macrobidticos, mas principios macro-
bi6ticos. O termo macrobidtico vem do grego macro
(grande) e bios (vida). Os principios bésicos, populariza-
dos pelo japonés George Osahwa, incluem comer alimen-
tos integrais retirados do proprio ambiente em que a
pessoa vive, o afastamento gradual dos alimentos alta-
mente refinados e processados industrialmente, dos
lacticinios e do agucar.

Mas, afinal, o que comem os adeptos da macrobi6-
tica? Uma grande quantidade de cereais integrais, de
vegetais. Sal, 6leos vegetais e molho de soja sdo os
condimentos usuais e peixe, aves, mariscos e frutas sdo
comidas de tempo em tempo.

Embora a dieta dificilmente possa ser consi-
derada convencional, estd muito mais perto do que os
especialistas definem como ideal do que alimentagdo
tipica do cidaddo urbano atual, rica em acucar, alimen-
tos industrializados e gorduras animais. “Como a vejo
hoje em dia, a macrobi6tica ndo € muito diferente de
uma dieta vegetariana tipica”, disse o dr. Stare em
recente entrevista. Quem a pratica diminui sensivelmente
o proprio peso, simplesmente reduzindo a absor¢ao de
gordura. Em média, as pessoas hoje retiram 40% da
gordura que consomem da carne. E todo mundo sabe
que a carne nao é necessdria’’.

O dr. Edward H. Kass, professor de medicina da
Escola de Medicina de Harvard, estudou grupos de
adultos que aderiram A macrobiftica e revelou que
encontrou ‘“niveis de pressio sanguinea extremamente

baixos e taxas de colesterol incrivelmente reduzidas”. E
explicou: “Tentamos descobrir outras razoes que tivesse
levado a tais resultados, mas percebemos que a medita-
¢do ndo importava, o fumo ndo significava nada e o

sal adicional na dieta nada representava”.

Assim, por que tanto alarido & respeito da macro-
bi6tica? a maior controvérsia vem do que foi geralmente
chamado de “dieta do arroz integral”, um regime no
qual se come nada além disso e pequena quantidade de
liquidos. Tomou-se conhecida também como “Dieta n®
7" desde que Oshawa recomendou a seus seguidores que
gradativamente simplificassem sua alimentagao, reduzin-
do a absorgdo de alimentos animais e produtos altamente
industrializados. De acordo com os modernos defensores
da macrobi6tica, a controvertida dieta ¢o arroz integral
nunca foi realmente entendida pelo publico ou pelos mui-
tos jovens que tentaram segui-la. Entrevista com nutri-
cionistas, clientes e adeptos da macrobiética revelaram
que ninguém a praticard estritamente nem conhecia
alguém que a tivesse seguido fielmente.

“Como pode uma dieta que envolve apenas arroz
integral e ch4, encher 12 livros de culindria?”, pergunta
Annemarie Colbin, que segue os principios macrobidti-
cos desde a década de 60 e atualmente ensina a cozinha
de alimentos naturais em seu apartamento em Nova
lorque. O problema, sugere ela, nasceu de uma falsa
interpretagdo cultural e da tendéncia do homem de hoje
em aceitar novas dietas sem questiond-las: “Acho que
muitas pessoas jamais se incomodaram em dar uma
olhada na filosofia como um todo, simplesmente escu-
taram em algum lugar que comer apenas arroz integral e
nada mais era sauddvel. Nunca pararam para pensar no
que estavam fazendo a si mesmas™.

Annemarie Colbin d4 suas aulas de acordo com os
principios macrobidticos mas ndo gosta de usar o termo,
consciente de que assusta e confunde as pessoas. “Nao
pretendo converter o mundo™. garante. “Mas gostaria
que as pessoas soubessem que uma mudanga na dieta po-
de mudar também a forma como se sentem. Ndo se trata
de uma questdo de carne ou ndo carne, mas de saber de
que somos responsdveis por nossa propria saude™.

Os principios macrobiéticos, oriundos de uma an-
tiga filosofia, sustentam que tudo na vida é um balango
entre forcas do yin e do yanq. Embora nenhuma delas
seja encarada como md em si mesma os seguidores da
macrobidtica procuram um equilibrio de cinco partes de
yin para uma de yanq. Isso na vida em geral e, natural-
mente, na dieta. Os alimentos yin incluem vegetais, ce-
reais, sementes e ervas do mar. Na vida, elementos ex-
pansivos, leves, espirituais, sdo classificados como yin. Os
animais e seus produtos, sdo yanq — como sal, peixes e
aves. Na vida, as a¢Oes que condensam s3o quentes, pesa-
das, materiais, representam o yanq. A filosofia sugere
que os extremos devem ser evitados, razdo pela qual o
aglcar — extremamente yin — e a carne — extremamente
yanq — sdo banidos da dieta.

Muitas pessoas, como Bill Dufty, voltaram-se para

a filosofia e para a dieta quase em desespero: “Eu esta-
va com 47 anos, pesava mais de 120 quilos e sentia-me
péssimo’’, diz Dufty. Parecendo pelo menos 10 anos
mais jovem do que os 62 que tem agora, ele explica que
“depois de tentar tudo da cozinha francesa a seja lda o
que for”, encontrou uma resposta na macrobiotica: “Mi-
nha dieta foi ficando cada vez mais simples, fui perdendo
peso e sentindo-me cada vez melhor”.

Dufty é jornalista e autor de livros tdo diversos
quanto Lady Sing The Blues, a biografia de Billie Holli-
day, e Sugar Blues, um testemunho da mudanga drastica
que ocorreu em sua vida com a descoberta da macrobio-
tica. E casado com Gléria Swanson, ela mesma uma de-
fensora da alimentag¢do sauddvel. Frequentemente o ca-
sal viaja pelo Estados Unidos e pelo mundo, hospedando-
se em hotéis que tenham kitchenettes nos quartos nos
quais possam preparar sua comida do jeito que gostam.
“As pessoas”, diz Dufty com uma gargalhada, “tem
idéias estranhas a respeito de nossa dieta. Quando temos
convidados para jantar, eles acreditam que ndo vdo co-
mer nada mais do que um prato cheio de asas de colibri e
tomar canecas e mais canecas de chd”.

Na realidade, um jantar tipico da dupla Dufty-
Swanson inclui pdo integral, brotos, pepinos e cebola,
sopas, torta de soja e, € claro, arroz. Como quase todo
mundo, Dufty admite ocasionais escorregadelas, geral-
mente na 4rea dos pdes: “O problema com a comida de
hoje em dia é que a abundéncia é enorme. Nada mais
é considerado prejudicial pelas pessoas”. As escorregade-
las ocasionais de Dufty podem ser um ou outro faisdo
vindo da fazenda de um amigo, uma taga de champanhe
aqui e ali, vez outra um copo de vinho.

J4 para Richard Price, outro nova-iorquino da ma-
crobiética, as escorregadelas incluem principalmente um
sorvete mas muito raramente. Em 1968, Price, também le-
vado a macrobiética pelo desespero, pesava mais de 130
quilos, além de sofrer de uma infec¢do renal. Da mesma
forma como Dufty, passou por todas as dietas que se
possa imaginar antes de chagar & macrobi6tica: “Eu comi
somente uvas durante duas semanas. Segui a dieta de
Adelle Davis. Tentei o sistéma de alto nivel de proteinas,
antes de ler alguma coisa sobre Oshawa”. Hoje, ele ri dos
extremos a que chegou, no passado.

Price abandonou seu emprego de professor em Cle-
veland, foi para a Europa e 14 estudou a cozinha macro-
bidtica: “Na época eu ainda nao sabia muita coisa a res-
peito do assunto, mas minha transi¢do foi gradual”. De
volta aos Estados Unidos, comegou a cozinhar e desde
1973 é chefe do ‘“East-West™, restaurante de orienta¢ao
macrobidtica no Greenwich Village. “Os puristas ndo s6
chamariam de macrobiéticos”, diz Price, “porque servi-
mos peixe, temos lacticinios. Mas quando se quer atin-
gir uma faixa bem ampla de publico é necessirio ofere-
cer tudo isso. Ndo se pode exigir de um sujeito acostu-
mado a bife-com-fritas que entre aqui pela primeira vez
e se ponha a comer somente croquetes de soja”.

Na realidade, ndo existem propriamente alimen-
tos macrobiéticos, da mesma forma que ndo hd uma
cozinha macrobi6tica. O que existe sdo alimentos “fa-
voritos”, como cereais, sementes e vegetais. O resto €
folclore.

A preocupacdo em rela-
cdo a grande, e mesmo enorme,
incidéncia da carie dentaria na
populacdo de todo o mundo,
tem levado cientistas e profis-
sionais em geral das mais dife-
rentes nacionalidades, procede-
rem experiéncias visando dimi-
nuir os efeitos da mesma.
Experiéncias e comprovacoes
cientificamente conduzidas le-
varam a conclusdo de que aque-
les dentes cujo esmalte conti-
nha uma determinada quanti-
dade de “fldor” eram pratica-
mente imunes a carie. Esta des-
coberta foi levada ao conheci-
mento de todos os setores liga-
dos a saude publica e nos diver-
$OS congressos, em reunides
que se tem realizado. A partir

O FLUOR E A CARIE

E. Carlan

de entdo, tem se dado énfase,
aconselhado o emprego do
“fldor’’ no combate a carie. Es-
tudos e trabalhos posteriores
elegeram as seguintes modalida-
des para o emprego do flior vi-
sando aquela finalidade: em
primeiro lugar, por ser mais
pratica, mais economica e por
atingir, sem distincdo, grande
parte da populagdo, seria esco-
lhida a utilizagdo de sais de
flior na agua distribuida a po-
pulacdo; em segundo lugar a in-
gestdao de medicacao contendo
sais de flior; e em terceiro lu-
gar a aplicagdo de sais de flior
diretamente sobre os dentes. A
primeira maneira seria a de
maior eficiéncia, pois atingiria
toda populagdo, todas as faixas

etdrias seriam beneficiadas;
mais pratica, menos trabalhosa
e de menos custo para a popu-
lagdo, embora onerosa para os
poderes publicos.

No caso de ser usado em
medicacdo para ser ingerido, 0
mesmo deve ser recomendado
inclusive para a mae em gesta-
¢do e a crianca deve usar medi-
cacdo contendo o elemento
desde os primeiros anos, mas
sempre com orientacdo do pro-
fissional, pois dosagem em ex-
cesso causa efeitos colaterais
que devem ser evitados. O
fldor, para ter efeitos imuni-
zantes, deve ser integrado no
esmalte dentéario; razdo pela
qual o mesmo deve ser adminis-
trado durante a formacdo dos
dentes, e, como a denticao co-
meca se formar ainda na vida
intrauterina e se desenrola por

varios anos encerrando o ciclo
por volta dos 12 anos, com-
preende-se a razdo pela qual di-
zemos ser esta modalidade cus-
tosa e de dificil execugdo e
controle. A terceira modalida-
de, ou seja, a aplicagdo topica,
pode ser feita pelo dentista e
através do uso de dentifricio
contendo “fldor”. Com rela-
¢do aos cremes dentais, infeliz-
mente devemos confessar que
nao dispomos de nenhum den-
tifricio que contém, comprova-
damente, flior na porcentagem
indicada. A aplicagdo tdpica
feita pelo profissional deve ser
precedida de limpeza completa
de todos os dentes. Além disto
todas as superficies de todos os
dentes devem estar perfeita-
mente secas e sem O que O
flGor ndo tera condigdes de pe-
netrar nos intersticios do es-
malte dos dentes. Ainda mais, a

medicacdo contendo o filor
deve permanecer em contato
com os dentes, mais de 5 minu-
tos e sem contato da saliva. Co-
mo se vé, ndo é técnica facil,
principalmente, quando tenta-
da em criancas de pouca idade,
que é o caso quando tentamos
utilizar para imunizagdo dos
dentes deciduos (leite). A téc-
nica recomendada aconselha
ainda trés aplicagGes com inter-
valo de 30 dias; a reaplicagdo
apb6s um ano, ou toda vez que
erupcionar (nascer) um novo
dente, quer seja deciduo quer
seja permanente. A condicdo
primeira, para a aplicagdo topi-
ca do fldor, é que ndo haja ca-
rie em todos os dentes; isto
pressupde o tratamento conser-
vador completo e correto de
todos os dentes antes de se dar
inicio ao tratamento.imuniza-
dor pelo flaor.
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AMBIENTE

CARTA

)0 INDIO: UM POEMA

AO HUMANISMO E A VIDA

1 3

Em abril de 1975 o COTRIJORNAL publicou
uma traducdo resumida da carta do cacique Seathl,
da tribo Suwamish, estado de Washington, ao presi-
dente dos Estados Unidos. Tendo em vista a passa-
gem do Més da Arvore, em setembro, que culminou
com a realizacdo do | Simpésio Nacional de Ecolo-
gia, realizado em Curitiba, voltamos a apresentar a
carta do Cacique. Desta vez porém, na sua integra,
numa tradugdo de Irina O. Bunning, conforme foi
distribuida pela ONU (Programa para o Meio Am-
biente). Trata-se, sem divida, de uma séria advertén-
cia numa carta-documento que deve ser meditada
por todo aquele que tenha um minimo de sensibi-
lidade e respeito pela vida. O texto é o seguinte:

“Como é que se pode comprar ou vender o
céu, o calor da terra? Essa idéia nos parece estranha.
Se ndo possuimos o frescor do ar e o brilho da dgua,
como € possivel compra-los?

Cada pedago desta terra é sagrado para meu
povo. Cada ramo brilhante de um pinheiro, cada pu-
nhado de areia das praias, a penumbra na floresta
densa, cada clareira e inseto a zumbir sdo sagrados
na memoria e experiéncia de meu povo. A seiva que
percorre o corpo das drvores carrega consigo as lem-
brangas do homem vermelho. :

Os mortos do homem branco esquecem sua
terra de origem quando vdo caminhar entre as estre-
las. Nossos mortos jamais esquecem esta bela terra,
pois ela é mde do homem vermelho. Somos parte
desta terra e ela faz parte de nés. As flores perfuma-
das sdo nossas irmds; o cervo, o cavalo, a grande
aguia, sdo nossos irmdos. Os picos rochosos, os sul-
cos umidos nas campinas, o calor do corpo do po-
tro, e o homem — todos pertencem a mesma fam/lia.

Portanto, quando o Grande Chefe em Washing-
ton manda dizer que deseja comprar nossa terra, pe-
de muito de nés. O Grande Chefe diz que nos reser-
vard um lugar onde possamos viver satisfeitos. Ele
sera nosso pai e nos seremos seus filhos. Portanto,
ndés vamos considerar sua oferta de comprar nossa
terra. Mas isto ndo sera facil. Esta terra é sagrada pa-
ra nos.

Essa dgua brilhante que escorre nos riachos e
rios ndo é apenas dgua, mas o sangue de nossos ante-
passados. Se |he vendermos a terra, vocés devem
lembrar-se que ela é sagrada, e devem ensinar as suas
criancas que ela é sagrada e cada reflexo nas dguas
Ifmpidas dos lagos fala de acontecimentos e lem-
brancas da vida do meu povo. O murmdirio das dguas
é a voz de meus ancestrais.

Os rios sdo nossos irmdos, saciam nossa sede.
Os rios carregam nossas canoas e alimentam nossas
criangas. Se |lhe vendermos nossa terra, vocés devem

0 BICHO HO

Nos arredores da cidade paulista de So-
rocaba, um grupo de rapazes disputava uma
partida de futebol. Num determinado mo-
mento, todos viram com surpresa a presenca
no campo de um veado que se precipitou go-
lo a dentro, ficando aprisionado na rede. O
pequeno animal, que fugia de uma matilha
de cdes de caca, talvez por um momento se
sentisse agora em maior seguran¢a, pois 0s
bicho-homem que via, ao contréario dos cdes

lembrar e ensinar a seus filhos que 0s rios's30 nossos
irmdos, e seus também. E, portanto, vocés devem dar
aos rios a bondade que dedicam a qualquer irmdo.

Sabemos que o homem branco ndc compreen-
de nossos costumes. Uma porcdo de terra, para ele,
tem o mesmo significado que qualquer vutra, pois é
um forasteiro que vem a noite e extrai da terra aqui-
lo que necessita. A terra ndo é sua irm3, mas sua ini-
miga e quando a conquista, prossegue o seu cami-
nho. Deixa para trds os timulos de seus antepassa-
dos e ndo se incomoda. Rapta da terra aquilo que se-
ria de seus filhos e ndo se importa. A sepultura de
seu pai e os direitos de seus filhos sdo esquecidos.
Trata sua mae, a terra, e seu irmao, o céu, COomo coi-
sas que possam ser compradas, saqueadas, vendidas
como carneiros ou enfeites coloridos. Seu apetite
devorara a terra deixando somente um deserto.

Eu ndo sei, nossos costumes sao diferentes dos
seus. A visdo de suas cidades fere os olhos do ho-
mem vermelho. Talvez seja porque o homem verme-
Iho seja um selvagem e ndo compreenda.

Ndo ha um lugar quieto-nas cidades do ho-
mem branco. Nenhum lugar onde se possa ouvir o
desabrochar de folhas na primavera ou o bater das
asas de um inseto. Mas talvez seja porque eu sou um
selvagem e ndo compreendo. O ruido parece somen-
te insultar meus ouvidos. O que resta da vida se um
homem ndo pode ouvir o choro solitario de uma ave
ou o coaxar dos sapos ao redor de uma lagoa, a noi-
te? Eu sou um homem vermelho e ndo compreendo.
O indio prefere o suave murmdrio do vento encres-
pando a face do lago, e o préprio vento, limpo por
sua chuva diurna ou perfumada pelos pinheiros.

O ar é precioso para o homem vermelho, pois
todas as coisas compartilham do mesmo sopro, o
animal, a arvore, o homem. Parece que o homem
branco ndo sente o ar que respira. Como um homem
agonizante ha varios dias, é insensivel ao mau chei-
ro. Mas se vendermos nos<a terra ao homem branco,
ele deve lembrar que o ar é preciso para nos; que o
ar compartilha de nosso espirito com toda a vida
que mantém. O vento que deu a nosso avd o seu pri-
meiro alento, também recebe o seu Gltimo suspiro.
Se lhe vendermos nossa terra, vocés devem manté-la
intacta e sagrada. Como um lugar onde até mesmo o
homem branco possa ir saborear o vento acucarado
pelas flores dos prados.

Portanto, vamos meditar sobre sua oferta de
comprar nossa terra. Se decidirmos aceitar, imporei
uma condi¢do: o homem branco deve tratar os ani-
mais desta terra como seus irmaos.

Sou um selvagem e ndo compreendo qualquer
outra forma de agir. Vi um milhar de btifalos apo-

EM PEGA M

que o perseguiam, pelo menos ndo latiam . . .

Ledo engano. A rapaziada, tdo logo se
refez da surpresa, precipitou-se para o wni-
malzinho, trucidando-o a socos e ponta-pés,
matando-o inapelavelmente. A seguir carnea-
ram-no, assaram e comeram.

Os rapazes participantes do festim dia-
bélico estdo sendo processados pela Justica
Pablica de Sorocaba. Talvez sejam presos. O
mais certo é que sejam condenados a pagar

drecendo na planicie, abandonados pelo homem
branco que os alvéjou de um trem ao passar. Eu sou
um selvagem e ndo compreendo como é que o fume-
gante cavalo de ferro pode ser mais importante que
o btifalo que sacrificamos somente para permanecer
Vivos.

O que é o homem sem os animais? Se todos os
animais se fossem, o homem morreria de uma gran-
de soliddo de espirito. Pois o que ocorre com os ani-
mais, breve acontece com o homem. Ha uma ligacdo
em tudo.

Vocés devem ensinar as criancas que o solo de
seus pés € a cinza de nossos avos. Para respeitarem a
terra, digam-a seus filhos que ela foi enriquecida
com a vida de nosso povo. Ensinem &s suas criancas
0 que ensinamos as nossas, que a terra é nossa mae.
Tudo o que acontecer a terra, acontecera aos filhos
da terra. Se os homens cospem no solo, estdo cuspin-
do em si mesmo.

Isto sabemos: a terra ndo pertence ao homem:
o homem pertence a terra. Todas as coisas estdo liga-
das como o sangue que une uma familia. Hd uma li-
gacdo em tudo.

O que ocorrer com a terra recaira sobre os fi-
Ihos da terra. O homem ndo tramou o tecido da vi-
da: ele é simplesmente um de seus fios. Tudo o que
fara ao tecido, fara a si mesmo.

Mesmo o homem branco, cujo Deus caminha e
fala com ele de amigo para amigo, ndo pode estar
isento do destino comum. E possivel que sejamos ir-
mados, apesar de tudo. Veremos. De uma coisa esta-
mos certos — e o homem branco podera vir a desco-
brir um dia: nosso Deus é o mesmo Deus. Vocés po-
dem pensar que o possuem, como desejam possuir a
terra; mas nédo é possivel. Ele é o Deus do homem, e
Sua compaix&o é igual para o homem vermelho e pa-
ra o homem branco. A terra lhe é preciosa, e feri-la é
desprezar o seu criador. Os brancos também passa-
rdo; talvez mais cedo que todas as outras tribos.
Contaminem suas camas e suas noites serdo sufoca-
das pelos seus proprios dejetos.

Mas quando de sua desaparicdo, vocés brilha-
rdo intensamente, iluminados pela forca de Deus
que nos trouxe a esta terra e por alguma razdo espe-
cial lhe deu o dominio sobre a terra e sobre o povo
vermelho. Esse destino é um mistério para nds, pois
ndo compreendemos que todos os blifalos sejam ex-
terminados, os cavalos bravios sejam todos doma-
dos, os recantos secretos da floresta densa impregna-
dos do cheiro de muitos homens, e a visdo do morro
obstruida por fios que falam. Onde esta o arvoredo?
Desapareceu. Onde estd a aguia? Desapareceu. E o
final da vida (Traducdo — Irina O. Bunning)”’.

TA E COME

uma simples multa. Quanto a nés, ndo sabe-
mos o que mais lamentar em face desse triste
espetaculo de sangue: se a ignorancia e insen-
sibilidade com que este Pais encara a ecolo-
gia ou se a miséria refletida pela fome croni-
ca que reside no estdmago de grandes parce-
las da populacdo que vive marginalizada nos
arredores das grandes cidades brasileiras. E
como diz a masica popular: ““Carcara é o bi-
cho homem, pega, mata e come . . .

Gurabror78 (5 cormuom |
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CRIATIVIDADE

L 4

GRICULTOR IJUIENSE CONSTROI
SUA PLANTADEIRA-ADUBADEIRA

Detalhe da plantadeira, podendo se ver as trés latas ve-
Ihas. A lata do centro é para o adubo, enquanto as das
extremidades sdo para a semente.

Vocé ainda ndo tentou descobrir
o génio que vive em seu cérebro?
Experimente, ndo custa nada ten-
tar. Quantos geniais descobrido-
res do passado eram cidadaos
simples e obscuros até a véspera
de suas invencdes? Nesta reporta-
gem ndo mostramos nenhum gé-
nio, mas um cidaddo simples que
um dia botou a cabega para fun-
cionar e encontrou a solu¢do
para um problema que enfrenta-
va. Vocé ndo quer tentar? Faca a
prova! Experimente!

Quando a imaginacdo do homem é posta
em dacdo, sa0 mcnores os problemas do préprio
homem. Quantas soluces para pequenos proble-
mas cotidianos seriam encontradas se dedicasse-
mos ao menos alguns minutos por dia para resol-
vé-los? Muitas vezes nossas dificuldades ndo es-
tio nos problemas em si mas na maneira com
que olhamos e encaramos aquilo que considera-
mos problemas.

Contam que certa vez um cidaddo estava
com o automovel quebrado & beira da estrada e
sem solucdo para um problema que ele conside-
rava insoluvel_Tinham quebrado os quatro para-
fusos de uma roda. Até que chegou outro e
aconselhou-o a tirar um parafuso das demais ro-
das com o que ficaria consertada, ao menos tem-
porariamente, a roda quebrada. A solug¢ao, como
se vé, era bastante simples, mas o cidaddo nao se
apercebera dela.

Pensar, raciocinar, ser criativo, estad dentro
das possibilidades de cada um de nds. Esse racio-
cinio foi exposto a reportagem do COTRIJOR-
NAL pelo agricultor Siegfried Kraemer, associa-
do da COTRIJUI, residente na localidade de Bar-
reiro, interior de ljui.

Ele conta que ha alguns anos passados, es-
tando com dificuldades de dinheiro, inclusive
com doenca na familia, chegou a conclusdao que
precisava fazer muita economia para poder sO-
bréviver. Trabalhando em apenas 20 hectares,
com mulher e quatro filhos pequenos, enfrenta-
va muitos problemas. A terra, que era muita para
ser trabalhada sozinho, era pequena para justifi-
car mecanizacdo. Que fez Siegfried Kraemer?
Alugou trator para lavrar, gradear e cultivar seus
20 hectares? Ndo! Se fizesse assim — diz ele ho-
je — ndo me sobraria nada, ou quase nada.

ARADO DE AIVECA
E JUNTA DE BOIS

A solucdo a que chegou Siegfried Kraemer
foi amansar uma junta de bois para a canga. Pou-
ca terra se trabalha dentro da economia familiar,
disse para o reporter, ‘‘pois quando a agua bate
nos queixos, o jeito € aprender a nadar”’.

No comeco, plantava milho com a mdo.
Mas depois veio a soja, que precisava de maguina
plantadeira. E ai ndo deu mais. Nao podia com-
prar plantadeira mas precisava de uma. “0 jeito
foi botar a cabeca para trabalhar”. Um dia, deu
o estalo. Fazer uma plantadeira. E o que é a

plantadeira de Siegfried Kraemer?

Duas ripas fortes em “V', uma tabuinha
atras, trés latas velhas, dois pincéis estreitos, trés
rodas dentadas e um balancin para atrelar o cava-
lo e estd pronta uma plantadeira-adubadeira com
capacidade para plantar dois hectares de soja por
dia, conforme a densidade recomendada pelos
técnicos.

E quanto custou para o seu Siegfried: essa
plantadeira-adubadeira? Nada. Quer dizer, cus-
tou meio dia de trabalho para prepara-lo.

COM SIEGFRIED KRAEMER
£ TUDO A MODA ANTIGA

Ele faz questdo de dizer que na sua lavou-
ra ndo entra herbicida. Inco é na base da ca;$na.
Primeiro se d4 uma passada com a capinadiira
puxada a cavalo, depois, perto da planta, se rigto-
ca com enxada. Minha lavoura é bem lim pa.
“Olhe, ndo é para me gava, mas até os fiscai{ do
Banco do Brasil ficam admirados da limpezé da
minha lavoura. E é tudo na moda antiga”.

Seu Siegfried Kraemer s6 aluga magyina
para colher soja. No mais, € tudo manual ou|!ra-
cdo animal. |

Além dos 20 hectares de soja que plantd to-
dos os anos, planta mais um hectare e meio { bm
milho, feijdo-preto e outros cultivos de sul/sis-
téncia. Tem vacas de leite para consumo e|iria
outros animais domésticos. “‘Assim — diz elj} —
d4 para ir vivendo, sendo é brabo"".

12 MIL CRUZEIROS DE
ECONOMIA POR SAFRA

Sem planejamento — diz o seu Siegfrig| —
ndo é possivel produzir em pouca terra (OM
sobras para viver. Ele estd convencido qug o
preciso tomar muito cuidado com as com))ras
desnecessarias, pois 0 comércio estd ai para /en-
der. Mas ele chegou a conclusdo que a mergjdo-
ria, quando estd na vitrina, € sempre mais boriita.

Ao finalizar suas declaragdes ao COTRI-
JORNAL, disse o sr. Siegfried Kraemer que s6
pelo fato de lavrar a terra com bois e fazer o
plantio com a maquininha de sua invencao, que
também é tracdo animal, economiza de 10 a 12
mil cruzeiros por cada safra.

Leia na pagina trés o editorial intitulado

AGRICULTOR! SEUS 20 HECTARES DE SO-

JA VALEM APENAS UM TRATOR DE 44 HP.
VOCE COMPRA?
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s
Apesar da rusticidade de maquina feita a facdao, como
diz o seu Siegfried, é tdo leve e maneével que pode ser
| operada até sob o controle de uma crianca.
Na lavoura de Siegffied Kraemer é tudo a moda antiga.
L4 ndo entra herbicidae é tudo na base da tragao animal.
Nio serd chegada a hora do pequeno pro-
dutor comegar a pensar na volta da tragdo ‘
animal? 232/08.© /0
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CRONICAS

VIL MENTAL

Luis Fernando VERISSIMO

— Em termos freudia-
nos, o dinheiro . . .

— Vocé esquece que
eu ndo sou freudiano.

— Certo, certo. Des-
culpe, doutor.

— N&o pega desculpa.

— Estd bem. Descul-
pe.

— Depois de um més
de andlise, vocé continua
com esse blogueio em
relacdo a mim. Esse medo.

— N3o, medo ndo. E
que...
— Até hoje voceé recu-
sa a deitar com medo de
sujar o divd com os pés. Eu
ja disse que vocé pode tirar
0s sapatos.

— E que eu tenho. . .
Néo sei como seria o ter-
mo psicanalitico. Chulé.

— Entdo recoste-se e
fique com .os pés no chdo.

— Pode manchar. Te-
nho o cabelo meio oleo-
S0.. .
— E por isso que vocé
estd aqui.

— N&o. Uso um sham-
poo especial que me . . .

— Pelo cabelo oleoso
ndo. O seu cabelo ndo vai
deixar manchas no diva.
Vocé provavelmente ndo
tem chulé. Vocé estd aqui
justamente porque tem
essa compulsdo a se re-
baixar, a se achar objeto,
sujo. Indigno. Relaxe.

— Eu estou relaxado.
Perfeitamente a vontade.

— Entdo ndo fique ai
de pé. Sente-se!

— Serd que a cadei-
ras

— Vocé ndo vai sujar
a cadeira. Sente.

— Obrigado. Descul-
pe. Epa, disse outra vez.
Desculpe.. . .

— Voceé é uma pessoa
normal. Bem vestida. Lim-
pa. Convenca-se disso.

— E que vocé ndo viu
meu umbigo. Passo meses
sem limpar o umbigo.

—- Pére.

— Sim, papai.

— Por que voceé disse
isso?

— Isso o que?

— Vocé me chamou
de “papai”. '

— Chamei? Puxa. Des-
culpe! Eu . ..

— Calma. Tudo bem.
Fique sentado. Isso é nor-
mal. Transferéncia. Acon-
tece sequido. Uma identifi-

‘da ortodoxia

cacdo do analista com a
figura paterna. Talvez ex-
plique a sua resisténcia a
mim. Seu pai era obvia-
mente autoritdrio. Exigia
muito de vocé. Voceé temia
ndo satisfazer as suas exi-
géncias. Por isso vocé se
considera desprezivel. Vo-
cé aceitava tudo que ele
dizia sobre vocé sem ques-
tionar. Estou certo?

— Se vocé nao diz,
entao é.

— O que vocé ia falar
sobre o dinheiro?

— E que o dinheiro,
no subconsciente, a gente
sempre liga com coisa suja,
com porcaria, ndo é? Li
isso em algum lugar. Mas
devo ter lido errado.

— N3ao. Isso faz parte
freudiana
mas ainda é geralmente
aceito. A identificagdo do
dinheiro com excremento,
por exemplo. E um fa-
to. Por que vocé levantou
essa questdo?

— Né&o sei, eu . .. Ja
estd na hora.

— Volte aqui. Ainda
falta meia hora. Vocé é
filho dGnico. Herdou o
negocio de seu pai. Que
negocio é?

— Perfumaria.

— Hmmm Interessan-
te. A dualidade é evidente.
Vocé teme  decepcionar
seu pai'a frente do nego-
cio. Ndo decepciona, o
negocio prospera e vocé
ganha dinheiro. Mas o di-
nheiro é sujo. Acumulando
dinheiro, vocé teme se
tornar mais desprezivel aos
olhos do pai onipresente.
Certo?

— Tudo o
senhor disser.

— Ja sei como enca-
minhar a analise. O dinhei-
ro é a chave de tudo. E, ao
mesmo tempo, sinal de
que seu pai pode se
orgulhar de vocé, pois o
negécio de perfumaria é
um sucesso, € o simbolo
de sua autorepulsa. As
duas compulsdes — a de
satisfazer o pai autoritdrio
e a sua necessidade de se
rebaixar sao neurdticas e
devem ser eliminadas. O
caminho é fazer com que
vocé deixe de dar qualquer
valor, simbdlico ou ndo, ao
dinheiro. De acordo?

— Se o senhor fica

que o

satisfeito . . .
- — Agora, deite-se no
diva.

— Se sujar depois eu
limpo.

— Deite-se no diva!

— Sim, pa . ... Sim
senhor

§§§8§
Seis meses depois.

— Alb, papai!

— Como é que vocé
se sente?

— Otimo! Otimo!

— Por favor, tire os
pés de cima da minha
mesa. Vocé tinha que vir
assim para a consulta?

— Assim como?

— Essa roupa, essa
barba por fazer . ..

— Mas eu estou lim-
po. Nao parece, mas estou
limpo, tomei banho ante-
ontem. Como é, vamos
comecar os trabalhos?

— Temos que tratar
de uma coisa, antes. Use
cinzeiro, por favor. No
tapete nao.

— Qual é, grande pai?

— Vocé estd me de-
vendo um més de consul-
tas. Exatamente doze con-
sultas. Assim ndo podemos
continuar.

— Me esqueci outra
vez. Aliads, ndo vou mentir.
Nao tenho dinheiro.

— Eu aceito seu che-
que.

— Pois é, vocé aceita
mas o banco ndo aceita.
Estou a zero.

— Mas como?

— Joguei tudo fora.
Afinal, era s6 dinheiro. Me
libertei dele. Aprendi isso
com vocé, pupi. Dinheiro
ndo quer dizer nada. E s6
papel sujo e eu hoje sou
um cara limpo. Me curei
do dinheiro e devo tudo a
VOCe.

— Vocé me deve exa-
tamente doze consultas$.
Sou um profissional e : . .

— Papai!

— Que foi?

— Vocé ndo estd
satisfeito comigo, papai!
Eu decepcionei vocé pa-
pai!

— Calma, calma. Nao
éisso. E que. ..

— Eu sou uma lesma!
Um rato! Uma pustula!
Vou para o diva!

— O diva nao! O diva
nao!

D SONAO

Jodo Roberto VASCONCELLOS

Foiem 1945.

Pascoal Oliveira, que até os 15 anos foi carinhosa-
mente chamado de Pascoalito e depois apenas Lito, so-
freu uma violenta queda quando domava um cavalo.

Bateu com a cabega no chdo e dormiu.

Dormiu tanto que a familia chamou o médico, o
médico chamou outros médicos, os outros médicos cha-
maram os especialistas, que branquearam os cabelos e s6
ndo rasgaram seus diplomas porque o caso era de sono e
ndo de loucura. O méximo que a junta médica conseguiu
foi perder o sono.

S6 havia uma esperanca. A idade, 24 anos.

Um dia, ele acorda.

Lito continuava dormindo.

Veio o fantdstico e mostrou o sonolento show da
vida de Lito. Na segunda-feira, as pessoas tinham pena
de Lito, que continuava dormindo.

O corpo era mantido por um processo especial de
alimentacdo, através de sondas. S6 a mente estd adorme-
cida, ha trinta e trés anos.

Numa dessas manhds ensolaradas, dois enfermeiros
arrastavam a cama de Lito para uma drea, afim de to-
mar um banho de sol e, de repente:

— Cuidado

— Olha o degrau . . .

— Segura

— Pluftt!

Num tropeco, o corpo de Lito caiu e, batendo com
a cabeca, acordou. Tonto e surpreso, com muita dor de
cabega, mas acordou.

— Seguram o cavalo . . .

— E atencdo para esta noticia extraordindria!

O Mundo inteiro, até quem ndo sabia da existéncia
de Lito, ficou sabendo que ele acordou depois de dormir
mais de trinta anos. Exatamente trinta e trés anos, dois
meses e quatro dias.

Durante quinze dias, sua mente foi estudada. Sua
cabeca foi radiografada. Depois, ele reaprendeu a cami-
nhar e foi relembrando o seu passado. Em pouco tempo,
Lito ja fazia perguntas:

— E a guerra? Ganharam os aliados?

— E o Getulio?

— Morreu!

ol = Yl

— Também.

As noticias ndo paravam.

Até em novela de televisdo ja pensavam em aprovei-
tar o tema Dorminhoco, que ja estava em livros, decal-
gues, camisetas, etc.

Surgiu a moda do pijama.

Surgiu a moda do esquecimento total.

Lito continuava perguntando:

— De onde surgiu toda essa fumaga?

— Vocés poluiram tanto assim?

— E o repérter Esso?

e E aquele rico mato de madeira de lei que havia
ali?

— Ja chegaram na lua?

— Transplante?

— Defensivos agricolas? — Eleicdo indireta? — Bra-
sil tricampedo? perdeu em 50? — Revolugdo? — Depdsi-
to compulsério? — Imposto de renda? — Televisdo colo-
rida? — Bebé de proveta? — Senador Bi6nico? — Multi-
nacionais? — Reforma agrdria? — Ato institucional? —
— Vietname? — Tanga? — Satélite artificial? — Boleta?
— E ai mataram o presidente? — Confisco cambial? — E
agora estao importando carne? — Saldrio minimo? — Es-
quadrdo da morte? — Corre¢gdo monetéria? — Maré ver-
melha?

— Lito! LARGA ESSE MARTELDO.

— Me chamem daqui a cinquenta anos. Tchau.Ah,
Ah, Ah.

TOOOIIINGGG!!
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HISTORIA

N ORIGEN DO MILAD AINDA E
UM IMPENETRAVEL MISTERID

Quem ainda ndo sentiu o prazer de saborear uma suculenta espiga de milho, cozi-
da ou assada, ndo sabe o que é bom. Mas além de seu agradavel paladar, o milho é ri-
quissimo em vitaminas, proteinas, gorduras, extratos diversos e sais minerais, que o
transforma num dos alimentos mais ricos no campo dos vegetais. No artigo a seguir
ocupamo-nos da historia do milho, cuja origem continua desconhecida, e sua evolu-
¢do como das plantas nobres na maior parte do mundo.

Nos ultimos anos tem
se falado muito na soja.
Diz-se que é o sinbnimo da
fartura, o grdo maégico, O
pdo da vida, e etc. E o mi-
lho, esse outro grdo fabu-
loso, misto de pao, carne,
leite, massa e viveres, cuja
origem os pesquisadores de
ciéncias naturais ndo co-
nhecem, pois remonta a
noite dos tempos?

O Suplemento de
Cultura do jornal “O Esta-
do de S. Paulo” publicou
em sua edicdo de quatro
de dezembro Gltimo, arti-
go com a assinatura de Er-
nesto Paterniani sobre o
aparecimento do milho™no
Novo Mundo e sua evolu-
¢do a partir de entdo.

Com licenca do arti-
culista, publicamos um re-
sumo do importante traba-
lho jornalistico, pois consi-
deramos de real interesse
de nossos associados, prin-
cipalmente aqueles que
nunca deixaram de cultivar
o cereal.

O milho é um produ-
to do Novo Mundo. A pri-
meira vez que o homem ci-
vilizado teve contato com
essa planta foi no dia 5 de
novembro de 1492. Nesse
mesmo dia o homem civili-
zado conheceu outra plan-
ta que se tornaria o mais
difundido vicio e responsa-
vel por grandes prejuizos a
satde humana: o fumo
(Nicotiana tabacum).

Na sua viagem em
que descobriu a América,
Colomba, ao chegar a ilha
de Cuba, mandou alguns
homens para o interior a
fim de tomarem conheci-
mento do que havia na re-
gido. Entre outras coisas,
eles encontraram um novo
tipo de grdao, do qual se
preparava uma espécie de
pao. Os indios chamavam
esse grdo com um nome
que soava como ‘‘mais”’.

Da Ameérica, o milho
foi para a Europa, passou
a ser cultivado e se difun-

diu para outros continen-
tes. Com o tempo, o milho
passou a ser importante
produto agricola em paises
como a Franga, Itdlia, Rus-
sia, lugosldvia, Romania,
Hungria, e inclusive na
China, em plena Asia. Nos
Estados Unidos e no Méxi-
co, € muito cultivado.

Tem havido algumas
opinides de que o milho
tenha existido no Velho
Mundo em épocas pré-co-
lombianas. Entretanto, até
hoje ndo existe nada que
comprove o fato. Nunca se
encontrou fdsseis ou re-
manescentes de milho na-
quela regido. Ndo existe
também nenhuma referén-
cia sobre o milho nos anti-
gos escritos chineses, no
sanscrito, bem como na
Biblia. Algumas versdes
em portugués da Biblia fa-
lam de milho, mas trata-se
de traducdo errada, pois
no original refere-se ao mi-
Iheto (millet) que é uma
graminea asidtica que pro-
duz graos redondos e pe-
quenos (Panicum millia-
ceum).

Os romanos e os gre-
gos ndo tinham qualquer
conhecimento do milho.
Assim, 0s romanos e seus
imperadores, além de inG-
meras comodidades mo-
dernas, nunca tiveram a sa-
tisfacgdo de saborear uma
espiga cozida ou assada,
bem como os variados pra-
tos que se pode preparar
com esse cereal.

E sabido que o ho-
mem, com o passar do
tempo, tem se utilizado
para seu beneficio, de uma
série de plantas e animais.
Nesse processo o homem
tem procurado, através da
selecdo e cruzamentos, al-
terar as formas originais. E
amplamente reconhecido
que o homem conseguiu
domesticar animais selva-
gens, adaptando-os e do-
mesticando-os ao ponto de
hoje serem bem diferentes
dos seus ancestrais. O mes-

mo tem ocorrido com as
plantas, embora isso ndo
seja tdo facilmente perce-
bido.

Mas o milho se desta-
ca de todas as demais. E a
espécie que atingiu o mais
elevado grau de domestica-
cdo. Esse nivel chegou a
tal ponto que o milho per-
deu completamente a
capacidade de sobreviver
por si sO, na natureza.

Enquanto outras
plantas cultivadas, se fo-

- rem abandonadas a propria

sorte, conseguem se ‘‘assel-
vajar’’, o milho s6 sobrevi-
ve quando cultivado pelo
homem. E também a es-
pécie cereal que apresenta
a maior quantidade de ra-
cas e variedades, apesar de
todos os milhos pertence-
rem a uma sO espécie bo-
tanica, a Zea mays.

Quanto a origem do
milho, continua ainda um
mistério, a despeito dos
inumeros estudos que tem
sido conduzidos com essa
finalidade. Assim, por
exemplo, comparagées de
taxonomia (parte da bota-
nica ou da zoologia que se
ocupa da classificagdo), na-
da ainda foi encontrado
gue mostrasse sua origem.

No entanto, estudos
arqueologicos desenvolvi-
dos no México e sul dos
Estados Unidos, onde as
condicdes climaticas per-
mitiram a preservagao de
restos fosseis, tem revelado
a antiguidade do milho da
ordem de 8.500 anos.
Existe inclusive um estudo
de amostras obtidas em es-
cavacoes na cidade do Mé-
xico, onde foram encon-
trados grdos de poélen
idénticos aos do milho,
sendo a sua idade estimada
em 60.000 anos.

Os grdaos de podlen
possuem uma estrutura ex-
terna extremamente resis-
tentes e que é facilmente
preservada mesmo em con-
dicGes adversas. A superfi-

g

cie de grdos de polen pos-
sui saliéncias e reentrancias
de acordo com os padroes
tipicos de cada espécie, o
que permite a identifica-
cao da espécie a que per-
tencem. Apesar das restri-
¢oes apresentadas por cien-
tistas a esse estudo, é pos-
sivel que esses grdos de po-
len pertencam ao ancestral

do qual se originou o mi-
lho.

No entanto, nada ha
ainda de absoluto sobre es-
se grdo maravilhoso, de
tantas e tdo variadas utili-
dades na alimentacdo do
homem e dos animais, pois
sua origem no mundo ve-
getal persiste em denso
mistério a luz da genética.

Nitrofoska Foliar
o motor de toda boa colheita.

Nitrofoska Foliar-A
14-4-7 + Mg + Micronutrientes
Indicado para as culturas de: café, soja,
algodao, citros, arroz, tomate, trigo,
cevada, batata, videira, pessegueiro,

ieira, pereira, ixeira, morango,
beringela, piment&o, melancia, meldo,
?eplno, abobora, abacaxi, banana, cha,
'umo, orquidea, hortali¢as novas em
canteiros, hortaligas transplantadas,

ofr Is em eem

vasos.

Nitrofoska Follar-B

5-15-5 + Mo + Micronutrientes
Indicado para as culturas de: soja, feijdo,
amendolm e outras leguminosas.

Nitrofoliar

34-0-0-+8B+2Zn

Indicado para as culturas de: trigo, arroz,
aIFodAo. café, citros, cana-de-agucar,
milho, sorgo, cevada, batatinha, soja,
feljdo, amendoim, tomate, couve, ervilhas,
salsdo, espinafre, alface, pepino,
morango, fruticultura de clima temperado
e tropical, plantas ornamentais, flores e
viveiros de esséncias florestais.

BASF BRASILEIRA S.A,

INDUSTRIAS QUIMICAS BAS F
Av. S8o Luis, 86 - Fone: (011; 257-0011
S#o Paulo - SP
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SILVICULTURA

PROTEGE A TERRA QUE ELA TE
PROTEGERA. PLANTA ARVORES

A floresta € um con-
junto de plantas e de ani-
mais, que vivem depen-
dendo um do outro, e on-
de sobrevive 0 mais capaz
o mais apto. A floresta, em
si, & bela e util, tendo
desempenhado sempre um
importante papel no de-
senvolvimento da raca hu-
mana.

A Histéria do Brasil é
representada por um pal-
co, tendo como fundo
uma floresta. Desde a data
de seu descobrimento e
através dos tempos colo-
niais, ela tem contribuido
decisivamente para o de-
senvolvimento de nOssoO
Pais, embora 0s primeiros
povoadores (colonizado-
res), tivessem que arran-
car as matas, para fazer
suas primeiras culturas.

A necessidade cada
vez maior de madeira féz
com que o homem explo-
rasse cegamente as matas,
tirando-lhes as riguezas
que continham. Nao se
preocupou, porém, com O

fato de que um dia as
reservas naturais de matas
se esgotariam.

Também com a colo-
nizacdo, o éxodo rural, na
procura de terras melho-
res, entraram em acdo

desenfreada o machado e o’

fogo, destruindo o nosso
solo e as nossas reservas
florestais. Em determina-
das regiGes correu-se O
mesmo risco de transfor-
mé-las em areas estéreis de
dificil recuperacdo, verda-
deiros desertos.

Isto porque algumas
areas, revestidas inicialmen-
te de florestas, em virtude
de suas caracteristicas, se
prestam melhor a outras
exploracoes agricolas.

Assim, dado o alto
grau de desmatamento do
Rio Grande do Sul, deve-
mos nos preocupar, e
muito, com O uso racio-
nal dos solos, isto €, saber
aproveitar 0S recursos que
ele oferece. Devemos esta-
belecer as matas nas terras

proprias para este fim, e
devemos, criteriosamente,
fazer a utilizacdo flores-
tal das terras.

Como exemplo, cita-
mos a Finlandia, com a
aplicagdo dos mais ade-
quados métodos de explo-
racdo e trabalho, continua
sendo, apesar de sua gran-
de producdo de madeira, o
pais da Europa de mais
elevada proporcdo de flo-
restas. Estas cobrem 67,8%
de seu territorio. Qutros
exemplos, a Suécia, que
apresenta 56% de territo-
rio coberto por florestas, a
Costa Rica, com 78,3%, a
Tailandia, com 77%. O
Brasil, apenas 42%.

O Rio Grande do Sul,
devido ao desmatamento
desenfreado e sem contro-
le, apresenta, atualmente
apenas 2% de sua drea
total cobertos por flo-
restas.

A floresta & impor
tante nos seguintes aspec
tos: economico, e climati

ESSENCIAS VARIADAS A DISPOSIGAO
DAS ESCOLAS E DOS ASSOCIADOS

O Departamento Técnico da COTRIJUI recebeu da Estacdo Experimental de Sil-
vileultura de Santa Maria, 30 mil mudas de drvores, que por sua vez estdo sendo distri-
buidas a escolas e associados da cooperativa nos municipios de ljui, Augusto Pestana e
Ajuricaba, incluidos nessa etapa do programa de reflorestamento da Secretaria da Agri-
cultura. Além de efetuar a entrega, o Departamento Técnico da COTRIJUI da toda a
yrientacdo para o plantio das mudas, em sua maioria de esséncias como Cangerana, Gua-
iuvira, 1pé Roxo, CabriGva e também o Pinus taeda ou Pinheiro americano. Na foto de
Vaimir Beck da Rosa, vista parcial do viveiro de esséncias na sede da COTRIJUL,

P s

co. A floresta influi sobre
a temperatura, o regime de
chuva e os ventos.

Na eliminacdo das
florestas protetoras nao &
somente o volume perdido
que se deve considerar. E
também o empobrecimen-
to, a erosdo com sua pre-
senca destruidora, € O
desaparecimento da fauna.

Tudo isso, origina
transtornos biologicos e
sociais da mais alta influén-
cia.

O mais grave de tudo
ainda é a destruicdo com-
pleta da matéria orgénica,
por ocasido das queimadas,
que significa a
destruicdo do solo.

Nas regides onde a
topografia € muito aciden-
tada e a terra é explorada
sem a minima preocupa-
cdo de conservacdo, a
destruicdo se faz de manei-
ra acentuada.

O florestamento con-
siste em plantar arvores ou
estabelecer a floresta onde
ndo houve ainda mata., O
reflorestamento € a im-

propria

plantacdo de floresta onde
anteriormente havia mata,
em locais destlorestados.

As dificuldades que
se encontram, O tempo
que se tem de esperar, as
despesas que acarreta,
quando se procura es-
tabelecer ou restabelecer o
revestimento florestal, tu-
do isso deveria conduzir-
nos a apreciar o valor da
cobertura arbdrea natural,
que por ventura exista
em deteminado lugar. Per-
ceber a necessidade de se
realizar uma exploracdo
adequada e racional da
mata, para exercer 0 ma-
ximo de influéncia prote-
tora, ndo criando um futu-
ro deserto.

A tarefa de recuperar
aquilo que tdo negligente-
mente féra esbanjado €
dificil, demorada e dispen-
diosa.

“NUNCA E TARDE
PARA PLANTAR UMA
ARVORE".

*ALBERTO PARENTI FILHO
ENG® AGR? — COTRIJUI
DEPTO. TECNICO

SOJICULTOR:
NAHORA
DE COMPRAR SEMENTES,
COMPRE TAMBEM

Se V, vai comprar uma
boa sements, V. deve
camprar um bom
herbicida.

Compre BASAGRAN, 0
herbicida que protege
sua soja porque 4
altamente salativo.

Ele mata as invasoras de
folhalarga e ainda
protege seu 50io,pois ndo
deixa residyos 10Xicos.

95,
N

Tecnologia BASF
| Impulsona prodiucao agricola

O HERBICIDA CERTO.

Nao adlanta querer
anhar lempo aplicando
udo de uma so vez.
Vocé pode perder tudo
mais tarde.

herbicida pos-emergente
para folha larga~-o Unico
que se pode aplicar
Independente do tipo
de solo.

‘ O herbicida
| querespeitaasojaeatena.
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FEMININA

II ENCONTRO DE ESPOSAS E
FILHAS DE ASSOCIADOS

Realizou-se na sala 200
da FIDENE, em ljuf, o 2° En-
contro de representantes de nd-
cleos de esposas e filhas de as-
sociados da COTRIJUI, sob a
coordenacdo do setor de comu-
nicacio e edu&qﬁo da coopera-
tiva e ainda com a participagdo
de seu diretor vice-presidente,
Arnaldo Drews.

NUCLEOS

REPRESENTADOS

Dos 23 niicleos de senho-
ras e jovens jd organizados, es-
tiveram representados 16 ni-
cleos, totalizando 34 pessoas,
a saber: Regido de Iljuf — Linha
4 Leste, Linha 6 Norte — Pira-
tini, Linha 8 Leste — Floresta,
Saltinho, Boa Esperanca, Santa

Lacia e Rincdo do Tigre; Re-
gido de Augusto Pestana — Pa-
raiso, Ponte do ljuizinho, Rin-
cio dos Miiller, ljuizinho, Bom
Principio e Linha Sdo Joao;
Regido de Vila Joia — Card e
Sio Joao da Bela Vista. Leia
nesta pagina, em artigo da pro-
fessora Noemi Huth, o que foi
debatido durante o encontro.

PRECISAMOS SER SOLIDARIOS

Noemi HUTH

Quando da realizagdo do Segundo Encontro de represen-
tantes de nucleos de senhoras e filhas de associados, tinhamos co-
mo principal objetivo questionar, discutir e aprofundar para defi-
nir posigdes sobre capitalizagdo, diversificagdo, estrutura do po-
der e expansdo da cooperativa, propiciando condigGes para que
cada participante desenvolvesse seu senso critico e também apre-
sentasse suas sugestSes. Em sintese, queriamos discutir sobre Ca-
pitalizagdo. O que é? O que é capital integralizado? Por que reter
capital também na soja? Como seria essa integralizagdo? E mais.
Como a familia agricola estd vendo a expansdo da cooperativa,
tanto a nivel de incorporagdes como em prestagdo de servigos aos
associados? Como estd se dando a participagdo do associado nas
assembléias gerais da COTRIJUI, e quais as sugestGes a dar sobre
essa participagdo? Diversificagdo de culturas, como estdo vendo
esse processo? O que a COTRIJUI esta realizando nesse sentido?

Partindo das discussées em grupo e apos, no plendrio, ja
com a participa¢do da dire¢ao da cooperativa, num didlogo aber-
to, as representantes de nucleos formaram opinies com maior ba-
se. Uma extensdo disso sera a continuidade do trabalho a nivel
dos nucleos, quando em conjunto com as que participaram do en-
contro, o setor de comunicacao voltara a debater os assuntos ali
enfocados, com isso chegando a opinides e conclusGes proprias
dentro da realidade de cada um dos grupos. E relacionando entao
o fruto dessa discussdo aquela imagem mais ampla revista no en-
contro, em termos de COTRIJUI, como um todo.

Ao final do encontro, em grupos, se procedeu a uma avalia-
cdo. As participantes disseram ter sido bom o debate, com o que
se consegue uma maior integra¢do a nivel de quadro social e fami-
lias. Sugeriram a realizagdo de mais encontros e com disponibili-
dade de mais tempo para discussdo de temas sobre a vida dos coo-
perados.

Como integrada a esse trabalho desde sua implantagdo junto
aos nucleos, penso ser de grande importancia alertar as familias de
associados da necessidade de estarmos cada dia que passa mais
unidos, trocando ideéias, dando sugestdes e esclarecimentos. Sé
partindo da soma dos esforgos de todas as familias é que conse-
guiremos fortalecer a nossa cooperativa e, consequentemente, o
sistema cooperativista. Porque de nada adianta termos uma ou
duas cooperativas grandes e fortes no Brasil, se o sistema coopera-
tivista comegar a enfraquecer. Para que realmente ocorra o forta-
lecimento do cooperativismo, precisamos ser muito mais prestati-
vos e solidarios e, sinceramente, crer que o cooperativismo é a so-
lugdo para encontrarmos uma saida para os nossos problemas eco-
nomicos e sociais.

Divididas em grupo, ao final do encontro, as senhoras e mogas fizeram a avaliagdo dos trabalhos.

VARIE SEUS CARDAPIDS GOM PEINE

CARPA, peixe de origem
asidtica comum no Brasil em
dguas doces especialmente em
nossa regido (Ijui). Tem cerca
de 70 cm e o peso varia de 700
gr. a 2 1/2 kg. Existem no Bra-
sil as variedades carpa-espelho
com escamas prateadas muito
grandes, e a carpa de couro,
sem escamas.

Os temperos mais indica-
dos para o preparo da carpa
sdo: alho, cebola, pimenta, sal,
limdo, ou vinho.

Molho para Peixe.

Varia de acordo com a
qualidade de peixe.

Magros (dourado, lingua-
do, pescadinha, robalo e carpa)
que contém de 1% a 2% de gor-
dura, requerem um molho de
sabor forte ¢ picante.

J4 os peixes gordos (ba-
dejo, namorado, tainha ¢ mer-
luza), que contam 4% a'16% de
gordura, necessitam de muitos
cidos, a base de limdo ou vina-
gre, podendo ser de consistén-
cia liquida ou cremosa.

CARPA DE PANELA

Preparo: 15 minutos; Co-
zimento: 25 minutos (para 4 a
S pessoas); Uso: como prato
principal. Acompanhamento:
Pirdo de cabeca de peixe ou
batatas cozidas.

Ingredientes: 1 kg de filé
de carpa, 1 cc de orégano, sal,
pimenta-do-reino, 2 colheres de
vinagre ¢ 6 colheres de dleo, 2
cebolinhas picadas, 1 mago de
cheiro verde bem batido, 6 to-
mates (sem pele ou sementes)

em rodelas, 2 pimentdes sem
pele picados, | pimenta verme-
lha picada miada, 2 dentes de
alho esmagados, 1 1/2 xicara
(de chd) de vinho branco seco.

Modo de fazer: Tempe-
re o peixe com orégano, sal, pi-
menta, vinagre. Deixe tomar
gosto por 15 minutos. Aquega
o Oleo numa panela grande e
rasa. Ponha os filés no fundo,
cubra com a cebola, cheiro ver-
de, tomate, pimentdo, pimenta
e alho. Leve a0 fogo baixo por
10 minutos. Acrescente ovinho
e deixe por mais 15 minutos.
Retire. Sirva logo. Variagao:
sirva a carpa como entrada fria.
Neste caso substitua metade do
vinho por 4 colheres de vinagre
branco. Sirva com azeitonas
pretas.
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Atendendo convite da
COTRIJUI, o coordenador ge-
ral do PROAGRO do Banco
Central do Brasil José Maria
Fabricio, esteve em Maracaju
dia 31 de agosto. Na ocasido
discorreu sobre os muitos pro-
blemas que o Banco Central
ainda enfrenta no sentido de
conseguir um rapido encami-
nhamento aos processos de in-
denizacdio pelo PROAGRO.
Além dos 262 produtores parti-
cipantes, procedentes dos mu-

. nicipios de Rio Brilhante, Si-
drolandia, Dourados e Maraca-
ju, tomaram parte do encontro
o gerente da agéncia do Banco
do Brasil em Maracaji e funcio-
narios da carteira de crédito
agricola; representantes da
EMATER e de escritérios de
planejamento e assisténcia téc-
nica.

A COTRIJUI se fez pre-
sente nas pessoas de seu diretor
vice-presidente, Arnaldo Drews
e funciondrios a nivel de gerén-
cia e assisténcia técnica.

FALTAVA ESTRUTURA
AO BC E ASSISTENCIA
TECNICA

Iniciando seu didlogo
com os produtores da drea de
acdo da COTRIJUI no Mato
Grosso, o dr. José M. Fabricio
disse que o Banco Central foi
apanhado desprevenido. ‘‘Nos
nao estavamos efetivamente es-
truturados, como nao estavam
os bancos, como ndo estava a
assisténcia técnica. Posso garan-
tir que se eu fosse a lei, teria
deferido 50 mil por cento. Mas
vejam bem. As leis, os regula-
mentos, quando sdo feitos, par-
tem da premissa de que todos
sao honestos. Esta é a premissa,
mas nao é a verdade. Nos sabe-
mos que tem havido desvio de
producdo em alta escala, no
Mato Grosso. Isso ja esta sendo
apurado. Lavradores serdo pu-
nidos; se elementos da assistén-
cia técnica estiverem envolvi-
dos, também serdo punidos.

Entdo, se vocé passar um risco
em cima do regulamento, esta
sujeito a atingir os bons, mas
também os maus"’.

O dr. Fabricio chamou a
atencdo — e pediu a colabora-
¢do dos plantadores — para os
dois mil quildometros que sepa-
ram aquela regido da sede da
Coordenadoria Geral do
PROAGRO, em Brasilia. Disse
que muitas vezes, por falha
técnica ou atraso do agricultor,
se vé obrigado a indeferir um
pedido de indenizacdo, porque
estd interpretando a lei. Rela-
tou um caso havido no Parana
em que um produtor comuni-
cou que o Banco esquecera de
pedir a pericia na lavoura atin-
gida, e seu pedido foi arquiva-
do. Diante da reclamacdo da-
quele produtor, o Banco Cen-
tral indenizou as perdas sem
nenhuma pericia, pois a culpa
ndo era do agricultor. No Ban-
co Central, disse, ‘‘ndo nos ba-
seamos Unica e exclusivamente
na pericia. Muitas vezes eu te-
nho deferido contratos com ba-
se na assisténcia técnica e nos
laudos de fiscalizacdo do ban-
co. Em nenhum caso o agricul-
tor sera responsabilizado por
falhas de banco ou técnicos"’.

Diante da colocacdo de
que o problema do preco de
pauta é do Governo e ndo do
Banco Central, um dos partici-
pantes afirmou que os agricul-
tores, infelizments, ndo tém
acesso para modificar tais de-
terminacoes do Governo, fican-
do entre uma provavel situacdo
com o PROAGRO e uma pro-
vavel situacdo com a Nota Fis-
cal.

O Coordenador Geral do
PROAGRO explicou que os in-
deferimentos constituem quase
excecdo, pois de 98 mil proces-
sos encaminhados, apenas
cinco mil foram indeferidos.
Segundo éle, a Unica alternati-
va para solucionar os proble-
mas ainda existentes no PROA-
GRO, seria a subdivisdo das
areas, pois muitos casos sO

ocorrem em grandes areas. O
agricultor faria uma sub-divisdo
de sua area com varios empres-
timos, ou seja, um para cada
uma delas. Entdo se o agricul-
tor faz a colheita numa gdas
areas, vai ao Banco e salda o fi-
nanciamento. Ao se aproximar
a colheita da drea cuja safra foi
prejudicada, comunica ao téc-
nico que fara a pericia para re-
ceber a indenizacdo.

TECNICOS PARA
ACOMPANHAR A
COLHEITA? SO NA TEORIA

A medida que os proble-
mas existentes com a morosida-
de de indenizacdo de parte do
PROAGRO iam sendo aponta-
dos, sugestdes, tanto dos agri-
cultores quanto do palestrante,
também surgiam. Uma delas:
quando chegar o momento da
colheita, se o individuo que de-
pender de PROAGRO tivesse a
obrigatoriedade de vender o
seu produto para a Comissdo
de Financiamento da Produc¢do
— CFP, pois a cobertura iria
existir e o procedimento seria
normal e rapido? E normal —
disse o produtor que encami-
nhou a sugestdo ao dr. Fabri-
cio, que a CFP compre através
da AGF. Neste ponto, se seguiu
um didlogo que reproduzimos
para um melhor entendimento:

— Mas se o produto ndo
tiver qualidade?

— A CFP s6 ndo compra
se o produto for muito ruim.

— E quanto a quantida-
de, seria a estimada no contra-
to? Poderia o Banco colocar
técnicos para acompanhar a co-
lheita dos agricultores?

— Na teoria isso € muito

.bonito (dr. Fabricio), mas na

pratica ndo daria certo, pois
ndo podemos raciocinar em ter-
mos de Mato Grosso. Aqui, as
areas sao muito extensas e te-
mos poucos técnicos. Nem que
mobilizassemos toda a assistén-
cia técnica, nao teriamos con-
dicGes de acompanhar a colhei-

PERFEIGOAMENTO DO PROA

Quando o PROAGRO foi
instituido, o Banco Central
ndo estava tecnicamente
habilitado para bem fiscalizar
sua aplicagdo. Além disso, as
geadas caidas nos Estados do
Sul, no ano de sua criac¢ao,
concentrou a atenc¢ao dos
técnicos naquela regido. Sdo
declaragoes de seu
coordenador-geral, José
Maria Fabricio, feitas em
Maracaju, Mato Grosso, para
dirigentes, técnicos e
associados da COTRIJUL.

PRIMEIRA GEADA VEIO
COM A DIVULGAGCAO
DO PROGRAMA

Na oportunidade o dr.
Fabricio afirmou que ninguém
¢ infalivel. E que se ocorrer ca-
sos de érro ou mesmo negligén-
cia de parte do PROAGRO, em
Sao Paulo, onde os processos
sdo analisados, cada processo
indeferido pode e tem o direito
de um pedido de reconsidera-
cdo. Entdo éle ndo sera revisto
em Sio Paulo, mas em Brasilia.
E em ultima instancia, se o Or-
gdo indeferir mesmo em Brasi-
lia, havera recurso junto a Co-
missdo Nacional de Recursos,
também no Distrito Federal.
Ela é formada por representan-
tes do Banco Central, Ministé-
rios do Planejamento e da Agri-
cultura, Banco Nacional de
Crédito Cooperativo, Banco do
Brasil, EMATER e EMBRATER.

O coordenador esclare-
ceu também que a Lei que ins-
titui o PROAGRO é de 1974.
Tédo logo aprovada pelo Conse-
lho Monetario, o Banco Central
partiu para a divulgacdo da
mesma. Quando isso ocorria,
fortes geadas se fizeram sentir
no Rio Grande do Sul, com o
qgque o Banco Central se viu
obrigado a concentrar aqui 0s
inspetores, bem como em San-
ta Catarina e Parana. Com isso,
o BC néo teve tempo suficiente
para levar o programa ao co-
nhecimento de todos, razdo
porque ha necessidade de cons-
tante aperfeicoamento do sis-
tema do PROAGRO. Atual-

mente — segundo o dr. Fabri-
cio — o Banco paga a indeniza-
cdo em 27 dias, no caso do Pa-
rana. Na altima safra de trigo
no Rio Grande do Sul, qguando
deram entrada 30 mil proces-
sos, todos estavam pagos em 90
dias.

O dr. José Maria Fabricio
garantiu aos que ainda tinham
processos pendentes que daria
especial atencdo a tais casos,
porque o papel do Banco Cen-
tral com o PROAGRO é justa-
mente evitar indeferimentos
tanto quanto possfvel e dentro
de motivos justificaveis, em fa-
vor do produtor.

Enfatizou também que
até agora o PROAGRO sempre
tragou normas de acdo em am-
bito nacional. Devido as dispa-
ridades de uma regido para ou-
tra, se esta procurando adaptar
o programa as condicOes de ca-
da regido. Mas que nem essa
atitude dispensa a colaboragdo
dos agricultores que venham
sofrer frustragGes de safra e
recorram ao seguro agricola.
Todos deverdo estar atentos as
exigéncias legais, e solicitar em
tempo habil a vistoria.

O didlogo mantido pelo
Coordenador Geral do PROA-
GRO com produtores associa-
dos da COTRIJUI no Mato
Grosso foi todo éle gravado,
tendo o dr. Fabricio feito ques-
tdo de solicitar copias para sf
da gravacdo a fim de dar en-
caminhamento aos processos
pendentes e registrar as suges-
tGes recebidas durante o encon-
tro.

obich

MARCA REGISTRADA

ComBenlate,
oqueédohomem
O Nao come.

Benlate controla os fungos
da sua lavoura de soja.

Outubrq/ 78

ta.
L] COTRUORNAL_

Pagina 20

¥



GERAL

INSPEGAO SANITARIA NA CCGL

DA GARANTIA DE QUALIDADE

O leite & um dos alimentos mais sadios ao organismo humano e que possui maior
quantidade de nutrientes: vitaminas, proteinas e vdrios minerais. Por isso deve ser to-
mado em grandes quantidades. Em nossa regido ha condi¢Ges potenciais para ser trans-
formada numa das principais bacias leiteiras do Estado e a Cooperativa Central Gau-
cha de Leite (CCGL) esta trabalhando para transformar essa perspectiva em realidade.
O COTRIJORNAL entrevistou o médico-veterindrio Luiz Santos da Silva, responsavel
pela inspe¢do federal. Na entrevista, o técnico da uma série de informacdes importantes.

Em um dos anexos do completo da Coope-
rativa Central Gaucha de Leite (CCGL), em Ljuf,
funciona um Posto de Inspegdo Federal. Por cer-
to que os associados da COTRIJUI ¢ mesmo das
demais que entregam leite para ser industrializa-
do pela Central, ji tomaram conhecimento da
existéncia desse posto ao receber algum certifica-
do de desconto pela acidez do leite, impurezas e
mistura. Ou ainda por orientacao eventualmente
recebida pelos técnicos da inspe¢do. Com a entre-
vista A seguir, 0 médico-veterindrio Luiz Santos
da Silva, chefe substituto do Posto de Inspegdo
de Ijui, responsével pelo setor de lacticinios e en-
carregado da Inspe¢do Federal junto a CCGL, d4
uma idéia dos servigos que o setor desenvolve e
qual sua razdo de ser face aos interesses do
produtor e do consumidor de leite e seus deriva-
dos.

COTRIJORNAL — O que é o Servico de
Inspecio Federal (S.LF.)?

Luiz Silva — O S.I.F. é um 6rgdo do Gover-
no Federal que trabalha junto as indudstrias de
produtos de origem animal, em nosso caso, as in-
dustrias de lacticinios.

COTRIJORNAL — Como € executado o

trabalho do S.LLF.?

Luiz Silva — O S.L.F., ao contrdrio do que
muitos pensam, ndo € um servi¢o de fiscaliza¢do
para condenar o que estd errado. E, antes de mais
nada, um 6rgdo técnico que se preocupa no con-
trole de qualidade dos produtos elaborados para
que o consumidor receba no seu lar um produto
da melhor qualidade possivel.

COTRIJORNAL — Quem desempenha o
trabalho de inspecao?

Luiz Silva — Este trabalho € desenvolvido
por médicos veterindrios e auxiliares de inspe¢do,
especialmente treinados. O S.1.F. trabalha ainda
junto com os técnicos de produgdo e diretores
das industrias, sempre procurando estar ao par de
tudo que ocorre junto ao estabelecimentos

COTRIJORNAL — Qual a estrutura regio-
nal do servico de inspegao?

Luiz Silva — A sede do Posto de Inspe-
¢do, que chamamos POINS, fica em Ljui e super-
visiona a indistria e mais os postos de lacticinios
da regido. Nas industrias, temos um médico-vete-
rindrio com auxiliares de inspe¢do, e nos postos,
designamos auxiliares para alguns e em outros é
feita inspecao peri6dica. Esse posto que temos
em ljui estd na dependéncia do SELEI — Setor
de Inspegdo de Usinas de Leite e Fébricas de Lac-
ticinios; este ultimo se vincula ao SERPA — Ser-
vico de Inspecdo de Produgao Animal, ainda a ni-
vel Estadual. Todos, enfim, sdo jurisdicionados a
DFA — Delegacia Federal da Agricultura, com se-
de em Brasilia.

COTRIJORNAL — A inspecdo é exercida,
de forma direta, em todas as indistrias e postos?

Luiz Silva — Ndo. Os postos de resfriamen-
to de leite, que serd o caso de Santo Augusto, s6
para citar um exemplo, inicialmente terao uma
inspecdo periddica executada por noés, além de
um controle 'didrio ‘de recepgao e producado, exe-
cutada por pessoal pratico treinado pelo S.LF.
Além disso, haverd a supemsao de pum técnico
lacticinista.

COTRIJORNAL — Como se explica as car-

tas aos produtores sobre lacto-filtragdo (provas

de limpeza do leite) mandadas pelo Servico de
Inspecdo Federal?

; Luiz Silva — o Regulamento da Inspegao
Industrial e ‘Sanitdria dos Produtos de Origem
Animal (RTISPOA), prevé orientacio e controle

de qualidade a nivel de produtores. Pela carén-
cia de pessoal, nao podemos executar estas visi-
tas como seria de nosso interesse. Entendemos
que ndo resolve um controle de qualidade apenas
a nivel de industria. Por isso, estamos iniciando
um trabalho técnico, envolvendo a participacdo
de produtores, transportadores e da propria in-
dustria. E como esse trabalho é muito amplo e
de suma importancia, contamos com a colabora-
¢do dos técnicos de fomento e assisténcia social
das cooperativas. E, acima de tudo, com a com-
preensdo dos produtores.Porque a nossa inten¢do
ndo é condenar este ou aquele, mas sim levar até
a propriedade uma orientacdo técnica. Isto por-
que, ao longo de nossos seis anos de profissao
junto com os produtores, entendemos todas as
dificuldades enfrentadas por éles. Portanto, quan-
do classificamos wina amostra de leite como Boa,
Regular, Md ou Péssima, temos dois objetivos. O
de evitar que amanha o leite esteja estragado (dci-
do) e com isto o produtor deixe de ganhar mais
pelo seu produto. E também conseguir uma ma-
téria-prima (leite) de melhor qualidade. para que
a industria possa elaborar e distribuir 4o consumi-
dor um produto com as melhores condigoes
higiénicas e sanitdrias possiveis.

COTRIJORNAL — Quais as outras provas
que o S.LF. executa para o controle do leite?

Luiz Silva — Sdo vdrias, e a primeira delas
serd verificar se o leite ndo foi parcial ou total-
mente desnatado na propriedade; o que € proi-
bido. Também se fard a prova de Redutase, para
saber o grau de contaminagao do leite ao chegar
na industria, podendo-se inclusive, detectar doen-
¢as como a Mamite. O Posto também procede
a chamada Pesquisa de Fraude, para saber se o
leite ndo foi adicionado de dgua ou outras subs-
tancias que nao sejam as naturais do tUbere da
vaca.

COTRIJORNAL — A inspecdo é feita so-
mente sobre os produtos recebidos “in natura”,
ou também se estende aos jd industrializados?

Luiz Silva — A inspe¢do d4 cobertura i to-
dos os produtos. No caso da CCGL, além de rece-
ber leite “in natura” e elaborar seus produtos, ela
recebe também produtos industrializados de suas
filiadas. Porém, a condi¢ao para esses produtos
entrarem na industria é que provenham de esta-
belecimentos sob inspe¢ao federal, e aqui sejam
re-inspecionados antes de sua distribuicdo ao
mercado consumidor.

COTRIJORNAL — O sr. poderia nos dizer
qual a qualidade do leite que a CCGL esta rece-
bendo atualmente?

Luiz Silva — Podemos dizer que jd houve
grande melhoria na qualidade da matéria-prima
recolhida. Porém, continuamos com um trabalho
de orienta¢do 4 produtores e transportadores pa-
ra chegar ainda mais perto do ideal, ou seja, a eli-
minagao -das impurezas do leite e da acidez do
produto, per conseguinte.

COTRIJORNAL — Ao final de nosso con-
tato com o dr. Luiz, médico veterindrio que atua
junto 4 usina da CCGL em Tjui, solicitamos ao
mesmo transmitir sua mensagem aos leitores do
COTRIJORNAL.

Luiz Silva — Aos -produtores, dirigimos um
convite para que visitem a inddstria de lacticinios
da CCGL e aproveitem para;conversar CONosco
sobre qualquer divida a respeito da produgdo de
leite. Aos consumidores, damos a certeza de que
ndo estamos medindo esfor¢os no intuito de, jun-
tamente com a industria, produzir um produto
melhor.

Med. Vet. Luiz Silva do S.1.F.

SEVIMOL a
as pragas

o

SEVIMOL é a formulaggo liquida do inseticida.
Sevin com melaco.

Gragas ao melaco, atrai as mariposas e
lagartas da soja, que morrem imediatamente.

Mantem a soja livre de lagartas, vaquinhas e

SEVIMOL é facll de aplicar com qualquer
R 3 b xicidade.

mais seguro, pot sua baixato:

Mais eficiente e mmais econémico, S a0
seu prolongado efeito residual, Sevimol assegura
ao agricultor melhores:colheitas e maiores lticros.

SEVIMOL tem a garantla da Union qubldg

UNION

l CARBIDE m de mslgfwm

UNION CARBIDE DO BRASIL LTDA.
Avenida Paulista, 2073 - 24° andar - CEPU1395
. Postal 30.362 - S. Paulo - SP

Tel: 2896100 -

emata
soja.

SEVIMOL” & marca regisifada da UNION CARBIDE CORPORATION, USA, para o inseticida Carbaryl.

Outubro/78

L) corruonnaL |

Pagina 21




WS W Semee el

GERAL

BANCO CENTRAL VE
TRABALHO DA COTRIJUI

Perguntas técnicas ao presidente da cooperativa.

Esteve visitando a CO-
TRIJUI nos dias 15 e 16 de se-
tembro, o dr. Luiz Felipe Cor-
réa de Azevedo, chefe do De-
partamento Regional de Porto
Alegre do Banco Central (9a.
Regido). Conhecedor das ati-
vidades agropecudrias desenvol-

vidas na zona da COTRIUIL,
por ter prestado servigos no in-
terior do Rio Grande do Sul, o
dr. Luiz Felipe se sentiu a von-
tade para fazer muitas pergun-
tas aos dirigentes e técnicos da
cooperativa, durante mais de
duas horas em didlogo mantido

no auditorio da sede. Foi mos-
trado ao visitante o organogra-
ma funcional e algumas frentes
de atuacao da COTRIJUI, atra-
vés de projecdo de slides. Em
certo momento da explanagao
que fez ao visitante, o presiden-
te Ruben lIlgenfritz da Silva, dis-
se que “‘a cooperativa nio € pro-
dutora de sementes, e sim o0s
seus associados, organizados
em conselhos de produtores. O
que se faz é dar estimulo atra-
vés de bonificagdo. buscando
maior pureza varietal”. O lider
cooperativista chamou a aten-
¢do-para 0 risco (que correm as
proprias cooperativas de ndo
disporem de semente suficien-
te, dado ao excesso de estimu-
lo concedido ao produtor parti-
cular de sementes, transfor-
mando-os em cerealistas, levan-
do inclusive cooperados a cair
no intermediarismo.. O dr. Luiz
Felipe pernoitou em ljui e no
dia 16 realizou visitas, uma das
quais ao Centro de Treinamen-
to da cooperativa.

" DIRETOR DO BANCO DO BRASIL
ESTEVE EM VISITA A COTRIJUI

Walter Peracchi Barcellos,
Visitou a COTRIJUI. Na
oportunidade ouviu demo-
rada explanacdo do dire

Em sua vinda a ljui
no Ultimo més de setem-
bro, o diretor da 7a. Re-
gido do Banco do Brasil,

O coronel Walter Peracchi Barcellos, o vice-presidente da Cotrijui e o prefeito
Wilson Manica, quando ouviam a explanacao feita pelo presidente da cooperativa

tor-presidente da coopera-
tiva, Ruben llgenfritz da
Silva, sobre as atividades
desenvolvidas pela COTRI-
JUI desde a pesquisa para
encaminhar uma melhor
producao e produtividade
até o estudo de mercado
para colocacdo dos produ
tos de seu corpo associati-
vo. Chamou a atencdo de a
COTRIJUI ter se consti-
tuido em reguladora de
precos, exemplificando a
area de eletrodomeésticos,
que comeca a ser desativa-
da em parte porque o pro-

dutor-associado foi bem

atendido.

Especificamente  so-
bre os projetos desenvolvi-
dos na é&rea técnica pela
cooperativa, setores de
producdo animal e agricul-
tura, se revezaram alguns
elementos do Departamen-
to Técnico, informando ao
visitante sobre o estdgio
atual e perspectivas futu-
ras, notadamente a partir
da diversificacdo de cultu-
ras.

ASSOCIADO DE CHIAPETTA
JA TEM SUPERMERCADO

Tdo logo acabada a obra e conciuidos os servigos
internos de montagem e colocacdo das mercadorias, o
supermercado da COTRIJUI junto a unidade operacio-
nal de Chiapetta comecou a prestar servicos. Isso se deu
na manha do dia 26 de setembro, ante a presenca de
muitos associados e familiares, Com a entrada em fun-
cionamento dessa unidade abastecedora, a cooperativa
passou a ter 13 supermercados e seis postos. O mais no-
vo supermercado é dotado da mesma estrutura dos de-
mais, fornecendo toda a linha de géneros alimenticios,
material de limpeza e loja com secdo de pecas e ferra-
gens, confecgdes e calgados. Nas fotos, o diretor de com-
pras e abastecimento, Alceu Hichembick em conversa
com o prefeito municipal de Chiapetta, Herbert Hintz e
um grupo de associados em baixo.

Leo Burneut

Fabricante de: Treflan, Coban,
Hygromix, Pertlan, Surflan,
Tylan e Trifluralina.
Treflan & indicado para as culturas de algoddo, alho, amendoim, berinjela, brassicas (brocoli,
couve-flor, couve-manteiga e repolho), café em formagdo, cebola de transplante, cenoura,
citrus, feijdo-vagem, girassol, mamona, mandioca, pimentao, quiabo, soja e tomate.
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EM DOM PEDRITO 0 2° CONCURSO
~ DE NOVILHOS PRECOCES DO RGS

Este foi o lote reservado de Grande Campedo do ano passado. Era de
propriedade da Sucessdo Joycemar Marques Carpes, do municipio
de Itaqui. Gado cruza Charolés.

Em outubro do ano pas-
sado a COTRIJUI promo-
veu em sua unidade de Dom
Pedrito, o | Concurso de
Novilhos Precoces do Rio
Grande do Sul, iniciativa
que se constituiu em efetiva
contribuicdo da cooperati-
va no sentido de incremen-
tar a produtividade da pe-
cuéria bovina de corte no
Estado.

Perseguindo os mes-
mos objetivos que vem pro-
curando alcangar desde
aquela iniciativa pioneira,
a COTRIJUI estara reali-
zando este més o Il Con-
curso de Novilhos Preco-
ces do Rio Grande do Sul.

O cronograma do |l
Concurso de Novilhos Pre-

coces para este ano em
Dom Pedrito, é o seguinte:

Dia 26 de outubro,
recebimento dos novilhos
em Dom Pedrito. No dia
27, julgamento dos ani-
mais em pé. Dia 28, um s&-
bado, abate dos animais.
Dias 30 e 31 e 10 de no-
vembro, julgamento das
carcacas. Durante os dias
trés, quatro e seis de no-
vembro, tabulacdo de esta-
tisticas e interpretacdo dos
dados apurados. Dias sete
e oito, ultimacao dos resul-
tados e redacgdo final. Dia
nove de novembro, inaugu-
racdo oficial do concurso
e entrega dos prémios.

A comissdo julgadora
serd a mesma que julgou o

Concurso de Novilhos
Precoces do ano passado,
que é constituida pelos se-
guintes médicos-veterina-
rios e engenheiros-agrono-
mos: José Luiz Nelson
Costaguta; Mauro Dante
Aymone Lopez e Becklerc
Oliveira da Silva.

Em sua primeira edi-
¢do, o Concurso de Novi-

- lhos Precoces serviu para

assinalar, entre outros
acontecimentos, o ano do

vigésimo aniversario da
COTRIJUI. Este ano, a
programacdo integra o ca-
lendério de eventos que as-
sinalam neste més de outu-
bro, a passagem do 106°
aniversario do municipio
de Dom Pedrito.

45 EXPOSICAO DE DOM PEDRITO

O sr. Jodo Alberto Blanco.

Para mostrar mais uma
vez a potencialidade pecuarista
de Dom Pedrito, o Sindicato
Rural daquele municipio pro-
move este més a 452 Exposigdo

via ljui-Cruz Alta.

Com a presenca, ja confirmada, do
vice-presidente da Republica, general
Adalberto Pereira dos Santos, governador
do Estado, sr. Sinval Guazzelli e Ministros
e Secretarios de Estado além de outras au-
toridades, ser4 iniciada simbolicamente a
colheita do trigo desta safra, no préximo
dia 14, tendo por local o km 12 da rodo-

O vice-presidente representara no ato
ao presidente da Republica, general Ernes-

Feira Agropecuadria.

Em contato com o presi-
dente do Sindicato, médico ve-
terinario Jodo Alberto Blanco,
a reportagem foi informada

que se espera este ano, princi-
palmente pela tradi¢ao dos cria-
dores em apresentar Otimos
produtos, um grande sucesso
nesta 453 Exposicdo Feira. O
destaque principal da promo-
cdo este ano sera o primeiro re-
mate de gado leiteiro. Com a
iniciativa, o Sindicato Rural de-
monstra antever na atividade
leiteira uma saida economica-
mente rentavel para o produtor
do municipio e da regido. A se-
guir, o calendario com o crono-
grama da Exposicdo Feira
Agropecuaria.

18 de outubro — Admissdo de
animais e julgamento de equi-
nos da raca Crioula (classifica-
¢éo).

Dia 19 — Julgamento de classi-
ficacdo dos bovinos e ovinos.
Nesse mesmo dia, na parte da
tarde, havera a inauguracdo da
exposicdo, tendo como local a
sede social do Sindicato. Isso se
deve a-uma modificagdo intro-
duzida este ano, com o cancela-
mento da admissdo de bovinos

to Geisel, que em face de outro compro-
misso, ndo pode vir a Cruz Alta.

Do local da inauguracdo simbolica da
colheita, o vice-presidente e comitiva diri-
gir-se-do_para os pavilhGes da Cooperativa
Triticola Cruz Alta (COTRICRUZ), onde
inaugurara oficialmente a Il Festa Nacio-
nal do Trigo (FENATRIGO). Apbs esse

ato, o vice-presidente serd homenageado

com um almoco a ser servido no Clube In-
ternacional Cruzaltense.

de corte a galpdo, nédo se reali-
zando, portanto, o tradicional
desfile;

Dia 20 — Remates de equinos
Crioulos e bovinos (ragas de
corte) e ovinos de campo e
galpdo;

Dia 21 — Remate das cabanhas
Guatambu e Alvorada, com lei-

ls0 de gado Hereford e Polled-
Hereford;

Dia 22 — (domingo) — festivi-
dades;

Dia 23 — 192 Remate de Gado
Leiteiro;

Dia 24 — Encerramento dos re-
mates e final da exposi¢ao.

0

Olha so ele ai.

Dinheiro-depositado na Apesul é lucro certo.
Seu Faustino que o diga: com os lucros jé deu
PR comprar um raior novo,

A cuda ano que passa, @ lavoura di mais
lucros ¢ seu Faustino nao deixa por menos: vai
uté a Apesul fuzer o seu depisito.

Deposite na Apesul. L seu dinkeiro esti
warantido pelo Governo Federal ¢ rende muito
muis, porque de trés em 1rés meses leva
dividendos, corregdo moneraria e @ gente
pede metirur quando ¢ quanto quiser.,

que depositei os lucros

na Caderneta Apesul de Poupanca,
deu até pra compray umtrator novo.

Faca como o seu Faustino: deposite os lucros da sua lavoura
na Caderneta Apesul de Poupanca. Erenda certa.

¥=) Cademeta
APESIL

R cdes Comereion, 219 < T
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UNIDADE DE TENENTE PORTELA

ESTA CHAMANDO ASSOCIADOS

Devem comparecer ao
Setor Social da Cotrijui-
Unidade de Tenente Porte-
la, até o dia 30 do corrente
més de outubro, os asso-
ciadosaseguir relacionados,
munidos de suas respecti-
vas carteiras de identidade
social, afim de regulariza-
rem a situacdo perante a
cooperativa.

Comunicamos que ca-
SO ndo ocorra 0 compare-
cimento até a citada data,
serdo tomadas as medidas
previstas no artigo 15° do
Estatuto Social. O artigo

150 do estatuto da CO-

TRIJUI tem a seguinte
redacdo: "'Artigo 15° —
Além dos motivos de direi-
tos e outros que justifi-
quem, o Conselho de Ad-
ministracdo é obrigado a
eliminar o associado que:
b) Deixe de exercer, na
4rea de acdo da cooperati-
va, a atividade que lhe
facultou associar-se. d) Dei-
xe de entregar sua produ-
¢cdo a cooperativa, desvian-
do-a para o comércio inter-
mediario’’. E a seguinte a
relacdo dos associados cha-
mados:

~ Addo da Silva

Addo Muraski
Adilar Amaral
Alcedina Menezes de Sa

"Alcindo Langner

Alfredo Nogueira da Silva
Almerindo Antonio da
Silva

Amadeu Langner

Amaro Teodoro dos Santos
Arnaldo Wotrich
Armindo da Rosa

Arcillo Menezes

Arno Suckel

Antonio Tossin

Antonio Soares de Lima
Antonio Rodrigues dos

" Santos

Antonio Nelson da Cunha
Antonio Antunes Santos
Antenor Julio Kristocheb
Augusto Maximiliano
Hettwer

Breno Fassbinder
Belizario Ramos da Silveira
Claudio Afonso Breno
Dietrich

Caetano Moraes da Veiga
Cooperativa A. M. Tira-
dentes Ltda

Célio Luiz Makorski
Diamantino Duarte
Dorvil Borges dos Santos
Dorival Chaves Viana
Dolor Nobres Damaceno
Elcides José Salomaoni
Ernesto Osmar Penno
Ernesto Brezzan

Felipe Cortez dos Santos
Floravante Rodrigues
Vieira

Floriano Nunes de Oliveira
Francisco Morcelli

Francisco Ribeiro Cezim-
bra

Gentil Gacias

Heitor Bangner

lvini Rolim de Oliveira
Jardelino Roque de Jesus
Jodo Correa Pinheiro
Jodo Venceslao dos Santos
Malheiro

José Borges de Freitas
José Marcelino Regio
Julio Ribas Martins

Julio Sopran

Lucidio Nogueira Bueno
Luiz Makorski

Mariano Palitoski

Max Oleiniczak

Odolino Rodrigues
Orlando F. Schermer
Osmarino Rodrigues
Ramos

Osvaldo dos Santos
Marques

Osvaldo Alves Rodrigues
Pedro Dias Goncalves
Reinaldo Pedro Bohn
Ricardo da Costa
Cavalheiro

Rodolfo Tavares

Sadico Felicio Bueno
Santo Venco

Sebastido Dias Gongalves
Silvio Alves Malheiro
ValdiArnoldo Herther
Vilmar de Almeida

Vitor Sobiesqui

Waldoi Goncgalves de Lima
Walmir Tadeu da Silva

COTRIJUI DESATIVA A FROTA DE CAMINHOES

Conforme editais
mandados publicar nos jor-
nais de municfpios da sua
4rea de agdo, a COTRIJUI
estd desativando parte de
sua frota de caminhdes
transportadores. Euclides
Casagrande,  diretor de
operagdes da cooperativa,
explica a venda afirmando

que “‘a frota ja cumpriu a
finalidade a que se destina-
va. No caso dos caminhdes
cacamba, que foram com-
prados para agilizar o
transporte de calcédrio e
proporcionar uma entrega
eficaz ao corpo social, ve-
mos hoje que 0s servigos
prestados por terceiros

atendem plenamente as
necessidades’’.

A cooperativa, no en-
tanto, conservara em seu
parque de transporte, vei-
culos indispensaveis para a
movimentagcdo de merca-
dorias aos postos de abas-
tecimento, carregamento
de carne e outros.

TECNICOS DO EXTERIOR
CUMPRIRAM ETAPA DE
CURSO NA COTRIJUI

Por intermédio da Fundagio para o Densenvolvimento de
Recursos Humanos, mais de uma dezena de técnicos vindos de
paises em desenvolvimento na América do Sul e América Central,
percorreram o Brasil durante alguns dias. Na viagem de estudos,
cumpriram etapa do curso que realizam de geréncia agroindus-
trial, tendo estado na COTRIJUI no dia-13 de setembro. Recep-
cionados pela dire¢do da cooperativa, permaneceram no auditério
da sede durante algumas horas ouvindo aspectos sécio-econdomi-
cos do cooperativismo brasileiro e em especial da dindmica de
atuacio da COTRIJUL Foram expositores o diretor vice-presiden-
te, Arnaldo Drews: os diretores Nelcy Nunes, de Recursos Huma-
nos e Euclides Casagrande, de Operagées, além de diversos funcio-
narios. Os técnicos do exterior também realizaram visitas a lavou-
ras e propriedades que atuam de maneira diversificada, além de te-
rem visitado o Centro de Treinamento da COTRUUI. Na foto,
um aspecto de confraternizagdo quando do almogo servido no res-
taurante da AFUCOTRI.

A COTRIEXPORT - Corretora de Seguros Ltda. presta assisténcia
técnica em seguros para os associados, e amigos da COTRIJUI.
Controla inclusive o vencimento das apélices. Vocé opta
pela seguradora de sua preferéncia e a COTRIJUI cuida de tudo.
Em ljui, junto ao Departamento de Assisténcia Social da COTRIJUI.

COTRIEXPORYT

CORRETORA DE SEGUROS LTDA.

Plantador de Soja!

Verifique aqui, os seus conhecimentos sobre
o mais modemo herbicida para soja:

2
g

1. DUAL é um herbicida de pré-emergéncia (cobertura), dispensando a
incorporagio. O agricultor ganha tempo e dinheiro na hora de plantar.

2, D}J}J\LG um herbicida altamente seletivo para soja. Ndo provoca fitoto-
em dosag st

mesmo
com outro herbicida para folha larga.

7.3.umidadodophnﬁodamjndsuﬁdenupomobomﬁmdmammo

8. DUAL é um dos poucos herbicidas que podem ser aplicados em eonj
com as operapdes de plantio @ ¢

9. DUAL & parti eficaz no controle da Bi L
papud),Digitéria (capim colch@io ou milhd) e outras gramineas.

10. A aplicagio de DUAL conta com 3 assisténcia técnica Ciba-Geigy.
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PECUARIA

~ PRINCIPAIS DOENGAS DOS BOVINOS

As recomendacgGes constantes da grade que publicamos nesta pégina,
que deve ser recortada por nossos associados para consulta posterior, sdo de
responsabilidade do médico-veterinario Ronaldo Soares de Oliveira, do De-
partamento Técnico da,COTRIJUI. Dentro do tema Satde Animal, Clinica

Preventiva, que vem apresentando no COTRIJORNAL, ele analisa a seguir
as principais doencas em bovinos e indica os cuidados que se deve ter para
combaté-las.

e Tricomo- artificiais sistemd-

DOENCAS MEDIDAS DE EPOCA_RECO- OUTRAS RECOMENDACOES
PREVENCAO MENDAVEL
E COMBATE
1. Febre  Vacinacio De 4em 4 Vacina¢do do rebanho leiteiro, com
Aftosa sistematica meses idade acima de 4 meses. Observar ri-
gorosamente os cuidados com vacina-
cdo.
2. Bruce- Vacinagio dos dos3a8 A aquisicdo de fémeas devet ser efe-
lose Terneiros e Exa- meses de ida- tuada mediante exame de Brucelose.
mes periédicos de Realizar exames periédicos no reba-
nho e eliminar os animais doentes.
Separar as fémeas que tenham abor-
tado.
. 3. Vibriose As inseminacoes Os touros adquiridos devem ser exa-

minados.

nose ticas, sdo suficien-
tes para contornar
o problema
4. Tuber- Alimentagio Como normas, Elimine os animais doentes. Somente
culose. Higiene — Desin-  periodicamen-  adquirir animais isentos das doengas.
feccdo, Manejo. te. A aquisi¢do de animais, somente com
Exame do reba- atestado negativo.
nho (Tuberculi-
nizagio).
5.Raiva  Vacinagdo Quando apare- Combater o morcego nas suas mora-
Combate ao ve- cer a doenga na dias habituais: furnas, pedras, oca de
tor (morcego he-  regido. Periodi- 4rvores. Vacine periodicamente os
mato-fogo). camente. cdes da propriedade.
6. Carbun- Vacinagdo a par-  Primavera Queime e enterre os caddveres. Nao
culo hemd- tir dos 6 meses (anualmente) tire o couro e nem abra os animais
tico. de idade mortos pela doenca.
7. Carbun- Vacinagio Dos 6 meses Queime e enterre os cadaveres. Reva-
culo Sinto- de idade até 2  cine aos 12 meses e aos 2 anos de ida-
matico e anos de idade.  de, nos lugares onde costuma ser fre-
Gangrena- 6-12 -18 me-  quente as doengas.
Gozosa ses. :
J 8. Diarréia Alimentagdo — A partir do nas- Cuidado com o umbigo dos recém-
dosani-  Higiene — Desin-  cimento e aos  nascidos. Desinfetar com iodo — co-

mais novos fecg¢ao, Medica-
mentos. Tomar o
cocostro.

primeiros sinto-
mas da doenca.

codovit — gracial.

9. Paratifo Vacinagdo Apés o nasci-  Boa higiene — Desinfecgdo das insta-
dos Ter-  Medicacdo mento, 1%a0  lagdes.
neiros 80 dia de vida.  Isolar animais doentes.
Vacinar a vaca
30 dias antes do
parto.
10. Hel- = Tratamento titi-  Maio, Agosto.  Manejo nas dosificagdes.
mintose  co A partirdos 2 ~ Deixar preso por 24 horas
(vermino- Estratégico meses de idade  apos as dosificagoes
se) via oral e injet4- '
vel. .
11. Carra- Medidas de pre- Periodicamente Em banheiros ou pulverizages —
pato vengdo e Comba-  ousempre que Cuidados especiais para o bom éxi-
te. necessdrio. to das balneagdes.
Banhos Carrapa- | a) dé dgua aos animais e descanso an-
ticidas. : tes do banho; :

b) ndo banhe animais com feridas ou
machucaduras;

¢) ndo banhe em dias de chuva e em
horas quentes;

d) nio banhe vacas com mais de 6
meses de gestacdo;

) ndo banhe bezerros;

f) dé descanso aos animais apés o ba-
nho;

g) trate todos os animais de uma mes-
ma pastagem de uma sé vez;

h) prepare o carrapaticida correta-
mente de acordo com a bula do pro-
duto.

OUTROS CUIDADOS:

a) desinfete com carrapaticida os cur-
rais, estibulos e veiculos que trans-
portam animais.

b) faca rotacdes de pastagens;

c) banhe os animais logo que aparece-
rem os primeiros carrapatos — nunca
espere que os animais apanhem mui-
tos carrapatos;

d) banhe os animais quando estive-
rem infestados, com intervalos de 15
a 21 dias ou conforme indicagdo do
médico veterindrio.

| A IMPORTANCIA DO COLOSTRO

adequada.

(PRIMEIRO LEITE)

Sabe-se hd muito tempo que, tomando uma quantidade adequada de colostro — o primeiro
leite da vaca — os terneiros recebem uma valiosa ajuda para defender-se de possiveis enfermidades.

Um terneiro que ndo tenna tomado o colostro tem trés vezes mais possibilidades de morrer
ou duas vezes mais de contrair enfermidades do que aquele que o tenha recebido em guantidade

O colostro contém anticorpos (protefnas-vitaminas) que constituem uma defesa contra as
enfermidades que os terneiros recém nascidos podem adquirir. Uma vez ingerido, o colostro é ab-
sorvido através dos intestinos. Para poder realizar essa absorgdo, os terneiros tem que tomar o
colostro dentro de 6 a 8 horas apds o nascimento.

No setor de terneiros do Centro Nacional Agropecudrio da Inglaterra, realizaram-se experién-
cias. Determinaram trés quantidades de colostro ingerido e os terneiros foram divididos em trés gru-

pos.

Quantidade de colostro % terneiros
Nada ou muito pouco 19,8

Certa quantidade mas inadequada 34,3
Adequada 459

Desta maneira, foram testados 2.000 terneiros.

Esses nimeros demonstram que mais da metade dos terneiros ndo tomaram a quantidade
adequada de colostro.

Mas qual seria a verdadeira importancia desse fato?

Estudaram detidamente o subsequente quadro clinico desses grupos até os 4 meses de idade.
Classificou-se esses grupos segundo a mortalidade e enfermidade infecciosa, especialmente diarréias
€ pneumonias.

As enfermidades registradas indicam claramente o maior valor de um terneiro que recebeu a
quantidade correta de colostro.

Relacdo entre quantidade de colostro ingerido e terneiros doentes
Quantidade de colostro % mortalidade % enfermidade

Nada ou muito pouco 12 32
Certa quantidade, inadequada 4 23
Adequada 3 15

Sdo dados interessantes, pois mostram que um terneiro privado de colostro tem possibilida-
de quase quatro vezes maiores de morrer e duas vezes maiores de contrair enfermidade que os ter-
neiros que receberam uma quantidade dequada.

A completa auséncia de colostro talvez seja mais comum do que se acredita. A ordenha antes
do parto, isto é, até aos 9 meses como é comum em nosso meio, elimina o colostro do leite.

O colostro comeca a se formar a partir dos 7 meses de prenhez daf a importancia de parar de
tirar leite da vaca (secar a vaca) nesse perfodo de prenhez,

Como secar a vaca ou parar de tirar leite aos 7 meses de prenhez.

a) Como fazer durante 4 dias:

— Colocar a vaca prenhe em um piquete, sem pasto ou rapado.

— Tirar 3 a 4 vezes leite por dia.

— Né&o dar pasto verde.

— Diminuir a metade, o consumo de dgua.

— Dar somente racdo e a metade da quantia normal.

— Diariamente durante 4 dias ou mais; apés a Gltima ordenha colocar um dos medicamen-
tos abaixo relacionados.

— Furacin

— Masticort 3

— Lincocin Fort

— Finalmente esta esgotada ou seca a vaca.

Vantagens

— Evita futuras mamites

— Aumenta o teor de protefnas — Vitaminas, calcio, fésforo no colostro.

— Diminui mortalidade e doengas dos terneiros.

Em caso de dlvida procure os médicos veterindrios da COTRIJUI.
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PECUARIA

PROGRAMA DE INSEMINAGAO ARTIFIGIAL

Na inseminacdo artificial
a identificacio do cio é uma
das partes mais importantes do
processo, paralela a qualidade
do sémen a ser usado e a capa-
cidade técnica do inseminador.

O cio, também chamado
de estro, é derivado de uma
acio hormonal a nivel sangui-
neo, modificando o tempera-
mento e intenficando os insti-
tos reprodutivos do animal.
Trata-se de um fenomeno pe-
ribdico no caso da vaca, repe-
tindo-se de 18 a 21 dias numa
sucessdio continua durante o
ano inteiro. Sua duragdo € de
18 horas e durante este perio-
do hd uma modificagdo do
comportamento da fémea, e a
mesma apresenta sintomas que
identificam perfeitamente o es-
tado do cio. Como sinais da fa-
se estral podemos citar a
inquietude, o isolamento do
resto do rébanho, a intermitén-
cia de apetite, a diminuigdo do

leite, corrimento vaginal e a
reacio mais facilmente observa-
da que é a monta sobre outros
animais e a aceitagido da mesma.

A observagio destas mo-
dificacdes, sdo de especial im-
portincia para que a insemina-
¢do artificial tenha sucesso. O
inicio do cio é que nos dard a
indicagdo do hordrio mais indi-
cado para a fémea ser insemina-
da, sendo que a percentagem
de fecundidade estd relaciona-
da diretamente com a hora da
insemina¢cdo e, consequente-
mente, com o hordrio do ini-
cio do cio.

Para a observagio do cio
das vacas usa-se o critério de
duas observagdes didrias, uma
pela manha, as 9 horas e outra
a tarde, das 17 as 19 horas.

As vacas em cio deverio
ser apartadas com calma, sem
atropelos e correrias, onde fica-
rdo até a hora de serem insemi-
nadas.

CEDO!

610 horas 12

QUANDO FAZER INSEMINACAO

AR te 70

umf—gg—n—

ANTES (Dd cio

ACEITA A COBERTURA | DEPOIS DO CIO

SKY DEAN

SEVEN K

Sky Dean apresenta
filhas cujas principais ca-
racteristicas sdo os exce-
lentes Gaberes e tetas, tem-
peramento e produgdo de
leite. Sdo de estatura mé-
dia com excelente angulo
pélvico.

E um touro recomen-
dado para melhorar tetas,
Gberes, para estatura mé-
dia e aumentar a produgdo
do leite.

E vendido no Servigo
de Inseminagdo Artificial
sob o codigo 2401 aCr$. .
80,00 a 1a. aplicagdo.

Seven K produz filhas
com excelentes uberes,
especialmente com oOtima
largura de Gbere posterior
e suporte central, com
muito bom formato de te-
tas. Suas filhas sdo de esta-
tura média, com oOtima
producao de leite.

E vendido no Servigo
de Inseminac¢do Artificial
sob o codigo 2425 4 Cr$. .
75,00 a 1a. aplicagdo.

APICULTURA,

RENDA FACIL E ABANDONADA

Pedro KOLLAS

A apicultura é menos desenvolvida na regido de
lavouras intensivas de trigo e soja, porque os insetici-
das aplicados contra as pragas prejudicam as abelhas.
Porém, em todo o resto do Estado existem dreas mui-
to boas para essas atividades, como o Litoral, Regido
Central como Santa Maria, Cachoeira do Sul e demais
municipios vizinhos, a bacia do Alto Uruguai e todas
as regides minifundiérias de Serra: Caxias do Sul, Ben-
to Gongalves e todo Vale Taquari. Todas as atividades
rurais permitem a exploragdo paralela a apicultura,
pois as abelhas ndo tomardo mais que algumas horas
semanais do produtor. Na agricultura e na fruticultu-
ra, além do mel, as abelhas trazem outro beneficio
muito importante: a polinizagdo. A presenca das abe-
Ilhas num pomar é tdo importante para a producgéo de
frutas que em alguns pafses os fruticultores chegam a
alugar colméias a altos pre¢os, na época da floragdo.
“Em menor tempo, aqui vai acontecer a mesma ativi-
dade, se os fruticultores ndo tomarem interesse pela
apicultura que estd abandonada, ou entdo ndo havera
produgédo de frutas”. Esta é a opinido dos engenheiros
agronomos.

Dados de Rendimento

Com boa técnica, boa florada e clima favoravel,
uma colméia podera produzir até 50 quilos de mel
por ano. Os técnicos dizem que a produgdo pode ser
melhorada no Estado e chegaria, por ano, de 15 a 20,
ou até mais, sendo feita trés colheitas, embora possam
ser feitas quatro colheitas, se o clima for favoravel.
Atualmente, o produtor vende seu mel, entre Cr$ . . .
40,00 e Cr$ 50.00 o quilo, apesar de que nos super-
mercados éle esta valendo o dobro. Mesmo vendido a

Cr$ 50,00 o mel é um alto negocio, pois com uma
producdo de 50 quilos cada colméia darda um rendi-
mento de Cr$ 2.500,00 por ano. Com a experiéncia
que temos no assunto, nos apicultores soubemos que,
um homem sozinho pode cuidar tranguilamente de
50 colméias sem prejudicar as suas demais atividades
agricolas. Se ele dedicar-se somente as abelhas pode-
ra atender facilmente até 300 colméias, isto quer di-
zer que qualquer proprietario rural tem condigdo de
montar um bom apidrio e obter uma boa renda extra,
além de aumentar sua produgdo agricola e frutifera
com a polinizagdo das flores feitas pelas abelhas. Os
técnicos em apicultura dizem que nas propriedades
pequenas, a apicultura é muito mais rentavel que a
agricultura, especialmente em drea topograficamente
acidentada, que ndo permitem a mecaniza¢do de la-
vouras. E justamente nessas regides em costa de serra,
morros e vales que estdo as melhores condicdes para a
criacdo de abelhas, pois ali ainda existem florestas
naturais.
Vale a Pena

O unico fator limitante da apicultura, segundo
os entendidos é a pastagem apicola (quantidade de
flores da regido).

Afirma-se, que numa darea de mato natural ou
de floresta de eucalipto (flora macica) podem ser co-
locadas até dez colméias por hectare. Logo, em cinco
hectares de mato podem ser exploradas 50 colméias,
que produzindo ‘60 quilos cada uma, daria trés mil
quilos de mel por ano. Vendendo este mel 3 Cr$ . . . .
50,00 o quilo, este minifundidrio teria uma renda
anual de Cr$ 150.000,00, ou seja dez saldarios mini-
Mmos por mes.

Isto € muito mais do que renderia a soja, que
com muito mais trabalho e despesa, embora dando
bem, ndo passaria dos 30 sacos por hectare. Assim,
nos mesmos cinco hectares produziria 150 sacos que,
a Cr$ 200,00 resultaria numa renda anual de Cr$ . . .
30.000,00. Portanto, mesmo que a produgao das abe-
Ihas fosse a média 50 quilos por colméia, o mel ainda
renderia o dobro da soja, com a vantagem de aprovei-
tar matos naturais e florestas de drea impropria para
a agricultura, polinizar, aumentando a produgédo, exi-
gindo uma despesa de custeio insignificante, em rela-
¢do a agricultura. Nosso dever é sempre orientar o pu-
blico em geral e também os apicultores ou interessa-
dos em criar abelhas, sobre o que estd acontecendo
em assuntos de abelha e mel. Cada ano que passa, au-
menta a popula¢do e os consumidores de mel natural
puro, enquanto a nossa produgdo permanece muito
baixa, o que acontece com outros alimentos como:
feijdo, milho, queijo, manteiga, etc. Os fabricantes de
méis artificiais aproveitam a situagdo para aplicar ao
consumidor seus xaropes, feitos com &gua e agucar,
rotulando-o como se fosse mel puro.

Reunides

A Associagdo dos Apicultores de ljuf, em breve
ministrard cursos praticos e tedricos para apicultores
iniciantes. Os interessados, sendo ou ndo socios da
A.A.l., podem entrar em contato com a diretoria nas
reunioes da entidade, sendo que as mesmas sdo reali-
zadas toda a ultima sexta-feira de cada més, na resi-
déncia do sr. Afonso Haas, presidente da A.A.l., sita
a Rua Mato Grosso n® 214 — ljui. Mais informagdes
com o secretdrio da A.A.l., Rua Niteréi, n® 375 —
Bairro Mundstock — ljuf.
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DIVERSIFICACAQ

INSCREVA-SE NO PROGRAMA
ENSILAGEM DA COTRIJUI

Produzir mais leite ¢ mais carne por hectare ¢ um objetivo que
pode ser alcangado com baixo custo. Para isto, € fundamental dispor
1o longo de todo o ano, de uma alimentagdo uniforme, tendo como
base principal as forrageiras. Entretanto, em certos periodos Go ano,
sspecialmente no outono, a disponibilidade de forrageiras (pasto) é
menor. Por essa razdo, é necessdrio conservar as forragens que so-
bram nos periodos de maior produgdo dos pastos.

Entre os diferentes métodos utilizados para a conservag¢ao de
[orragens, a ensilagem € a de maior interesse, pois permite obter mais
principios alimentares por hectare. E isto é de extrema importancia
pira o gado leiteiro, principalmente se considerarmos que a silagem,
de um modo geral, é palatavel e de alta qualidade.

Ciente da importancia da ensilagem para o programa de desen-
yolvimento leiteiro de nossa regido, o Departamento Técnico chama
atengdo dos associados para o programa de ensilagem para o gado lei-
teiro. Isto significa que os associados poderdo contar com todo o as-
sessoramento para a construgdo de um silo, semeadura de lavouras
especificas para ensilar (milho, sorgo, pasto italiano, etc) e em-
préstimo de mdquinas ensiladeiras. Assim, alertamos mais uma vez os
associados interessados em utilizar este servigo, que procurem o De-
partamento Técnico da Cooperativa, com a maior brevidade. Na foto
abaixo uma ensiladeira em operagdo.

COTRIJUI RECEBE

FENO DE ALFAFA

Com o objetivo de ofere-
cer mais uma alternativa ao seu
quadro social, a COTRIJUI ini-
ciou a receber feno de alfafa.
Isto se tornou possivel gragas
ao programa de fomento a alfa-
fa que o Departamento Técni-
co vem desenvolvendo e do
qual muitos associados tém
participado. No ultimo dia dois
o associado Zeno Foletto en-
tregou a primeira carga na sede
da COTRIJUI, em Ijui.

Com o recebimento de
feno de alfafa a qualidade das
ragdes terd visivel melhora, isso
porque a alfafa entrard em to-

das as formulagdes no fabrico
de ragdes, inclusive para aves. E'
desejo da cooperativa, através
de seu Departamento Industrial,
iniciar a peletizagdo da alfafa e
a partir dai buscar o mercado
externo. Esta é apenas uma eta-
pa inicial, ja que outras alterna-
tivas para a industrializacdo e
comercializacdo da alfafa vém
sendo estudadas pela diregdo
da COTRIJUI. Na foto o en-
genheiro agréonomo Renato
Borges de Medeiros examina a
primeira carga de feno de alfafa
recebida pela cooperativa, em
companhia do associado Zeno
Foletto.

EXPANSAO DA CULTURA DE ALPISTE

Dentro'de um programa
global de diversificagdo, a CO-
TRIJUI vem assistindo associa-
dos que se destinam a cultura
de alpiste em suas dreas, nos
periodos de inverno. Para su-

prir as necessidades de consu- -

mo de alpiste (em 1975 o Bra-
sil importou 19 mil t, a um cus-
to de 143 milhdes de cruzei-
ros), muito usado na alimenta-
¢do de passaros e aves de rinha,
o Departamento Técnico estd
desenvolvendo um programa de
extensdo da cultura, tendo co-
mec¢ado esse ano com seis pro-
dutores objetivando a limpeza,
purificagio e multiplicacdo da
semente. Segundo o cronogra-
ma tracado no programa, ja a
partir do ano que vem, além da
semente sobrard parte do alpis-
te colhido para comercializa-
¢do, visando com isso sondar o
mercado comprador e adquirir
a experiéncia necessdria para
formar estrutura de comerciali-

zacdo, estocagem, etc.
O  técnico

municipios de Ijuf, Ajuricaba e

agricola Augusto Pestana. Na foto éle é

Adroaldo Hartmann, do depar-
tamento técnico da COTRIJUI
vem dedicando especial aten-
¢do ao comportamento das la-
vouras de alpiste existentes nos

visto com o associado Adolfo
Essenburg, Linha 11 Oeste-
Ijuf, quando realizavam vistoria
na lavoura de alpiste.

DISPONIBILIDAD
DE FORRAGEIRA

Os associados interessados em estabelecer
pastagens de primavera-verdo podem se dirigir as
instalacdes da Cooperativa e solicitar orientagcdo
do Departamento Técnico.

As variedades de forrageiras de primavera-
verdo mais recomendadas sdo as seguintes:

Variedade Epoca de Densidade
semeadura Kg/ha
ANUAIS
Milheto Comum Set. a Jan. 20a 25
Sorgo Forrageiro  Set. a Jan. 15a 20
Feijdo Mitudo Set. a Nov. 40 a 50
Lablab Rongai Set a Nov. 30a40
PERENES
Panico Gatton Set. a Out.
ou Jan. Fev. 8a10
Setdria Kazungula Set. a Out. ou
Jan. a Fev. 6a8
Rhodes Callide Set.a Out. ou
Jan. a Fev. 10 a 12
Coastcross-1 Set. a Out. Mudas
Pensacola Set. a Out. ou
Jan. a Jun. 20a25
Pasto Ramirez Set. a Out. ou
Jan. a Fev. 12a 15

ESPECIES RECOMENDADAS PARA ENSILAGEM

Os associados que irdo realizar a ensi-
lagem podem semear Milho Agroceres-28,
Sorgo-944 ou Milheto Comum. A semea-
dura deve ser feita entre linhas afastadas
de 60 a 80 cm para que as ensiladeiras
(mdquinas que cortam o pasto, picam e
colocam dentro do carrocdo) possam co-
Iher as plantas sem provocar a perda de
forragem. Maiores detalhes os associados

podem obter junto ao Departamento Téc-
nico.

Siratro . a Out. ou

Jan. a Fev. 3
Desmadio Set. a Out. ou
“Greenleaf” Jan. a Fev. 2
Galactia Striata Set. a Out. ou

Jan. a Fev. 4
Alfafa Crioula Set. a Out. 5

CONSORCIACOES RECOMENDADAS
ANUAIS

— 20 kg/ha de Milheto Comum com 40 kg/
hade Feijdo Mitdo ou 30 kg/hade Lablab Rongai.

— 15 kg/ha de Sorgo Forrageiro 988 com
40 kg/ha de Feijdo Miido ou 30 kg/ha de Lablab
Rongai.

PERENES

— 8 kg/ha de Panico Gatton com 2 kg/ha
de Desmédio ou 3 kg/ha de Siratro.

— 10 kg/ha de Rhodes Callide com 2 kg/ha
de Desmédio ou 3 kg/ha de Siratro.

— 6 kg/ha de Setédria Kazungula com 2 kg/
ha de Desmédio ou 3 kg/ha de Siratro.

— Mudas de Coastcross-1 com 2 kg/ha de
Siratro ou 2 kg/ha de Trevo Branco.

DESMODIO INTORTUM

A Cotrijuf dispde para entrega ime-
diata sementes de Desmddio variedade
“Greenleaf”’.

Os interessados podem se dirigir a0
Departamento Técnico pelos fones: 2066,
2866, 2159, 2160, 2161, 2162 — ljuf.
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ENESCOOP - CONGRAGAMENTO ESPORTIVO
ENTRE FUNCI

ONARIOS DE COOPERATIVAS

s & £ G

Durante os trés dias de realizacdo do 8°
Encontro Esportivo de Cooperativas, em ljui, se
teve oportunidade de presenciar muito mais que
um simples congracamento ou medicdo de técni-
cas. Inerente & dedicacdo e esforgo de equipes, se
pode sentir o espirito de unido, de organizacdo
funcional dos mais de 600 empregados de coope-
rativas. Apesar do esforgo dispendido, a organi-
zacdo anfitrid — Associagdo dos Funciondrios da
COTRIJUI, e a prépria cooperativa, se séntiram
recompensadas ao final do certame. COTRIJOR-
NAL, numa homenagem as 32 delegagdes que
participaram independente de terem ou ndo al-
cangado a tdo almejada classificacdo, registra

A COTRIJUI E A VOSSA CASA

Na palavra oficial de abertura do 80 ENES-
| COOP, o diretor vice-presidente da COTRIJUI,

nesta pagina alguns momentos do 8°ENESCOOP.

Atletas preitam juramento. .

Arnaldo Drews disse da alegria com que a coope-
rativa e sua associacdo de funciondrios recebiam
como héspedes as delegacdes de co-irmas. A cer-

ta altura de seu pronunciamento, afirmou: “Sin-

tam-se todos em casa, pois essa € a vossa casa.
Tenham consciéncia durante a disputa, que nem
todos serdo laureados, mas estejam certos que a
confraternizacdo serd a recompensa’. Arnaldo
Drews conclamou a todos para que se aperfei-
coem na sua prestacdo de servigos ao cooperati-
vismo bem como na sua dedicagdo ao esporte,
para que um dia possamos formar um seleciona-
do expressivo de cooperativas.

COOPERATIVAS PARTICIPANTES

Participaram das competicdes de bochas, bo-
ldo, ping-pong e futebol de saldo, equipes repre-
sentativas dos quadros funcionais das seguintes
cooperativas: Soledade, Ibirubd, Girua, Carazi-
nho, Palmeira das Missdes, Languiru, Sarandi,
Tapera, Trés de Maio, Ndo Me Toque, FECO-
TRIGO-Porto * Alegre, Julio de Castilhos (CO-
TRIJUC), Panambi, Sdo Borja, Pelotas, Passo
Fundo, Campos Borges, Faxinal do Soturno,
Erechim, Tupanciretd, Espumoso, Sdo Luiz
Gonzaga, Santa Bérbara, Itaqui, Getalio Var-
gas, Santa Rosa, Marau, ljui, Castilhense, Sdo
Gabriel, Santo Angelo e Santiago.

O troféu olimpico do 82 ENESCOOP fi-
cou com a representacdo da COTRISA-Santo
Angelo, que somou 80 pontos tendo obtido

. € pavilhdes sdo hasteados

primeiro lugar na modalidade de boldo e se clas-
sificado em segundo no futebol de saldo.

_Por modalidade, os vencedores do encon-
tro foram estes: Futebol de Saldo, Erechim; Bo-
ldo, Santo Angelo; Bocha, Santiago e Ping-Pong,
Campo Real.

Um ponto alto na programacdo foi o baile
realizado na sede social da AFUCQTRI, para es-
colha da Rainha do 8 ENESCOOP. Providén-
cias tomadas pelas diversas comissdes organiza-
das proporcionaram bom ambiente aos partici-
pantes, em grande niumero. Comissdo julgadora

constituida de representantes da imprensa, esco- §

Ilheu a jovem Glducia Cavalheiro da Silva, filha
de associado da Cooperativa Triticola Sdoborjen-
se Ltda, de Sdo Borja. As princesas sdo Marisete
Faedo, da Coop. Agricola Mista Marauense Ltda
e Lais Helena Kreling, da COTRIJAL-Ndo Me
Toque.

9% ENESCOOP EM PORTO ALEGRE

Nos proximos meses realizar-se-4 um en-
contro de representantes das cooperativas para
acertar detalhes quanto a realizagio do 9°
ENESCOOP, que, ja se sabe, terd a FECOTRI-
GO-Porto Alegre como anfitrid. Por sugestdo do
diretor presidente da COTRIJUI no discurso de
encerramento do encontro em ljuf, deverdo ser
convidadas também para participar de Enescoops,
cooperativas de carne, |, vinho, eletrificacdo,
etc. “‘aumentando os horizontes do movimento
que é irreversivel”’.

Rainha e princesas, um instante de brilho social

Na quadra, a acirrada disputa
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